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   Գլխավոր/Content Marketing/Ինչպես սեղմել PDF ֆայլը Adobe- ի հետ  Content Marketing  Ինչպես սեղմել PDF ֆայլը Adobe- ի հետ 
   
  Douglas Karr   Հետևեք X-ին  Թող 13, 2020 1 րոպե ընթերցված է 

 
   Վերջին մի քանի տարիների ընթացքում ես շատ լավ էի օգտագործում երրորդ կողմի գործիք `իմ PDF ֆայլերը սեղմելու համար առցանց օգտագործման համար: Արագությունը միշտ գործոն է առցանց, ուստի անկախ նրանից, թե ես էլեկտրոնային փոստով PDF ֆայլ եմ ուղարկում կամ հյուրընկալում եմ այն, ես ուզում եմ համոզվել, որ այն սեղմվում է: 
 Ինչու՞ սեղմել PDF- ը:
 Սեղմումը կարող է վերցնել մի քանի մեգաբայթ ֆայլ և հասցնել այն մի քանի հարյուր կիլոբայթի, ինչը հեշտացնում է որոնիչների կողմից սողալը, ավելի արագ ներբեռնումը և էլ.
 Երբեմն հաճախորդներն ինձ հարցնում են, թե որ պարամետրերն են ամենալավը PDF սեղմման համար… բայց չլինելով կոմպրեսիոն և արտահանման պարամետրերի մասնագետ, ես անկեղծորեն գաղափար չունեմ որտեղից սկսել: Եթե կողմնակից եք և հասկանում եք CCITT, Flate, JBIG2, JPEG, JPEG 2000, LZW, RLE և ZIP սեղմման կարգաբերումները ... Համոզված եմ, որ կկարողանաք հասկանալ դա: Այնտեղ մի տոննա հոդված կա: 
 Ես նախընտրում եմ պարզապես օգտագործել կոմպրեսիոն գործիք `գործն ինձ համար կատարելու համար: Բարեբախտաբար, Adobe- ն առաջարկում է հենց դա:
 Ինչպե՞ս սեղմել PDF- ը Adobe Acrobat- ի հետ
 Այն, ինչ ես չհասկացա, այն է, որ իմն է Adobe Creative Cloud լիցենզիան արդեն ներառում էր սեղմման գործիք, որը ներկառուցված էր Acrobat- ում, Adobe- ի PDF- ները խմբագրելու, նախագծելու և ինտեգրելու հարթակում: Acrobat- ը ներբեռնելու դեպքում հեշտությամբ կարող եք սեղմել ձեր PDF- ը.
 	Բացեք PDF- ը ներս Ակրոբատ DC.
	Բացել Օպտիմալացնել PDF- ը գործիք ՝ PDF փաստաթուղթ սեղմելու համար:
	Ընտրել Գործիքներ> PDF օպտիմալացնել կամ աջ ձեռքի վահանակից կտտացրեք գործիքի վրա:
	ընտրել Կրճատել ֆայլի չափը վերևի ընտրացանկում:
	հավաքածու Acrobat- ի համատեղելիություն տարբերակը և կտտացրեք OK: Լռելյայն կլինի առկա տարբերակը:
	ընտրել Ընդլայնված օպտիմիզացում վերին ընտրացանկում ՝ պատկերի և տառատեսակների սեղմման թարմացումներ կատարելու համար: Փոփոխություններն ավարտելուց հետո կտտացրեք OK:
	Ընտրել Ֆայլ> Պահել որպես, Պահպանեք նույն ֆայլի անունը `ընթացիկ ֆայլը վերաշարադրելու կամ նոր ֆայլը վերանվանելու համար` ավելի փոքր PDF չափսով: Ընտրեք գտնվելու վայրը և կտտացրեք «Պահել» կոճակին: 
 


  Ինչպես սեղմել PDF- ը Adobe Online- ի հետ
 Եթե ունեք Adobe Creative Cloud լիցենզիա, նույնիսկ PDF- ները սեղմելու համար հարկավոր չէ ներբեռնել Adobe Acrobat- ը: Adobe- ն ունի առցանց գործիք, որը կարող եք օգտագործել:
 
 Ուղղակի վերբեռնեք PDF, և Adobe- ը կսեղմի և կբեռնի այն: Հաճելի և հեշտ:
 Սեղմեք PDF առցանց 
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  Douglas Karr
  Douglas Karr -ի CMO-ն է OpenINSIGHTS և հիմնադիրը Martech Zone. Դուգլասը օգնել է MarTech-ի տասնյակ հաջողակ ստարտափների, աջակցել է ավելի քան 5 միլիարդ դոլարի չափով Martech-ի ձեռքբերումների և ներդրումների պատշաճ ուսումնասիրությանը և շարունակում է աջակցել ընկերություններին իրենց վաճառքի և շուկայավարման ռազմավարությունների իրականացման և ավտոմատացման գործում: Դուգլասը միջազգայնորեն ճանաչված թվային փոխակերպման և MarTech փորձագետ և խոսնակ է: Դուգլասը նաև Դումմիի ուղեցույցի և բիզնեսի առաջնորդության գրքի հրատարակված հեղինակ է: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
      Օգնո՞ւմ է: Բաց մի թողեք հոդվածը...
 Գրանցվե՛ք մեր շաբաթական տեղեկագրին՝ մեր վերջին հոդվածները անմիջապես ձեր մուտքի արկղում ստանալու համար:
 
     Մուտքագրեք ձեր էլ. փոստի հասցեն  
  
 
 
  
 
 
 
 
 
   Առնչվող հոդվածներ
 
   
 TextSniper. MacOS-ի պարտադիր հավելված՝ ձեր էկրանից տեքստը ֆիքսելու համար
 Mar 7, 2024
 
  
 Storylane. Փոխակերպեք այցելուներին ապրանքային շրջագայություններով և ցուցադրություններով, որոնք կարող եք կառուցել 10 րոպեում
 Mar 5, 2024
 
  
 WordPress. Ինչպես 301 վերահղել էջադրման էջերը դեպի մայր URL
 Mar 5, 2024
 
  
 Որո՞նք են էջանշման ամենահայտնի հարթակները՝ հետագայում կարդալու համար:
 Mar 4, 2024
 
 
 
 
 
   Այնպես որ, ստուգեք
  փակել  
  	  
 
  Որո՞նք են էջանշման ամենահայտնի հարթակները՝ հետագայում կարդալու համար:  Mar 4, 2024 
 
 
	  
 
  Նավարկություն Մարտեխում տեխնոլոգիայի կրճատվող կիսամյակի ընթացքում  Mar 1, 2024 
 
 
	  
 
  6 զարգացող Martech գործիքներ՝ ձեր թվային մարքեթինգային արշավները հեշտացնելու համար  Mar 1, 2024 
 
 

 
 
   
  Դրսեվորում

Martech Zone ամբողջովին անվճար կայք է, որը դրամայնացվում է ուղղորդումների, փոխկապակցված հղումների և գովազդի միջոցով:
     
 Martech Zone հիմնադրվել է Douglas Karr և գործում է իր ընկերության ներքո, DK New Media, ՍՊԸ, հպարտ վետերաններին պատկանող և շահագործվող կազմակերպություն: Դուգլասը թվային փոխակերպման խոսնակ և խորհրդատու է:



 
 



Միացե՛ք Իմ շաբաթական տեղեկագրին


     Բաժանորդագրվել Բաց մի թողեք հոդվածը: Գրանցվեք և մեր բոլոր հոդվածների քաղվածքները կառաքվեն ձեր փոստարկղ ամեն երկուշաբթի առավոտյան:
 
       Անուն *   
  Ազգանուն
 *   
  Էլ. փոստի հասցե *   
    Եթե դուք մարդ եք, թողեք այս դաշտը դատարկ:   
  Բաժանորդագրվել 

 
 
  Δ

 
 


 
  

  
 
        
 
 
 
 
 
    Builders

	Analytics UTM BuilderՀեշտությամբ ստեղծեք ձեր URL-ը UTM պարամետրերով՝ ձեր մարքեթինգային արշավներին ճշգրիտ հետևելու համար:

	Ուղղորդող սպամՊահպանեք ձեր վերլուծությունները ճշգրիտ՝ զտելով ձեր հաշվետվություններից ուղղորդող սպամը:

	Google Review LinkԱրագ գտեք և տարածեք ձեր Google վերանայման հղումը՝ ձեր առցանց հեղինակությունը բարձրացնելու համար:

	SPF գրառումԱպահովեք ձեր էլ.փոստի առաքումը հատուկ SPF գրառումով՝ նվազագույնի հասցնելով սպամի և ֆիշինգի հարձակումների ռիսկը:





 
  Հաշվիչներ

	Փոխակերպման փոխարժեքի հաշվիչՕպտիմալացրեք ձեր մարքեթինգային ջանքերը՝ հեշտությամբ հաշվարկելով ձեր փոխարկման տոկոսադրույքները:

	Արժեքը մեկ գործողության հաշվիչՈրոշեք ձեր գովազդի արդյունավետությունը՝ հաշվարկելով ձեր արշավների մեկ գործողության արժեքը (CPA):

	Նվազագույն նմուշի չափի հաշվիչԱպահովեք վիճակագրական ճշգրտությունը ձեր հարցումների ճիշտ ընտրանքի չափով:

	Ներդրումների վերադարձի հաշվիչՉափեք ձեր մարքեթինգային ռազմավարությունների հաջողությունը՝ առանց ջանքերի հաշվարկելով ձեր ROI-ն:

	Առցանց վերանայման ազդեցությունըԿանխատեսեք ձեր վաճառքի աճը՝ հասկանալով հաճախորդների լրացուցիչ ակնարկների ազդեցությունը:





 
  Փոխարկիչներ

	CSV տողերի փոխարկիչՓոխակերպեք CSV ֆայլերը տողերի և նորից հետ՝ ձեր տվյալների մշակումը հեշտացնելու համար:

	Hex դեպի RGB փոխարկիչՀեշտությամբ փոխարկեք HEX կոդերը RGB արժեքների և հակառակը ձեր նախագծային նախագծերի համար:

	Vanity հեռախոսահամարների փոխարկիչՁեր տեքստը փոխակերպեք անպիտան հեռախոսահամարի՝ ավելի հեշտ հավաքելու համար:





Գործիքներ

	Բջջային էլփոստի թեմայի գիծԱռավելագույնի հասցրեք էլփոստի բացման սակագները՝ համոզվելով, որ ձեր թեմայի տողերը տեսանելի են բջջային սարքերում:

	Գաղտնաբառի գեներատորՍտեղծեք ամուր գաղտնաբառեր՝ ձեր առցանց անվտանգությունը բարձրացնելու համար:

	Ձեր IP հասցենԱրագ հայտնաբերեք ձեր IP հասցեն ցանցի և խնդիրների լուծման նպատակով:

	Նիշերի և բառերի հաշվիչՀստակեցրեք ձեր բովանդակությունը նիշերի, բառերի և նախադասությունների հաշվման մեր գործիքի միջոցով:





 
  Դիտողներ

	CSS դիտողՕպտիմալացրեք ձեր CSS ֆայլերը մեր սեղմման և ապակոմպրեսիոն գործիքի միջոցով՝ վեբկայքի ավելի արագ բեռնման համար:

	JSON հեռուստադիտողԳեղեցկացրեք կամ սեղմեք ձեր JSON տվյալները՝ բարելավելու ընթերցանությունը կամ արդյունավետությունը:

	HTTP վերնագրի դիտիչՈւզու՞մ եք առբերել վերնագրի տեղեկատվությունը էջի կամ API-ի համար HTTP հարցման համար: Այս վերնագրի դիտիչը թույլ է տալիս տեղադրել ձեր հարցումը:

	YouTube մանրապատկերների դիտիչՑանկանու՞մ եք առբերել YouTube-ի բոլոր պատկերները ձեր YouTube տեսանյութի համար: Այս պարզ գործիքն ապահովում է դրանք բոլորը:





Հարցումներ

	DNS տարածման ստուգիչՍտուգեք DNS-ն ամբողջ աշխարհում իրական ժամանակում՝ համոզվելու համար, որ ձեր տիրույթի փոփոխությունները տարածվել են:

	Էլփոստի սև ցուցակի ստուգիչՊարզեք, թե արդյոք ձեր IP հասցեն սև ցուցակում է DNSBL սերվերներում, որպեսզի ձեր էլ. նամակները չնշվեն որպես սպամ:

	Հետևել URL-ի վերահղումներինՀետևեք ձեր URL-ի վերահղումների յուրաքանչյուր թռիչք և ճանապարհ՝ ձեր հղումները շտկելու համար:

	WHOIS որոնումՕգտագործեք մեր WHOIS Փնտրումը դիտելու տիրույթի տիրույթի գրանցման գրառումը, որը ցանկանում եք վերլուծել:
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 Ամեն ինչ սկսվեց որպես գրքի ակումբ:
 Այո, ես լուրջ եմ ասում: Ես սկսել եմ իմ աշխատանքը համացանցում ավելի քան երկու տասնամյակ առաջ: Իմ առաջին կայքը Helping Hand-ն էր, որը համադրում էր լավագույն կայքերը համացանցից՝ օգնելու մարդկանց իրենց համակարգիչներով և նավարկելու ռեսուրսները համացանցում: Տարիներ անց ես վաճառեցի տիրույթը մի ընկերության, որն օգնեց մարդկանց թողնել ծխելը, որն իմ առաջիններից մեկն էր մեծ պայմանագրեր:
 Ես սկսեցի բլոգեր գրել Blogger-ում և պոետական էի ամեն ինչի մասին՝ քաղաքականությունից մինչև ինտերնետ գործիքներ: Ես ամենուր էի և հիմնականում գրում էի ինձ համար՝ առանց մեծ լսարանի: Ես պատկանում էի Ինդիանապոլիսի Marketing Book ակումբին, որն արագորեն դուրս եկավ վերահսկողությունից: Ժամանակի ընթացքում ես հայտնաբերեցի, որ խմբից ավելի ու ավելի շատ մարդիկ էին գալիս ինձ մոտ տեխնոլոգիական խորհրդատվություն ստանալու համար: Իմ տեխնոլոգիական ֆոնի և իմ բիզնեսի և մարքեթինգային հմտությունների համադրությունը մեծ պահանջարկ էր վայելում, քանի որ ինտերնետն արագորեն փոխեց ոլորտը:
 Կարդալուց հետո Մերկ խոսակցություններ, ես մոտիվացված էի ավելի լավ բրենդավորելու և կայքի բովանդակությունը վերահսկելու համար: Ես նաև ցանկանում էի ավելի շատ վերահսկել իմ բլոգի տեսքը և զգացողությունը, ուստի 2006 թվականին տեղափոխվեցի իմ տիրույթ և ստեղծեցի իմ առաջին WordPress կայքը: Քանի որ ես կենտրոնացած էի մարքեթինգային տեխնոլոգիաների վրա, ես չէի ցանկանում, որ իմ անունով տիրույթը խոչընդոտի, ուստի ես կայքը (ցավալիորեն) տեղափոխեցի իր նոր տիրույթ 2008-ին, որտեղ այն աճեցվել է այդ օրվանից:
  The Martech Zone պատկանում և շահագործվում է DK New Media, ՍՊԸ, ընկերություն, որը ես սկսել եմ 2009թ.-ին: ExactTarget-ում իմ պաշտոնավարման ընթացքում գրեթե բոլոր խոշոր առցանց մարքեթինգային ստորաբաժանման հետ աշխատելուց և Compendium-ի գործարկումից հետո ես գիտեի, որ նման բարդ արդյունաբերության մեջ իմ փորձաքննության և առաջնորդության մեծ պահանջարկ կա:
 DK New Media վերահսկում է իմ խորհրդատվությունը, հրապարակումները, փոդքասթերը, սեմինարները, վեբինարները և ելույթների հնարավորությունները: Highbridge, իմ գործակալությունը երկու այլ գործընկերների հետ օգնում է ընկերություններին առավելագույնի հասցնել իրենց ներդրումները վաճառքի, շուկայավարման և հարակից արտադրանքներում: Մենք առաջարկում ենք ինտեգրում, միգրացիա, վերապատրաստում, ռազմավարական խորհրդատվություն և մաքսային մշակում:
 Շատ շնորհակալ եմ տարիների ընթացքում ձեր աջակցության համար:
 Douglas Karr
 Գլխավոր տնօրեն, DK New Media
 
 

Բառը

	    
  
  Անդրեա Օլբրայթ
  Անդրեա Օլբրայթը փորձառու ձեռնարկատեր է, ով խանգարում է հրատարակչական արդյունաբերությանը: Նրա վերջին ձեռնարկությունը՝ Beverly Hills Publishing™-ը, օգտագործում է իր փորձը ապրանքանիշի զարգացման գործում՝ օգնելու մտքի առաջնորդներին և նորարարներին իրենց ուղերձը վերածել միլիոն դոլար արժողությամբ ապրանքանիշի: Անդրեայի նպատակն է ծառայել խանգարողներին և ազդել մարդկության վրա՝ օգտագործելով հրատարակչական իր ուրույն մոտեցումը, մարտահրավեր նետելով ստատուս քվոյին, իր հեղինակների գաղափարները տարածել աշխարհ, տեւական ազդեցություն թողնելով և դրական փոփոխություններ ստեղծելով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էնդրյու Անջել
  Էնդրյու Անգլը հիմնադիրն է NetGain Associated, Inc. և սուզվել է թվային շուկայավարման մեջ, քանի որ ցանցը նոր էր: Առևտրի ֆոնին նա կառուցեց և պահպանեց կայքեր բազմաթիվ արդյունաբերություններում ՝ ներառյալ ոչ առևտրային կազմակերպությունները, նյութերի մշակումը, անշարժ գույքը, առողջապահությունը, ՏՏ ոլորտի հավաքագրումը, էլեկտրոնային առևտուրը, անձնական շարժունակությունը և սպառողական սարքավորումները: Թվային շուկայավարման նախագծերի շարքը ընդգրկում էր զարգացման թիմեր 15 երկրներում: Նրա մանտրան է. «Ինտերնետում աշխարհագրությունն անտեղի է»: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքսանդր Բախման
  Հեղինակ Bio Alexander Bachmann-ը Mitgo-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է՝ համաշխարհային տեխնոլոգիական ինկուբատոր, որը կենտրոնացած է նորարարական լուծումների մատուցման և ձեռներեցության խթանման վրա: Նախկինում նա հիմնել էր Admitad-ը որպես մասնաճյուղային ցանց, որն այժմ ճանաչվում է որպես գովազդատուների և հրատարակիչների խոշորագույն գործընկերային հարթակներից մեկը: Ալեքսանդրը ավելի քան 20 տարի եղել է martech ոլորտում և ունի մեծ փորձ MarTech/AdTech, Smart Shopping և IT-ի վրա հիմնված Startup ինկուբացիայի ոլորտներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Աբիշեկ Բակշի
  Մենք ԱԻԿՈՆ, Մենք հավատում ենք ապակենտրոնացված ապագային: Աշխարհ, որտեղ ամեն ինչ կթվայնացվի, և խորհրդանշվում է, որտեղ յուրաքանչյուր ակտիվ և ծառայություն կարելի է կառավարել ավելի ապահով, հեշտ և առանց միջնորդների: Մենք տրամադրում ենք ORE ID, որը բլոկչեյնի նույնականացման համակարգ է, որն օգնում է օգտվողներին մուտք ունենալ բլոկչեյնի ծրագրեր էլփոստով, հեռախոսով կամ սոցիալական լրատվամիջոցների հաշիվներով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Անիրբան Բարդալայե
  Անիրբան Բարդալայեն ծառայում է որպես արտադրանքի գլխավոր տնօրեն ծաղկում. Անիրբանը սկսել է իր կարիերան որպես ծրագրային ապահովման ինժեներ՝ ծրագրային ապահովում ստեղծելով վաղ փուլի ստարտափներում և համաշխարհային ծրագրային ապահովման ընկերություններում: Նախկինում Անիրբանը զբաղեցրել է Salesforce-ում «Commerce Cloud»-ի արտադրանքի կառավարման փոխնախագահ: Առաջին անգամ ղեկավարելով Salesforce B2B Commerce-ի և դրա հիմնական առևտրային հարթակի ռազմավարությունը և առաքումը, նրա պարտականությունները հետագայում մեծացան՝ ներառելով արդյունաբերության արտադրանքի ռազմավարությունը և իրականացումը Commerce Cloud-ի ողջ պորտֆելի համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեհ Բարիսեւիչ
  Aleh Barysevich- ը հիմնադիր և գլխավոր շուկայավարող ընկերությունն է SEO PowerSuite- ի, ամբողջական ցիկլային SEO արշավների պրոֆեսիոնալ ծրագրակազմի և Awario- ի, սոցիալական մեդիայի և վեբ մոնիտորինգի գործիքների համար: Նա փորձառու SEO մասնագետ է և խոշոր արդյունաբերական համաժողովների բանախոս, այդ թվում ՝ SMX և BrightonSEO: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ամրա Բեգանովիչ
  Տիկին Բեգանովիչը գլխավոր տնօրենն է և հիմնադիրը Ամրա և Էլմա-ի Նա լավագույն ազդեցիկ է, որն ունի ավելի քան 1 միլիոն հետևորդ իր ալիքներում: Նա ճանաչվել է թվային մարքեթինգի լավագույն փորձագետ Forbes-ի, Business Insider-ի, Financial Times-ի, Entrepreneur-ի, Bloomberg-ի, WSJ-ի, ELLE Magazine-ի, Marie Claire-ի, Cosmopolitan-ի և շատ ուրիշների կողմից: Նա մշակում և ղեկավարում է Fortune 500 ընկերությունների գովազդային արշավները, այդ թվում՝ Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestle, HTC և Huawei: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էնթոնի Բերգս
  Էնթոնին ծրագրի ղեկավար է Գրողներ մեկ ժամում որտեղ նա օգտագործում է տարբեր և անհատականացված ռազմավարություններ ՝ իր հաճախորդների բիզնեսն արդյունավետորեն շուկայահանելու համար: Paperամանակի պակաս ունե՞ք, թե՞ ձեր թուղթը գրելու հակում: Փորձեք գրելու մեր պրոֆեսիոնալ ծառայությունը և թույլ տվեք, որ քաշը ընկնի ձեր ուսերից: Մենք ձեզ կփրկենք շփոթության և սթրեսի ժամերից `կատարելով ձեզ համար առյուծի բաժինը: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Անտոնիա Բոշիչովիչ
  Անտոնիան ինտերնետային շուկայավարման մասնագետ է Point Visible շուկայավարման գործակալությունում, որն ապահովում է կապի ստեղծման և թվային շուկայավարման ծառայություններ: Նա մեծ հետաքրքրություն ունի թվային շուկայավարման մեջ և փափուկ տեղ է գրաֆիկական դիզայնի համար: Նա երբեք չի հոգնել նոր ոգեշնչումներ փնտրելուց, սիրած երաժշտությունը լսելուց և թվային նկարազարդումներից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Աննա Բրեդավա
  Աննա Բրեդավան սոցիալական մեդիայի շուկայավարման մասնագետ է Ավարիո, Նա գրում է թվային շուկայավարման, սոցիալական մեդիայի միտումների, փոքր բիզնեսի շուկայավարման և գործիքների մասին, որոնք օգնում են յուրաքանչյուրին, ով հետաքրքրված է շուկայավարմամբ: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Աարոն Բըրսել
  Aaron Burcell, գործադիր տնօրեն methinks տեխնոլոգիաներ, ունի ավելի քան քսան տարվա փորձ վիդեո սկսնակ գործարարների աճի ոլորտում, և նա և՛ մեթինկի առաջին խորհրդականն էր, և՛ առաջին հաճախորդը: Նախկինում նա զբաղեցնում էր ավագ շուկայավարման, գործառնությունների և աճի ղեկավար պաշտոններ Grockit- ում (ձեռք է բերել Kaplan- ը), երաժշտական տեսահոլովակի առաջատար Vevo- ում և Marcus- ին `Goldman Sachs- ում: Վերջերս Burcell- ը ծառայում էր որպես Loop Media- ի COO և CMO, որոնք այս տարվա սկզբին միավորվեցին FogChain- ի հետ, որը վաճառվում է Սիլիկոնային հովտում գտնվող հանրային առևտրի ծրագրային ապահովման ընկերության հետ: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ադրիան Չանգ
  Ադրիան Չանգը, «Informatica» - ի հաճախորդների ներգրավման ավագ տնօրեն, ձեռնարկության աշխատանքի կառավարման ռահվիրա է: Նա մրցանակների դափնեկիր առաջատար է B2B պահանջարկի առաջացման, հաճախորդների հաջողությունների և թվային շուկայավարման ոլորտում և հեղափոխություն է կատարում, թե ինչպես է կատարվում աշխատանքը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալենա Չիապպոնե
  Ալենա Չիապոնեն Սանկտ Պետերբուրգի Otter PR-ի հրապարակախոս է, Ֆլորիդա: Նա Ֆլորիդայի համալսարանի հանրային կապերի բակալավրի կոչում ունի: Նախկինում Չիապոնեն աշխատել է կորպորատիվ հաղորդակցության, հանրային գործերի և թվային մարքեթինգի ոլորտներում: Նրա հաճախորդների թվում են եղել նորաձևության, առողջության, երաժշտության, հյուրընկալության, ֆինտեխի և առողջապահության ոլորտները: Ազատ ժամանակ Չիապոնեն սիրում է լողափ գնալ, հյուրընկալել ընկերներին և գեղասահքի ազգային նախկին չեմպիոն է։ 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ախշաթ Չավհարարին
  Աքշաթ Չուդհարին միշտ հպարտացել է իրեն բաներ սովորեցնելու ունակությամբ: Սկսելուց ի վեր BlogVault- ը, Աքշատը իր կողմնակից նախագիծը վերածել է շահավետ ձեռնարկության, որը նոր բարձունքներ է սանդղակում հնդկական ստարտափ տարածքում: Գրեթե մեկ տասնամյակ լինելով WordPress համայնքի անդամ ՝ Աքշատը ցանկանում է հասկանալ այն ոլորտները, որտեղ պայքարում են օգտվողները: Akshat- ի ցանկացած ապրանքի կառուցման հիմքում ընկած համոզմունքն այն է, որ վերջնական օգտագործողը օգնության կարիք չունի և, եթե ունենա, նրանց լավագույնս օգնի: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքս Քրիս
  Ալեքսը թվային շուկայավարման մենեջեր է Reliablesoft- ը, թվային շուկայավարման գործակալություն, որն առաջարկում է SEO և թվային շուկայավարման ծառայություններ 2002 թվականից: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ամոլ Դալվի
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Ադամ Դեյվի
  Տեխնոլոգիայի տնօրեն Ադամ Դեյվին բազմաբնույթ մասնագետ է, որը խորը պատկերացում ունի հետևի և առջևի տեխնոլոգիական կույտերի, ենթակառուցվածքների և անվտանգության մասին: Աշխատանքից դուրս դուք կգտնեք, որ նա կատեյսերֆինգ է անում, հեծանիվ է քշում, խաղում և ֆանտաստիկ վեպեր է կարդում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Անտոն Էդեր
  Անտոն Էդերը գլխավոր տնօրենն է և հիմնադիրը ծանրոց լաբորատորիա, որտեղ նա առաջնորդել է իր գործառնական աճը՝ երեք հիմնադիրներից մինչև կատեգորիան որոշող տեխնոլոգիական ապրանքանիշ, որն ունի ավելի քան 100 աշխատակից ամբողջ աշխարհում, որը սպասարկում է ավելի քան 500 հաճախորդների ավելի քան 153 երկրներում: Նա կենտրոնացած է parcelLab-ի շարունակական արագ գլոբալ աճի, ընկերության գլոբալ ենթակառուցվածքի ընդլայնման և թիմի մշակույթի և բարեկեցության մեջ ներդրումներ կատարելու վրա: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալիզ Ֆոլկ
  Ալիզ Ֆալկը անկախ գրող է, որն ունի թվային մարքեթինգի, տեխնոլոգիաների, բովանդակության շուկայավարման, շուկայավարման միտումների և բրենդինգի ռազմավարությունների փորձ: Ալիզը նաև գրում է մի քանի հեղինակավոր կայքերի համար, որտեղ նա կիսվում է բովանդակություն ստեղծելու իր հուշումներով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ադամ Ֆիսկե
  Ադամ Ֆիսկեն Cipher Sports Technology Group-ի գործադիր տնօրենն է և համահիմնադիրը և ունի գրեթե 15 տարվա փորձ սպորտային խաղադրույքների և մեդիա դաշտում հենվելու համար: Համաշխարհային խաղադրույքների փորձագետ Ֆիսկեն հարգված պանելիստ է, հաղորդավար և խոսնակ այնպիսի թեմաների համար, ինչպիսիք են՝ սպորտային տվյալներն ու տեխնոլոգիաները, սպորտային խաղադրույքների լանդշաֆտը, սպորտային խաղադրույքների օրինականացումը, մեդիա համագործակցությունը, կապիտալի շուկաները, առևտրային գործընկերությունները, միաձուլումները և ձեռքբերումները և կարգավորումը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքսանդր Ֆրոլով
  Ալեքսանդրը HypeAuditor- ի գործադիր տնօրենն է և համահիմնադիրը: Ալեքսը բազմիցս ճանաչվել է Արդյունաբերության լավագույն 50 մասնակիցների ցուցակում ՝ խոսելով Influence- ի կողմից ՝ իր ազդեցության համար ՝ ազդակիրների շուկայավարման ոլորտում թափանցիկությունը բարելավելու համար: Ալեքսը առաջատարն է արդյունաբերության ներսում թափանցիկության բարելավման գործում և ստեղծեց AI- ի վրա հիմնված խարդախությունների հայտնաբերման ամենաառաջատար համակարգը `ինֆլեկտորային շուկայավարումը արդար, թափանցիկ և արդյունավետ դարձնելու չափանիշը դնելու համար: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքսանդր Գարսիա-Տոբար
  Սերիական ձեռնարկատեր և գլոբալ գործադիր Ալեքսանդրը եղել է երկու նախորդ ընկերությունների գլխավոր տնօրեն և ղեկավարել է վաճառքի համաշխարհային թիմեր երեք ընկերությունների համար, որոնք անցել են IPO: Նա վերլուծաբանի և գործադիրի պաշտոններ է զբաղեցրել առաջատար հետազոտական ընկերություններում, ինչպիսիք են The Boston Consulting Group-ը և Forrester Research-ը, Սիլիկոնային հովտի ստարտափների հետ միասին, ինչպիսիք են ValiCert-ը, Sygate-ը և SyncTV-ն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էնդրյու Գազդեկկի
  Էնդրյու Գազդեկկին հիմնադիր և գործադիր տնօրենն է Բիզիզմի ծրագրեր - փոքր բիզնեսի համար բջջային հավելվածները մատչելի և պարզ դարձնել: Մենք ինքներդ պատրաստող iPhone, iPad, Android և HTML5 հավելվածների հարթակ ենք, որը թույլ է տալիս ցանկացած փոքր բիզնեսի միաժամանակ ստեղծել, խմբագրել և կառավարել բջջային հավելվածներ ՝ առանց որևէ ծրագրավորման գիտելիքի անհրաժեշտության: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Օստին Գյունտեր
  Ես աշխատում եմ WP Engine-ում որպես ապրանքանիշի դեսպան WordPress (Capital «P») համայնքում: Ես բլոգ եմ անում և կապեր եմ հաստատում WordPress համայնքում: WP Engine-ն ապահովում է արագ WordPress հոստինգ մշակողներին ՝ իրենց հաճախորդների համար զարմանալի կայքեր ստեղծելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էնդի Համբլին
  Էնդին ավելի քան 10 տարի զբաղվում է բացօթյա արդյունաբերությունում ՝ աշխատելով ինչպես արշավների, այնպես էլ վաճառքների պլանավորման և գնման վրա: Նրա CV- ն ընդգրկում է բիզնեսի ամենահարգված անուններից ՝ ներառյալ Posterscope- ը, JCDecaux- ը և ECNlive- ը մինչ անդամագրվելը Ազդանշան 2014 թ.-ին: Նա խորը ջատագով է այն տեխնոլոգիայի ներդրման, որն աշխատում է պաստառների արդյունաբերության մեջ `նպատակ ունենալով բարելավել կատարողականը և ավելացնել եկամուտները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Անաս Հասան
  Անաս Հասանը բրենդավորման առաջատար գործակալության դիզայնի խորհրդատու է Լոգո Poppin. Նա խոր հետաքրքրություն ունի ուսումնասիրելու գրաֆիկական դիզայնի և թվային շուկայավարման միտումները: Բացի այդ, նա ֆուտբոլասեր է և երկրպագում է սթեյքներին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ադամ Հեմպենստալ
  Ադամ Հեմպենստալը «Ավելի լավ առաջարկների» գործադիր տնօրեն և հիմնադիր է `պարզ առաջարկների ծրագրակազմ` րոպեների ընթացքում գեղեցիկ, բարձր ազդեցության առաջարկներ ստեղծելու համար: Օգնելով Better Proposals- ի իր հաճախորդներին միայն մեկ տարվա ընթացքում $ 120,000,000 + շահելու, նա գործարկել է Առաջարկների գրման առաջին համալսարանը, որտեղ նա կիսում է բիզնեսի առաջարկների լավագույն փորձը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Abbey Higginbotham
  Abbey Higginbotham-ը PR-ի և Influencer մասնագետն է, ով պատասխանատու է Cognito Forms-ում մեդիա ռազմավարությունը վարելու համար: Մեդիա հարաբերությունների, բովանդակության ստեղծման և սոցիալական մեդիայի ռազմավարության մեջ իր մեծ փորձով նա նվիրված է Cognito Forms-ի նորարարական հնարավորությունների ընդգծմանը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ահմեր Ինամ
  Ահմեր Ինամը AI-ի գլխավոր տնօրենն է Pactera EDGE, թվային և տեխնոլոգիական ծառայությունների առաջատար համաշխարհային ընկերություն։ Նա տվյալների, տեխնոլոգիաների, տեղեկատվական համակարգերի, վերլուծության և տվյալների արտադրանքի օգտագործմամբ կազմակերպական վերափոխումների առաջատարի 20+ տարվա փորձ ունեցող փորձառու ղեկավար է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքսանդրա Իզենեգեր
  Ալեքսանդրան ընկերության գլխավոր տնօրենն է Լինկիլավ, Ստարտափերին անհրաժեշտ են ամուր իրավական փաստաթղթեր, և փաստաբանները գանձում են խելահեղ տեմպեր: Linkilaw- ը պարտավորվում է դադարեցնել անարդյունավետությունը, պարզեցնել իրավաբանական ծառայությունները և օգնել, որ իրավաբանական աշխատանքը հասանելի լինի: Մեր տեխնոլոգիայի, ներքին լուծումների և օրինական շուկայի միջոցով մենք մինչև Series B նորաստեղծ ընկերություններին տրամադրում ենք երբևէ ամենամեծ իրավական աջակցությունը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալիս onesոնս
  Ալիս onesոնսը թվային վաճառող է Կալիֆոռնիայի Սան Ֆրանցիսկո քաղաքից: Նա բլոգի գրառումներ է գրում լավագույնների համար վերսկսել ծառայությունները և բովանդակության ստեղծման գործակալություններ: Ալիսը երկու փոքրիկների մայր է և յոգայի կրքոտ գործնական: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Անիլ Կաուլ
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ամիտ Խաննա
  Ամիտ Խաննան Փոքր և միջին բիզնեսի նախագահն է Ինֆրոգրամ որտեղ նա պատասխանատու է ընկերության մի մեծ մասի համար եկամուտներ վարելու և լիցենզավորման ռազմավարական հարաբերությունների զարգացման համար: Նա նաև ղեկավարել է ընկերության ՝ որպես Serviceառայություն որպես ծառայություն, հաջող երկու արտադրանք ՝ InfoUSA- ն և Salesgenie- ն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքս Խվոյնիցկայա
  Վալ Քելմուտսը գլխավոր գործադիր տնօրենն է և համահիմնադիրը Մնա ժամանակ, էլեկտրոնային առևտրի նախագծման և զարգացման ընկերություն, որի կենտրոնակայանը գտնվում է Կալիֆորնիայի Ռեդվուդ Սիթիում: Նա ունի 10 տարվա աշխատանքային փորձ ծրագրային ապահովման մշակման, վաճառքի կառավարման և բիզնեսի զարգացման ոլորտում: Վալը Adobe Commerce-ի վաճառքի հավատարմագրված մասնագետ է, Shopify բիզնեսի հավաստագրված փորձագետ և PMI անդամ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էյ Jեյ Քիֆեր
  AJ- ն արտադրանքի շուկայավարման ավագ մենեջեր է Դիրիժոր, Փոխպատվաստված գովազդային գործակալությունների աշխարհից ՝ AJ- ը փորձառու շուկայավարման ռազմավար է, որը կրքոտ է սպառողների պատկերացումները բացելու և ակտիվացնելու մասին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էնդրյու Քըրք
  Էնդրյու Քըրքը Face The Buzz- ի հիմնադիրն է, որն օգնում է փոքր բիզնեսի սեփականատերերին օգտագործել առցանց շուկայավարման ուժը: Նրա ներկայիս հաճախորդները ավելի քան 3.5 միլիոն ԱՄՆ դոլարի ֆինանսավորում են հավաքել: Նա առաջարկում է սահմանափակ թվով անվճար առցանց շուկայավարման գնահատականներ: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Անդրեյ Կոպտելով
  Անդրեյ Կոպտելովը Itransition- ի նորարարության վերլուծաբան է, ծրագրային ապահովման մշակման մաքսային ընկերություն, որի կենտրոնակայանը գտնվում է Դենվեր քաղաքում: ՏՏ ոլորտում խորը փորձառությամբ նա գրում է IOT- ի, արհեստական ինտելեկտի և մեքենայական ուսուցման նոր խանգարող տեխնոլոգիաների և նորարարությունների մասին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքսանդրա Կորչինսկա
  Ալեքսանդրան GetResponse-ի CMO-ն է, նա առաջնորդում է գլոբալ SaaS շուկայավարումը և աճը: Տվյալների վերլուծության և աճի կոտրման հետևանքով նա մշակել է բացառիկ ռազմավարություններ համաշխարհային բրենդերի (նախկին Uber) և տեխնոլոգիական ստարտափների համար: Նա ստացել է իր բիզնեսի և առաջնորդության կրթությունը՝ ավարտելով Հարվարդի գործադիր կրթությունը և շուկայավարման ոլորտում տվյալների վրա հիմնված վերաբերմունքը Վարշավայում տվյալների գիտության մագիստրատուրայում: Ola-ն ակտիվորեն աջակցում է CEE տարածաշրջանի ստարտափներին՝ որպես ոչ առևտրային և Google for Startups խորհրդատվական ծրագրերի խորհրդատու: Սիրողական ալպինիստ, սկսնակ դաշնամուր նվագող և հեռավար աշխատանքի մշակույթի մեծ երկրպագու: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Աջի Կրիշնամոորթի
  Ajoy- ն արդյունաբերության մեջ ավելի քան 15 տարվա փորձ ունի տեխնիկական, շուկայավարման և ղեկավար դերերում: Acumatica- ից առաջ, Ajoy- ն Microsoft- ում բիզնեսի հաջողություն էր վարում ապրանքների կառավարման և շուկայավարման լայն շրջանակի մեջ, որը վերջերս ծառայում էր որպես OEM Segment Marketing- ի տնօրեն, որտեղ նա և իր թիմը պատասխանատու էին առևտրային և սպառողական լսարանների շուկայի շուկայի ռազմավարության համար: , 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ամար Կուկրեժա
  Amar Kukreja- ն ունի Salesforce փորձարկման տարիների փորձ: Նա օգտագործում է Apex- ը, ինչպես նաև այլ թեստեր: Նա նաև առաջարկում է Salesforce- ի հետ կապված այլ ծառայություններ, ներառյալ Salesforce- ի նախնական կարգավորումը և կառավարումը: Ավելին իմանալու համար Salesforce Github. 
 	   facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքսանդր Կուզնեցով
  Ալեքսանդրը թվային հեղինակության կառավարման փորձագետ է 25+ տարվա փորձով: Նրա թվային գործակալությունների հաճախորդների պորտֆելը ներառում է ինչպես համաշխարհային, այնպես էլ ազգային խոշոր և միջին բիզնեսներ այնպիսի ուղղահայաց ոլորտներում, ինչպիսիք են FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) և Finance (Citibank, Mastercard) . SPN Ogilvy-ի նախկին CDO-ն, այսօր նա մշակում է նոր գլոբալ թվային գործակալություն՝ RCheckUp, որը կենտրոնացած է առավել ծախսարդյունավետ թվային հաղորդակցության տեխնոլոգիաների մշակման վրա: Ալեքսանդրը մշակել է թվային հեղինակության կառավարման դասընթաց, որը նա դասավանդել է ոլորտի 800+ ներկա և ապագա մասնագետների։ 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ադիթի Լահա
  Aditi-ն տեխնիկական գրող է և գերազանցում է թվային գովազդային արդյունաբերության վերջին տեխնոլոգիաների գրավոր գրականությունը: Aditi-ն ունի նշանակալի գիտելիքներ և ապացուցված փորձ adtech և martech միտումների ոլորտում և անձնատուր է լինում ժամանակակից թվային տեխնոլոգիաների խորը հետազոտություններին՝ գրավիչ բովանդակություն մատուցելու համար: Ոգեշնչող բլոգեր և թեթեւամիտ բանաստեղծություններ գրելը միշտ եղել է Ադիթիի կիրքը: Ադիտին նույնպես երազում է մի օր գիրք գրել։ Բացի գրելուց, նրա ուժեղ կողմն է եղել արվեստն ու երաժշտությունը վայելելը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էնթոնի Լամոտ
  Էնթոնին գլխավոր տնօրենն է և համահիմնադիրը Ապաընտրել, Salesforce AppExchange-ի համար մարքեթինգային տվյալների հնարավորություն: Նա կրքոտ է Software as a Service, Marketing Automation և Salesforce Marketing Cloud տեխնոլոգիաներով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Անուսխա Լոքեշ
  Անուշկա Լոքեշը աճի բաժնի ղեկավարն է Breinify, AI-ով աշխատող կանխատեսող անհատականացման հարթակ, որն օգնում է սպառողական ձեռնարկություններին մատուցել համապատասխան և անհատականացված փորձառություններ մասշտաբով: Նա փորձառու մարքեթինգի ղեկավար է, ով աշխատել է սպառողական ապրանքների հայտնի ընկերությունների հետ, ինչպիսիք են Anheuser-Busch InBev-ը, որտեղ նա թողարկել և զարգացրել է այնպիսի ապրանքանիշեր, ինչպիսիք են Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden և Stella Artois, և General Mills, որտեղ նա աշխատել է New Ventures Group-ում: նոր արտադրանքի թողարկման վերաբերյալ: Նա միջազգային մակարդակով աշխատելու փորձ ունի Հնդկաստանում և Կանադայում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Անջելինա Լուգովա
  Լինան EPOM- ի շուկայավարման բաժնի ղեկավարն է: Նա նաև ինտենսիվ փորձ ունի հաղորդակցման բազմաթիվ հարթակներում ՝ ավանդական լրատվամիջոցներից մինչև ազդեցիկ անձինք: EPOM- ում նա ստեղծում է սպառողների իրազեկվածություն և ամեն օր թվային շուկայավարման բոլոր ալիքներով առաջնորդում է ապրանքանիշի նկատմամբ հաճախորդների նախընտրությունը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ամիտաաբ Մալհոտրա
  Amitaabh Malhotra- ն շուկայավարման գլխավոր տնօրենն է Օմնեյուվճարների, հավատարմության պարգևների և առաջարկների ինտեգրված հարթակ, որոնք խրախուսում են սպառողներին օգտագործել իրենց բջջային հեռախոսը գնման ճանապարհի բոլոր ասպեկտների համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էշլի Մարշ
  Էշլի Մարշը ավագ- բովանդակության գրող է Maan Softwares Inc. Նա այս ընկերությունում է արդեն վերջին չորս տարի: Նա մասնագիտացած է տեխնիկական գրելու ժանրի, հատկապես բջջային հեռախոսների մշակման, վեբ ձևավորման և նորագույն տեխնոլոգիաների ոլորտում: Ըստ նրա, դա իր համար մեծ ազդեցություն է ունեցել, քանի որ ամեն օր տեխնոլոգիան նորանում է `արդյունքում առաջ բերելով նոր գաղափարներ, որոնք ամեն օր թարմացնում են իրեն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքս Մեմբրիլո
  Ալեքս Մեմբրիլոն հանդիսանում է ընկերության գլխավոր տնօրենը Կարդինալ վեբ լուծումներ, մրցանակակիր թվային շուկայավարման գործակալություն, որը տեղակայված է Ատլանտայում, Գեորգի նահանգում: Technologyորջիայի տեխնոլոգիական ասոցիացիայի (TAG) 2015 թ. Տարվա թվային շուկայավարող անվանումով ՝ նրա նորարարական մոտեցումը թվային շուկայավարմանը վերափոխել է արդյունաբերությունը և ուշագրավ արդյունքներ բերել բոլոր չափերի և շուկաների հաճախորդներին: Կարդինալը 3 անգամ անընդմեջ ընդգրկվել է Inc. 5000-ում ՝ ամենաարագ աճող մասնավոր ԱՄՆ-ի ընկերությունների ցուցակում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էնդի Միքելսոն
  Էնդի Միքելսոնը հաճախորդների աջակցության գծով փոխնախագահ է Վերտաֆոր, ապահովագրական տեխնոլոգիաների առաջատար մատակարար: Իր դերի շրջանակում նա հաճախորդի վրա կենտրոնացած փոխնախագահ է, որը մասնագիտացված է լայնածավալ լուծումներ ստեղծելու, բարձրակարգ թիմեր և հաճախորդների առջև ծառացած լավագույն փորձի մեջ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էմի Միլներ
  Էմի Միլները Abstrakt Marketing Group-ում վաճառքի աջակցման գործադիր փոխնախագահն է, բիզնեսի աճող ընկերություն, որն ապահովում է առաջատար սերնդի լուծումներ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ամանդա լեռ
  Ամանդան SAP Digital Commerce-ի գլոբալ փոխնախագահն է: Ամանդան աշխատում է SAP-ում ավելի քան 15 տարի՝ սկսելով արդյունաբերության վերլուծաբանների հետ հարաբերություններում և տարիների ընթացքում վերածվելով հաղորդակցության և շուկայավարման տարբեր դերերի՝ այնպիսի տարբեր թեմաների համար, ինչպիսիք են գնագոյացումը և լիցենզավորումը և կայունությունը Netweaver-ի և Supply Chain Management-ի համար: Վերջերս նա գլխավորեց մարքեթինգը մեր թվային առևտրի ալիքների համար՝ SAP Store և SAP հավելվածի կենտրոն - աշխատել ամեն օր SAP-ի հետ բիզնեսով զբաղվելը հնարավորինս պարզեցնելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Աշ Մունշի
  Նախքան Pepperdata- ին միանալը, Էշը զբաղեցնում էր Marianas Labs- ի գործադիր նախագահը, խորը ուսուցման ստարտափ, որը վաճառվել էր 2015-ի դեկտեմբերին: Դրանից առաջ նա եղել է Graphite Systems- ի գլխավոր տնօրենը, տվյալների պահեստավորման մեծ մեկնարկը, որը վաճառվել է EMC DSSD- ին 2015-ի օգոստոսին: Ash- ը ծառայում էր նաև որպես Yahoo- ի CTO, որպես պետական և մասնավոր ընկերությունների գործադիր տնօրեն և մի քանի տեխնոլոգիական ստարտափների խորհրդի անդամ է: Էշը հաճախել է Հարվարդի համալսարան, Բրաունի համալսարան և Սթենֆորդի համալսարաններ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էշլի Մերֆի
  Էշլի Մերֆին ավարտել է Մանչեսթերի համալսարանի անգլերեն գրականության և ստեղծագործական գրականության բակալավրի կոչումը: Նա սկսեց աշխատել որպես անկախ բովանդակության գրող 2015 թվականից: Նա մասնագիտանում է տեխնոլոգիայի, բարձրագույն կրթության, գովազդային օրինակների, ընթացիկ գործերի և ձեռնարկատիրության մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալիսիա Նավարո
  Ալիսիա Նավարոն ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է և համահիմնադիրը Դժվարություններ, բովանդակության դրամայնացման հարթակ, որն օգնում է կայքերին պարգևատրվել իրենց բովանդակության մեջ ստեղծված գնման նպատակի համար: Skimlinks- ի գործարկումից առաջ նա ավելի քան 10 տարի աշխատել է Ավստրալիայում և Մեծ Բրիտանիայում բջջային և ինտերնետի վրա հիմնված հավելվածների նախագծման և գործարկման վրա: 2007 թվականից ի վեր Ալիսիան ընկերությունն աճեցրեց `դարձնելով ավելի քան 85 աշխատակից Լոնդոնի, Սան Ֆրանցիսկոյի և Նյու Յորքի գրասենյակների գրասենյակներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Davis
  Էնդրյուն CPC ռազմավարության շուկայավարման տնօրենն է: 2010 թ.-ի սեպտեմբերի վերջին Էնդրյուն ավարտեց առաջին առևտրականների համեմատության գնումների ձեռնարկը, որը տալիս է համապարփակ նկարագրություն, թե ինչպես սկսել և կառավարել արդյունավետ համեմատական գնումներ: Այսօր Էնդրյուն իր ժամանակի մեծ մասն անցկացնում է միջին և խոշոր առցանց մանրածախ առևտրի և առցանց շուկայավարման գործակալությունների հետ խորհրդակցելով, ինչպես նաև գրում է CPC ռազմավարության բլոգ. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալբերտ Նիետո
  Սերմնահեղուկ համատեքստային գովազդային առաջատար ընկերություն է, որը ստեղծում է խիստ ազդեցիկ և գրավիչ լուծումներ համապատասխան պրեմիում տեսողական բովանդակության համար, ապահովում է թիրախավորման և եկամուտների լավագույն հրատարակիչների և լավագույն ապրանքանիշերի համար: Ընկերության համատեքստային արհեստական ինտելեկտը թույլ է տալիս ապրանքանիշերին առանց թխվածքաբլիթների շփվել իրենց հետաքրքրող տիեզերքի սպառողների հետ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Անդրե Օնտորո
  Անդրե Օնտորոն հիմնադիրն է Հացից այն կողմ, մրցանակակիր բացատրող վիդեո ընկերություն: Նա օգնում է բիզնեսին բարձրացնել փոխակերպման տեմպերը, փակել ավելի շատ վաճառքներ և ստանալ դրական ROI բացատրական տեսանյութերից (ըստ այդ հերթականության): 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ԱլեքսԱնդրա Օնտրա
  AlexAnndra Ontra- ն ընկերության հիմնադիրն ու նախագահն է Շուֆլռր, դինամիկ շնորհանդեսների համար պահանջարկի փաստաթղթերի կառավարման լուծում: Նյու Յորքում տեղակայված Shufflrr- ը Presentation Management- ի առաջատարն է: 2014-ին հիմնադրվել է James և AlexAnndra Ontra- ի ՝ քույր-քույր թիմի կողմից, որը ավելի քան 30 տարվա փորձ ունի շնորհանդեսների կառավարման ծրագրակազմի մշակման մեջ, Shufflrr- ն օգնում է կորպորացիաներին և անհատ օգտվողներին կառավարել, տարածել և թարմացնել իրենց ներկայացման բովանդակությունը ՝ խնայելով նրանց ժամանակ և գումար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ադամ Օրթման
  Ադամ Օրթմանը աճի և նորարարության գծով ավագ փոխնախագահն է Գեներատոր Մեդիա + Վերլուծություն, լիովին ինտեգրված մեդիա գործակալություն։ Համատեղելով մեդիա գործակալությունների ասպարեզում տասնամյա փորձը սպառողների հոգեբանության ակադեմիական հիմքի հետ՝ Ադամը գնահատում է առաջատար և ձևավորվող թվային, սոցիալական, բջջային և էլեկտրոնային առևտրի հարթակներն ու միտումները՝ որոշելու, թե դրանք ինչպես կարող են արժեք բերել հաճախորդների մեդիա ներդրումներին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Արվինդ Պարտիբան
  Արվինդը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է և համահիմնադիրը Getարգեթ, որտեղ բացի ընկերության տեսլականը հայեցակարգելուց և դրանց նպատակներին հասնելու գործողությունների պիլոտային աշխատանքից, նա ներկայումս ղեկավարում է արտադրանքի շուկայավարումը, նախավաճառքը և վաճառքի գործարքները: Zoho- ի նախկին աշխատակից, որտեղ նա գլխավորում էր առաջատար ապրանքատեսակների ITSM փաթեթի արտադրանքի շուկայավարումը, Արվինդը արժեքավոր պատկերացումներ ձեռք բերեց SaaS արդյունաբերության և «Մարկետինգի» բոլոր բաների վերաբերյալ: Առվինդը ստացվում է իր հսկայական փորձից `բիզնեսի միավորներին առաջ մղելու համար: Նա նաև «Չելսիի» համառ երկրպագու է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Անկիտ Պատել
  Անկիտ Պատելը շուկայավարման / ծրագրի ղեկավար է XongoLab տեխնոլոգիաներ և ՊեպիՕվկիանոս, որոնք առաջարկում են գերժամանակակից վեբ և բջջային հավելվածների զարգացման լուծումներ ամբողջ աշխարհում: Որպես հոբբի ՝ նա գրում է նոր ու առաջիկա տեխնոլոգիաների, բջջային հեռախոսների զարգացման, վեբ կայքերի, ծրագրավորման գործիքների, բիզնեսի և վեբ ձևավորման մասին: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ալեքս Պուլոս
  Ալեքսը Crossbeam-ի մարքեթինգի գլխավոր տնօրենն է, որը առաջատար է Growth and Analytics, Content and Events, and Product Marketing: Նա ունի ավելի քան 20 տարվա գործադիր փորձ՝ մշակելով մարքեթինգային ռազմավարություններ և առաջատար համաշխարհային, ինտեգրված կատարում ծրագրային ապահովման ապրանքանիշերի համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Օգոստին պրոտ
  Ավգուստինը հանդիսանում է Weglot, կայքերի համար բազմալեզու լուծում: Weglot- ը ստեղծվել է 2016 թ.-ին ՝ կայքի թարգմանությունը արագ, պարզ և ակնթարթորեն կատարելու համար: Ֆինանսներ ունենալու ֆոնին, Ավգուստինը տեղափոխվեց SaaS աշխարհ ՝ համատեղ լուծում գտնելու համար, որն օգնում է ընկերություններին ստեղծել միջազգային աճ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ակիբուր Ռահման
  Ակիբուր Ռահմանը գլխավոր տնօրենն է Mailmodo, էլփոստի շուկայավարման լուծում, որն օգտատերերին հնարավորություն է տալիս հավելվածի նմանվող ինտերակտիվ նամակներ ուղարկել: Նա ունի շուկայավարման փորձ ներգնա և ելքային ռազմավարությունների, SEO-ի, աճի, CRO-ի և շուկայավարման ավտոմատացման ոլորտում: Նա օգնել է բազմաթիվ B2C և B2B ապրանքանիշերի, այդ թվում՝ վաղ փուլի տեխնոլոգիական ստարտափներին՝ արագ հետևելու աճին՝ օգտագործելով արագաշարժ և տվյալների վրա հիմնված շուկայավարման գործընթացները: Երբ Google-ը թողարկեց AMP նամակները, Aquib-ը մեծ ներուժ տեսավ դրա մեջ էլփոստի մարքեթինգի վերահայտնագործման համար: Սա ստիպեց նրան սկսել Mailmodo-ն՝ օգնելու բիզնեսներին էլփոստի մարքեթինգից ավելի լավ ROI ստանալ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Օստին Ռոլինգ
  Օստին Ռոլինգը ընկերության հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է Outfield- ը, երրորդ սերնդի ձեռնարկատեր: Իր առաջին ընկերությունը ՝ նորաձևության կայք, նա հիմնել է 20 տարեկան հասակում: Նա ունի Արևելյան Միչիգանի համալսարանի հաղորդակցման բակալավրի աստիճան և Տեխասի A&M համալսարանից MBA: Նա իր կարիերայի մեծ մասն անցկացրել է սպառողական ապրանքների և տեղեկատվական տեխնոլոգիաների ոլորտում աշխատելով ոլորտում վաճառքի և շուկայավարման, կառավարման և բիզնեսի զարգացման դերերում:  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ալիսիա Ռոթեր
  Alicia Rother- ը անկախ բովանդակության ռազմավար է, ով աշխատում է փոքր բիզնեսի և նորաստեղծ ընկերությունների հետ `իրենց ապրանքանիշի հասանելիությունը խթանելու համար` բովանդակային ստեղծագործական ձևավորման և գրությունների միջոցով: Նրա փորձի ոլորտը ներառում է թվային շուկայավարում, ինֆոգրաֆիկա, բրենդինգ և գրաֆիկական դիզայն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Անդրեա Սանչես
  Անդրեա Սանչեսը Նյու Յորքում բնակվող դիզայնի ռազմավար և հետազոտող է, ով ներկայումս ղեկավարում է թվային վերափոխման ռազմավարության նախագծերը Globant-ում: Նա կիսվել է իր փորձով, թե ինչպես AI-ն կարող է բարելավել հաճախորդ-բրենդ հարաբերությունները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ադամ Շիգեմ
  Ադամ Շիգեմը ռազմավար է Fell Swoop- ը - թվային դիզայնի ընկերություն Սիեթլում: Ադամն ունի ավելի քան 4 տարվա փորձ `օգնելով այնպիսի ապրանքանիշերի, ինչպիսիք են Windows- ը, Office 365- ը, T-Mobile- ը և Brooks Running- ը, կապվել իրենց լսարանի հետ իմաստալից ձևերով բազմաթիվ ալիքներով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Աբհայ Սինգհալ
  Abhay- ը համահիմնադիրն ու CRO- ն է InMobi- ում, Abhay- ն ամբողջ աշխարհում խոսում է ձեռներեցության, մարդկանց և մշակույթի մասին և կարևոր դեր է խաղացել InMobi- ի ՝ MIT Technology Review- ի կողմից աշխարհի 50 ամենախանգարող ընկերությունների նման ճանաչում ստանալու համար, Forbes- ի տարվա ամենալավ սկիզբը մրցանակի համար և շատ ավելին: Նորարարության հանդեպ սերը նրան տեղափոխեց Կանպուրի Հնդկական տեխնոլոգիական ինստիտուտ (IIT) իր բակալավրերի համար, որտեղ 2013 թ.-ին նա նաև արժանացավ հարգարժան '' Հարգարժան շրջանավարտի մրցանակի '`ձեռներեցության մեջ իր գերազանցության համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Արուն Սիվաշանքարան
  Արուն տեխնոլոգիական ձեռնարկատեր է, ով տարիներ շարունակ կառուցում, չափում և վաճառում է սպառողական և ձեռնարկությունների կայքեր: Իր կարիերայի ընթացքում նա օգնել է մեծ և փոքր ընկերություններին մեծացնել եկամուտը և ներգրավել հաճախորդներին որպես մենեջեր, խորհրդատու և խորհրդատու: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ադամ Սմոլ
  Ադամ Սմոլը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է AgentSauce, լիարժեք, ավտոմատացված անշարժ գույքի շուկայավարման հարթակ ՝ ինտեգրված ուղղակի փոստով, էլ. փոստով, SMS- ով, բջջային հավելվածներով, սոցիալական լրատվամիջոցներով, CRM և MLS- ով: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  Էն Սմարթի
  Էն Սմարթին Internet Marketing Ninjas-ի ապրանքանիշի և համայնքի մենեջերն է և հիմնադիրը Վիրուսային բովանդակություն Bee. Էննի որոնողական համակարգի օպտիմալացման կարիերան սկսվել է 2010 թվականին: Նա Search Engine Journal-ի նախկին գլխավոր խմբագիրն է և հեղինակային որոնման և սոցիալական բլոգերի ներդրում, ներառյալ Small Business Trends-ը և Mashable-ը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Անաստասիա Սվիրիդենկո
  Անաստասիա Սվիրիդենկոն բովանդակության շուկայավարման մենեջեր է TextMagic, բոլորը մեկում զանգվածային SMS լուծում բիզնեսի համար: TextMagic- ը ծառայություն է, որը հնարավորություն է տալիս ինչպես փոքր, այնպես էլ խոշոր բիզնեսի համար իրականացնել SMS շուկայավարման արշավներ, ուղարկել ծանուցումներ, ազդանշաններ և հաստատումներ: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Էնդրյու Թեյլորը
  Էնդրյուն սիրում է աշխատել դրա համար Պանթեոն օգնելով գործակալություններին և վերադարձնելով WordPress համայնքին: Լինելով նախկին վեբ մշակող ՝ Էնդրյուն իր ժամանակն անցկացնում էր այնպիսի հաճախորդների համար լայնամասշտաբ նախագծերում, ինչպիսիք են AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines և այլն: Ունենալով ավելի քան 8 տարվա վեբ զարգացման փորձ ՝ մասնագիտանալով WordPress– ում, նա փորձառու վետերան է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gengela de la Vieja
  Gengela- ն բիզնեսի վերլուծության, գնագոյացման և մեդիայի կառավարման փորձագետ է, առաջատար բովանդակություն բոլոր ալիքներում, ինչպես նաև կառավարման ներկայություն բոլոր սոցիալական հարթակներում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էշլի Ուոլշ
  Էշլին մարքեթինգի փոխնախագահն է ՁևաթուղթԻնդիանապոլիսում հիմնված ձևի ձևավորման և տվյալների հավաքագրման ծրագրային լուծում: Նախքան Formstack- ը, Էշլին 8 տարի անցկացրեց Angie's List- ում ՝ զբաղեցնելով պաշտոններ շուկայավարման, արտադրանքի և գործառնությունների ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ամանդա Ուեսթ-Բուքուալտեր
  Amanda West-Bookwalter- ը Formstack- ի թվային մեդիայի շուկայավարման մասնագետ է, որը պատասխանատու է տեխնոլոգիական ընկերության համար թվային գովազդի ռազմավարության իրականացման և մասշտաբավորման համար: Նախքան Formstack- ի թիմին միանալը, Ամանդան ծառայում էր ավագ հաշվի կառավարման դերում `վճարում-կտտոցի դիմաց կառավարման ընկերության համար և ելույթ է ունեցել բազմաթիվ առցանց շուկայավարման համաժողովներում, ներառյալ HeroConf- ը, SMX East- ը և SES Denver- ը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էշլի Ուելչ
  Էշլի Ուելչը և Justասթին onesոնսը համահիմնադիր են Somersault նորարարություն, Design Thinking խորհրդատվական ընկերություն, որը տրամադրում է եզակի մոտեցում վաճառքի զարգացմանը: Նրանք մերկ վաճառքի հեղինակներն են. Ինչպես դիզայնի մտածողությունը բացահայտում է հաճախորդի դրդապատճառները և խթանում եկամուտը: Լրացուցիչ տեղեկությունների համար այցելեք ՝ www.somersaultinnovation.com: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ամալի Ուիդերբերգ
  Ամալի Ուիդերբերգը աշխատում է որպես Թվային շուկայավարող ՝ FotoWare- ում, որն աշխարհում առաջատար թվային ակտիվների կառավարման (DAM) վաճառող է: Նա ունի ESST (Հասարակություն, գիտություն և տեխնոլոգիա Եվրոպայում) մագիստրոսի կոչում և կանխատեսում է, որ 2021 թվականը շատ բան է սպասում DAM լանդշաֆտի համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բիլ Աչոլլա
  Բիլ Աչոլան թվային առաջատար վաճառող է, ով անընդհատ դուրս է հանում խելահեղ արժեքավոր բովանդակություն, որը ձեզ նման մարդիկ կարող են օգտագործել իրենց բիզնեսը զարգացնելու համար, ինչպես այս հոդվածը, Outանոթացեք նրա բիզնես բլոգին այստեղ Billacholla.com 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Բրայան Բոումեն
  Բրայան Բոումանը հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է Ուղեղի լաբորատորիաներ, շուկայավարման տեխնոլոգիական ընկերություն, որն ապացուցում է տեխնոլոգիաներն ու ծառայությունները Facebook- ի և Instagram- ի գովազդատուներին: Նա շահավետորեն կառավարել է ավելի քան $ 1 մլրդ առցանց գովազդի ծախսեր և ապրանքների զարգացում առաջատար առցանց ապրանքանիշերի համար, ներառյալ Disney, ABC, Match.com և Yahoo! 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բիլ Բրունո
  Բիլ Բրունոն՝ Celebrus-ի գործադիր տնօրենը, միացավ Հյուսիսային Ամերիկայի փոխնախագահին և դարձավ գործադիր տնօրեն 2021 թվականի հոկտեմբերին: Նա տասնամյակների փորձ ունի մեդիայի, տվյալների և վերլուծության ոլորտներում և կիրք՝ խթանելու նորարարության մշակույթը՝ փոխակերպման փոփոխությունները խթանելու համար: Մինչ Celebrus-ը, Բիլը ծառայում էր որպես AIM-ում ցուցակված ընկերության գործադիր տնօրեն, որը հաջողությամբ ձեռք բերեց իր խորհրդատվական բիզնեսը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բոնի խառնարան
  Բոնի Քրեյտրը հանդիսանում է ընկերության նախագահ և գլխավոր գործադիր տնօրեն Շրջանակի ամբողջական պատկերացում, Նախքան Full Circle Insights- ին միանալը, Բոննի Քրեյթերը VoiceObjects- ի և իրականացման շուկայավարման փոխնախագահն էր: Բոնին նաև փոխնախագահի և ավագ փոխնախագահի դերեր է ունեցել Genesys, Netscape, Network Computer Inc., salesforce.com և Stratify ընկերություններում: Oracle Corporation- ի և նրա տարբեր դուստր ձեռնարկությունների տասնամյա վետերան, Բոնին եղել է Compaq Products Division- ի փոխնախագահ և Workgroup Products Division- ի փոխնախագահ: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բոբ Քրոֆթ
  Bob Croft- ը APAC տարածաշրջանի փորձառու առաջնորդ է, որը վերջին 15 տարվա ընթացքում աշխատում է ավելի քան 8 հաճախորդների հետ բազմաթիվ արդյունաբերություններում: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Բարաք Դիեգո
  Բարաք Դիեգոն փորձառու բլոգեր է, ով հոդվածներ է գրել մի շարք հայտնի բլոգերի և կայքերի համար սոցիալական մեդիայի տարբեր օգտագործման մասին ՝ բիզնես կայքերում ավելի շատ բիզնեսի երթևեկի ստեղծման համար: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Բիլ Տօնապետեան
  Brandemonium LLC-ն միջոցառումների կազմակերպություն է, որը հիմնված է Ցինցինատիում, Օհ: Ընկերությունը հիմնադրվել է 2017 թվականին Բիլ Դոնապետյանի և Քևին Կանաֆաքսի կողմից։ Բիլն ունի ավելի քան 16 տարվա իրադարձության փորձ՝ սկսելու այնպիսի միջոցառումներ, ինչպիսիք են MidPoint Music Festival-ը և Bunbury Music Festival-ը: Քևինն ունի ավելի քան 30 տարվա կորպորատիվ հաղորդակցության և հանրային կապերի փորձ, ինչպես նաև բարեգործական միջոցառումների համահիմնադիր, Suits That Rock և Play On: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Բրինա Ֆեյն
  Breena Fain- ը Formstack- ի հասարակայնության հետ կապերի և մարքեթինգի մասնագետ է, առցանց ձևաթուղթ ստեղծող, որը դարձել է առցանց ձևաթղթերի ստեղծման, կառավարման և հյուրընկալման առաջատարը: Formstack- ը ցանկացած տեսակի և չափի բիզնեսին տալիս է օգտագործման համար հեշտ օգտագործման ձև ունեցող գործիք `տվյալների հեշտությամբ հավաքման և կառավարման համար: Օգտագործողները կարող են ձևաթղթեր տեղադրել անմիջապես իրենց կայքում ՝ կապարի արագ գրավման համար: Բազմակողմանիության այս տեսակը կազմակերպություններին, հատկապես փոքր բիզնեսին, հնարավորություն է տալիս պարզեցնել իր շուկայավարման ցիկլը `միաժամանակ ընդլայնելով իր ռեսուրսները: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Բրայան Ֆաուլեր
  Բրայան Ֆաուլերը Intero Digital Amazon բաժնի նախագահն է: Intero Digital-ը թվային մարքեթինգի 400 հոգանոց գործակալություն է, որն առաջարկում է համապարփակ, արդյունքների վրա հիմնված մարքեթինգային լուծումներ: Նրա Amazon ստորաբաժանումը մասնագիտացած է ընկերություններին օգնելու լծակներ օգտագործել Amazon-ին՝ հասնելու աննախադեպ աճի: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բրայան Ֆրիմեն
  Բրայան Ֆրիմանը սերիալային ձեռնարկատեր է, որը կենտրոնացած է ստեղծագործող տնտեսության վրա: Նա կառուցել է Հյուսիսային Ամերիկայի ամենամեծ ազդեցիկ շուկաներից մեկը՝ ավելացնելով այն ավելի քան կես միլիոն բովանդակություն ստեղծողների և 100 ապրանքանիշերի, ինչպիսիք են Disney-ը, Amazon-ը, Dunkin-ը, Goop-ը, Marvel-ը և TikTok-ը: Նա և նրա թիմը Heartbeat-ում առաջինն էին, ովքեր զբաղվեցին Instagram-ի մասշտաբով նանո-ստեղծողների մարքեթինգով և առաջինն էին, ովքեր ինտեգրվեցին TikTok-ի հետ 2020 թվականին: Նա նաև Techstars Grad-ի (2017 թվականի դաս) և ակտիվ ներդրող է և ստեղծարար տնտեսության այլ ստարտափների խորհրդատու: Այժմ նա ստեղծում է նոր պրոֆեսիոնալ ցանց ստեղծագործողների տնտեսության համար՝ creatorland.com-ը, որը կենտրոնացած է ստեղծագործողների, բովանդակություն ստեղծողների, ազդեցիկ մարդկանց և նրանց վարձող մարդկանց վրա: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բոբի Գիլ
  Նախքան 2009-ին Blue Label Labs- ը հիմնելը, Բոբին Microsoft- ի Managerրագրի ղեկավար էր Սերվերների և Գործիքների բաժնում: Համահիմնադիր Jordanորդան Գուրիերիի հետ միասին, Բոբբին համահեղինակ է Appsters. Հավելվածների ձեռներեցության սկսնակների ուղեցույց, Blue Label Labs- ում Բոբիի ՝ որպես Գլխավոր գործադիր տնօրենի դերը ենթադրում է ռազմավարական և տեխնիկական վերահսկողություն ապահովել մեր կողմից արտադրված բոլոր ծրագրերի համար: Բոբին ավարտել է Վաթերլուի համալսարանը մաթեմատիկայի և համակարգչային գիտությունների բակալավրի աստիճանով և ավարտել է MBA- ն Կոլումբիայի բիզնես դպրոցում: Նա սիրում է կրեպեր: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բրայան Հոֆման
  Բրայանը շուկայավարման համակարգող է Մարդասպան ինֆոգրաֆիկա, Սիեթլում հիմնված ստարտափ, որը մասնագիտանում է ինֆոգրաֆիկ դիզայնի, շարժման գրաֆիկայի և ինտերակտիվ գրաֆիկայի ոլորտում: Killer Infographics- ը հպարտանում է այն բարձր տաղանդների ներգրավմամբ, որոնք կարող են մատուցել համապարփակ պատճեն, տվյալների մի տեսակ, այսինքն `անհատական նկարազարդում և ռազմավարական խթանում: Բրայանը մեծացել է Պենսիլվանիայի և Վերմոնտի լեռներում և այժմ ամեն օր անցկացնում է սնոուբորդ և արշավներ Խաղաղ օվկիանոսի հյուսիս-արևմուտքի լեռներում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Բեքի Հոլթոն
  Բեքի Հոլթոնը լրագրող է և բլոգեր: Նա հետաքրքրված է կրթական տեխնոլոգիաներով և միշտ պատրաստ է աջակցել տեղեկատվական խոսակցությանը: 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Բիլ անգլերեն
  Ես թվային արտադրանքի դիզայներ եմ, որը հիմնված է Օսթինում, Տեխաս: Ես ունեմ ավելի քան 12 տարվա փորձ և՛ 0-ից 1 ապրանքների նոր փորձառություններ ստեղծելու, և՛ բարձր տեսանելի առցանց ուղղությունների համար աճի խթանման: Ես ներկայումս գտնվում եմ Hotel Engine-ում՝ օգնելով կառուցել բիզնեսի և խմբակային ճանապարհորդությունների ապագան: Ես բարգավաճում եմ շարունակական ուսուցմամբ, օգտատերերի պատկերացումները գործի վերածելով և թիմերին ոգեշնչելով մտածել շրջանակից դուրս: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բիլ Դոուսոն
  Բիլ Դոուսոնը էլեկտրոնային փոստի շուկայավարման և էլեկտրոնային փոստի կիրառման մասնագետ է, խորհրդակցում է ինչպես խոշոր ընկերությունների, այնպես էլ ծրագրային ապահովման հետ, որպես ծառայություններ մատուցող անձանց էլփոստի ինտեգրման, օգտագործման և օգտագործման հնարավորությունների վերաբերյալ: Բիլլը առցանց աշխատել է մի շարք խոշոր կազմակերպությունների հետ, ներառյալ Zappos և Walmart, Նա և իր կինը ՝ Կառլան, ունեն սեփական գործակալություն 4 շների ձևավորում. 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Բարի Քելլի
  Բարի Քելլին ընկերության գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է Մտքի արդյունաբերություն, Նա սպառողների ուսուցման չեմպիոն է, շուկայավարող և թվային ուսուցման նորարար: Նրա կարիերան ուղղված է եղել ապրանքանիշերին և բովանդակության կազմակերպություններին օգնելու `էլեկտրոնային ուսուցման ուժը օգտագործելու գործում` խթանելու և զարգացնելու իրենց բիզնեսը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Բրուք Կովանդա
  Բրուք Կովանդան Orr- ի գործընկեր և շուկայավարման համակարգող է PERQ, ներգրավվածության տեխնոլոգիական ընկերություն Ինդիանապոլիսում: Այնտեղ նա ղեկավարում է բովանդակության և դիզայնի ստեղծումը գովազդային ապրանքների համար և աջակցում է շուկայի նոր հետազոտություններին և հետազոտություններին: Աշխատանքից դուրս Բրուկը սիրում է կարդալ, ճանապարհորդել, լսել դասական Rock 'n' Roll: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Բրայան Միքսոն
  Բրայան Միքսոնը հանդիսանում է ընկերության սեփականատերը AmazeLaw, կայքի կառուցում միայնակ և փոքր հաստատությունների փաստաբանների համար: Բիրանը վեբ-կայքեր է կառուցում 1999 թվականից և իր վերջին չորս տարիներն անցկացրել է HubSpot, Mill33 և LivingSocial ընկերությունների նման օգնելով: Բրայանն առաջին ձեռքից գիտի, թե որքան դժվար է փոքր բիզնեսի սեփականատերերի համար իրենց թվային շուկայավարումը գետնից հեռացնելը, ուստի նա ստեղծեց AmazeLaw- ը ՝ որպես սուպեր փաստաբանների համար չափազանց պարզ վայր ՝ իրենց կայքերը կառուցելու, առաջատարներ հավաքելու և շարունակելու իրենց օրերի շարունակությունը: փաստաբանական բաներ անել 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Բեն Պլոմիոն
  Բեն Պլոմիոնը Dibbs-ի մարքեթինգի գլխավոր տնօրենն է: Նա պատասխանատու է գործընկերների համար արժեք ստեղծելու, շուկա մուտք գործելու ռազմավարությունների մշակման, ինչպես նաև Dibbs-ի սպառողական շուկայի աճի համար: Բենը ֆրանսիացի է և ավարտել է GE-ի Փորձառու առևտրային առաջնորդության ծրագիրը և McGill համալսարանի MBA ծրագիրը: Նա Forbes-ի կանոնավոր մարքեթինգի մասնակից է և MMA-ի խորհրդի անդամ է: Բենն ապրում է Վենիս Բիչում, Կալիֆորնիա իր կնոջ և որդու հետ և մոլի սերֆինգիստ է և սքեյթբորդիստ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բլեր Ռոբակ
  Բլեր Ռոբակը Հյուսիսային Ամերիկայի մարքեթինգային գիտության փոխնախագահն է Վալտեխ. Նրա փորձը կայանում է անհատականացման, օպտիմալացման, վերլուծության և տվյալների ռազմավարության մեջ՝ հաճախորդների համար տվյալների ներուժը սանձազերծելու համար: Մարքեթինգային գիտությունը Valtech-ի հյուսիսամերիկյան ստորաբաժանումն է, որը նվիրված է չափումների, ռազմավարության, տվյալների, վերլուծությունների, վահանակների և փոխարկման տոկոսադրույքի օպտիմալացմանը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բիլ Սվիֆթ
  Բիլ Սվիֆթը ղեկավարել է Brierley-ի տեխնոլոգիական կազմակերպությունը 2001 թվականի հունվարից և ստանձնել գլխավոր տնօրենի դերը 2022 թվականի ապրիլին: Գործադիր տնօրենի պաշտոնում նա արագ ավարտեց ընկերության փոխակերպումը գործակալությունից հզոր տեխնոլոգիական մատակարարի: Որպես CTO, նրա պարտականությունները շարունակում են ընդգրկել տեխնոլոգիական ճարտարապետությունից և արտադրանքի ռազմավարությունից մինչև հաճախորդների ներդրում և գործառնական աջակցություն: Մասնակցելով միջազգային տեխնոլոգիական ստանդարտների հաջող ընդունմանը, Բիլը հրատարակությունների հեղինակ է, որոնք կենտրոնացած են բաշխված հաշվողական ճարտարապետության վրա և ունի ծրագրային ապահովման նախագծման մի քանի արտոնագրեր: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բլեր Սայմս
  Բլեր Սայմսը պահանջարկի առաջացման մենեջեր է DialogTech, զանգերի վերլուծության և ավտոմատացման ծրագրային ապահովման առաջատարը: Վերջին 17 տարիների ընթացքում նա հրատարակել է բազմաթիվ հոդվածներ, սպիտակ փաստաթղթեր, էլեկտրոնային գրքեր և բլոգային գրառումներ թեմաների լայն շրջանակի վերաբերյալ, ներառյալ B2B շուկայավարումը, շուկայավարման ավտոմատացումը և որոնման մարկետինգը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Բրայան Տրացչոլդ
  Brian Trautschold- ը համահիմնադիրն ու COO- ն է Փառասիրություն, վաճառքների արդյունավետության կառավարման ճանաչված պլատֆորմը, որը կառուցվել է տվյալների վրա հիմնված և հազարամյա վառելիքով աշխատող վաճառքի կազմակերպությունների համար: Միացեք Բրայանի հետ Twitter- ում և LinkedIn- ում և սկսեք զրույց նրա նախընտրած թեմաների շուրջ `վաճառք, նորաստեղծ ընկերություններ, շուկայավարում և NBA- ի առևտրային ասեկոսեներ: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Բրայան Ուոլաս
  Բրայան Ուոլեսը նախագահ է Այժմ աղբյուրներ, արդյունաբերության առաջատար ինֆոգրաֆիկ դիզայնի գործակալություն, որը գտնվում է Լուիսվիլ քաղաքում (Կիև) և աշխատում է ընկերությունների հետ, որոնք տատանվում են փոքր բիզնեսից մինչև Fortune 500. Բրայանը նաև անցկացնում է տեղական միջոցառում ՝ Լուիսվիլը ավելի մրցունակ քաղաք դարձնելու համար (# մանրախնդիր) և ստացել է Google- ի Փոքր բիզնեսի 2017 թվականի խորհրդական: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Բոու Վիսոնգ
  Beau Wysong- ը գլխավոր շուկայավարման գործակալն է RFP360, Նա օգտագործում է տեխնոլոգիայի շուկայավարման և վաճառքի իր ծավալուն ծագումը `ծրագրային ապահովման ընկերության բիզնեսի աճը խթանելու համար: Beau- ն պատասխանատու է շուկայի առաջատար ապրանքանիշ ստեղծելու, հաճախորդներին ներգրավելու և ապագա հաճախորդներին գիտելիքներով կրթելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hall
  Քրիս Հոլլը, ընկերության գործադիր տնօրենը Բենդեր ընդամենը 200 տարվա ընթացքում իր ընկերությունը հասցրել է ավելի քան 3 աշխատողի ՝ վեց միջազգային գրասենյակներով: Քրիսը գործնականում ձեռնարկատեր է, հաջողությամբ հիմնել և մասշտաբավորել է SaaS- ի բազմաթիվ ընկերություններ, մինչ օրս ամենանշանավորը Բենդերն է: Քրիսն այս ընկերությունները կառուցել է այն համոզմունքի վրա, որ երիտասարդները, ճիշտ վերաբերմունքով և մարզչական կարողությամբ, կարող են մեծ արդյունքների հասնել: Քրիսը ներկայումս մարզիչ և մենթոր է երիտասարդ ձեռներեցների համար, որոնք հետաքրքրված են տեխնոլոգիայով և ստարտափներով 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  Կասսի Գրեյ թվային որոնման մեդիա ցանցեր էհարմարություն և հինգ տարի աշխատել է ինտերնետային շուկայավարման ոլորտում: Երբ նա բլոգ չի վարում կամ շարունակում է մնալ շուկայավարման և սոցիալական լրատվամիջոցների միտումների հետ կապված, նա հաճույք է ստանում իր ժամանակն անցկացնել դրսում ՝ արշավային, հեծանվավազք և կանոե: Հետևեք նրան Twitter- ում ՝ @cassaleenie: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Բենհեմ
  Քրիսը գիտի, որ հիանալի մարքեթինգը ստեղծվում է՝ լսելով ձեր հաճախորդներին, այլ ոչ թե խոսելով նրանց հետ: Նա կիրառեց այս մտածողությունը՝ օգնելու մի քանի ընկերությունների բարձրացնել շուկայի առաջատար դիրքեր: Աշխատում է մարքեթինգի համար Ալքիմեր Քրիսին ընձեռում է անզուգական հնարավորություն՝ ստեղծելու մարքեթինգ, որն առնչվում է հաճախորդներին՝ հիմնվելով նրանց կարծիքի վրա: Քրիսը միացավ Alchemer-ին Symantec-ում, Avast-ում, Webroot-ում և Yellowfin BI-ում գործադիր մարքեթինգային պաշտոններ զբաղեցնելուց հետո: Նա Կանզասի համալսարանի շրջանավարտ է։ 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Կալեբ Բենինգֆիլդ
  Կալեբ Բենինգֆիլդը Amperity-ում լուծումների գլխավոր ճարտարապետն է: Ավելի քան յոթ տարվա փորձ ունեցող Amperity-ում, հաճախորդների տվյալների առաջատար հարթակում (CDP- ը), Քալեբը զբաղեցրել է տարբեր պաշտոններ, այդ թվում՝ Լուծումների գլխավոր ճարտարապետ և առաջ տեղակայված ինժեներ: Որպես առաջին աշխատակիցներից մեկը, նա առանցքային դեր ունեցավ Հաճախորդների հաջողության թիմի ստեղծման գործում և ներգրավվեց ընկերության առաջին խոշոր հաջողակ հաճախորդների նախագծում՝ Alaska Airlines-ի հետ: Կալեբն ունի տեխնիկական ասպեկտների և շուկայական հեռանկարների միջև բացը կամրջելու եզակի հնարավորություն: Մինչ Amperity-ը, Քալեբը աշխատել է որպես առաջատար ծրագրային ինժեներ IMS Health-ում, որտեղ աշխատել է ձեռնարկության CRM-ի և մարքեթինգի ավտոմատացման հարթակի մասշտաբավորման վրա: Նա սկսեց իր կարիերան որպես Ծրագրաշարի մշակող Appature-ում, նախքան դրա ձեռքբերումը IMS Health-ի կողմից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քերոլայն Բլեք
  Քերոլայնը գրող է և բովանդակության շուկայավարող Անվտանգ մտքերը, Մասնագիտանալով ինտերնետային անվտանգության մեջ ՝ նա տեղյակ է վնասի, որը վնասակար ծրագիրը կարող է հասցնել ձեր առցանց արշավներին: Նա լավ տիրապետում է առցանց սպառնալիքներին և հակերների կողմից կայքերն ու խթանման ռազմավարության առեւանգման ներուժին: Որպես վետերան վաճառող ՝ նա ցանկանում է կիսել իր փորձը համախոհ անհատների հետ ՝ ինտերնետն ավելի անվտանգ տեղ դարձնելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քերթ Բլումը
  Քերթ Բլումը Նախագահն է BlueVenn ԱՄՆ, գլոբալ բազմաալիքային շուկայավարման ծրագրային ապահովման մատակարար: Curt- ը նախկինում ղեկավարում էր գլխավոր դիրքը smartFOCUS- ի հետ և կարևոր դեր ուներ բիզնեսի համաշխարհային աճի գործում: Այդ ժամանակից ի վեր Curt- ն աշխատում է ԱՄՆ-ի մի քանի ստարտափերի հետ `սոցիալական մեդիայի, հաճախորդների իրական ժամանակի ներգրավման և վերլուծությունների ոլորտներում: Որպես BlueVenn- ի ԱՄՆ գործողությունների նախագահ, Քըրթը վերահսկում է BlueVenn- ի ընդլայնումը ԱՄՆ-ում և ղեկավարում է BlueVenn- ի ամերիկյան հաճախորդներին ղեկավարող թիմը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քոնոր Քոլլի
  Քոնորը Tech.co- ի ավագ գրողն է: Վերջին չորս տարիներին նա գրում էր ամեն ինչի մասին ՝ սկսած Kickstarter արշավներից և սկսնակ ստարտափերից մինչև տեխնոլոգիական տիտաններ և նորարարական տեխնոլոգիաներ: Stand-up կատակերգության մեջ նրա մեծ ծագումը նրան դարձրել է իդեալական անձնավորություն `տանտեխնոլոգիական իրադարձություններ վարելու համար, ինչպիսիք են Startup Night- ը SXSW- ում և Timmy Awards- ը Tech in Motion- ում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քարսոն Քոնանտ
  Քարսոն Քոնանտը Չիկագոյում տեղակայված վաճառքների հնարավորությունների լուծման մատակարարի գործադիր տնօրենն ու հիմնադիրն է Մեդիաֆլայ, Մեծանալով ձեռնարկատիրական ընտանիքում ՝ Քարսոնը անծանոթ չէ մարտահրավերներին և պարգևատրումներին ՝ հիմքից ընկերություն կառուցելու և իր տեսլականի հաջող կատարման համար փայլուն թիմ հավաքելու համար: Քարսոնի ղեկավարության ներքո, Mediafly- ը հինգ տարի անընդմեջ ճանաչվել է որպես Inc. 5000 ամենաարագ աճող ընկերություն, Crain's Chicago Business- ի կողմից Inc- ի 2018-ի լավագույն աշխատավայրերից մեկը, և աշխատելու լավագույն վայրը: Mediafly- ի ծրագրակազմը ներկայումս օգտագործվում է Fortune 500 առաջատար ընկերությունների կողմից, այդ թվում ՝ PepsiCo, MillerCoors, Disney և Goldman Sachs: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Չադ Քրոու
  Չադ Քրոուն միացավ Techwood Consulting միաձուլման շրջանակներում 2016թ. Ներկայումս նա ղեկավարում է Techwood-ի ներդրումը և հաշիվների կառավարումը: Նա ունի բակալավրի կոչում Ռայնհարդտի համալսարանից և մագիստրոսի կոչում Տրոյայի համալսարանից՝ հաղորդակցությունների ոլորտում: Տարիների ընթացքում Չադը կառավարել է ավելի քան 25 միլիոն դոլար վճարովի որոնման գովազդում: Techwood Consulting-ը հիմնադրվել է 2008 թվականին և էլիտար թվային խորհրդատվություն է, որն ունի օրգանական և վճարովի որոնման հիմնական իրավասություններ: Inc5000 անդամ 2017-ի համար, որի գլխամասային գրասենյակը գտնվում է Ատլանտայում, GA, 17 հոգուց բաղկացած թիմով, որն աջակցում է 60 հաճախորդներին, Techwood-ը համբավ ունի SEO-ի և PPC-ի առարկայական ոլորտներում որակյալ կատարման համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Դոնալդ
  Քրիս Դոնալդը InboxGroup- ի տնօրենն է ՝ էլփոստով շուկայավարման արհեստավարժ գործակալություն, որը մասնագիտանում է արդյունքների հիման վրա էլեկտրոնային փոստի շուկայավարման ծառայություններ տրամադրելու մեջ: Նա գրեթե 500 տասնամյակ աշխատել է անմիջականորեն Fortune 2 ընկերությունների, մանրածախ հսկաների, ոչ առևտրային կազմակերպությունների, ՓՄՁ-ների և պետական մարմինների հետ `իրենց էլփոստով շուկայավարման ծառայությունների էլփոստի աուդիտի և շուկայավարման ավտոմատացման ծրագրերի բոլոր կողմերում: Նա վայելում է իր բլոգում կիսվելով իր տարբերակիչ մտքերով և պատկերացումներով էլեկտրոնային փոստի շուկայավարման լավագույն փորձի վերաբերյալ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիստիան Ֆեյսին
  Ես հիմնադրել եմ AudioMob- ը, քանի որ հասկանում եմ այն հիասթափությունը, որը զգում են խաղացողները, երբ իրենց խաղն ընդհատվում է ինտրուզ գովազդով: Միացնելով արդյունաբերության մի քանի լավագույն ուղեղները ՝ AudioMob- ի լուծումը հնարավորություն է տալիս բջջային խաղեր մշակողներին միջոցներ վաստակել աուդիո գովազդների միջոցով ՝ միաժամանակ պահելով իրենց նվագարկիչները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քոլին Ֆահեյ
  Քոլին Ֆահեյը կրեատիվ գործադիր է, որն ունի բրենդինգի և շուկայավարման խորը փորձ բազմաթիվ հպման կետերում: Իր ողջ կարիերայի ընթացքում Քոլինը աշխատել է որպես գործադիր կրեատիվ տնօրեն ԱՄՆ-ի, Եվրոպայի, Լատինական Ամերիկայի և Ասիայի առաջատար ապրանքանիշերի համար: Նա դիմել է Sixième Son-ին՝ Փարիզում գործող Sonic բրենդինգային գործակալությանը, որը ստեղծել է ավելի քան 450 ձայնային ինքնություն՝ Հյուսիսային Ամերիկա ընդլայնվելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիստոֆեր Ֆաուստ
  Քրիստոֆերը պատասխանատու է բոլոր գլոբալ շուկայավարման, բիզնեսի զարգացման և շուկայի շուկայի ռազմավարությունների համար Քվիդիան, Որպես տեխնոլոգիական ոլորտում խորը տիրույթում տիրապետող գլոբալ շուկայավարման գործադիր, Քրիստոֆերը ապացուցված պատմություն է բերում բարձր աճ ունեցող ընկերությունների հետ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Գոմերսալ
  Քրիս Գոմերսալը հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է ԱՏՈՄԻԱՎԱ, մարքեթինգային ծրագրային ապահովման ընկերություն Ատլանտայում, Գեորգի նահանգ: Նախկինում Քրիսը ստեղծագործական ռազմավար էր Facebook- ում և Instagram- ում, որտեղ նա համագործակցում էր աշխարհի խոշորագույն ապրանքանիշերի և գործակալությունների հետ, արտոնագրեր էր ներկայացնում, աշխատում էր սոցիալական մարդաբանների և տվյալների գիտնականների հետ, ինժեներների հետ նախատիպեր էր կառուցում, առաջատար հրատարակչական ծրագրի bootcamps և այլն: Նախկինում Moxie- ի ստեղծագործական առաջատարը, այլ գործակալությունների թվում էին Euro RSCG (DSW), Exile on Seventh (Գործակալություն. Com), և իր մեկնարկը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Չադ Պոլլիտ
  Չադ Պոլլիտը, Իրաքի ազատության գործողության զարդարված վետերան և ԱՄՆ բանակի նախկին հրամանատարը, Relevance- ի ՝ աշխարհի առաջին և միակ կայքի համահիմնադիրն է, որը նվիրված է բովանդակության խթանմանը, նորություններին և տեղեկություններ Նա նաև Ինդիանայի համալսարանի Քելլի բիզնեսի դպրոցի Ինտերնետային շուկայավարման լրացուցիչ պրոֆեսոր է և Ռատգերսի համալսարանի բիզնես դպրոցի բովանդակության շուկայավարման լրացուցիչ հրահանգիչ: Չադը Խորհրդատվական խորհրդի անդամ է աշխարհում առաջին բլոկչեյնով աշխատող թափոնների կառավարման համակարգի, Swachhcoin- ի և հայրենի գովազդային հարթակների, inPowered և AdHive- ի: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Քարտեր Հալլետ
  Քարտեր Հալլեթը թվային շուկայավարման ռազմավար է `թվային ազգային գործակալության հետ R2 ինտեգրված, Carter- ը բերում է 14+ տարվա փորձ և լավ կլորացված ֆոն `ինչպես ավանդական, այնպես էլ թվային շուկայավարման ռազմավարությունները վերահսկելու գործում: Նա աշխատում է ինչպես B2B, այնպես էլ B2C հաճախորդների հետ `զարգացնելու խոր ռազմավարական հիմքեր, լուծելու նրանց բիզնեսի մարտահրավերները և ստեղծելու սուզիչ և իմաստալից փոխազդեցություններ` կենտրոնանալով ստեղծագործական պատմությունների, 360 աստիճանի հաճախորդների փորձի, պահանջարկի առաջացման և չափելի արդյունքների վրա: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթ Չենդլեր
  Ես վաճառքի գործառնությունների մասնագետն եմ Givelify-ի համար, որը տեղադրության և նախապատվությունների վրա հիմնված հավատքի/բարեգործական նվիրատվության հավելված է: Իմ վերնագիրը իրականում մի քիչ կամայական է. Ես սովորաբար հայտնի եմ որպես The Fixer և/կամ The Swiss Army Knife անունով: Ես ինձ կոչում եմ Դռնապան: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Չակ Հենգել
  Կատարողական շուկայավարումը լցված է էկլեկտիկ ձեռներեցներով: Ուստի երբ եկավ ապրուստ ընտրելու ժամանակը, ավելի երիտասարդ Չակ Հենգելը հրապուրվեց գյուտարարների և խենթերի այս վայրագ արդյունաբերության կողմից: Նա ուներ թվերի համար ուղեղ և իր բակում գտնվում էր երկրի խոշորագույն կատարողական շուկայավարողներից մեկը, ուստի Fingerhut- ում կտրեց իր ատամները ճզմելու տվյալները: 1997-ին Չակը հիմնեց Marketing Architects- ը 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Chip House
  Chip House- ը գլխավոր շուկայավարման գործակալությունն է Four51, OrderCloud- ը Four51- ի կողմից ամպային առավելագույն ճկուն և ընտելացվող B2B էլեկտրոնային առևտրի հարթակն է, որը գործարար և տեխնիկական օգտվողներին ապահովում է համաշխարհային կարգի էլեկտրոնային առևտրի կայքեր ստեղծելու արագ, ավելի հեշտ և ցածր գնով: House- ն ունի ավելի քան 25 տարվա ուղղակի և թվային շուկայավարման փորձ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Հոյտ
  Քրիսը մարքեթինգի տնօրենն է Պերսիո, բիզնես գործընկերը կենտրոնացած էր իրենց հաճախորդների համար Big Data հնարավորություններ ստեղծելու վրա, որտեղ նա զարգացրել է բրենդինգը և հաղորդագրությունները սկզբից ՝ պատկերանշանից մինչև վաճառքի ձագար: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Լուկաս
  Քրիսը բիզնեսի զարգացման փոխնախագահն է Ձևաթուղթ, Նա ղեկավարում է Formstack- ի շուկայավարման շատ ջանքեր ՝ հատուկ հետաքրքրություն ցուցաբերելու համար, թե ինչպես կարող է սոցիալական և առցանց շուկայավարումը օգնել Formstack– ի աճին: Formstack- ը ձև ձևավորելու առցանց գործիք է, որը մեծ ցավ է պատճառում առցանց տվյալների հավաքագրումից և կառավարումից: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Բրոս
  Քրիսը EverEffect-ի գործընկերն է, որը մասնագիտացած է Pay Per Click Հաշվի կառավարման, SEO Consulting-ի և Web Analytics-ի մեջ: Քրիսն ունի ավելի քան 16 տարվա ինտերնետ փորձ Fortune 500 ընկերությունների հետ և փորձ ունի առցանց փորձառություններ ուղղորդելու և իրականացնելու բիզնեսը, ապրանքներն ու ծառայությունները խթանելու համար: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Դեմրոն
  Քրիսը Նորարարության գլխավոր տնօրենն է BeaconStream- ը, մերձավորության վրա հիմնված բջջային շուկայավարման հավելված: BeaconStream- ը բոլոր տեսակի և չափի բիզնեսներին տալիս է հեշտ և ծախսարդյունավետ միջոց `մոտակայքում գտնվող հաճախորդներին միանալու համար` ուղարկելով նրանց կտրոններ, ապրանքի ցուցադրումներ, գովազդային հոլովակներ, տեսանյութեր կամ տեղեկատվություն անմիջապես իրենց շարժական սարքին: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Չինտան Ջայն
  Չինտան Ջեյնը արտադրանքի շուկայավարման գծով փոխտնօրենն է Kissflow աշխատանքային հոսք, միասնական հարթակ, որը կազմակերպություններին հնարավորություն է տալիս կառավարել բոլոր տեսակի աշխատանքները մեկ վայրում: Չինտանը հմուտ մարքեթինգի մասնագետ է, ով լայնորեն գրում է այնպիսի թեմաների շուրջ, ինչպիսիք են աշխատավայրի տեխնոլոգիաները, աշխատանքի կառավարումը և թվային աշխատավայրը: Նա նաև ակտիվորեն նպաստում է տարբեր բիզնեսի և տեխնոլոգիական հարթակներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիստինա Լիոն
  Քրիստինա Լիոնը արեւոտ SoCal- ի գրող, բլոգեր և երաժիշտ է: Նա այրվում է առցանց բիզնեսին օգնելու համար ՝ ներգրավելով շուկայավարման գրավիչ օրինակ: Երբ նա հեռանում է իր աշխատասեղանից, Քրիստինան սիրում է գեղարվեստական գրքեր կարդալ, զբոսնել լողափով և երաժշտություն նվագել: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Կառլոս Մեզա
  Կառլոս Մեզան ծառայում է որպես Crowd Content-ի նախագահ և գործադիր տնօրեն, որը բովանդակության ստեղծման առաջատար ծառայություններ մատուցող ընկերություն է, որը կապում է տաղանդավոր գրողներին և խմբագիրներին այն բիզնեսների հետ, որոնք կարիք ունեն բարձրորակ, առաջին հերթին մարդկանց, հրապարակմանը պատրաստ բովանդակության մասշտաբով՝ տեխնոլոգիական վրա հիմնված հարթակի փորձառությամբ: Ինքը՝ մասշտաբի վարպետ, Meza-ն վերջին հինգ տարիների ընթացքում առաջատար է բարձր աճ ունեցող տեխնոլոգիական ընկերություններում: Նախքան Crowd Content-ի գործադիր տնօրեն նշանակվելը 2021 թվականին, նա զբաղեցրել է Kivuto Solutions-ի գործադիր տնօրենը, SaaS Edtech ընկերություն: Որպես արդյունաբերության վետերան՝ Meza-ն առաջ է բերում ինժեներական և կորպորատիվ ֆինանսների ֆոն՝ ընդլայնելու համաշխարհային բրենդների Crowd Content-ի տարածությունը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Նեյմանը
  Քրիս Նոյմանը DataHero-ի հիմնադիրն ու արտադրանքի գլխավոր տնօրենն է՝ Cloud BI ինքնասպասարկման առաջատար մատակարարը: Aster Data Systems-ում Big Data-ի տարածքի ստեղծմանն օգնելուց հետո նա անցած չորս տարին անցկացրել է ավետարանելով ամբողջ արդյունաբերության անցումը դեպի ամպ: Նա օգնել է DataHero-ին դիրքավորել որպես առաջին իսկական ինքնասպասարկման BI հարթակ ամպային տարածքում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քորի Բլում
  Քորի Բլումը բովանդակության շուկայավարման մենեջեր է Յոթփո, Երբ նա չի խոսում օգտվողների կողմից ստեղծված բովանդակության մասին, կարող եք գտնել նրան, որ փնտրում է ուտելու հաջորդ հիանալի վայրը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Օրլոբ
  Քրիս Օրլոբ արտադրանքի շուկայավարման ավագ տնօրեն է Gong.io, - B1B վաճառքի թիմերի համար # 2 խոսակցության հետախուզական պլատֆորմը: Գոնգն օգնում է ձեզ ձեր խողովակաշարի ավելի շատ մասը դարձնել եկամտի ՝ լույս սփռելով ձեր վաճառքի խոսակցությունների վրա: Այն ձայնագրում, արտագրում է և վերլուծում է յուրաքանչյուր վաճառքի զանգ այնպես որ կարողանաք խթանել վաճառքի արդյունավետությունը, պարզել, թե ինչն է գործում, ինչը ՝ ոչ, և նոր աշխատատեղերն ավելի արագ թափահարել: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Քրիստոֆեր Պարսոնս
  Քրիս Փարսոնսը ավարտել է UCLA– ն ՝ բիզնեսի կառավարման բաժինը: Նա շատ կրքոտ է բիզնեսով և վերջին տասնամյակում աշխատում է որպես բիզնեսի խորհրդատու: Ազատ ժամանակ նա ուսումնասիրում է բիզնեսի նոր միտումները և կիսվում է համապատասխան իրականացմամբ ՝ բլոգավարման և խորհրդատվության միջոցով: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cáit Power
  Cáit Power- ը բջջային CRM թիմի առաջատարն է Element Wave- ը, որտեղ նրանք պատրաստում են անհավատալի տեխնոլոգիա, որն ապահովում է շարժական շուկայավարման ավտոմատացումը: Քեյթի հիմքը բջջային շուկայավարումն է, լրագրությունը և ճանապարհորդությունը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սինթիա Փրայս
  Սինթիա Փրայսը Լակմուսի մարքեթինգի SVP-ն է: Նրա թիմն աճում և աջակցում է Լակմուսի և էլփոստի համայնքին բովանդակության շուկայավարման, պահանջարկի առաջացման և իրադարձությունների միջոցով: Նա ավելի քան 10 տարի աշխատում է էլ.փոստի մարքեթինգի ոլորտում և նախկինում էլփոստի ծառայություններ մատուցող Էմմայի մարքեթինգի փոխնախագահն էր: Նա կրքոտ է վավերական հաղորդակցություններ ստեղծելու և էլփոստի ուժի կիրառման նկատմամբ՝ մարքեթինգային խառնուրդի սիրտը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Չանդրու Ռաե
  Chandru-ն գրում է էլեկտրոնային առևտրի և սոցիալական ցանցերի բոլոր բաների մասին առցանց վաճառողների համար Շուրջ.io, սոցիալական մեդիայի արտադրողականության գործիք, որը ստեղծվել է միայն առցանց վաճառողների և ecom ձեռնարկատերերի համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Ռիչարդսոն
  Քրիսը լրագրող է, խմբագիր և բլոգեր: Նա սիրում է գրել և ճանապարհորդել ՝ իր ոգեշնչումը գտնելով նոր, ստեղծագործական գործեր անելու մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիս Ռոթշտեյն
  Քրիս Ռոթշտեյնը ընկերության գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է Groove.co, վաճառքների ներգրավման պլատֆորմ: Groove.co- ից առաջ Քրիսը Google- ում կառուցեց, մասշտաբավորեց և ղեկավարեց ձեռնարկությունների վաճառքի թիմեր: Նա այժմ օգնում է ժամանակակից տեխնոլոգիաներին վաճառքի աշխարհ բերել, այնպես որ բոլորը ՝ վաճառքի գործերից մինչև վաճառքի տնօրեններ, կարող են ավելի շատ ժամանակ ծախսել իրենց հաճախորդներին և իրենց ընկերություններին արժեք հաղորդելու համար: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Քոդի Շարփ
  Տեխնոլոգի սիրահար, ով 15 տարի վեբ-կայքեր է կառուցում, SaaS- ի առաջարկների հետ աշխատում է 6-ի համար, և 2 տարեկանից արմատավորում է Ինդիանայի համալսարանի բասկետբոլի համար: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քլոե Սմիթ
  Քլոե Սմիթը բիզնեսի խորհրդատու է և կես դրույքով գրող, որը միշտ ցանկություն ունի կիսվելու խորհուրդների մանրուքներով: Նա հավատում է, որ կիրքը, համարձակությունը և, առաջին հերթին, գիտելիքը ծնում են հաջողություն: Երբ նա չի աշխատում, նա հավանաբար ինչ-որ տեղ փաթաթված է լավ գրքով և մի բաժակ կիտրոնախոտի թեյով (կամ ավելի ազնիվ է դիտում Netflix- ի նորագույն հիթ-շոուն): 
 
 
 
 
 
	    
  
  Քրիստիան Ստանչիու
  Cristian Stanciu- ն տեսանյութերի անկախ խմբագիր է, սեփականատեր և հետարտադրության համակարգող Veedyou Media - ամբողջ աշխարհի տեսանկարահանողներին, շուկայավարման գործակալություններին, տեսաֆիլմերի արտադրության ստուդիաներին կամ ապրանքանիշերին տեսախմբագրման ծառայություններ առաջարկող ընկերություն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cydni Tetro
  Cydni- ն առաջատար ձեռնարկատեր է, որը կենտրոնացած է արտադրանքի կառուցման և հաճախորդների ձեռքբերման վրա: Ներկայումս նա մանրածախ առևտրի նախագահն է և գլխավոր արտադրանքի գծով տնօրենը WhiteClouds- ը, ով ձեռք բերեց 3DplusMe, որտեղ նա գլխավոր տնօրենն ու հիմնադիրն էր: Նա աշխատել է Disney- ի տեխնոլոգիական առևտրի վրա և աշխատել է աշխարհի խոշորագույն ապրանքանիշերի և մանրածախ վաճառողների հետ `արտադրանք մատակարարելու համար, այդ թվում` Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart և Toys R Us: Նա Գործընկեր է գործընկեր Mercato- ում, որը բաժնետոմսերի աճի բաժնետիրական ընկերություն է, Goldman Sachs 10k փոքր բիզնեսի նախաձեռնության պրոֆեսորադասախոսական կազմ և կանանց տեխնոլոգիական խորհրդի հիմնադիր և նախագահ: Սիդնին ունի մագիստրոսի կոչում բիզնեսի կառավարման ոլորտում և համակարգչային գիտությունների բակալավրի աստիճան Բրիգամ Յանգի համալսարանից: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քերոլայն Ուոթս
  Քերոլայն Ուոթսը մարքեթինգի մենեջեր է ընկերությունում ReTargeter- ը, լրիվ սպասարկման ցուցադրման մատակարար, որը մասնագիտանում է վերանշանակման և լսարանի թիրախավորման մեջ: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Քրիստիան Վետտր
  Քրիստիան Վետրեն SugarCRM-ի Sugar Platform-ի ավագ փոխնախագահ և գլխավոր մենեջեր է: Քրիստիանն օգնում է Sugar-ի հաճախորդներին մատուցել բարձր հստակությամբ հաճախորդների փորձը վաճառքի, շուկայավարման և հաճախորդների սպասարկման թիմերի միավորման միջոցով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Շարլոտ Ziիեմս
  As Sitecore- ի բովանդակության շուկայավարման փոխնախագահ, Շարլոտը, գլխավոր խմբագիր, վերահսկում է բովանդակության ակտիվների ռազմավարությունն ու պլանավորումը, ներառյալ էլեկտրոնային գրքերը, տեսանյութերը և սպիտակ թղթերը, որոնք ռեզոնանս են առաջացնում և արժեք են հասցնում Sitecore- ի հաճախորդներին և հեռանկարներին: Նա նույնքան կրքոտ է հասկանում լսարանի կարիքներն ու մարտահրավերները, որքան Sitecore- ը և շուկայավարման տեխնոլոգիայի բնապատկերը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դանիել Ալվարադոն
  Դանիել Ալվարադոն թվային մարքեթինգի փորձագետ է և տեխնոլոգիայի փոխնախագահ White Shark Media. Նա պատասխանատու է համաշխարհային կարգի ծրագրավորողների թիմին առաջնորդելու White Shark Media's Compass-ի հետևում, որը վաճառքի բոլորը մեկում ակտիվացման հարթակ է գործակալությունների համար, որոնք ցանկանում են մեծացնել իրենց վճարումը՝ մեկ սեղմումով: Դանիելն ունի ավելի քան 8 տարվա աշխատանքային փորձ մարքեթինգային տեխնոլոգիաների ոլորտում: Նա աջակցություն է ցուցաբերել ինչպես մարքեթինգային ռազմավարության, այնպես էլ ծրագրային ապահովման զարգացման տեսանկյունից տարբեր դերերում, այդ թվում՝ թվային գովազդի մենեջեր, ծրագրային ապահովման ճարտարապետ և տեխնոլոգիաների փոխնախագահ: Տեխնոլոգիաների լայնածավալ նախապատմությամբ Դանիելը օգնում է կազմակերպություններին օգտագործել տեխնոլոգիաները՝ ստեղծելու իմաստալից փորձառություններ, պարզեցնելու բարդ առաջադրանքները և արժեքներ ստեղծելու իրենց հաճախորդների համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Աշվինի Դեյվ
  Աշվինին հետաքրքրված է բիզնեսով, ձեռներեցությամբ, էլեկտրոնային առևտրով և թվային շուկայավարմամբ: Նա աշխատում է նրա հետ ձեռք բերել որպես թվային շուկայավարման փորձագետ: Նա ազատ հոգու և արկածախնդիր գիտնական է, ով իր ազատ ժամանակն անցկացնում է ինքն իր հետ, մի անգամ սիրված, երաժշտություն, ինչպես նաև սպորտ դիտել և խաղալ: Նա կախվածության մեջ է օվկիանոսից և ճանապարհներ է վարում `սուզող ձգտող ճանապարհորդ` նոր փորձ ձեռք բերելու համար, երբ նա նայում է կյանքին `որպես մեր իսկ արվեստի գործերի: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյն Աթկինսոն
  Դեյն Աթկինսոնը հիմնել է իր առաջին ընկերությունը ՝ SenseNet Inc.- ը, 18 տարեկան հասակում: Ընկերությունը պայթյունավտանգ աճեց `Fortune 500 ընկերությունների (WPP, Pfizer, Lucent) սպասարկմամբ երեք մայրցամաքների հարյուրավոր աշխատակիցների: Այդ ժամանակվանից ի վեր նա չափազանց հաջող կարիերա է ունեցել որպես տեխնոլոգիական գործադիր տնօրեն և հիմնել, գնել և վաճառել է ավելի քան մեկ տասնյակ ընկերություններ: Նրա լայն տեխնոլոգիան և շուկայավարման փորձը օգնում են մեզ ավելի հաճախակի ծառայություններ մատուցել մեր հաճախորդներին: Բացի գործադիր տնօրենի պաշտոնից, Դեյնը նաև մի քանի առաջատար տեխնոլոգիական ընկերությունների խորհրդական և խորհրդի անդամ է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյվ Հոջսոն
  Dave Hodgson- ը Հյուսիսային Ամերիկայի վաճառքի և բաշխման տնօրենն է Zeiss մուլտիմեդիա սարքեր, Zeiss- ի սպառողական ապրանքների բաժնի մի խումբ, տեսախցիկների ոսպնյակների, հեռադիտակների և շրջանակների արտադրողներ: Մուլտիմեդիա սարքերը ներառում են Zeiss VR One ականջակալը և մասնագիտացված ոսպնյակների ապագա կրելի սարքերը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դեվիդ Բել
  Դեյվ Բելը ձեռներեց է և ճանաչված ռահվիրա բջջային զվարճանքի և թվային բովանդակության բաշխման ոլորտներում: Dave- ը Gummicube- ի ՝ App Store Optimization- ի տվյալների, տեխնոլոգիաների և ծառայությունների առաջատար գլոբալ մատակարարն է Gummicube- ի համահիմնադիր և գործադիր տնօրեն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դուգ Բեվշեր
  Դուգը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է Առաջատար տարածություն, Դագը տեխնոլոգիական արդյունաբերության ոլորտում համաշխարհային կարգի ապրանքանիշերի կառուցման 20 տարվա փորձ ունի: Նա ստեղծել և ղեկավարել է B2C և B2B ապրանքների շուկայավարման, պահանջարկի առաջացման և ապրանքանիշերի ստեղծման ծրագրեր խափանող տեխնոլոգիական ապրանքների և ծառայությունների համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյվիդ Բլյումե
  Դեյվիդը ռազմավարական դաշինքների փոխնախագահն է Քվիդիան, պատասխանատու է ընկերության ռազմավարական գործընկերների հավաքագրման և աճի կառավարման համար: Դեյվիդը մասնագիտացել է վաճառքի արդյունավետության ոլորտում այնպիսի ոլորտներում, ինչպիսիք են փոխհատուցման կառավարումը և առաջարկների ավտոմատացումը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դարեն Բրիջեր
  Darren Bridger- ը աշխատում է որպես դիզայներների և շուկայավարողների խորհրդատու ՝ խորհուրդ տալով օգտագործել և վերլուծել այն տվյալները, որոնք խթանում են սպառողների ոչ գիտակցված մտածողությունը և դրդապատճառները: Նա Consumer Neuroscience արդյունաբերության բնօրինակի ռահվիրաներից մեկն էր, օգնելով ռահվիրա ծառայել ոլորտի առաջին ընկերություններից երկուսին, այնուհետև միանալով աշխարհի ամենամեծ գործակալությանը ՝ Neurofocus- ին (ներկայումս Nielsen ընկերության մի մասն է), որպես նրա երկրորդ աշխատակից ԱՄՆ-ից դուրս: , Ներկայումս նա աշխատում է որպես Խորաթափանցության բաժնի ղեկավար NeuroStrata. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դանիել Սիապարա
  Դանիել Սիապարան թվային մեդիայի համակարգողն է Հոթորն Ուղիղավելի քան 30 տարի վերլուծությունների և հաշվետու բրենդային արշավների ոլորտում մասնագիտացած առաջատար տեխնոլոգիական գովազդային գործակալություն: Ողջունելով Սան Ֆրանցիսկոյից ՝ Դանիելեն հպարտ Cal և USC գրադ է: Նա գրել է իր մագիստրոսական թեզը բիզնեսի մշակույթի ներքին և արտաքին փոփոխությունների վերաբերյալ `թվային և տրանսմեդիաների աճի պատճառով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դաստին Քլարկ
  Դաստինը ծառայում է որպես թվային ռազմավարության առաջատար Երրորդ տարր, օգտագործելով Fortune 500- ի և տեղական փոքր բիզնեսի համար առցանց շուկայավարման արշավներ վարելու իր փորձը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դենիս Դե Գրեգոր
  Դենիս Դեգրեգորը ծառայում է որպես «Գլոբալ փորձի տվյալների պրակտիկայի» փոխնախագահ, Verticurl, a. WPP- ն ընկերությունը և Ogilvy Group-ի մի մասը: Դենիսը հաճախորդի կողմից լայնածավալ փորձ ունի Fortune 500 ապրանքանիշերի հետ՝ ձեռնարկության CX փոխակերպման, տվյալների ռազմավարության, վերլուծության և մրցակցային բիզնեսի առավելությունների համար տեխնոլոգիաների օգտագործման ոլորտում: Դենիսը հայտնի է բարձր արդյունավետությամբ թիմեր ստեղծելով, որոնք արագացնում են հաճախորդների վերջնական փորձի փոխակերպման նախաձեռնությունները տվյալների ռազմավարության մեջ նորարարությունների միջոցով: Նա գրել է երկու գիրք ձեռնարկությունների տվյալների, ռազմավարական արհեստական ինտելեկտի և գլոբալ ինտերնետի օգտագործման համար մրցակցային առավելությունների համար տվյալների վրա հիմնված CX փոխակերպման միջոցով. HAILOs. մրցակցել AI-ի վրա Google-ից հետո դարաշրջանում և Հաճախորդների թափանցիկ ձեռնարկություն. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դանա Դրիսել
  Dana Drissel- ը ռազմավարական շուկայավարող նորարար է, որը մասնագիտացված է քարոզչական ծրագրերում, որոնք գրավում, պահպանում և զարգացնում են հեռանկարները վաճառքի խողովակաշարի միջոցով: Ներկայումս մարքեթինգի ավագ տնօրենն է Kaon ինտերակտիվ, նա սահմանել է կորպորատիվ ապրանքանիշը, իրականացրել է ROI- ի վրա հիմնված նպատակների չափումներ և ներմուծել Kaon լուծումների հսկայական հավաքածու ՝ ստեղծելով արդյունաբերության առաջատար հաճախորդների արագ աճող բազա տարբեր բիզնեսի ոլորտներում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դենիս Դրամմոնդ-Դանն
  Denyse- ն ունի ավելի քան 30 տարվա փորձ ՝ ավագ ղեկավար պաշտոններում Nestle- ի, Gillette- ի և Philip Morris International- ի հետ: Նա հիմնադրել և նախագահում է C³Centricity- ը, գլոբալ խորհրդատվություն, որը ռազմավարական խորհրդատվություն է տրամադրում միլիարդավոր դոլարների ապրանքանիշերի գործադիր թիմերին: Նրա վերջին `« Հաղթող հաճախորդների կենտրոնացում »գիրքն այժմ հասանելի է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյվիդ Ֆինքելշտեյն
  Դեյվիդ Ֆինքելշտեյնը ինտերնետի ռահվիրա է, տեխնոլոգիական ձեռնարկատեր և բազմաթիվ ինտերնետային ընկերությունների հիմնադիր, որը սկիզբ է առնում ինտերնետի ամենավաղ օրերից ՝ 1994 թ.-ին: Նա այժմ ծառայում է որպես Համահիմնադիր և գլխավոր տնօրեն BDEX, սպառողների տվյալների փոխանակման առաջին և ամենամեծ հարթակը ԱՄՆ-ում 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դենի Ֆլամբերգ
  Դենի Ֆլամբերգը Opera Solutions- ի տնօրենն է, որը ղեկավարում է Omnichannel Marketing թիմը: Դենի Ֆլամբերգը ավելի քան 25 տարի զբաղվում է բրենդների կառուցմամբ և բիզնեսի կառուցմամբ: ԱՄՆ-ում, Եվրոպայում և Հարավային Ամերիկայում նա օգնել է սկսնակ ընկերություններին դառնալ կարևոր դերակատարներ իրենց շուկաներում և օգնել է առաջատար համաշխարհային ապրանքանիշերին ընդլայնել իրենց հասանելիությունը, շուկայի մասնաբաժինը և հաճախորդների հետ հարաբերությունները: Ստացեք նրա նոր գիրքը վերնագրով Պարում ենք թվային հեղափոխության միջով 
 
 
 
 
 
	    
  
  Դեբ Գաբոր
  Deb Gabor- ի հեղինակն է Բրենդինգը սեքս է. Ստիպեք ձեր հաճախորդներին աշխատանքից ազատել և վաճառել դժոխքը ցանկացած բանից, Նա Sol Marketing- ի հիմնադիրն է, որը ղեկավարել է բրենդային ռազմավարության ներգրավումը կազմակերպությունների համար `սկսած միջազգային կենցաղային անուններից, ինչպիսիք են Dell, Microsoft և NBC Universal, մինչև թվային հաղթողներ, ինչպիսիք են Allrecipes, Cheezburger, HomeAway և RetailMeNot, և տասնյակ նախնական տեխնոլոգիական և թվային լրատվամիջոցների տիտաններ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դիլոն Հոլլ
  Dillon- ը Simporter վերլուծական վեբ-ծրագրի համահիմնադիրն ու COO- ն է, որն օգտագործում է AI- ը Սպառողական ապրանքների նորամուծությունը թույլ տալու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյլ Ռեններ
  Դեյլ Ռեններն ավելի քան 20 տարվա փորձ ունի վերլուծական ծրագրակազմի ոլորտում: Որպես գլխավոր գործադիր տնօրեն RedPoint Global Inc., Dale- ը հիմնադրել է ընկերության ռազմավարական ուղղությունը հիմնադրման օրվանից 2006 թ.-ին: RedPoint- ի հիմնադրումից առաջ Դեյլը գլոբալ կառավարման գործընկեր էր Accenture- ում, որտեղ նա հիմնադրել է ընկերության CRM պրակտիկան: Նրա օրոք Դեյլը բիզնեսն աճեց `հասնելով 1.5 միլիարդ դոլարի եկամտի: Նախորդ դերերում ընդգրկված էին նաև Seisint, Inc.- ի գործադիր տնօրենը, ռիսկերի կառավարման վերլուծական և տեխնոլոգիական ընկերությունը և ClarityBlue Inc.- ի գործադիր տնօրենը, որը հանդիսանում է առևտրային կազմակերպություններին հյուրընկալող հաճախորդների հետախուզական լուծումներ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dkarr@highbridgeխորհրդատուներ.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Դայան Քենգ
  Դայան Քենգը գլխավոր տնօրենն է և համահիմնադիրը Breinify, AI և կանխատեսող անհատականացման շարժիչ, որն օգնում է ապրանքանիշերին մշակել դինամիկ, իմաստալից փորձառություններ իրենց սպառողների համար մասշտաբով: Դիանը Forbes-ի 30 Under 30-ում է ձեռնարկատիրական տեխնոլոգիաների համար և նկարահանվել է The Wall Street Journal-ում, HuffPost-ում, TechCrunch-ում, OZY-ում և Inc. Magazine-ում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դիմիտրիս Մանիատիս
  Դիմիտրիս Մանիատիսը միացավ Հոսանք 2017 թվականին ղեկավարել Secure-D. Նրա ղեկավարությամբ Secure-D-ը վերածվեց մրցանակակիր, օպերատորի մակարդակի անվտանգության հարթակի, որին վստահում են բջջային ցանցի օպերատորներն ամբողջ աշխարհում: Նա դարձավ Upstream գործադիր տնօրեն 2020 թվականի հունվարին և հաջողությամբ ղեկավարեց ընկերության վերափոխումը բջջային շուկայավարման հարթակի: Մինչ Upstream-ին միանալը Դիմիտրիսը գովազդում էր «all things web»՝ թվային մարքեթինգային գործակալության միջոցով, որը նա հիմնադրել էր 2009 թվականին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյվիդ Մաքինինչ
  Դեյվիդը հաշվետու է եկամտի ցիկլի բոլոր ասպեկտների համար Ձեռքբերում; Մարկետինգ, վաճառք, բիզնեսի զարգացում, հաշվի կառավարում և հաճախորդի հաջողություն: Acquisio- ն էլեգանտ թվային շուկայավարման լուծումների առաջատար համաշխարհային մատակարար է, որը գործակալություններին և գովազդատուներին հնարավորություն է տալիս քարոզչական հսկայական ցուցանիշներ ապահովել մասշտաբով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դրյու ՄաքԼելան
  Ավելի քան 30 տարի Դրյու Մաքլելանը գովազդային ոլորտում է: Այդ տարիներից 26-ը նա գործակալություն է ունեցել և ղեկավարել: Բացի այդ, Դրյուն ղեկավարում է Գործակալության կառավարման ինստիտուտը, որը խորհուրդ է տալիս հարյուրավոր փոքր և միջին գովազդային գործակալություններին, թե ինչպես աճել և բարձրացնել իրենց շահութաբերությունը գործակալության սեփականատեր գործընկերների ցանցերի, խորհրդատվության, սեմինարների և այլնի միջոցով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դանիելա ՄակՎիկեր
  Դանիելա Մակվիքերը բլոգեր է և անկախ գրող, ով սերտորեն համագործակցում է B2B և B2C բիզնեսների հետ `տրամադրելով բլոգերի գրման, հեղինակների հեղինակների և ուրվականների գրման ծառայություններ: Ներկայումս նա նպաստում է դրան Վերնագրերի վերանայում, Երբ Դանիելան չի գրում, նա սիրում է ճանապարհորդել, սիրավեպեր ու գիտական ֆանտաստիկա կարդալ և փորձել նոր գինիներ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դրուվ Մեհտա
  Dhruv Mehta- ն թվային շուկայավարման մասնագետ է և լուծումներ է տալիս թվային դարաշրջանում: Ազատ ժամանակ նա սիրում է գրել տեխնոլոգիաների և շուկայավարման ոլորտներում: Նա հաճախակի համագործակցում է Tweak Your Biz- ին: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դեն Մորոու
  Dan Morrow- ը Middle Market Sales- ի տնօրենն է Odyssey, հազարամյակների սոցիալական բովանդակության հարթակ, որը հասնում է ամսական 30 միլիոն հազարամյակների: Ոդիսական արտադրում է գրավիչ և համապատասխան գովազդային բովանդակություն տեղական համայնքներում, և դա այն է, ինչ ուզում են ապրանքանիշերը. լինել համապատասխան և մարդկանց ստիպել ներգրավվել նրանց հետ: Ապրանքները միացնելով բնիկ բովանդակության և տեսանյութերի խոսակցություններին ՝ մենք օգնում ենք նրանց դա անել այս ընթերցողների միջոցով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դիաս Նեսամոնի
  Դիաս Նեսամոնին տեխնոլոգիական արհեստավարժ ձեռնարկատեր է, որը հիմնադրել է երեք հաջող տեխնոլոգիական ընկերություններ ՝ բոլորը օգտագործելով տվյալների ուժը ձեռնարկությունների և սպառողների կիրառման համար: Ներկայումս Դիասը հիմնադիր, նախագահ և գլխավոր գործադիր տնօրեն է Ջիվոքս, ընկերություն, որը տեխնոլոգիական հարթակ է տրամադրում տվյալների վրա հիմնված անհատականացված գովազդի և շուկայավարման համար: Դիասը նաև հեղինակ է առաջին գրքի տվյալների և տեխնոլոգիաների օգտագործման վերաբերյալ անհատականացնել թվային գովազդը. 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քրեյգ Լիլե
  Քրեյգ «Դոջ» Լիլեն շուկայավարման ավագ տնօրեն է Կատաղի, սեփականության մեդիա գործակալություն և բրենդերի համար իրական ժամանակում լրատու: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դոննա Մուրս
  Դոննա Մուրեսը փորձառու բլոգեր է և բովանդակության հեղինակ: Նա ձեռք է բերել խոշորագույն արդյունաբերության և բիզնեսի ոլորտում շուկայավարման մեծ փորձ, որը հաճելիորեն կիսում է ընթերցողների հետ: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr -ի CMO-ն է OpenINSIGHTS և հիմնադիրը Martech Zone. Դուգլասը օգնել է MarTech-ի տասնյակ հաջողակ ստարտափների, աջակցել է ավելի քան 5 միլիարդ դոլարի չափով Martech-ի ձեռքբերումների և ներդրումների պատշաճ ուսումնասիրությանը և շարունակում է աջակցել ընկերություններին իրենց վաճառքի և շուկայավարման ռազմավարությունների իրականացման և ավտոմատացման գործում: Դուգլասը միջազգայնորեն ճանաչված թվային փոխակերպման և MarTech փորձագետ և խոսնակ է: Դուգլասը նաև Դումմիի ուղեցույցի և բիզնեսի առաջնորդության գրքի հրատարակված հեղինակ է: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Դեն Պանտելո
  Դենը մարքեթինգային տեխնոլոգիաների գործադիր տնօրեն է և հիմնադիր/գործադիր տնօրեն Մարփայփ. Մինչ Marpipe-ի հիմնադրումը, Դենը քոլեջի իր հանրակացարանի սենյակից սկսեց մարքեթինգային խորհրդատվություն, որը վերածվեց արագ զարգացող գործակալության՝ հիմնված Մանհեթենի Սոհոյում, որը մասնագիտացած էր ստեղծագործական արտադրության և DTC բիզնեսների համար պահանջարկի առաջացման մեջ: Marpipe-ն ի սկզբանե ստեղծվել էր, երբ գործակալությունը խնդիրներ ունեցավ ստեղծագործական թեստավորման հետ, և այսօր Marpipe-ը հավաքել է ավելի քան 10 միլիոն դոլար Adobe-ի, Samsung-ի և Buzzfeed-ի, Hubspot-ի, MediaMath-ի և Criteo-ի ղեկավարներից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դևին Պարտիդա
  Devin Partida-ի գլխավոր խմբագիրն է ReHack.com ինչպես նաև ազատ բիզնես տեխնոլոգիաների գրող: Նրա աշխատանքը ցուցադրվել է Entrepreneur-ում, Yahoo Finance-ում և TechRepublic-ում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դան Փորվիս
  Brand Republic- ի կողմից դասվելով որպես Մեծ Բրիտանիայի շուկայավարման և սոցիալական մեդիայի թոփ 50 ազդեցիկներից մեկը `Դան Փորվիսը խանդավառությամբ է մոտենում բովանդակության, շուկայավարման և վաճառքների հավաքմանը` բիզնեսը իրենց լսարանի հետ կապելու համար `շոշափելի բիզնեսի արժեք և ROI ապահովելու համար: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Դենի Ռեգենշտեյն
  Դենի Ռեգենշտեյնը բարձրակարգ մարքեթինգի մասնագետ է, ով ներկայումս ծառայում է որպես «What If Media Group»-ի գլխավոր մարքեթինգի տնօրեն, առաջադեմ կատարողական մարքեթինգային գործակալություն, որը հայտնի է իր նորարար մոտեցմամբ և հաճախորդակենտրոն ռազմավարությամբ: Այս դերում Դեննին առանցքային դեր է խաղում ընկերության մարքեթինգային նախաձեռնություններն առաջ տանելու, նրա աճը գլխավորելու և հաճախորդների համար բացառիկ արդյունքներ ապահովելու գործում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դանա Ռոթ
  Dana- ն FORTVISION- ի արտադրանքի շուկայավարման մենեջեր է: Նրա պարտականությունները ներառում են վաճառքի ռազմավարության մշակում և պլատֆորմի համար բոլոր թվային ռեսուրսների պահպանում և ազդեցության հետ հարաբերությունների հաստատում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դանիել Սալիկով
  Դանիել Սալիկովը Rocket motion-ի մարքեթինգի տնօրենն է՝ շարժման նախագծման գործակալություն, որը կենտրոնացած է սկսնակ ընկերությունների համար բացատրական և կոմերցիոն տեսահոլովակների ստեղծման վրա: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Դենի Շեփերդ
  Դենի Շեփերդը հանդիսանում է ընկերության գործադիր տնօրեն Intero Digital, թվային մարքեթինգի 350 հոգանոց գործակալություն, որն առաջարկում է համապարփակ, արդյունքների վրա հիմնված մարքեթինգային լուծումներ: Դեննին ունի վճարովի մեդիա ռազմավարությունների ուղղորդման, SEO-ի օպտիմալացման և լուծումների վրա հիմնված բովանդակության և PR-ի կառուցման ավելի քան 20 տարվա փորձ: Նա ղեկավարում է վեբ դիզայնի և զարգացման, Amazon-ի մարքեթինգի, սոցիալական մեդիայի, վիդեո և գրաֆիկական դիզայնի փորձագետների թիմը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դմիտրո Սպիլկա
  Dmytro- ն Solvid- ի գործադիր տնօրենն է և Pridicto- ի հիմնադիրը: Նրա աշխատանքը հրատարակվել է Shopify- ում, IBM- ում, Entrepreneur- ում, BuzzSumo- ում, Campaign Monitor- ում և Tech Radar- ում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյվիդ Թրիս
  Դեյվիդ Թրայսը ընկերության հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է ENGAGE.cx, ձեռնարկության համար փորձի վրա հիմնված առաջատար CRM: ENGAGE.cx- ի գործարկումից առաջ Trice- ը Oracle- ում CRM- ի փոխնախագահ էր, որտեղ նա ղեկավարում էր Oracle's Fusion CRM- ի գործարկումը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դիոգո Վոզ
  Diogo- ն անկախ թվային շուկայավար է, ով սիրում է գիտելիքներ վաճառել արդյունաբերության ոլորտի մարդկանց հետ: Եթե չես գտնում, որ կարդում է շուկայավարման վերջին միտումների մասին, հավանաբար կգտնես, որ նա լսում է փոդքաստներ կամ աշխատում է իր նախագծային նախագծերի վրա: 
 	   կայքը  
	   facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյվիդ Վախս
  Դեյվիդ Վախսը սերիական ձեռնարկատեր է, Դեյվիդի վերջին ձեռնարկը, Ձեռքով գրվող, վերադարձնում է նամակագրության կորած արվեստը `ընդարձակելի, ռոբոտների վրա հիմնված լուծումների միջոցով, որոնք գրառումներ են գրում գրիչները: Որպես հարթակ մշակված ՝ Handwrytten- ը հնարավորություն է տալիս ձեզ գրառումներ ուղարկել ձեր CRM համակարգից, ինչպիսիք են Salesforce- ը, վեբ կայքը, հավելվածները կամ անհատական ինտեգրման միջոցով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Դեյվիդ apապլետալ
  15-ամյա Digital Remedy վետերան, Zapletal- ը վերջերս ծառայեց որպես Նորարարությունների և մեդիայի գլխավոր պատասխանատու ավելի քան մեկ տարի ՝ ընկերությանը սկզբում միանալուց հետո որպես BuԼՄ-ների գնման և օպտիմալացման EVP: Իր վերջին դերում Zապլետալի փորձն ու ազդեցությունը վճռորոշ նշանակություն ունեցան բեկումնային իրադարձությունների զարգացման համար Թվային միջոց AdReady+ և Flip լուծումները ՝ ոչ միայն բազմաֆունկցիոնալ և բաշխված թիմերին ղեկավարելու, այլև սեղանի շուրջ բերելու personalԼՄ-ների գործունեության իր անձնական փորձը, ինչպես նաև հաճախորդների կարիքների ու ցավերի խորը ըմբռնումը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դենիս inkինկո
  Դենիսը CRM- ի և Համագործակցության ղեկավարն է ScienceSoft- ի համար: Նա ունի ավելի քան 14 տարվա մասնագիտական փորձ IT- ում ՝ մասնագիտական կիրառական ծրագրերի մշակմամբ, ձեռնարկությունների համակարգերի ձևավորմամբ և նախագծերի կառավարմամբ CRM, ERP և Enterprise պորտալներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էլմա Բեգանովիչ
  Տիկին Բեգանովիչը ղեկավարում է A&Eջանքերը `աշխարհահռչակ գործընկերների և հաճախորդների ցուցակը կազմելու գործում: Նրա փորձի ոլորտը ներառում է այն դերերի բացահայտումը, որոնք A&E- ն կարող է խաղալ տարբեր արդյունաբերության տարբեր ապրանքանիշերի համար, ինչպես նաև մշակել այդ գործընկերության պայմաններն ու շրջանակները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էդ Բրո
  Որպես մարքեթինգի գլխավոր տնօրեն Էդ Բրոլտը պատասխանատու է Ապրիմոյի ապրանքանիշ և աճ: Նա առաջ է տանում կազմակերպության B2B SaaS շուկայավարման ռազմավարությունը իր թվային ակտիվների կառավարման և շուկայավարման ռեսուրսների կառավարման կատեգորիաներով: Նա համատեղում է աճի շուկայավարման փորձը ապրանքանիշի զարգացման լայնածավալ ֆոնի և հաշվի վրա հիմնված մարքեթինգային ծրագրերի մշակման կիրքի հետ, որոնք զարգացնում են իրազեկությունը, տարբերակումը, պահանջարկը և, ի վերջո, եկամուտը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էմիր Դուկիչ
  Էմիր Դուկիչը ընկերության գլխավոր տնօրենն է Ռաբբու, ակտիվների կառավարման սահմանային ճկուն ակտիվների կառավարման հարթակ: Արտոնյալ տեխնոլոգիայով Rabbu- ն ավտոմատացնում է ակտիվների կառավարման բոլոր ասպեկտները ՝ գնումներից մինչև մարքեթինգ, գործառնություններ, մինչև վարձակալների առողջություն և անվտանգություն: Rabbu- ն օգնում է գույքի ներդրողներին և մենեջերներին գանձել իրենց գործառնությունները, վերլուծել տվյալները, արմատախիլ անել կապը և կառավարել իրենց ակտիվները վարձակալության հիմնական հարթակներում ՝ Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia և այլն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Երան Ֆայնշտեյն
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Գրինդլի
  Էրիկ Գրինդլին շուկայավարման և բրենդինգի փորձագետ, փաստաբան և Esquire Advertising- ի հիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրեն է, գովազդային առաջատար ընկերություն և 10 թ. 2020 թ. Գովազդային / շուկայավարման լավագույն 5000 ընկերություններից մեկը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Եկալավյա Հանսաջ
  33 տարեկանում իմ կյանքը կտրուկ շրջադարձ կատարեց: Ձեռնարկատիրական ճանապարհորդությանս ընթացքում ես ահավոր խոչընդոտներ ապրեցի: Ես անվճար փորձություն ունեցա լրատվամիջոցների ձեռքում և ինձ տրվեց 10% -ից պակաս շանսեր շարունակելու իմ ձեռնարկատիրական ճանապարհը: Բազմաթիվ փորձերից և դժոխքում 114 օր անց; Ես հետ կանգնեցի: Ես ոչ միայն խնայել եմ իմ ձեռնարկությունը, որը 332 թ.-ին ընտրվել է ԱՄՆ 2015-րդ լավագույն ձեռներեց ընկերություն «Ձեռնարկատեր» ամսագրի կողմից, ես էլ ավելի ուժեղ շրջվեցի: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Էմադ Հասան
  Էմադը գլխավոր տնօրենն է և համահիմնադիրը Ցանցաթաղանթ AI. 2017 թվականից Retina-ն աշխատել է հաճախորդների հետ, ինչպիսիք են Nestle-ը, Dollar Shave Club-ը, Madison Reed-ը և այլն: Նախքան Retina-ին միանալը, Էմադը ստեղծել և ղեկավարել է վերլուծական թիմեր Facebook-ում և PayPal-ում: Նրա շարունակական կիրքն ու փորձը տեխնոլոգիական արդյունաբերության մեջ նրան հնարավորություն են տվել ստեղծել այնպիսի ապրանքներ, որոնք օգնում են կազմակերպություններին ավելի լավ բիզնես որոշումներ կայացնել՝ օգտագործելով իրենց սեփական տվյալները: Էմադը ստացել է Փեն Սթեյթի Էլեկտրատեխնիկայի բակալավրի կոչում, Rensselaer պոլիտեխնիկական ինստիտուտի էլեկտրատեխնիկայի մագիստրոսի կոչում, իսկ UCLA Անդերսոնի կառավարման դպրոցից՝ MBA: Retina AI-ի հետ իր աշխատանքից դուրս նա բլոգեր է, խոսնակ, ստարտափի խորհրդատու և բացօթյա արկածախնդիր: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Հոլեբոն
  Ericառայությունների գլխավոր տնօրեն Էրիկ Հոլեբոնը բերում է DemandLabԵկամտի էկոհամակարգը կյանքի է կոչվում իրենց B2B հաճախորդների համար ՝ ռազմավարությունը, տեխնոլոգիան և տվյալները ինտեգրելով շուկայավարման, վաճառքների և ծառայությունների շարունակականության մեջ: Տեխնոլոգիայի և ճարտարագիտության ֆոնը հնարավորություն է տալիս Էրիկին մոտենալ շուկայավարմանը եզակի գիտական, տեխնիկական և տվյալների վրա հիմնված տեսանկյունից: Այսօր նա կենտրոնացած է մեծ տվյալների, AI- ի, փարոսային տեխնոլոգիաների և IoT- ի ներուժի վրա `շուկայավարման լանդշաֆտը փոխելու և ամբողջ տարածքում թվային փոփոխություններն արագացնելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Հոլցկլավ
  Էրիկ Վ. Հոլցկլավը գլխավոր ռազմավարն է Հնարավոր է հիմա, Նա հետազոտող, գրող, սերիական ձեռնարկատեր և սովորական իմաստության մարտահրավեր է: Checkանոթացեք նրա գիրքին Wiley P հրատարակչությունում սպառողի վարքագծի վերաբերյալ - Սանդուղք. Սպառողների վարքագծի ներուժի բացում, Էրիկն օգնում է ընկերություններին ռազմավարական ուղղորդել ձեռնարկությունների լայն համաձայնության և նախապատվությունների կառավարման լուծումների իրականացման հարցում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էմիլի sonոնսոն
  Էմիլի sonոնսոնը շուկայավարման խորհրդատու է, շուկայավարման ռազմավարությունների իրականացման 10 տարվա փորձ: Ներկայումս նա ղեկավարում է շուկայավարման բաժինը Կապույտ փոստ մեդիա, հայտնի B2B տվյալների լուծման ընկերություն, որը հիմնված է Իրվինգում, Տեխաս նահանգում: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Ելենա Կոզլովա
  Ելենան բովանդակության շուկայավարման մենեջեր է Պուշվուշ, հաճախորդների ներգրավման լավագույն հարթակը բջջայինով աշխատող բիզնեսների համար: Pushwoosh-ի տեխնոլոգիական հեշտ լուծումներն օգնում են մարքեթոլոգներին խթանել խաղացողների ներգրավվածությունը և կպչունությունը՝ push ծանուցումների, հավելվածի հաղորդագրությունների և վարքագծի վրա հիմնված omnichannel հաղորդակցությունների միջոցով: Արդյունքում բջջային խաղերի հրատարակիչները կարող են հաջողությամբ դրամայնացնել իրենց հավելվածները և հասնել աճի: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էլեն Դանիգան
  Առոգանություն բիզնեսի վրա հիմնադիր և գործադիր տնօրեն Էլեն Դանիգանը ազգային ճանաչում ունեցող և ապացուցված մարզիչ է, որը մասնագիտանում է ձայնի, խոսքի և անգլերենի կատարելագործման մեջ: Նա ունի խոսքի լեզվի պաթոլոգիայի մագիստրոսի կոչում և որպես կլինիկական իրավասություն ստացել է Ամերիկայի խոսքի լեզվի լսողության ասոցիացիայի կողմից: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Եվա Մաքքնայթ
  Եվա Մակքնայթը Formstack– ում հասարակայնության հետ կապերի պրակտիկայում է: Նա ավագ է Անդերսոնի համալսարանում, ուսումնասիրում է կապի արվեստը `կենտրոնանալով հասարակության հետ կապերի վրա: Երբ Եվան չի աշխատում Formstack- ի կամ Fifth Street Communications- ի `AU- ի ուսանողների կոլեկտիվի հետ կապ ունեցող ընկերությունում, կարող եք գտնել, որ նա ընկերանում է իր ընկերների հետ կամ չափազանց շատ լուսանկարում է իր կատուին: Հավանաբար վերջինս: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էդ ՄակՔուիսթոն
  Էդ ՄակՔուիսթոնը EVP-ի և գլխավոր առևտրային տնօրենն է Hyland, բովանդակության կառավարման ծառայությունների մատակարար։ Նա ընկերությունում աշխատել է ավելի քան 11 տարի և պատասխանատու է Hyland-ի գլոբալ նախաձեռնություններին աջակցելու և պահպանելու համար՝ որպես ձեռնարկությունների բովանդակության կառավարման առաջատար մատակարար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Օլսոն
  Էրիկ Օլսոնը SMB Events- ի գլխավոր մենեջերն է Ակտիվ ցանց, Բիզնես լուծումներ: Նա պատասխանատու է գլոբալ ռազմավարության և P&L- ի վարման համար `ընկերության բիզնես առ բիզնես միջոցառումների լուծումների համար, որոնք սպասարկում են փոքր և միջին բիզնեսին, ասոցիացիաներին և առևտրային և էքսպո ընկերություններին: Նա ավարտել է Կոլորադոյի պետական համալսարանը և ակտիվանում է դահուկներով սահելով և մասնակցելով տրիատլոնների: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ելենա Պոդշուվեյթ
  Ելենա Պոդշուվեյթը Admixer- ի արտադրանքի գլխավոր տնօրենն է: Նա թվային նախագծերի կառավարման ավելի քան 15 տարվա փորձ ունի: 2016 թվականից նա պատասխանատու է Admixer SaaS ապրանքատեսակի համար: Ելենայի պորտֆելը ներառում է հաջողակ ստարտափեր, լավագույն գովազդատուների (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi) նախագծեր, SaaS լուծումներ, առցանց պորտալների գործարկում և բջջային հավելվածներ: Ելենան խորհրդակցեց խոշոր հրատարակչությունների հետ `իրենց ունեցվածքի թվայնացման և դրամայնացման վերաբերյալ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Քուանստրոմ
  Էրիկը ձեռնարկատերերի մտածելակերպով սկսնակ գործադիր է: Բրենդերի կառուցման փորձ, հաճախորդի ձայն (Շահերի պաշտպանության շուկայավարում), շուկայավարման ռազմավարություն, վաճառք, բիզնեսի զարգացում, կապարի սերունդ, սոցիալական մեդիա, բովանդակության շուկայավարում (ներառյալ SEO), բիզնեսի պլանավորում Cloud, SaaS և B2B ծրագրերի համար: Որպես CIENCE- ի CMO, Էրիկը կենտրոնացնում է ընկերության շուկայավարման ջանքերը ներգնա և արտագնա ռազմավարությունների շուրջ, որոնք ներառում են Նոր գնորդի ճանապարհորդությունը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Դեքերս
  Erik- ը գործառնությունների և ստեղծագործական ծառայությունների փոխնախագահն է Մասնագիտական բլոգային ծառայություն, Նա բլոգավարում է ավելի քան ինը տարի (նույնիսկ մինչ այն կոչվում էր բլոգավարում), և ավելի քան 20 տարի հրատարակված գրող է: Նա թերթի հումորի սյունակագիր է, գրել է մի քանի բիզնես հոդվածներ, բեմական ներկայացումներ, ռադիոթատրոնի պիեսներ, այժմ աշխատում է վեպի վրա: Նա օգնել է գրել Twitter Marketing- ը Dummies- ի համար, և հաճախ է խոսում բլոգներում և սոցիալական լրատվամիջոցներում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Սեվերինգհաուս
  Էրիկը 20 տարի զարգացնում և նոր ապրանքներ է դուրս բերում շուկա, որի արդյունքում հարյուր միլիոնավոր դոլարների ելքեր և եկամուտներ են առաջացել: Մինչև առաջատար ռազմավարությունը SpringCM, Էրիկը SimpleRelevance- ի հիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրենն էր `թվային շուկայավարման օպտիմալացման համար բարձր գնահատված մեքենայական ուսուցման հարթակ: 2015-ին SimpleRelevance- ը վաճառվեց Rise Interactive- ին, որտեղ Էրիկը ղեկավարեց Հաշվի ռազմավարության և Անհատականացման բիզնեսի ստորաբաժանումները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Էլիզաբեթ Շիդլովիչ
  Էլիզաբեթ Շիդլովիչը SaarS- ի գործիք Awario- ում ներգնա շուկայավարման բաժնի ղեկավար է: Նա շուկայավարման փորձագետ է, որն օգնում է ծրագրային ապահովման ձեռնարկություններին օգտվել մարքեթինգային մարտավարությունից `հաճախորդներ գտնելու, երթևեկը խթանելու, իրազեկվածություն ստեղծելու և վաճառքները մեծացնելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Էրիկ Թեջեդա
  Էրիկ Թեջեդան մարքեթինգի տնօրենն է Հնարավոր է հիմա. Էրիկն առաջնորդում է կազմակերպության աճի նպատակները՝ գործարկելով նոր ապրանքներ և ծառայություններ, խթանելով մտքի առաջնորդությունը, ստեղծելով ապրանքանիշի իրազեկում և առաջ մղելով առաջատարների սերունդ: Էրիկն օգտագործել է մարքեթինգային տեխնոլոգիաների փաթեթ, որը հարգում է հաճախորդի ցանկությունները, տրամադրում է համապատասխան տեղեկատվություն և ձևավորում վստահություն: Լրացուցիչ տեղեկությունների համար այցելեք www.possiblenow.com: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ելենա Տեսելկո
  Ելենա Տեսելկոն բովանդակության մենեջեր է ընկերությունում YouScan, Նա ունի ավելի քան հինգ տարվա փորձ շուկայավարման և հաղորդակցման ոլորտում, ներառյալ գովազդային գործակալությունում, ՏՏ ընկերություններում և լրատվամիջոցներում աշխատելը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ֆրենկ Բրիա
  Ֆրենկ Բրիան բարձր տոմսերի ծառայությունների փորձագետ է: Նա իր ձեռնարկատիրական կարիերան սկսել է ֆինանսական ծառայությունների տեխնոլոգիաների ոլորտում: Նա աշխատել է մի քանի նորաստեղծ ձեռնարկությունների հետ, որոնցից ոմանք վաճառվել են հարյուր միլիոնավոր դոլարներով, իսկ ոմանք էլ բոցավառվել են: Նրա փորձը ներառում է օգնել 5 մայրցամաքների որոշ խոշորագույն կորպորացիաներին զարգացնել իրենց բիզնեսը` իրական ազդեցություն թողնելով իրենց հաճախորդների վրա, և դա դարձնելով լայնածավալ առաջարկ: Նա այժմ այդ փորձը դարձնում է փոքր բիզնեսի հատված: Նա աշխատում է խորհրդատուների, բիզնես ծառայություններ մատուցողների և այլ փորձագետների հետ, որպեսզի հեռու մնա «նախագծի վրա հիմնված» և ժամային եկամուտից՝ հիմնականում ժամանակի առևտուրը փողի դիմաց: Frank-ի հաճախորդները կառուցում են իրենց բիզնեսը արտադրական ծառայությունների շուրջ, որտեղ դուք ձեր ժամանակը ծախսում եք բազմաթիվ հաճախորդների համար, և ոչ միայն մեկ: Նա միջազգային բեսթսելլեր Scale. How to Grow Your Business by Less Working գրքի հեղինակն է: Նա ապրում է Գիլբերտում, Արիզոնա, Ֆենիքս շրջանում, կնոջ և 3 դուստրերի հետ։ 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ֆրիդա Կուպեր
  Ֆրիդա Կուպերը մանրածախ վերլուծության հետազոտող է, մոտ հինգ տարվա փորձ: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ֆահադ Ֆարիդ
  Ֆահադ Ֆարիդը արտադրանքի շուկայավարման մենեջեր է Տվյալների սանդուղք – լուծման և տվյալների որակի ծրագրային ապահովման առաջատար կազմակերպություն: Ելնելով ETL-ի և տվյալների որակի ոլորտում աշխատելու իր փորձից՝ Ֆահադը գրում է վերջին պատկերացումներն ու խորհուրդները մշակողների և C-suite ղեկավարների համար՝ օգնելու նրանց ավելի լավ որոշումներ կայացնել տվյալների կառավարման նախաձեռնություններին մոտենալու վերաբերյալ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ֆարահ Քիմ
  Ֆարահ Քիմը մարդակենտրոն արտադրանքի շուկայավար է, ով մասնագիտացած է բիզնես լսարանի համար բարդ տեղեկատվությունը պարզեցնելու և գործնական պատկերացումների մեջ: Նա հիացած է տվյալների կառավարմամբ և նպատակ ունի օգնել բիզնեսին հաղթահարել գործառնական անարդյունավետությունը, որն առաջացել է տվյալների կառավարման անարդյունավետ գործելակերպից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ֆայեզ Մոհամուդ
  Ֆայեզ Մոհամուդը հիմնադիր և գործադիր տնօրենն է կապույտ միջուկ, հնարավորություն տալով էլեկտրոնային առևտրի շուկայավարողներին ստեղծել և տարածել անհատականացված հարուցված էլ-նամակներ նախկինում անհնարին արագությամբ և ճշգրտությամբ, դինամիկ կերպով արձագանքելով հաճախորդի վարքագծին և վայրկյանների ընթացքում կատալոգի փոփոխություններին: Ավելի քան 70 գործընկերների հետ, որոնք ներկայացնում են ավելի քան 100 սպառողական ապրանքանիշեր: Bluecore- ը Նյու Յորք քաղաքի ամենաարագ զարգացող ստարտափներից մեկն է, վերջերս փակեց A Series շարքը, որը ղեկավարում էր FirstMark Capital- ը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Գրեգ Էյմս
  Գրեգ Էյմսը գլխավոր կոմերցիոն տնօրենն է Գործող ծրագրակազմ, աճի մարքեթինգային ավտոմատացման հարթակ Պորտլենդում, Օրեգոն: Իր դերում նա պատասխանատու է Act-On-ի շուկա դուրս գալու և վաճառքի ամբողջական ռազմավարության համար: Գրեգը կրքոտ է համադրելու և մատուցելու բարձրակարգ հաճախորդների փորձառություններ, որոնք ուրախացնում և արձագանքում են վերջնական օգտագործողին: Նա բերում է ավելի քան 25 տարվա փորձ SaaS և MarTech կազմակերպություններում՝ ունենալով բարձր պաշտոններ Oracle, Kibo Commerce, Conversica և Turning ընկերություններում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գարի Գալվին
  Գարի Գալվինը ընկերության նախագահն է և հիմնադիրը Galvin Technologies- ը - վեբ և ծրագրային ապահովման ընկերություն Ինդիանապոլիսում, Ին. Նա հիմնադրել է ընկերությունը՝ ունենալով մի ընկերություն, որը սահմանում է նախագծերի պատշաճ իրականացման չափանիշները: Լրջորեն կենտրոնանալով ծրագրային ապահովման նախագծերի կայուն գործընթացների ստեղծման և ժամանակին և բյուջետային առաքում ապահովելու վրա՝ Galvin Technologies-ը կարողացել է առաջատար դառնալ ոլորտում: Գարին ծագումով Դեթրոյթից է, MI, բայց հպարտ է Ինդիանային տուն կանչել իր կնոջ և չորս երեխաների հետ: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Գրեյս Քարտեր
  Գրեյս Քարթերը տեխնոլոգիական գրող է Ակադեմիականացված և Ավստրալիայի օգնություն ծառայություններ Նա աշխատում է փոխակերպման կատարելագործման ուղղությամբ և մշակում է շուկայավարման մարտավարություն: Բացի այդ, Grace- ը մանկավարժ է Հոգեբանության հանձնարարության օգնություն ակադեմիական կայք: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Georgeորջ Ֆակորելիս
  Georgeորջը ա Աճի մարքեթինգի գծով օգնական աշխատում է հանուն էլփոստի ավտոմատացման ծրագիր Moosend! Նա սիրում է գրել Թվային դարաշրջանում շուկայավարման և աճի հակերների մասին, որոնք նա հայտնաբերում է իր ամենօրյա ուսումնասիրություններում: Նա միշտ շահագրգռված է խոսել փորձի և գաղափարների մասին, այնպես որ ազատ զգացեք նրան հաղորդագրություն ուղարկել ՝ ձեր հետաքրքիր գիտելիքները կիսելու համար: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գալ Գլիկման
  Գալ Գլիկմանը ընկերության գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է Ուպոնիտ, գովազդի վերականգնման պրեմիում հրատարակիչների լուծում: Մինչև «Ուպոնիտ» -ի հիմնադրումը, Գալը 4.5 տարի ծառայել է Իսրայելի Պաշտպանության ուժերի էլիտար հետախուզական ստորաբաժանում ՝ որպես սպա, մշակող և անվտանգության հետազոտող: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Գայ Գոլդշտեյն
  Գայը շուկայավարման ավտոմատացման և գործառնությունների գծով խորհրդատու է: G8 տեխնոլոգիական օգտագործում է համապարփակ հիբրիդային մոտեցում շուկայավարման ավտոմատացմանը `հիմնվելով ինչպես ավանդական շուկայավարման, այնպես էլ տեղեկատվական շուկայավարման փորձից` հաճախորդներին հաջողության հասնելու համար: Հենվելով փորձի և վերլուծության վրա, G8- ը սերտորեն համագործակցում է իր հաճախորդների հետ `հաճախորդի անհատական բիզնեսներին մանրակրկիտ կարգավորված, հարմարեցված խառը մարկետինգ ապահովելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Գարին Հոբս
  Garin- ը Deal Strategy- ի տնօրենն է Դյուրին, հարթակ, որը հնարավորություն է տալիս B2C շուկայավարողներին վերահսկել իրենց միջանցքային հաղորդագրությունների ռազմավարությունը ՝ օգտագործելով բարձր ճկուն և մասշտաբային տվյալների մոդել ՝ 1: 1 խաչմերուկային զրույցը էլեկտրոնային փոստի, բջջայինի, ոստայնի և սոցիալական ալիքների միջոցով տեղեկացնելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Գրեգ Քիմբալ
  Գրեգը Validity-ում էլփոստի լուծումների գլոբալ ղեկավարն է: Նա ստեղծագործող և շինարար է: Անկախ նրանից, թե նա նախագծում է կայք, ստեղծում է սոցիալական ցանց, թե կառուցում է երկնաքեր, գործընթացը նույնն է. մանրամասները խաղն են: Եվ նա սիրում է խաղալ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Որջ Լեոն
  Georgeորջ Լեոնը վերահսկում է HAWTHORNEլրատվամիջոցների ռազմավարությունը, կատարումը, տվյալների գիտությունը և վերլուծությունը ապրանքանիշի խոշոր հաճախորդների, այդ թվում `3M, Brother International, Equifax, Hamilton Beach, HomeAdvisor.com, Transamerica և zulily, անունների համար: Hawthorne- ը մրցանակակիր տեխնոլոգիաների վրա հիմնված գովազդային գործակալություն է, որը մասնագիտանում է վերլուծությունների և հաշվետու բրենդային արշավների ոլորտում ավելի քան 30 տարի: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գելլենա Լուկաց
  Որպես Acronym-ի վճարովի սոցիալական տնօրեն, Գելենան բերում է տասը տարվա փորձ սոցիալական մեդիայի արդյունավետ ռազմավարություններ մշակելու և առաջնորդելու համար՝ որպես համահունչ մեդիա ռազմավարության մաս: Սոցիալական մեդիայի ծախսերի օպտիմիզացման փորձագետ՝ չափելի ROI-ն ապահովելու և ապրանքանիշի նպատակներին հասնելու համար՝ Գելենան երաշխավորում է, որ Հաճախորդի հաղորդագրությունների բոլոր հաղորդագրությունները օգտագործվում են ինտեգրված մարքեթինգի և բարձր մակարդակի սոցիալական ռազմավարությունների միջոցով և ապահովում է գործողությունների կոչի փոխակերպում բոլոր սոցիալական հարթակներում: Գելենան Facebook/Meta սերտիֆիկացված մեդիա պլանավորող է՝ SnapChat սերտիֆիկացումով և ունի Twitter-ի տեսանյութերի սերտիֆիկացում: Նա Բոստոնի համալսարանի շրջանավարտ է։ 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գիա Մարնևիկ
  Ghia Marnewick-ը ստեղծագործական բովանդակության գրող է Աումկոր, թվային մարքեթինգային գործակալություն, որը մասնագիտացած է SEO-ի և կրեատիվ բովանդակության շուկայավարման ծառայությունների ոլորտում։ Նա կրքոտ է աշխարհի հետ տեղեկատվության փոխանակման նոր ուղիներ գտնելու հարցում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ժորժետ Մո
  Ժորժետ Մոն Emplicit-ի հաճախորդների ռազմավարության ավագ տնօրենն է: Նա ռազմավարական թվային մարքեթինգի առաջատար է, որն ունի բազմալիք մարքեթինգային ռազմավարությունների մշակման լայն փորձ: Մանրածախ առևտրային կազմակերպություններին ուղղորդելու նրա փորձը, քանի որ դրանք մասշտաբային են, լիովին համապատասխանում է Emplicit-ի առաքելությանը` ընդլայնելով իր հաճախորդների պորտֆելը և ծառայությունների առաջարկները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գեյբ Նելսոն
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Georgeորջ Կորուգեդո
  Մաթեմատիկոս և փորձառու տեխնոլոգիական գործադիր Ջորջ Կորուգեդոն ունի ավելի քան 20 տարվա բիզնես և տեխնիկական փորձ: Որպես համահիմնադիր և CTO RedPoint Global, Georgeորջը պատասխանատու է RedPoint- ի տվյալների կառավարման և հաճախորդների ներգրավման լուծումների մշակման ղեկավարման համար: Նա համապատասխանաբար Մայամիի համալսարանից ստացել է բակալավրի կոչում և բակալավրի աստիճան երկրաբանության և մաթեմատիկայի ոլորտում, իսկ Արիզոնայի համալսարանից ՝ կիրառական մաթեմատիկայի մագիստրոս: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գրանտ Պոլաչեկ
  Գրանթ Պոլաչեկը բրենդինգի ղեկավարն է Squadhelp.com, 3X Inc 5000 ստարտափ և խանգարող անունների գործակալություն: Squadhelp-ը վերանայել է ավելի քան 1 միլիոն անուն և պատրաստել է այսօր համացանցում առկա լավագույն անունների հավաքածուն: Մենք նաև հանդիսանում ենք աշխարհի առաջատար ամբոխավարության անվանման հարթակը, որն աջակցում է հաճախորդներին վաղ փուլի ստարտափներից մինչև Fortune 500 ընկերություններ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gurpreet Purewal
  Gurpreet Purewal- ը iResearch- ի բիզնեսի զարգացման դոցենտ փոխնախագահն է, մտքի առաջնորդության առաջատար մասնագետները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գրեհեմ Ռանդ
  Գրեհեմ Ռենդը ոչ միայն կրքոտ է տեխնոլոգիայով, այլև խանդավառ գրող: Նա միշտ հետևում է համացանցում տեղի ունեցող փոփոխություններին և փորձում է տեղեկանալ ամեն ինչի նորություններին: Լավ օրինակը նրանն է մուտքի ուղեցույցներ կայք, որտեղ նա ներկայացնում է ձեռնարկությունների դասընթացներ տարբեր ընկերություններում նոր աշխատողների համար: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Գրանթ Լանգե
  Grant Lange- ը հիմնադիր անդամներից մեկն է Ապացույցների միջերեսներ, բրենդինգի և ապրանքների զարգացման կոլեկտիվ: Նա համագործակցում է ինչպես մեծ, այնպես էլ փոքր ընկերությունների հետ `բրենդինգի և արտադրանքի զարգացման արդյունավետ ծրագրեր մշակելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Georgeորջ Ռոուլենդս
  Georgeորջը NetHunt CRM- ի բովանդակության ռազմավարության առաջատարն է: Գրելը նրա բանն է: Նա ուշադրություն է դարձնում տեխնոլոգիական և B2B արդյունաբերություններին ՝ ընդգրկելով մի շարք թեմաներ ՝ արտադրողականությունից մինչև վաճառքի ռազմավարություն և հաճախորդների հետ կապեր: Նա բռնկումով կամրջում է տվյալների և ստեղծագործական բովանդակության միջև եղած բացը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գաուրավ Սարան
  Գաուրավ Սարանը գլխավոր տնօրենն է ReverseLogix, վերջնական, կենտրոնացված և լիովին ինտեգրված վերադարձի կառավարման համակարգերի միակ մատակարարը, որը կառուցված է մանրածախ առևտրի, էլեկտրոնային առևտրի, արտադրական և 3PL կազմակերպությունների համար: Նախքան ReverseLogix-ը հիմնելը, Սարանը ղեկավարում էր Microsoft-ի Fortune 500 ընկերությունների ձեռնարկությունների վաճառքները: Նա ղեկավար պաշտոններ է զբաղեցրել բազմաթիվ սկսնակ կազմակերպություններում՝ հաջողությամբ վերափոխելով դրանք վաղ փուլերից մինչև կայացած աճող ընկերություններ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գարի Սթիվենս
  Գարի Սթիվենսը ճակատային ծրագրավորող է: Նա լրիվ դրույքով բլոկչեյնի geek է և կամավոր է աշխատում Ethereum հիմնադրամում, ինչպես նաև ակտիվ Github- ի ներդրող: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Գրեգ Ուոլթուր
  Գրեգ Ուոլթուրը 350 հոգանոց թվային մարքեթինգային գործակալության Intero Digital-ի գործադիր տնօրենն է, որն առաջարկում է համապարփակ, արդյունքների վրա հիմնված մարքեթինգային լուծումներ: Գրեգն ունի վճարովի մեդիա ռազմավարությունների ուղղորդման, SEO-ի օպտիմալացման և լուծումների վրա հիմնված բովանդակության և PR-ի կառուցման ավելի քան 20 տարվա փորձ: Նա ղեկավարում է վեբ դիզայնի և զարգացման, Amazon մարքեթինգի, սոցիալական մեդիայի, տեսանյութերի և գրաֆիկական դիզայնի փորձագետների թիմը, իսկ Գրեգը օգնել է բոլոր չափերի ընկերություններին հաջողության հասնել թվային դարաշրջանում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Համզա Ադիլ
  Համզա Ադիլը թվային շուկայավարման գործադիրն է SwiftChat, կենդանի զրույցի ծրագիր, որը նախատեսված է օգնելու ձեր հաճախորդների աջակցությանը և վաճառքի թիմերին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հաննա Johnոնսոն
  Hanna- ն սոցիալական մեդիայի շուկայավարողն է SurveyMonkey, Բոլորի սոցիալական վերաբերմունքով նրա կիրքը տարածվում է իր Tweet հոսքի կողքին: Նա սիրում է մարդկանց, ուրախ ժամին և լավ մարզական խաղին: Նա ճանապարհորդել է բոլոր մայրցամաքներում, բացառությամբ Անտարկտիդայի, բայց աշխատում է դրա վրա ... 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հարի Հովին
  Հարի Հոուն կրքոտ է առաջնորդությամբ և աջակցում է մեր ձեռնարկատերերի համայնքին: Որպես նախագահ Հովեի առաջնորդություն, նա գործնական խորհրդատվական աջակցություն է տրամադրում իրենց սեփական հաջողության զոհ դարձած բիզնեսի տերերին ՝ նրանց կողքին աշխատելով բիզնես գործընթացների զարգացման համար, աջակցելով տեխնոլոգիաներին և այն մարդկանց, ովքեր երկար ժամանակ կպահպանեն իրենց բիզնեսը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հենրի Բելը
  Հենրի Բելը արտադրանքի ղեկավարն է Վաճառող երկիր. Նա բիզնես տեխնոլոգ է, որը առաջնորդում է փոխակերպվող աճը թվային տեխնոլոգիաների ռազմավարությունների միջոցով: Հենրին բարձր վերլուծական և համագործակցային խնդիրներ լուծող է, որն ունի արտադրանքի ղեկավարման, հավելվածների կառավարման և տվյալների վերլուծության ակնառու միջֆունկցիոնալ հմտություններ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հարլին Դորկա
  Հարլին Դորկան փորձառու բովանդակության գրող է, որը հիմնականում կենտրոնանում է հաղորդակցության և սպառման թվային միջոցներին վերաբերող թեմաների վրա: Նա ունի հատուկ հմտություն `գրավոր խոսքի մեջ կյանքի կոչելու մտավոր առաջնորդության գաղափարներն ու հասկացությունները` ստեղծելով լավ համակարգված և ուսումնասիրված հատկություններ մի շարք արդյունաբերությունների մեջ, որոնք ներառում են `շուկայավարում և սոցիալական լրատվամիջոցներ, սպառողական միտումներ, տեխնոլոգիական նորարարություն, մանրածախ և բրենդինգ, ինչպես նաև շատ այլ ծառայություններ: հատվածները: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հոուփ Հորներ
  Հոուփ Հորները գլխավոր տնօրենն է և հիմնադիրը Lemonlight, տեսաարտադրող ընկերություն, որը մասշտաբով արտադրում է բրենդային վիդեո բովանդակություն։ Հոուփը երեք անգամ ձեռներեց է, ով ցուցադրվել է Inc., Entrepreneur, Forbes և այլ հրապարակումներում, որոնք ընդգծում են վերջին տասնամյակի ընթացքում Սիլիկոն Բիչ համայնքում նրա հաջողությունները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հալլի Johnոնսոն
  Halley Johnson- ը ծրագրային ապահովման անկախ գրող և խմբագիր է: Ո՞վ է այժմ աշխատում Earlylightmedia.com, Նա կեղծանուններով մի քանի հրապարակված կտոր ունի: Դրանք հիմնականում բաղկացած են միջինից ցածր բանաստեղծություններից: Ներկայումս Հալլին իր առաջին լիամետրաժ վեպը գրելու գործընթացում է (այն իրականում կլինի իր իսկական անունով): Նրա ամենամեծ նվաճումները ՝ խոզուկի համար լավ մայր լինելն ու ծնողների համար ՝ միջին դուստր լինելը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հիմանի Քանկարիա
  Himani Kankaria-ն Missive Digital-ի՝ օրգանական թվային մարքեթինգային գործակալության հիմնադիրն է, որն օգնում է բիզնեսին բազմապատկել իրենց օրգանական տեսանելիությունը և փոխակերպումները: Նա մասնագիտացած է բովանդակության ռազմավարության մշակման, ստեղծման և օպտիմալացման մեջ օգտագործողների համար և SERP-ի առանձնահատկությունները, ինչպիսիք են Featured Snippets-ը: Նա գլոբալ կոնֆերանսների խոսնակ է և հեղինակ, որը կիսում է իր գիտելիքներն ու փորձը SEO-ի և բովանդակության վերաբերյալ տարբեր հրատարակչական կայքերում, վեբինարներում, փոդքասթերում և այլն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հարշա Կիրան
  Հարշա Կիրանը Seotribunal- ի ՝ տվյալների հիման վրա հիմնված ուղեցույց SEO գործակալություններ վարձելու համահիմնադիրն ու որոնման ղեկավարն է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հայդի Մելին
  Heidi- ն ընկերության գլխավոր շուկայավարման գործակալն է Աշխատատեղ, Heidi- ն բարձր էներգիայի, արդյունքների կողմնակից ավագ գործադիր ղեկավար և խորհրդական է, որն ավելի քան քսան տարվա փորձ ունի աճ զարգացնող շուկա և շուկայավարման ռազմավարություններ մշակելու և իրականացնելու մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հուսո Մորլին
  Hope Morley- ը COO- ի անդամ է Ումոլ, B2B վիդեո շուկայավարման գործակալություն, որը տեղակայված է Չիկագոյում: Նա podcast- ը համահեղինակ է Մահ կորպորատիվ տեսանյութին, շոու, որում կան գործիքներ և խորհուրդներ B2B տեսանյութեր պատրաստելու համար, որոնք մարդիկ իսկապես ցանկանում են դիտել: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հաննա Օ'Բրայեն
  Hannah O'Brien- ը գրում է թվային շուկայավարման գործակալության համար Աումկոր, որը մասնագիտանում է գերժամանակակից թվային փորձի ստեղծման մեջ, որը զուգորդվում է բարձրակարգ բովանդակության շուկայավարման ծրագրի հետ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հարդիկ Օզա
  Հարդիկ Օզա SEO-ի խորհրդատու է՝ ավելի քան 9 տարվա փորձով: Նա օգնում է ընկերություններին զարգացնել իրենց բիզնեսը: Նա կիսում է իր մտքերը լրացուցիչ հրապարակումների վերաբերյալ, ինչպիսիք են SEMrush-ը, Search Engine People-ը և Social Media Today-ը: Հետևեք նրան Twitter-ում @Ozaemotion: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հարիսոն Նկարիչ
  Harrison- ի բիզնեսի զարգացման փոխնախագահ DK New Media, Նա սերիական ձեռներեց և ստեղծագործական շուկայավարող է, ով ձեռք է բերել իր շուկայավարման երկու ընկերություն ՝ մեկը մասնավոր, և մեկը հրապարակային: Harrison- ը նաև փորձառու տեսանկարահանող և ռեժիսոր է, որը այդ փորձը բերում է փորձնական մեր այլ պրեմիում բովանդակության ծառայությունների կողքին: Նրա կիրքը վերաբերում է հարաբերություններ հաստատելուն և ստեղծագործական գործընկերության որոնմանը, որոնք կենտրոնացած են համագործակցության, նորարարության և շուկայի խաթարման ուժի վրա: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հեման Պարմար
  Hemant Parmar- ը բարի մշակողներից է, որը մեծ գիտելիքներ է հավաքում այսօրվա բոլոր տեխնոլոգիական առաջընթացի վերաբերյալ, ինչպես նաև ավելի քան 9 տարվա փորձառու ուժեղ բիզնեսի ֆոն, նրան դարձնում է խանդավառ խորհրդատու այս ոլորտում: Հեման մեկն է, ով պատասխաններ է գտնում իր հաճախորդների համար `օգնելու նրանց կառուցել և պահպանել ամուր հարաբերություններ շուկայում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Հեյզել Ռաուլտ
  Հեյզել Ռաուլը ազատ մարքեթինգային գրող է և աշխատում է PRmention-ի հետ: Նա ունի բիզնեսի, ձեռներեցության, մարքեթինգի և ամեն ինչի մասին գրելու 6+ տարվա փորձ SaaS. Հեյզելը սիրում է իր ժամանակը բաժանել գրելու, խմբագրելու և ընտանիքի հետ շփվելու միջև: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Հրիտուշարմա
  Hritusharma- ն ազատ բլոգեր է, որը մասնագիտանում է դիզայնի տեխնոլոգիաների և դիզայնի ծրագրերի մեջ: Նա ցանկանում է օգնել բոլորին լինել դիզայներ, ինչպես պրոֆեսիոնալը: Բացի տեխնիկական նարկբի լինելուց, Hritusharma- ն սիրում է տեսահոլովակների պատրաստում և լուսանկարչություն: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Հեյլի Շերեր
  Հեյլին ինովացիոն ռազմավարության ավագ խորհրդատու է Lippincott-ում, որը համաշխարհային ստեղծագործական խորհրդատվություն է: Նա սիրում է բրենդների համար կիրառելի պատկերացումներ ստանալ առարկաների խաչմերուկից, և նա ամենից կրքոտ է պարզելու, թե ինչպես կարող ենք նախագծել և նկարագրել տեխնոլոգիան, որն օգնում է մարդկանց ծաղկել: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Յան Քլիրի
  Ian- ը գլխավոր տնօրենն է RazorSocial և իր աշխատանքային կյանքը նվիրել է օգնելու ձեզ պարզել սոցիալական լրատվամիջոցների լավագույն գործիքներն ու տեխնոլոգիաները: Յանը պարբերաբար ելույթ է ունենում միջոցառումներին (հիմնականում ԱՄՆ-ում) և գրում է սոցիալական մեդիայի ամենալավ բլոգներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Իվան Բայդին
  Իվան Բայդինը առաջատարն է Pամփորդային վճարումներ և ունի ավելի քան 10 տարվա փորձ տուրիստական ոլորտում: Բացի ռազմավարական պլանավորումից և ծրագրավորողների համար թիրախներ սահմանելուց, Իվանը նաև նոր գործընկերներ և գովազդատուներ է ներգրավում ցանց: Նա կոնվերսիայի տոկոսադրույքների բարձրացման և արտաքին շուկաներ դուրս գալու փորձագետ է: Իվանը հիշատակվել է բազմաթիվ հեղինակավոր լրատվամիջոցներում, ինչպիսիք են Entrepreneur-ը, Forbes-ը և այլն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Յան Դեյվիդ
  Յան Դեյվիդը սկսեց իր կարիերան մանրածախ առևտրի կառավարման ոլորտում, որն արագորեն ներառեց նաև էլեկտրոնային առևտուրը և թվային մարքեթինգը: Նա մոլի ընթերցող է և SEO-ի և բովանդակության մարքեթինգի ինքնակրթ մասնագետ: Նա գրում է թվային մարքեթինգի տարբեր թեմաների մի շարք հրապարակումների համար: Վերջերս նրա ուշադրությունը կենտրոնացած էր ազդեցիկ և փոխկապակցված մարքեթինգի օգտագործման վրա՝ ավելի շատ փոխակերպումներ առաջացնելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Իսմայել Էլ-Կուդսի
  Իսմայելը գլխավոր տնօրենն է SocialPubli.com քանի որ ստարտափը մեկնարկել է 2015 թվականի հուլիսին: Նա նաև առցանց մարքեթինգային գործակալության՝ Internet República-ի գործադիր տնօրենն է՝ SocialPubli.com-ի մայր ընկերության: Իսմայելը դասավանդում է Master Internet Business (MIB) ծրագրում, ESIC-ում և Instituto de Empresa-ում: Վերջերս նա ճանաչվեց որպես Twitter-ի իսպանական առցանց մարքեթինգի և ձեռնարկատիրական ազդեցիկների 50 լավագույններից մեկը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Իսահակ Գարսիա
  Իսահակ Գարսիան Salesforce Sales Cloud ադմինիստրատոր է: Isaac-ը կառավարում է բազմաթիվ հաճախորդների Salesforce օրինակները և հնարավորություններ է գտնում նրանց համար մեծացնել տեխնոլոգիական ներդրումների վերադարձը: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Իտիշա Գովիլ
  Itisha-ն թվային մարքեթինգի փորձագետ է, որը մասնագիտացած է SEO ինչպես նաև բովանդակության շուկայավար: Itisha-ն աշխատում է այս ոլորտում արդեն ավելի քան մի քանի տարի և սիրում է բլոգեր գրել և ուսումնասիրել տեղեկատվական բլոգեր, որոնք օգնում են ավելացնել իր գիտելիքները թվային մարքեթինգի վերաբերյալ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Իզաբել Հունդրև
  Իզաբել Հունդրևը Չիկագոյում հիմնված բովանդակության գրող է Հրահանգում: Կարդալու և գրելու սիրահար, նա 2017 թվականին ավարտել է Միսուրիի համալսարանի լրագրության բաժինը: Ավարտելուց հետո Իզաբելը սկսեց կարիերա B2B վաճառքում, որտեղ մասնագիտանում էր բիզնեսի զարգացման մեջ: 1.5 տարի վաճառքից հետո նա վերադարձավ իր լրագրողական արմատներին և անցավ կարիերայի բովանդակային շուկայավարմանը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Իսայա Կարադովսկա
  Իսայա Կարադակովսկան Պոլ-գիտության շրջանավարտ է, նախկին կրտսեր գիտաշխատող և ներկայումս TakeATumble- ի Բովանդակության համակարգող: Նա մղված է փնտրել և ստեղծել մեծ բովանդակություն: Նրա ազատ ժամանակը նվիրված է նրա բուսական մոլուցքին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Իֆթի Կերզներ
  Իֆթի Կերզները նախագահ և համահիմնադիր է Կիսստերրա, աշխարհում առաջին ապահովագրական մարքեթինգային օպերացիոն համակարգը։ Ֆինանսական ծառայությունների և տվյալների կառավարման ոլորտներում հմուտ տեխնոլոգիական ձեռներեցը, Իֆթիի կիրքը բիզնեսի, նորարարության և մարդկանց հանդեպ նրան ստիպեցին հիմնել մի քանի ընկերություններ: Նախքան տեխնոլոգիաների և բիզնեսի ոլորտում իր կարիերան, Իֆթին իսրայելական ժամանցային արդյունաբերության մի մասն էր՝ և՛ որպես հայտնի երգիչ/երգահան և՛ հեռուստաշոուի հաղորդավար: Նա ունի բարձր որակավորում ունեցող LLB, քաղաքագիտության մագիստրոսի կոչում, ինչպես նաև շրջանավարտ է Լինդոն Բ. Ջոնսոնի հանրային կապերի դպրոցի լիդերության ծրագրից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Իրֆան Ռեհման
  Իրֆան Ռեհմանը հաջողակ ընկերության գործադիր տնօրենն է և հիմնադիրը, որն ունի ավելի քան 20 տարվա փորձ այս ոլորտում: Որպես փորձառու ձեռներեց՝ Իրֆանը համբավ է ձեռք բերել իր նորարար գաղափարների և առաջնորդության անզուգական հմտությունների շնորհիվ: Իր ողջ կարիերայի ընթացքում Իրֆանը դրսևորել է կիրք՝ ստեղծելու առաջադեմ լուծումներ, որոնք խթանում են աճը և հաջողությունը իր հաճախորդների համար: Բիզնեսի ռազմավարության և զարգացման նրա մեծ փորձը, զուգորդված նրա ձեռնարկատիրական ոգու հետ, Իրֆանին դարձրել են արժեքավոր ակտիվ ցանկացած կազմակերպության համար: Գերազանցության հանդեպ Իրֆանի նվիրվածությունը և սահմանները միշտ ճեղքելու մղումը նրան դարձրել են իր ոլորտում ամենահարգված առաջնորդներից մեկը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Իվան Ռուբստով
  Իվան Ռուբցովը «Client Spectrum» ընկերության բուտիկ խորհրդատվական ընկերության գլխավոր շուկայավարման գործակալն է, որը մասնագիտացված է Ձեռնարկությունների շուկայավարման կառավարման լուծումների մեջ: Իվան ՝ որպես CMO, պատասխանատու է դրա համար Հաճախորդի սպեկտրըապրանքանիշը, ինչպես նաև դրա շուրջ շուկայավարման տեխնոլոգիայի էկոհամակարգի կառուցումը: Նա նախկինում աշխատել է AdTech արդյունաբերության մեջ այնպիսի ընկերություններում, ինչպիսիք են AdGear- ը և Acquisio- ն: Իվանը AdTech- ի հետ կապված ամեն ինչի խանդավառ հետևորդ է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Իսահակ Պելերին
  Իսահակ Պելերինը TinderBox- ի եկամուտների վաճառողն է, ծրագիր, որպես ծառայություն, որը հեշտացնում է ինտերակտիվ առաջարկությունների ստեղծումը, կառավարումը և հետևելը: Նա սիրում է լավ պատմություն և հաճույք է ստանում աշխատանքից `բարելավելու այն ուղիները, որոնք ընկերությունները կապում են իրենց հեռանկարների և հաճախորդների հետ: Նա կարծում է, որ մարքեթինգը և վաճառքը լավագույն դեպքում են, երբ դրանք ունեն ընդհանուր նպատակներ և չափանիշներ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Julուլիետ Անդերսոն
  Ietուլիետ Անդերսոնը էլեկտրոնային առևտրի ոլորտի իրացման ընկերության մասնագետ է: Նա համագործակցում է էլեկտրոնային առևտրի խանութների հետ `արդեն չորս տարի օպտիմալ վաճառքի հասնելու համար: Նրա առանձնահատկությունը կայանում է սոցիալական մեդիայի շուկայավարման և վճարովի ակցիաների մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ո Էնդրյուս
  Joe Andrews- ը Ապրանքի և լուծումների շուկայավարման փոխնախագահն է InsideView և 20+ տարի շարունակ եկամուտ է բերում որպես շուկայավարման գործադիր տնօրեն `բարձր աճով, խանգարող տեխնոլոգիական ընկերություններով: InsideView- ում Joոն ղեկավարում է շուկայի գլոբալ ռազմավարությունը, դիրքավորումը և նոր ապրանքների և շուկայի հատվածների տեղադրումը: Նախկինում eոն զբաղեցնում էր շուկայավարման ղեկավար պաշտոններ Zuora- ում, VMware- ում, Intuit- ում և iMarket Inc.- ում (D&B ընկերություն): Դուք կարող եք հետևել eոյին Twitter և LinkedIn. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Neաննան Բլևինս
  Janneane- ը &րագրի և համայնքի ղեկավար է KA + A- ի անհավանական թիմի հետ, որտեղ նրանք նախագծում են ապրանքանիշեր և փորձեր բարձր տեխնոլոգիական ընկերությունների համար: Նա նաև IndySpectator- ի, Indy- ին սիրելու նոր ձևերի էլեկտրոնային տեղեկագրի ուղեցույցի և նրա քույր բլոգի ՝ Startup Spectator- ի, համահիմնադիրն է ՝ նվիրված տեղական ստարտափի տեսարանին: Վերջերս Janneane- ն աշխատում էր աճեցնել Indy- ի տեղական նորաձեւության համայնքը Pattern- ի միջոցով, որը ամսական անվճար հանդիպում էր նորաձեւությամբ հետաքրքրվող մարդկանց համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ayեյ Աչսոն
  Jay Atcheson- ը շուկայավարման SVP է R2i, Ayեյը ապրանքներ և ծառայություններ է վաճառել ԱՄՆ-ում, Կանադայում, Ասիայում և Եվրոպայում: Կենտրոնանալով նորարարության և արդյունքների վրա հիմնված շուկայավարման վրա ՝ ayեյը աճի վրա կենտրոնացած, հաճախորդի վրա կենտրոնացած շուկայավարող է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Jayson DeMers
  Jayson DeMers- ը հիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրենն է Էլ. Փոստի վերլուծությունարտադրողականության գործիք է, որը միանում է ձեր Gmail- ի կամ G Suite- ի հաշվին և պատկերացնում է ձեր էլ.փոստի կամ ձեր աշխատակիցների գործունեությունը: Հետևիր նրան Twitter or LinkedIn. 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Beck
  Ffեֆը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն ու նախագահն է Leaf Home Solutions, տնային ապրանքների առաջատար մատակարար ՝ օրինակ ՝ պատուհաններ, ջրհորդաններ, տան անվտանգություն և այլն: Արդյունաբերության ավելի քան 16 տարվա փորձով, որն արմատավորված է տեղեկատվական տեխնոլոգիաների, գործառնությունների, նախագծերի կառավարման և ղեկավարման մեջ, Բեկը վերափոխել է ներքին բիզնեսի գործառնությունները ՝ իրականացնելով նորարարական տեխնոլոգիա, որը խթանել է անզուգական մասշտաբները: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jimիմ Բերհիլ
  Berryիմ Բերհիլը ծախսել է ավելի քան 30 տարի ձեռնարկությունների ծրագրակազմի վաճառքի և վաճառքի կառավարման ոլորտում ՝ ղեկավարելով բարձր արդյունավետության թիմեր ADR, CA, Siebel Systems և HP Software– ներում, որոնք ուղղված էին արժեքի վաճառքին: Նա հիմնադրել է DecisionLink- ը `հաճախորդի արժեքը ռազմավարական ակտիվ դարձնելու տեսլականով` տրամադրելով հաճախորդի արժեքի կառավարման ձեռնարկության դասի առաջին պլատֆորմը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Juուի Բհաթիա
  Խուի Բաթիան ծրագրային վերլուծաբան է Տեխնիկապես, Հնդկաստան: Տեխնոլոգիաների վրա հիմնված ոլորտներում ունեցած փորձով նա տիրապետել է իր գիտելիքներին, թե ինչպես (եր) և ինչ (ներ) պետք է անել բիզնեսի համար: Բացի այդ, նա ցանկանում է կիսել իր գիտելիքները տեխնոլոգիայի հետ կապված մի քանի թեմաների վերաբերյալ ընթերցողների հետ, որոնք կարող են օգնել ցանկացած տեսակի բիզնեսի: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Essեսիկա Բրյուս
  Ես պրոֆեսիոնալ բլոգեր եմ, հյուր գրող, Influencer և էլեկտրոնային առևտրի փորձագետ: Ներկայումս կապված է ShopyGen- ի հետ ՝ որպես բովանդակության շուկայավարման ռազմավար: Ես նաև զեկուցում եմ էլեկտրոնային առևտրի արդյունաբերության հետ կապված վերջին իրադարձությունների և միտումների մասին: 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Ջեյք Կուկ
  Ջեյք Կուկը համահիմնադիր և գործադիր տնօրեն է Թադփուլ, աշխատելով էլեկտրոնային առևտրի, թվային մարքեթինգի և կանխատեսող վերլուծության ոլորտում: Մինչ նա աշխատել է այնպիսի ընկերություններում, ինչպիսիք են Google-ը և Microsoft-ը, այս օրերին նա խորապես կրքոտ է օգնել միջին շուկայական ընկերություններին ավելի խելացի մրցակցելու՝ օգտագործելով իրենց անհամաչափ տվյալների հավաքածուները՝ AI-ի հզորությամբ տվյալները շահույթի վերածելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonոն Քորվին
  Corոն Քորվինը Growth Marketing- ի տնօրենն է Readers.com, Որպես Աճի առաջատար, նրա պարտականությունները ներառում են նոր կապուղիների հետազոտություն և փորձարկումներ, հաճախորդների ձեռքբերման մշակում և ռազմավարական գործընկերություն: Աճի թիմի հիմնական նպատակն է արագորեն ճանաչել, վավերացնել, վերափոխել, այնուհետև սանդղակել նոր ալիքներ, որոնք կօգնեն արագացնել Readers.com- ի հասույթի աճը: Նա կրքոտ է կառուցելու փորձարկվող շուկայավարման վարկածներ ՝ արդյունքները սկզբից սանդղակ մղելու համար: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Asonեյսոն Քոտրել
  Asonեյսոն Քոթրելը հիմնադիր և գործադիր տնօրեն է Myplanet, ծրագրային ապահովման նախագծման ստուդիա, որը մասնագիտացած է թվային փորձառությունների հարթակներ ստեղծելու համար բոլոր ալիքների մանրածախ առևտրի, էլեկտրոնային առևտրի ընկերությունների, հեռահաղորդակցության, մթերային ապրանքների և այլ համաշխարհային ապրանքանիշերի համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonոն Քրոյ
  John- ը համահիմնադիրն ու գլխավոր շուկայավարման գործակալն է Ներսում գտնվող կետը, Point Inside- ը ստեղծել է մոլորակի ամենալայն ընդարձակ, առանձնահատկություններով հարուստ և ծախսարդյունավետ փակ քարտեզագրման հարթակը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dailyեյմս Դեյլի
  Dailyեյմս Դեյլին պրոֆեսիոնալ գրող է և բովանդակության շուկայավարման մասնագետ: Երբ նա ներգրավված չէ կարիերայի հետ կապված խնդիրների մեջ, նա հետևում է իր բազմաթիվ այլ հետաքրքրություններին ՝ ներառյալ աստղագիտությունը, հոգեբանությունը և կինոն: Ազատորեն կապվեք նրա հետ իր անձնական բլոգի միջոցով Ուղեղված. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ջոդի Դենիելս
  Ջոդի Դենիելսը Գաղտնիության վերաբերյալ գործնական խորհրդատու է (GDPR, CCPA, ԱՄՆ Գաղտնիության օրենքներ), կոտորակային գաղտնիության պատասխանատու և հիմնադիր և գործադիր տնօրեն: Red Clover Advisors. Ջոդին նաև Podcast-ի հաղորդավար և հիմնական խոսնակ է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Remերեմի Դյուրանթ
  Remերեմի Դյուրանտը բիզնեսի տնօրեն է Bop Design- ում, ա B2B վեբ դիզայն և թվային շուկայավարման ընկերություն: Remերեմին սերտորեն համագործակցում է կայքի, մարքեթինգի և բրենդինգի ռազմավարության կարիք ունեցող ձեռնարկությունների հետ ՝ օգնելով նրանց զարգացնել իրենց եզակի արժեքի առաջարկը և իդեալական հաճախորդի պրոֆիլը: Remերեմին ստացել է իր բակալավրի աստիճանը Merrimack քոլեջում, իսկ MBA- ն `Կալիֆոռնիայի պետական համալսարանից, Սան Մարկոս: Նրա գրառումները ներկայացվել են CMS Wire- ում, Առցանց շուկայավարման ինստիտուտում, EContent Magazine- ում, B2B Marketing- ում, Marketing Agency Insider- ում, Visibility Magazine- ում և Spin Sucks- ում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Եյմս Էլլաբի
  Jamesեյմսը պատրաստված լրագրող է, բիզնեսի, ժամանցի և տեխնոլոգիայի մասին գրելու ավելի քան 15 տարվա փորձ: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ffեֆ Էփշտեյն
  Օգնելով աշխարհի ամենաառաջատար շուկայավարման կազմակերպություններին ավելացնել եկամուտները և ավելի մեծ արժեք հասցնել իրենց հաճախորդներին ՝ Ալոկադիա Շուկայավարման կատարողականի կառավարման պլատֆորմ, աշխարհի ամենահզոր պլանավորման, բյուջետավորման և կատարողականի կառավարման լուծում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eroերոեն Վան Գլաբբիք
  Հիմնադրելուց առաջ CM.com որպես ClubMessage 1999 թ., Gilիլբերտ Գուայերսի հետ միասին, eroերոենը 1997-2002 թվականներին սովորել է Էնդհովենի Տեխնոլոգիական Համալսարանում տեխնոլոգիայի կառավարում: 1998 թ.-ին նա սկսել է իր կարիերան որպես Getronics PinkRoccade Civility ծրագրի ղեկավար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Essեսի Թոմաս
  Ես JESS3- ի գործադիր տնօրենն ու հիմնադիրն եմ, ստեղծագործական ինտերակտիվ գործակալություն, որը մասնագիտանում է UX և տվյալների արտացոլման ոլորտում: Ես և իմ թիմը ունենք ճարտարապետական տեսողական գլուխգործոցներ և ինտերակտիվ լուծումներ Red Bull- ի, MTV- ի, Twitter- ի, Google- ի, Facebook- ի, Yahoo- ի, MySpace- ի, foursquare- ի, Gowalla- ի, Loopt- ի, IBM- ի, Intel- ի, Microsoft- ի, Samsung- ի, TBS- ի, Pfizer- ի, NASA- ի, դասընկերների համար: com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, Consumer Electronics Association / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post և շատ այլ հոյակապ ապրանքանիշեր Փոստ ՝ jessethomas@jess3.com Twitter ՝ @ jess3 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Falls
  Jason Falls- ը թվային ռազմավարության SVP է Էլաստիկություն, թվային շուկայավարման ընկերություն ՝ գրասենյակներով Սենթ Լուիսում, Չիկագոյում և Լուիսվիլում: Թվային շուկայավարման վերաբերյալ երկու գրքի հեղինակ, այդ թեմայի հաճախակի հիմնական զեկուցող և սոցիալական տեխնոլոգիաների վերլուծաբան: Միացեք նրա հետ ժամը jasonfalls սոցիալական ցանցերի մեծ մասում: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Jordanորդան Ֆեյզ
  Feորդան Ֆեյզը Influencer շուկայավարման մենեջեր է Traackr, ազդեցության կառավարման պլատֆորմ: Jordanորդանը կրքոտ է շուկայավարման ոլորտում նորարար մտածողների և փոփոխությունների գործակալների հետ հարաբերություններ հաստատելու մեջ: Թողեք ազատ թվիթ @jfeiseee ձեր այրվող ազդեցության հետ կապված հարաբերությունների բոլոր հարցերով: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Effեֆ Ֆոստեր
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ffեֆ Գալեա
  Ffեֆ Գալեան հիմնադրել է Room4 Media– ն ՝ առաքելությամբ օգնելով ամբողջ աշխարհի բիզնեսին ՝ վիդեո շուկայավարման միջոցով կապվել և ավելի արդյունավետ շփվել իրենց լսարանի հետ: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Ջավերիա Գաուհար Խան
  Javeria Gauhar Khan-ը, Folio3-ի մարքեթինգի գործադիրը, փորձառու B2B/SaaS գրող է, որը մասնագիտացած է տվյալների կառավարման ոլորտի համար գրելու մեջ: Նա նաև ծրագրավորող է ձեռնարկությունների ծրագրային հավելվածների մշակման, փորձարկման և պահպանման գործում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ջեքի Գոհ
  Սերիական ձեռնարկատեր և մոլի խաղացող Ջեքին իր ողջ կյանքն անցկացրել է թվային ասպարեզում ընկղմված: Միշտ պատրաստ լինելով նոր արկածախնդրության՝ Ջեքիի հետաքրքրությունը խաղացողների համար նոր փորձառություններ զարգացնելու հարցում հիմնական խթանիչ գործոնն էր՝ սկսելու DinoMao-ն՝ Հարավարևելյան Ասիայի տարածաշրջանի առաջին առցանց ճանկռոտ մեքենաների խաղային հավելվածը: Այդ հաջողությունը ձեռքին և հասկանալով, որ մարդիկ զբաղվում են, երբ կապված են ինչ-որ նպատակի հետ, Ջեքին հիմնադրեց Պարգևատրում է նապաստակին, cash-back հարթակ, որը պարգևատրում է օգտատերերին կրիպտո կամ ԱՄՆ դոլարով առցանց գնումների համար։ 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ջեն Գոլդ
  Ջեն Գոլդը գլխավորում է Arity's Marketing Solutions-ի արտադրանքի շուկայավարման գիծը, որտեղ նա վերահսկում է շուկայավարման գործունեությունը հեռահաղորդակցման վրա հիմնված առաջարկների համար շուկայավարների համար: Մինչ Arity-ն, Ջենը ղեկավարում էր MediaMath-ում Product Marketing կազմակերպությունը, որտեղ նա կենտրոնացած էր ծրագրային մարքեթինգային տարածքում նոր լուծումներ գործարկելու և ընդլայնելու վրա: Ջենի փորձը ներառում է արտադրանքի, շուկայավարման, բովանդակության և բիզնեսի զարգացման դերեր բոլոր չափերի և ուղղահայաց ընկերությունների համար: TripAdvisor-ում, Pearson-ում, Barnes & Noble-ում, The New York Times-ում և բազմաթիվ ստարտափներում աշխատելու ընթացքում նա օգնեց առաջնորդել թվային ընդլայնումը, ստեղծեց և կատարեց արտադրանքի ճանապարհային քարտեզներ և իրագործեց ռազմավարություններ շուկայական մասնաբաժնի և ապրանքանիշի իրազեկման համար: Ջենն ավարտել է Փենսիլվանիայի համալսարանը և իր ընտանիքի հետ ապրում է Մասաչուսեթսում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ջենիֆեր Գոլդեն
  Ջենիֆեր Գոլդենը կորպորատիվ մարքեթինգի տնօրենն է, որը պատասխանատու է մարքեթինգային ռազմավարության և իրականացման համար MRP. Ջենիֆերը բերում է տվյալների, պատկերացումների և գործողությունների միացման խորը փորձ՝ գնորդների վրա կայուն տպավորություն թողնելու համար: Մինչ MRP-ն նա աշխատել է որպես մարքեթինգի և բրենդինգի խորհրդատու և զբաղեցրել է մարքեթինգի ղեկավարի դերեր Acxiom, Rigzone և այլ ընկերություններում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ասթին Գրեյ
  Ասթին Գրեյը սերիական ձեռնարկատեր է և գործադիր տնօրենն ու հիմնադիրը LeadMDաշխարհի եկամտային գործառնությունների խոշորագույն գործակալությունը, որն իրագործել է Marketo օգտագործողների բազայի կեսից ավելին: Inասթինը հաջողակ ընկերություններ ստեղծելու և դրանց մասշտաբի կարիերա է արել ՝ վերջին տասնամյակում ավելի քան 200 մմ + հաջող ելքերով: Justասթինի վերջին ձեռնարկը մեկնարկել է 2016-ին, երբ նա համահիմնադիր էր Վեց աղյուս, առցանց ուսուցման ստարտափ, որը նախատեսված է փորձի վրա հիմնված կրթության միջոցով աշխատողների և հաճախորդների խառնաշփոթի դեմ պայքարելու համար: Վերջին 10 տարիների ընթացքում Justասթինը առաջ է եկել որպես ուժեղ ձայն ձեռնարկատիրության, շուկայավարման և մշակույթի համար: Որպես ճանաչված բանախոս ՝ Justասթինը հրատարակվել է ավելի քան 350 անգամ արդյունաբերության հրատարակություններում և ունի իր սեփական սյունակը ՝ «Tribal Knowledge», Inc- ում, միևնույն ժամանակ գրում է նաև «Ձեռնարկության», «Tech Crunch» - ի և այլոց համար: Justասթինն ու նրա կինը ՝ ennենիֆերը, ծանոթացել են շուկայավարման շուրջ և երեք տարի անց 2017-ի ապրիլին ողջունել են իրենց որդուն ՝ Գրեյսոնին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Julուլի Գրինվուդ
  Ունենալով շուկայավարման 20 տարվա փորձ ՝ iուլին գլխավորում է Cloudinary- ի համաշխարհային հաղորդակցման և հաճախորդների շուկայավարման ծրագիրը: Մինչ Cloudinary- ին միանալը, Julուլին վարում էր իր ինտեգրված մարքեթինգային խորհրդատվությունը, որտեղ նա մշակում և իրականացնում էր հաջող շուկայավարման ծրագրեր տեխնոլոգիական և առողջապահական ընկերությունների և ոչ առևտրային կազմակերպությունների համար ՝ կառավարելով ամեն ինչ ՝ բրենդինգից և PR– ից մինչև բովանդակային շուկայավարում և միջոցառումներ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Asonեյսոն Գրիլս
  Asonեյսոնը ավագ տեխնիկական գրող է, որի հետ այժմ կապ ունի ProProfs Chatրուցարան, Նա հաճույքով գրում է հաճախորդների աջակցության նոր արտադրանքի, հաճախորդների աջակցության ոլորտի միտումների և նման գործիքների օգտագործման ֆինանսական ազդեցությունների մասին: Ազատ ժամանակ asonեյսոնը սիրում է շատ ճանապարհորդել ՝ ծանոթանալու նոր մշակույթների և ավանդույթների հետ: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Essեսիկա Հոթորն-Կաստրո
  Jessica Hawthorne-Castro- ի գործադիր տնօրեն HAWTHORNE, ռազմավարական դիրքով է տեղակայել գործակալությունը գովազդի նոր շուկայավարման հեղափոխության առաջին շարքում, որտեղ արվեստը հանդիպում է գիտությանը: Ստեղծագործական և արտադրական գործունեությունից մինչև լրատվամիջոցներ և վերլուծություններ, essեսիկան հավատարիմ է պրեմիում որակի և նորարարության գործակալական բոլոր ոլորտներում: Նրա դերը հիմնականում ներառում է հաճախորդների հետ երկարամյա հարաբերությունների խթանում `զարգացնելու խիստ ռազմավարական և չափելի գովազդային արշավներ, որոնք նախատեսված են սպառողների անմիջական արձագանքը բորբոքելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Effեֆրի Հայզլեթ
  Ffեֆրի Հայզլեթը հեռուստատեսության և ռադիոյի primeime հաղորդավար է C-Suite Jeեֆրի Հայզլետի հետ և Գործադիր հեռանկարներ C-Suite հեռուստատեսությամբ և Ամբողջ բիզնեսը Jeեֆրի Հայզլեթի հետ C-Suite ռադիոյով: Hayzlett- ը համաշխարհային բիզնեսի հայտնի անձ է, խոսնակ, ամենավաճառվող հեղինակ և C-Suite ցանցի նախագահ, C-Suite- ի առաջնորդների աշխարհի ամենահզոր ցանցի տուն: Միացեք Hayzlett- ի հետ Twitter, facebook, LinkedIn, կամ Google+. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ieեքի Հերմեսը
  Jackեքի Հերմեսը հանդիսանում է ընկերության գլխավոր տնօրենը Հազվադեպություն, Միլուոկիում հիմնված գործակալություն, որն օգնում է ծրագրային ապահովման ծառայությունը (SaaS) նորաստեղծ ընկերություններին հասնել եկամտի և ավելի արագ աճի, և Կանանց ձեռներեցության շաբաթ, Շատ ակտիվ է LinkedIn, Ieեքին քննարկումներ է առաջացնում առօրյա կյանքի և սկիզբ առած ընկերություն ստեղծելու մարտահրավերների մասին: Jackie- ն ուսուցանում է ուսանողների սկսնակ գործարարների միջոցով Համայնքները, հանդիսանում է Milwaukee EMERGE ստարտափև խորհրդական հետ «Ոսկե հրեշտակներ» ներդրողներ, Իր մասնագիտական ներգրավվածությունից բացի, Jackեքին որդեգրող խնամատար մայր է և ապագա օդաչու: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Johnոն-Հենրի Շերկ
  John-Henry- ն աճի շուկայավարման մենեջեր է Փաստաթղթեր ուղարկել, Նա B2B SaaS շուկայավարող է, որը մասնագիտանում է որոնիչների օպտիմալացման, մրցակցային հետախուզության, WordPress, վերլուծությունների, բովանդակության, կապարի ստեղծման և փոխակերպման մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ոն Հերլի
  Johnոնն ունի ավելի քան 14 տարվա ինտերնետային ծրագրակազմ և ղեկավարման փորձ: Նախքան SmartFile- ը սկսելը, Johnոնը նախագահում և համահիմնադիր էր Webexcellence, Ինդիանապոլիսի վեբ մշակման խոշորագույն ֆիրմաներից մեկը: Johnոնը աշխատել է այնպիսի ընկերությունների հետ, ինչպիսիք են Delco Remy- ն, Angie's List- ը և NCAA- ն `հարուստ վեբ-ծրագրեր մշակելու համար: Webexcellence- ում աշխատելիս նույնպես Johnոնը կարևոր դեր խաղաց ExactTarget- ի մեկնարկի փուլում: Որպես նախագահ և համահիմնադիր SmartFile, Johnոնը գլխավորում է վաճառքի, շուկայավարման և բիզնեսի զարգացումը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Eո Ինթիլ
  Ոզեֆ Ինթիլը InMarket- ի Ստեղծագործական Տնօրենն է և ունի 10+ տարվա փորձ `աշխատելով ինչպես ներքին, այնպես էլ անկախ դիզայներ` մասնագիտանալով բրենդավորման, տպագիր և բջջայինի վրա հիմնված դիզայնի մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Եֆ Քեր
  Ffեֆը ընկերության գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է CaseFleet, CaseFleet- ը գործերի կառավարման ծրագիր է, որը դատավարողներին հնարավորություն է տալիս ավելի շատ շահումներ ունենալ ՝ ժամանակացույցը մշակելու, օրինական օրացույցը մշակելու, բիլինգի և այլնի գործիքներով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Johnոն Կոզիեր
  Johnոն Կոզիեր լրագրող, վերլուծաբան և ֆուտուրիստ է: Ինչպես բջջային տնտեսագետը TUNE, Ես կանխատեսում և վերլուծում եմ շարժական էկոհամակարգի վրա ազդող միտումները: Ես եղել եմ լրագրող, վերլուծաբան և կորպորատիվ գործադիր տնօրեն և նկարագրել եմ բջջային տնտեսության վերելքը: Նախքան TUNE- ին միանալը, ես VentureBeat- ում կառուցեցի VB Insight հետազոտական թիմը և ղեկավարեցի թիմերի, որոնք ստեղծում էին ծրագրեր այնպիսի գործընկերների համար, ինչպիսիք են Intel- ը և Disney- ը: Բացի այդ, ես ղեկավարել եմ տեխնիկական թիմեր, կառուցել եմ սոցիալական կայքեր և բջջային հավելվածներ, ինչպես նաև խորհրդատվություն եմ անցկացրել բջջային, սոցիալական և IoT- ի վերաբերյալ: 2014-ին ես ընդգրկվեցի Folio- ի մեդիա արդյունաբերության «ամենանորարար ձեռներեցներն ու շուկայի դանդաղեցուցիչները» լավագույն 100-ը: Ես ապրում եմ Կանադայի Բրիտանական Կոլումբիայում, ընտանիքի հետ, որտեղ մարզում եմ բեյսբոլ և հոկեյ, չնայած ոչ միաժամանակ: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Flickr  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Julուլիա Կրզակ
  Բովանդակության զարգացման մասնագետ ՝ թվային շուկայավարման փորձով: Վերջերս ավարտել է Ամերիկագիտությունն ու անգլերենի մշակույթը: Փորձառու SaaS մրցակցային միջավայրում աշխատելու մեջ: Բոլոր բաներով տարված ժամանակակից շուկայավարմամբ, վերլուծություններով և ցածր կոդով նոր տեխնոլոգիաներ հյուսելով բիզնես գործընթացներում: B2B- ի սիրված հեղինակների հեղինակ `տարբեր լսարանների, այդ թվում` ծրագրավորողների, շուկայավարողների և ղեկավարների համար, և ակտիվների լայն տեսականի `կայքեր, հոդվածներ, դեպքերի ուսումնասիրություններ, տեսագրություններ և այլն: Ներկայումս աշխատում եմ Voucherify.io- ում, զբաղվում եմ շենքի բովանդակության ռազմավարությամբ, վիդեո շուկայավարմամբ և SEO- ով: Մասնավորապես ՝ տեսախաղերի, գրական գեղարվեստական և վեգանիզմի ուսումնասիրությունների սիրահար 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ffեֆ Կուպիեցկի
  Ջեֆը ծառայում է որպես գլխավոր տնօրեն Ջենգ, նորարարական տեխնոլոգիական ընկերություն, որն օգնում է ընկերություններին դրամայնացնել իրենց էլ. տեղեկագրերը դինամիկ բովանդակության միջոցով: Հաճախակի ելույթ ունենալով թվային մեդիայի կոնֆերանսներում, նա նաև ցուցադրվել է CNN-ում, CNBC-ում և բազմաթիվ նորությունների և բիզնես ամսագրերում: Ջեֆը ստացել է MBA բարձր գնահատականով Հարվարդի բիզնես դպրոցում և ավարտել է Summa Cum Laude-ն Կոլումբիայի համալսարանի տնտեսագիտության բակալավրի աստիճանով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ոն Բլու
  Johnոն համայնքի ստեղծման ղեկավարն է Տրյուֆել մեդիա, Truffle Media Networks- ն ապահովում է Ag Media You You Use- ը ՝ բարձրորակ, բանտապահ արտադրության և գյուղատնտեսական բիզնեսի վրա հիմնված լրատվամիջոցների տարածման միջոցով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Remերեմի Լեվի
  Remերեմի Լեվին համահիմնադիր է հատկանշական ընկերոջ և սոցիալական մեդիայի ռահվիրա Էնդրյու Ուայնրիխի հետ `գտնելով հաճախորդների որակյալ տվյալների անհրաժեշտությունը` MeetMoi- ի ՝ գտնվելու վայրի վրա հիմնված ծանոթությունների հավելվածի գործարկման ընթացքում, որը նրանք վաճառեցին Match.com- ին: Theույգը նաև հիմնադրել է Xtify- ը `բջջային ծանուցման գործիք, որը նրանք վաճառել են IBM- ին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ennենն Լիսակ Գոլդինգ
  Jenn Lisak Golding- ը Sapphire Strategy- ի նախագահն ու գործադիր տնօրենն է, թվային գործակալություն, որը հարուստ տվյալները միավորում է փորձառու ինտուիցիային `օգնելով B2B ապրանքանիշերին ավելի շատ հաճախորդներ շահել և բազմապատկել իրենց շուկայավարման ROI- ն: Մրցանակակիր ռազմավար Jենը մշակեց Sapphire Lifecycle Model- ը. Ապացույցների վրա հիմնված աուդիտի գործիք և նախագիծ բարձր կատարողական շուկայավարման ներդրումների համար: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacob Loveless
  Ջեյք Լովլեսը քսան տարվա կարիերա է ունեցել՝ տեխնոլոգիան արագացնելու համար: Ուոլ Սթրիթում ցածր հետաձգման առևտրային համակարգերից մինչև պաշտպանության նախարարության լայնածավալ վեբ հարթակներ և հեռահաղորդակցության ընկերությունների միկրոալիքային ցանցեր, Ջեյքն օգնել է ծրագրային ապահովումը հասցնել արագության նոր սահմանաչափերի: Այսօր Ջեյքը վազում է Էջմեշ, վեբ արագացման համաշխարհային ընկերությունը, որը նա հիմնել է երկու գործընկերների հետ 2016 թվականին: Edgemesh-ն օգնում է էլեկտրոնային առևտրի ընկերություններին բազմաթիվ ոլորտներում և հարթակներում 20-50% ավելի արագ բեռնել էջերը ամբողջ աշխարհի օգտատերերին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ջոնաթան Լոու
  Ջոնաթան Լոուն Դանիայի ամենահայտնի ձեռնարկատերերից և բիզնես հեղինակներից է: Løw-ի համահիմնադիրն է JumpStory, արհեստական ինտելեկտի վրա հիմնված ֆոնդային ֆոտոպլատֆորմ, որը կոչվում է «Նկարների Netflix»։ JumpStory-ն ներկայումս հաճախորդներ ունի ավելի քան 150 երկրներում և արագորեն աճում է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ոն Մանգանարո
  John Manganaro- ն Ապրանքի և վերլուծությունների փոխնախագահն է ՎԱՐՎԵԼ, որտեղ նա պատասխանատու է արտադրանքի նորամուծության և տվյալների վերլուծության համար, կենտրոնացած է օգնելու դիլերներին օգտագործված մեքենաների գույքագրումը արդյունավետորեն կառավարելուն: Նախկինում Manganaro- ն PwC- ի կառավարման խորհրդատու էր և տեխնոլոգիական կազմակերպությունների, ներառյալ Cars.com- ի արտադրանքի սեփականատեր:  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Asonեյսոն Մաքքոյ
  Որպես տաղանդի ձայն ՝ asonեյսոն Մաքքոյն իր ժամանակի մեծ մասն անցկացնում է խոսափողի ետևում գտնվող փոքրիկ բարձված սենյակում: Նրա ձայնը նկարահանվել է Dell, Walmart, Honda և շատ այլ նախագծերի համար: Նա մասնագիտանում է բացատրող և առցանց շուկայավարման տեսանյութեր բարձրաձայնելու մեջ: Լսել Asonեյսոնի ցուցադրությունները or կարդացեք նրա բլոգը ձայնային փոխանցման հետ կապված թեմաների ուղեցույցների և ռեսուրսների համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ո Մաքլին
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ջո ՄակՆիլ
  Ջո ՄակՆիլը եկամուտների գլխավոր տնօրենն է Գրիպ 2 և B2B տեխնոլոգիաների վաճառքի առաջատարը, ով միավորում է հաճախորդների ծառայությունների մատուցման, աշխատակիցների հզորացման և կայուն եկամուտների գործառնությունների խանդավառությունը՝ կազմակերպություններին ընդլայնելու և աճելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Miller
  Asonեյսոն Միլլերը Առևտրի գլխավոր ռազմավարն է Akamai Technologies, ով է Akamai Intelligent Platform- ը, իր օգտվողներին տրամադրում է վեբ կատարողականություն, բջջային կատարում, ամպային անվտանգություն և լրատվամիջոցների առաքման լուծումներ ՝ առցանց բիզնեսի հիմնական բարդությունները կառավարելու համար ՝ աշխարհի ավելի քան 170,000 սերվերների ցանցից օգտվելու հնարավորություն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Asonեյսոն Օքլի
  Asonեյսոն Օքլին Chili Piper- ի արտադրանքի շուկայավարման տնօրենն է: Jason- ը փորձառու ապրանքային շուկայավարող է, որը կիրք ունի ապրանքի, SaaS- ի, ձեռնարկատիրության և հաճախորդների հաջողության նկատմամբ: Փոքր և միջին ստարտափերում աշխատելու 10 տարիների ընթացքում asonեյսոնը հնարավորություն է ունեցել հաջողություն ցուցադրել վաճառքի և շուկայավարման շատ կարևոր գործառույթներում ՝ հնարավորություն տալով նրան դառնալ հմուտ ապրանքային շուկայավար, որը ձգտում է հասկանալ հաճախորդի ամբողջ ճանապարհորդությունը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Jonոն Առնոլդ
  Ջոն Առնոլդը օգտատերերի ինտերֆեյսի դիզայնի փորձագետ է, որը վեբ և բջջային հավելվածներն ավելի հարմար է դարձնում օգտատերերի համար (և նաև հիանալի տեսք): 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jackեք Փոյնց
  Jack Poyntz ստուդիա վեբ դիզայնի ընկերություն է և վավերացված Shopify փորձագետներ: Նրանք կենտրոնացած են վեբ կայքի կրեատիվ լուծումներ տրամադրելու վրա, որոնք կօգնեն հավակնոտ ընկերություններին առցանց աճել: Նրանք ընդունում են նոր մարտահրավերներ `ցանկանալով օգնել իրենց հաճախորդներին հաջողության հասնել: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Essեսի Քվիստ
  Essեսին է փականածակաճի և շուկայավարման առաջատարը: Նա կառուցում է Keyhole- ի ապրանքանիշը `ստեղծելով ամուր հարաբերություններ սոցիալական այլ շուկայավարողների հետ և սիրում է խոսել շուկայավարման մասին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Akeեյք Ռոդե
  Jake Rheude-ը Red Stag Fulfillment-ի մարքեթինգի տնօրենն է, էլեկտրոնային առևտրի իրականացման պահեստ, որը ծնվել է էլեկտրոնային առևտրից: Նա էլեկտրոնային առևտրի և բիզնեսի զարգացման տարիների փորձ ունի: Ազատ ժամանակ Ջեյքը հաճույքով կարդում է բիզնեսի մասին և կիսվում իր սեփական փորձով ուրիշների հետ։ 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ջեյսոն Ռաշֆորթ
  Ջեյսոն Ռաշֆորթը տեխնոլոգիական ոլորտի հարգված վետերան է, որը Sugar-ին բերում է ավելի քան 20 տարվա արտադրանք և SaaS փորձ՝ այդ ամենը CRM-ում և CX-ում: Ջեյսոնը Ամերիկայի Ավագ փոխնախագահ և գլխավոր տնօրեն է SugarCRM- ը. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Աֆար Սադհիկ
  Կրքոտ թվային վաճառող, որը տիրապետում է ձայնային գիտելիքների այն ոլորտներում, ինչպիսիք են SaaS գործիքները, CX- ը, փոփոխությունների վիճակագրությունը և այլն: և Ագաթա Քրիստիի ստեղծագործությունների մեծ երկրպագու: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jamesեյմս Շերեր
  James Scherer- ը բովանդակության մենեջեր է Մաղթանքների բլոգ, Դեպի վայրէջքի էջեր, բացվող պատուհաններ, սոցիալական առաջխաղացումներ, էլ. Փոստով շուկայավարում և կապի կառավարում, Wishpondsoftwareրագրակազմը հեշտացնում է ամբողջական շուկայավարման արշավ ստեղծելը: Միացեք նրա հետ Twitter- ում և LinkedIn- ում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Osոսի Սքոտչմեր
  Josie Scotchmer- ը շուկայավարման մենեջեր է Mailjet- ը, էլ. փոստով շուկայավարում և գործարքային էլփոստի հարթակ: Josie- ն կրքոտ B2B2C շուկայավարման մենեջեր է `շուկայավարման հաղորդակցությունների կոմերցիոն մոտեցմամբ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ayայրաջ Շեթի
  Ayայրաջը բովանդակության գրող է, որի կյանքի նպատակը պոլիմաթ լինելն է: Նա դեռ այնտեղ չէ, բայց իր որոնումները նրան լայն գիտելիքներ են տվել շատ բաների վերաբերյալ: Նա փորձում է կիսել իր գիտելիքները ՝ գրելով: Ազատ ժամանակ նա զննում է ինտերնետը, երկար զբոսնում և փորձում սիրախաղ անել: Նա սիրում է սեր այնպես, ինչպես Թերին սիրում է սեր: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Asonեյսոն Շուման
  Asonեյսոնը «iusուլիուս» -ի ՝ Influencer շուկայավարման պլատֆորմի աշխատակազմի ղեկավարն է: Asonեյսոնը ձեռնարկատեր է և VC, որն ունի փորձ ուղղակիորեն դեպի սպառողական էլեկտրոնային առևտուր, երկկողմանի շուկայի նորաստեղծ ընկերություններ և SaaS: Asonեյսոնը հաճույք է ստանում համագործակցել այն մարդկանց հետ, ովքեր ձգտում են խնդիրներ լուծել և արժեքավոր լուծումներ տալ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  John Smith
  Johnոնն ունի 4+ տարվա փորձ ՝ որպես պահանջարկի տեսահոլովակի (VOD) փորձագետ: Նա միշտ սովորում և կիսում է նոր տեխնոլոգիաները Video On Demand Industry- ում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ջոնաթան Սփայեր
  Ջոնաթան Սփայերը գլխավոր տնօրենն է պտույտ. Նա ունի ավելի քան 20 տարվա փորձ՝ կառուցելու կատեգորիայի առաջատար ընկերություններ, ներառյալ երկու նախկին հաջողակ դերեր որպես վենչուրային աջակցությամբ գործադիր տնօրեն NetBase-ում և PLAE-ում: Սփայերը բակալավրի կոչում է ստացել համակարգչային գիտության ոլորտում՝ գերազանցությամբ UC Berkeley-ից և MBA՝ Հարվարդի բիզնես դպրոցից: Բնիկ Սան Դիգանում Սփայերը ոգևորված է իր հայրենի քաղաքի տեխնոլոգիական համայնքի մաս կազմելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jimիմ Ստերն
  Jimիմ Ստերն միջազգային խորհրդատու է, որը կենտրոնացած է հաճախորդի հետ կապերի արժեքի ստեղծման և ամրապնդման վրա: Sterne- ը գրել է ութ գիրք ինտերակտիվ շուկայավարման վերաբերյալ, հանդիսանում է հիմնադիր նախագահը և ներկայիս նախագահը Թվային վերլուծությունների ասոցիացիա և արտադրում է eMetrics գագաթնաժողով եւ Մեդիա վերլուծության գագաթնաժողով. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Յանոս Սաբո
  Յանոս Սաբոն թվային ռազմավար է և կապի փորձագետ: Ավելի քան 10 տարվա գովազդային գործակալության փորձից հետո նա ստեղծեց տեսողական կապի ծրագիր ՝ ավելի քան 2 միլիոն ներլցումներով: Այսօր János- ը գլխավորում է Chatler- ի թիմը `հաճախորդների խնամքի AI համընկնումը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Essեսիկա Թեյֆելս
  Essեսիկա Թիֆելսը գրում է ավելի քան 10 տարի և ներկայումս լրիվ դրույքով գրող է, բովանդակության շուկայավարման խորհրդատու և բիզնեսի սեփականատեր: Նա նկարահանվել է Forbes- ում և Business Insider- ում և գրել է Virgin, Manta, BPlans- ի և այլնի համար: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ոն Թեյիս
  Thոն Թայսը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է Էլ. Փոստ ՝ թթունով, ծառայություն, որը էլեկտրոնային փոստի շուկայավարողներին տալիս է նախադիտում, թե ինչպես են իրենց էլ-նամակները ցուցադրվում ամենատարածված էլփոստի հաճախորդներում և շարժական սարքերում: Նա իր կնոջ և որդու հետ բնակվում է Կոլորադոյի Դենվեր քաղաքում: Երբ նա չի աշխատում, նա կա՛մ գոլֆի խաղադաշտում է, կա՛մ սնոուբորդ է անում Կոլորադոյի թարմ փոշու մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ջոնաթան Թոմեկ
  Ջոնաթան Թոմեկը ծառայում է որպես փոխնախագահ, հետազոտություն և զարգացում Թվային տարր. Ջոնաթանը սպառնալիքների հետախուզության փորձված հետազոտող է, որն ունի ցանցային դատաբժշկական փորձաքննություն, միջադեպերի մշակում, չարամիտ ծրագրերի վերլուծություն և շատ այլ տեխնոլոգիական հմտություններ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ջասթին Ցանգ
  Ջասթին Ցանգը աճի արտադրանքի մենեջեր է Քլարբիթ, որտեղ նա կենտրոնացած է անվճար ապրանքների ստեղծման վրա, որոնք եկամուտների վրա հիմնված շուկայավարներին հնարավորություն են տալիս զգալ Clearbit-ի տեխնոլոգիայի ուժը: Ջասթինն ունի 15 տարվա մարքեթինգի, աճի և հաճախորդների հաջողության փորձ B2B SaaS-ում՝ ձեռքբերման, պահպանման և դրամայնացման ոլորտում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Դատավոր Գրեհեմը
  Տեղին է, որ դատավորը դարձավ նախագահ Քառակուսի 1, քանի որ նա եղել է թվային առաջատար ձեռնարկատիրական եզրին `իր ամբողջ կարիերայի ընթացքում: Sq1- ին միանալուց առաջ նա Տեխասի ամենահաջող թվային գործակալություններից մեկի համահիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն էր: Դատավորը օգնեց իր թվային գործակալությանը ընդլայնել իր հաճախորդների ցուցակը `ներառելով այնպիսի նշանավոր ընկերություններ, ինչպիսիք են American Airlines- ը, Mountain Dew- ը, Pier 1 Imports- ը, Dillard's- ը և Radio Shack- ը: Comdex- ի «Տարվա փոքր բիզնես» մրցանակի ամենաերիտասարդ դափնեկիրը (աշխարհի խոշորագույն ցուցահանդեսներից և համակարգչային ցուցահանդեսներից մեկը), դատավորը թվային շուկայավարման / կատարողական լրատվամիջոցների, օգտագործողի փորձի և վեբ ձևավորման և զարգացման առաջատարն է մեկ տասնամյակի ընթացքում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Jamամիլ Վելջի
  Ilամիլը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է Հեշտ ավտոմատացված վաճառք, վաճառքի ձագարական գործակալություն: Մարքեթինգի, աճի հակերության, կապարի առաջացման և վաճառքի և շուկայավարման ավտոմատացման ոլորտում նրա փորձը վերածվում է տանիքի միջոցով վաճառք տանելու խորաթափանց, գործնական մոտեցումների: Ilամիլը 9+ տարվա փորձ ունի ՝ որպես միջազգային մասշտաբի բարձր մակարդակի աճի շուկայավարման առաջատար: Նրա հաճախորդները և նրանց աճի հաջողության պատմությունները ներկայացվել են Forbes- ում, BBC- ում, Tech Crunch- ում և Venture Beat- ում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Johnոն Վուոնգ
  John Vuong- ը Local SEO Search Inc- ի միանձնյա սեփականատերն է: Ոնի առաքելությունն է օգնել տեղական բիզնեսի տերերին բարելավել իրենց առցանց ազդեցությունը, որպեսզի նրանք կարողանան գերակշռել իրենց արդյունաբերության վրա: Իր բիզնեսի խորաթափանցությամբ և տեղական բիզնեսի լանդշաֆտի բնածին ըմբռնումով ՝ writesոնը գրում է բլոգեր, որոնք ուսումնասիրում են, թե ինչպես կարելի է անհատականացնել SEO արշավները ՝ ելնելով հաճախորդի կարիքներից: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Oshոշ Վարդինին
  Oshոշ Ուարդինին Hostingtribunal- ի խմբագրական օգնականն է և համայնքի ղեկավարը: Հաղորդակցման և համայնքի զարգացման փորձի նախնական գիտելիքներ ունենալով ՝ worksոշն ամեն օր աշխատում է թվային հիմքով ընկերությունների մարդկային ռեսուրսների կառավարման վերափոխման համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Oshոշ Վեցել
  Josh Wetzel- ը OneSignal- ի գլխավոր եկամուտների պատասխանատուն է, հաճախորդների ներգրավման շուկայի առաջատարը, բջջային հեռախոսի գործարկման, վեբ հրահանգների, էլեկտրոնային փոստի և հավելվածային հաղորդագրությունների ավելի քան 800,000 ընկերությունների համար: Նա երկ տասնամյակի կարիերա է կառուցել թվային առևտրի և ծրագրային ապահովման բիզնեսներ ստեղծելու համար, ղեկավարության պաշտոններով զբաղվելով eBay- ում, PubMatic- ում և Bazaarvoice- ում: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ereերեմի Ուիլյամս
  Jeremy- ը VP շուկայավարման և հաղորդակցման կազմակերպությունն է 12 աստղային մեդիա և Կանդիդիո, Նրանք տրամադրում են ինչպես վիդեո ծառայություններ, այնպես էլ տեսանյութերի ինքնասպասարկման խմբագրման հարթակ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ilianիլիան Վուդս
  Ilianիլիան Վուդսը անկախ լրագրող է և ներդրող գրող, որն ունի ավելի քան երկու տարվա գրավոր փորձ: Որպես գրող ՝ նա իր նպատակը տեսնում է համապատասխան բովանդակություն արտադրելու և նրանց հետ կիսելու մեջ, ովքեր պատրաստ են նոր բան սովորել: Բացի իր ցերեկային աշխատանքից, կարող եք գտնել, որ ilianիլիան զբաղվում է կամավորությամբ կամ յոգայով: 
 	   facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Յաշա Կայկաս-Վուլֆ
  Jascha Kaykas-Wolff- ը հավատում է երկու հիմնական սկզբունքների. Գտեք հնարավորություններ, որտեղ ոչ ոք չի փնտրում: Եվ, երբեք միևնույն ձևով երկու անգամ ձախողվեք: Դա մեթոդաբանություն է, որը կենտրոնացած է Agile շուկայավարման պրակտիկայի շուրջ: Ուիթիեր քոլեջի հոգեբանության բակալավրիատի զուգորդմամբ ՝ դա նրան լավ է ծառայել մասնագիտորեն և անձամբ: Որպես Yahoo! - ի, Microsoft- ի, Webtrends- ի, Involver- ի (ձեռք բերված Oracle- ի կողմից) և Mindjet- ի գործադիր կառավարման փորձ ունեցող երկարամյա վաճառող և խորհրդատու, նա այժմ ղեկավարում է շուկայավարումը Bittorrent. 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Կատարզինա Բանասիկ
  Մարքեթինգի մենեջեր ժամը Emporix, B2B կոմպոզիտորական առևտրային հարթակ, որը գործնական է դարձնում բիզնեսի պատկերացումները: Հետաքրքրված է ծրագրային ապահովման նոր տեխնոլոգիաների միտումներով: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  KC Կարնս
  KC Karnes- ը հայտնի մարքեթինգային ռազմավար և ձեռնարկատեր է, որը պատասխանատու է Սիլիկոնյան հովտում ամենաթեժ տեխնոլոգիական ընկերությունների աճեցման համար, այդ թվում ՝ CleverTap, The Intelligent Բջջային շուկայավարման պլատֆորմ. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քայլ Քրիստենսեն
  Kyle Christensen- ը Ապրանքային շուկայավարման փոխնախագահ է Պատասխաններ որտեղ նա պատասխանատու է Responsys Interact Marketing Cloud- ի արտադրանքի շուկայավարման ռազմավարության վարման և դիրքավորման համար: Վերջերս Քրիսթենսենը Zuora- ում Ապրանքների շուկայավարման և կառավարման ավագ տնօրեն էր, որտեղ նա ղեկավարում էր արտադրանքի շուկայավարման և կառավարման բոլոր պարտականությունները դրա առաջատար Z-Billing և Z-Payments ծրագրերի համար: Նախքան uուորան, Քրիստենսենը գործարկեց և վարեց ապրանքների շուկայավարում մի քանի Salesforce.com ապրանքատեսակների համար, ներառյալ Service Cloud- ը և Data.com- ը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քելսի Քոքս
  Քելսի Քոքսը կապի տնօրենն է Հինգերորդ սյուն, ստեղծագործական գործակալություն, որը մասնագիտանում է տվյալների վիզուալիզացիայի, ինֆոգրաֆիկայի, տեսողական արշավների և թվային հասարակայնության հետ կապերի բնագավառում, Կալիֆոռնիայի Նյուփորտ Բիչ քաղաքում: Նա նաև իսկապես վայելում է լողափը, ճաշ պատրաստելը և գարեջուր պատրաստելը: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Քայլ Դյուլեյ
  Kyle-ը ծրագրային ապահովման մշակող է և համահիմնադիր Collabstr, բրենդների և բովանդակություն ստեղծողների միացման հարթակ, ազդեցիկներին գտնելու և վարձելու աշխարհի ամենամեծ շուկան: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քենեթ Էվանս
  Kenneth Evans- ը բովանդակության շուկայավարման ռազմավար է Appրագրերի մշակման լավագույն ընկերություններ, հետազոտական հարթակ ԱՄՆ-ի, Մեծ Բրիտանիայի, Հնդկաստանի, ԱՄԷ-ի, Ավստրալիայի և աշխարհի հավելվածների մշակման ընկերությունների համար: Նա մասնակցել է տարբեր բլոգային պլատֆորմների և ֆորումների: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քըրք Էնրայթ
  Քըրք Էնրայթը հիմնադիր և գործադիր տնօրեն է Power Personas, ավտոմատացված գնորդի անձի հարթակ մարքեթինգի և վաճառքի մասնագետների համար: Նա սկսեց իր գովազդային և մարքեթինգային կարիերան որպես copywriter, բայց ի վերջո ճյուղավորվեց դեպի ավելի հիմնական դերեր մարքեթինգի, բովանդակության զարգացման, արտադրանքի զարգացման, բրենդինգի և կառավարման խորհրդատվության մեջ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քելլի Գրաունդ
  Քելլի Գրաունդը Acceleration Partners-ի ռազմավարության և խորաթափանցության ավագ տնօրենն է՝ առաջատար գլոբալ գործընկեր մարքեթինգային գործակալություն, որը սահմանում է չափանիշները, թե ինչպես են բրենդներն արդյունավետորեն աճում և կատարելագործում իրենց մարքեթինգային գործընկերությունները աշխարհի ցանկացած կետում: Նրա 15+ տարվա փոխկապակցված շուկայավարման փորձը նրան յուրահատուկ հեռանկար է տալիս, թե ինչպես ռազմավարական ուղղորդում և աջակցություն տրամադրել AP-ի գլոբալ մասնաճյուղային ծրագրերի կառավարման թիմերին: Նախքան 2016-ին AP-ին միանալը, Քելլին ավելի քան յոթ տարի եղել է HSN-ում թվային մարքեթինգի ավագ մենեջեր՝ ապահովելով շահութաբեր եկամուտ և զգալի աճ իրենց մասնաճյուղային և ցուցադրական ծրագրերի միջոցով: Մինչ HSN-ը, Քելլին հրատարակիչների համար շուկա է առաջացրել որպես նրանց մարքեթինգի մենեջեր և լրացուցիչ փորձ ունի արտադրական և հեռահաղորդակցության ոլորտներում: Քելլին քաղաքագիտության բակալավրի կոչում է ստացել Քլեմսոնի համալսարանից լրագրության մասնագիտությամբ: Նա ապրում է Ֆլորիդայի Թամպա քաղաքում, ամուսնու, երկու երեխաների և շան հետ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Կորի Գրուշկա
  Կորի Գրուշկան Stories Company- ի հիմնադիրն է, որը ստեղծարար գործակալություն է, որն օգնում է բիզնեսի ղեկավարներին պատմել կարևոր պատմություններ շնորհանդեսների, տեսանյութերի / անիմացիաների, ինֆոգրաֆիկայի և գործիքակալի միջոցով, ի թիվս այլ գործիքների: Քորին ստեղծագործական տնօրեն է, ռազմավար, բիզնեսի զարգացման գործադիր տնօրեն և նախկին կորպորատիվ իրավաբան: Նա մեծ փորձ ունի տարբեր ոլորտներում ՝ ղեկավարելով բրենդային ռազմավարություն, նորարարություն և դիզայնի նախագծեր Fortune 500 ընկերությունների համար ՝ սկսած CPG- ից մինչև տեխնոլոգիա: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քեն Հարլան
  Քեն Հարլանը MobileFuse-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է, որը ԱՄՆ-ի խոշորագույն հավելվածների գովազդային հարթակներից է, որն ունի հարյուրավոր հաճախորդներ մանրածախ առևտրի, սննդի և խմիչքի, ռեստորանի, զբոսաշրջության, կառավարության և առողջապահության ոլորտներում: Պահերի վրա հիմնված թիրախավորում, արտոնագրային սպասող տեղորոշման ստուգում, հատուկ և ազդեցիկ ստեղծագործություններ և մասշտաբային դիմահարդարման MobileFuse լուծումների մանրակրկիտ պատկերացումներ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քեթրին Հորն
  Քեթի Հորնը ծրագրակազմի ինժեներ է և տեխնիկական գրող: Նա ունի Սմիթ քոլեջի մաթեմատիկայի և տնտեսագիտության աստիճաններ: Նրա աշխատանքը ընդգրկում է առարկաների լայն շրջանակ `սկսած ինքնությունից և մուտքի կառավարումից մինչև վեբ հոստինգ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Կիրան Ուիլսոն
  Kieran Wilson- ը Թվային շուկայավարման մենեջեր է Ավտոմատացված տեղեկություններ, որը վերջերս գործարկել է Wordsmith for Marketing, ծրագիր, որն ավտոմատացնում է հաճախորդների հաշվետվությունները թվային շուկայավարման գործակալությունների համար: Մասնագիտանում են թվային շուկայավարման ռազմավարության, ներգնա մարկետինգի և չափման և վերլուծության մեջ: Կիրանը հաճախ է խոսում և գրում այս թեմաների մասին: Նա հիմքից կառուցել և մասշտաբավորել է երեք տարբեր շուկայավարման բաժանմունքներ, ներառյալ մեկը ՝ Omnicom– ի դուստր ձեռնարկության և մեկը ՝ սոցիալական մեդիայի առաջատար գործակալության համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քեթի Քարը
  Ես IUPUI- ի ժուռնալիստիկայի մասնագիտությամբ մասնագիտություն ունեմ ՝ կենտրոնացած լինելով հասարակության հետ կապերի ոլորտում, իսկ անչափահաս ՝ միջոցառումների կազմակերպում: Ներկայումս ես համտեսում եմ շուկայավարման աշխարհը ՝ որպես լրիվ դրույքով պրակտիկ մասնագետ DK New Media, Հպարտ ուսանող, դուստր, քույր, ընկեր և շան-մայրիկ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քենի Կացգրաու
  Քենի Կացգրաուն ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է Broadstreet գովազդներ եւ հեղինակը Տաս առավելություն. Ինչպես են ամսագրի և հիպերլոկալ նորությունների հրատարակիչները հաղթելու Google- ի և Facebook- ի դարաշրջանում: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քսենիա Կուրգանովա
  Քսենիա Կուրգանովան թվային մարքեթինգի մասնագետ է, ընկերություններում տեխնոլոգիաների աշխարհը նավարկելու և վերլուծելու ավելի քան յոթ տարվա փորձով: Նա նախկինում աշխատել է YouTube-ում և Yandex-ում, որտեղ կառավարել է բազմաթիվ օգտատերերի հարցումներ՝ ավելի խորը պատկերացումներ ստեղծելու և արդյունավետ մարքեթինգային ռազմավարություններ մշակելու համար՝ կենտրոնանալով լսարանի տարբեր հատվածների վրա, ներառյալ Gen Z-ը և Millennials-ը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քսանա Լիապկովա
  ConvertSocial-ի ղեկավար. Քսանան եղել է գործընկերային մարքեթինգի համաշխարհային մակարդակի կոնֆերանսների խոսնակ և կապի մեջ է Admitad ConvertSocial-ի ավելի քան 35,000 հաճախորդների հետ, որոնք ներգրավված են բլոգերի ոլորտում, ինչը թույլ է տալիս նրան միշտ տեղյակ լինել ազդեցիկների աշխարհի վերջին միտումներին: Մինչ Admitad-ի թիմին միանալը, Քսանան ավելի քան 7 տարի աշխատում էր փոխկապակցված մարքեթինգի և բովանդակության դրամայնացման ոլորտում՝ օգնելով խոշոր բրենդներին գործարկել իրենց լուծումները ճանապարհորդական ծառայությունների մետորոնումների վերաբերյալ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քայլի Օրա Լոբել
  Քայլի Օրա Լոբելը անկախ գրող է, հիմնված է Լոս Անջելեսում: Նա գրում է NewsCred- ի, Convince and Convert- ի, CMO.com- ի, Social Media Examiner- ի և Vertical Response- ի շուկայավարման մասին: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Քայլ Միթնիկ
  Kyle Mitnick-ը Mosaic Digital Systems-ի հիմնադիրն ու նախագահն է, որն արդյունաբերության առաջին «ինքներդ ինքներդ արեք», SaaS-ի գործընկերային շուկայավարման հարթակ, որն արդեն օգնել է էլեկտրոնային առևտրի 800 ընկերությունների 150 միլիոն դոլարի վաճառք: Kyle Mitnick-ը հաջողության պատմություն ունի գովազդային տեխնոլոգիաների ոլորտում: Նախկինում Քայլը ղեկավարում էր Advertise Purple-ի փոխկապակցված գովազդային գործակալությունը՝ դառնալով ոլորտի առաջատարը, ավելի քան 4,000 բրենդներով 23 բիզնես ուղղահայաց ոլորտներում, որոնք 4 միլիարդ դոլար եկամուտ էին բերում մասնաճյուղերի կողմից: Forbes-ի հեղինակ Քայլը մտքի առաջատարն է SMB էլեկտրոնային հաղորդակցության աճի, հաճախորդների ձեռքբերման և գովազդային տեխնոլոգիաների ոլորտում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քեվին Մալլետ
  Քեվինն ապացուցված վեբ մշակող է, ինտերնետային վաճառող, խոսնակ, հյուր բլոգեր և մրցանակակիր դիզայներ ՝ ավելի քան 13 տարվա վեբ փորձով և իր պատվերով 300 հարմարեցված կայքերով: Kevin- ն օգտագործում է իր 15 տարվա վաճառքի և շուկայավարման փորձը, ինչպես նաև կրքերը սոցցանցերի, որոնիչների օպտիմալացման, հիանալի դիզայնի և օգտագործման համար, որոնք կօգնեն Cirrus ABS հաճախորդներին առցանց հաջողակ լինել: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քեվին Նորթ
  Kevin North- ը Նախագահի և գլխավոր գործադիր տնօրենն է Թերապեակ, որտեղ նա պատասխանատու է ընկերության տեսլականի, ռազմավարության, եկամուտների աճի և բիզնեսի համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Կրիստալ Պուտման-Գարսիա
  Krystal Putman-Garcia- ն շուկայի VP- ն է Լոկալիստական, որտեղ նա օգնում է կազմակերպություններին առավելագույնի հասցնել իրենց միջոցառումների արժեքը `վաճառքի և ներգրավման ջանքերի աճի համար: Վերջին 15 տարիները նա անցկացրել է մարքեթինգի և գործընկերության տարբեր կարողություններում ՝ սկսած Discovery Channel- ում բազմամիլիոնանոց հովանավորությունների կառավարումից և աճելուց, մինչև իսրայելական բժշկական սարքերի շուկա մուտք գործելու առաջատար ռազմավարություն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քելսի Ռեյմոնդ
  Քելսի Ռայմոնդը համահիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է Influence & Co., ամբողջական ծառայությունների բովանդակության մարքեթինգային ընկերություն, որը մասնագիտացած է ընկերություններին օգնելու ռազմավարություն մշակել, ստեղծել, հրապարակել և տարածել բովանդակություն, որն իրագործում է իրենց նպատակները: Influence & Co.-ի հաճախորդները տատանվում են վենչուրային հովանավորվող ստարտափներից մինչև Fortune 500 ապրանքանիշեր: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քելսի Սեբեր
  Kelsey- ն համայնքի շուկայավարման մասնագետ է, որն ունի esports և տեխնոլոգիա մասնագիտություն: Նա նախկինում զբաղեցրել է Gator Gaming- ի գործադիր տնօրենի պաշտոնը և անբաժանելի դեր է խաղացել Միացյալ Նահանգների հարավ -արևելքում անվճար խաղային ամենամեծ մրցաշարի կազմակերպման և խթանման գործում: Նա ներկայումս համայնքի շուկայավարման մենեջեր է Ճանապարհային մետաղալարսոցիալական ցանցերի և Maverick Ambassador ծրագրի միջոցով աճի խթանում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քիթ Շիլդս
  Քիթ Շիլդսը բջջային հավելվածների արդյունաբերության մեջ արմատացած ձեռնարկատեր է: Սկսած Applits հավելվածի գաղափարների մրցույթի ստեղծումից, երբ կոչվեց Օհայոյի պետական համալսարանի ուսանող Inc.com«2014-ի ամենաթեժ քոլեջի մեկնարկը», այժմ նա կենտրոնացած է բջջային հավելվածների զարգացման ընկերության հետ սկսնակների և ձեռներեցների համար ծրագրային ապահովման պատրաստման վրա: Դիզելլի. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քևին Թեյթ
  Քևին Թեյթը օգնում է Քլարբիթ հասնել B2B ընկերությունների, որոնք փորձում են ավելի լավ հասկանալ իրենց հաճախորդներին և օպտիմալացնել իրենց թվային ձագարը: Նա ունի ավելի քան 20 տարվա առաջնորդական փորձ վաճառքի, շուկայավարման և արտադրանքի ոլորտում, ինչպես նաև խորը փորձառություն ձեռնարկությունների SaaS-ի, էլեկտրոնային առևտրի, թվային մարքեթինգի, սոցիալական մեդիայի և IoT-ում: Մինչ Clearbit-ին միանալը, Քևինը գործադիր դերեր է ունեցել SurveyMonkey, Chirpify և ShopIgniter ընկերություններում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Քեթի Թեյլոր
  Քեթին արդեն 12 տարի է ինչ զբաղվում է թվային շուկայավարմամբ: Քոլեջից դուրս նրա առաջին պրոֆեսիոնալ աշխատանքը էլեկտրոնային փոստի շուկայավարման արշավների և ներքին խոշոր դիլերային / դիստրիբյուտորական կայքի կառավարումն էր երեք խոշոր միջազգային ապրանքանիշերի համար: Այդ ժամանակվանից նա ստացավ հարակից, առաջադեմ դերեր: Ժամը Բարձրացված շուկայավարման լուծումներ, Քեթին թվային շուկայավարման ռազմավար է և գրաֆիկական դիզայներ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քևին Ուրրուտիա
  Kevin Urrutia- ն Voy Media- ի հիմնադիրն է, ա Facebook գովազդային ընկերությունը Նյու Յորքում, Նա օգնում է բիզնեսին առավելագույնի հասցնել Facebook Advertising- ի օգուտները ՝ հանգեցնելով վաճառքի կտրուկ բարելավմանը ՝ միաժամանակ ծախսերը նվազեցնելով: Voy Media- ն մանրակրկիտ ուսումնասիրում է յուրաքանչյուր հաճախորդի և առաջարկում համապատասխան լուծումներ `լավագույն արդյունքների հասնելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Քեյթ Զեյդ
  Քեյթ Զեյդ, Հեյ ԴԱՆ Growth & Operations SVP. Վարձվել է Hey DAN-ի Civicom-ի մայր ընկերության կողմից՝ 2005 թվականին նոր ապրանքներ խմբում շուկա բերելու համար, Քեյթ Զեյդը գլխավորում է Hey DAN աճի և գործունեության թիմը: Քեյթը աշխատում է արտադրանքի զարգացման, շուկայավարման, հաճախորդների սպասարկման և տաղանդի ոլորտներում և շարունակում է եկամուտների աճը խթանել հաջորդ սերնդում ներդրումների միջոցով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Լարա Ալբերտ
  Լարան գլոբալ շուկայավարման փոխնախագահն է Գլոբիս որտեղ նա ստանձնում է կորպորատիվ շուկայավարման պարտականությունները և ղեկավարում է ձեռքբերման շուկայավարումը ընկերության համատեքստային շուկայավարման ապրանքների համար: Նախկինում նա զբաղեցնում էր ավագ ապրանքանիշի կառավարման և արտադրանքի շուկայավարման դերեր Kraft Foods- ում, America Online- ում և VeriSign- ում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լարի Ալթոն
  Լարին անկախ բիզնեսի խորհրդատու է, որը մասնագիտանում է սոցիալական լրատվամիջոցների միտումների, բիզնեսի և ձեռնարկատիրության մեջ: Հետևեք նրան Twitter- ում և LinkedIn- ում: 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Լինդսի Բոյաջյան Հագան
  Լինդսի Բոյաջյան Հագանը մարքեթինգի փոխնախագահն է Դիրիժոր, քննարկում է, թե ինչպես բիզնեսները կարող են ստեղծել միասնական, բազմալիք թվային մարքեթինգային ռազմավարություններ և չկենտրոնանալ որևէ մեկ ալիքի վրա առանձին: Նա նաև խորանում է, թե ինչու են աճում օրգանական շուկայավարման ներդրումները և դրա կարևորությունը արդյունաբերության համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Լաուրա Բուքլեր
  Լորա Բաքլերը մասնակցում է Էսսեներ. Scholar Advisor և անկախ գրող: Նա կենտրոնացած է և նվիրված է իր գործին ՝ իր կյանքի փորձը վերածելով հեքիաթների: Աշխատելով որպես շուկայավարման մենեջեր ՝ նա դաստիարակեց իր վեցերորդ զգայարանն այն մասին, թե ինչ են փնտրում մարդիկ: Դուք կարող եք հետեւել նրան Twitter- ում: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Լյուկ Բուդկա
  Լյուկ Բուդկան «ԹոփԼայն Քոմս» թվային PR և SEO գործակալության տնօրենն է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լարիցա դե Վերա
  Larizza- ն անկախ գրող է, որն ապրում է Ֆիլիպիններում: Նա մի քանի հոդվածներ է գրել «Ասիական ամսագիր» թերթի համար, և վերջերս նա համագործակցել է Մտավոր սեփականության իրավաբանական ընկերության հետ, որի կենտրոնակայանը տեղակայված է Սինգապուրում և նախատեսում է հետագա կարիերա շարունակել IP իրավունքի ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լինդսի Դյուրան
  Lindsay Duran- ը Zilliant- ի գլխավոր շուկայավարման գործակալն է, որտեղ նա պատասխանատու է աճի ռազմավարության արագացման, պահանջարկի առաջացման, արտադրանքի շուկայավարման, կորպորատիվ հաղորդակցությունների, վաճառքի հնարավորությունների և շուկայի դիրքի համար: Վաճառքի և շուկայավարման վետերան ՝ Duran- ն ուղղակիորեն աշխատել է B2B ընկերությունների հետ ՝ գնի, վաճառքի և եկամտի եզակի մարտահրավերները հայտնաբերելու և լուծելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լեսլի Նուչիո
  Լեսլի Նուչիոն «Մելտուոթեր» -ի բովանդակության շուկայավարման ռազմավար է, ով թվային շուկայավարման մեջ է եղել առաջին ինտերնետային կիսանդրից, իսկ սոցիալական մեդիայի շուկայավարման մեջ ՝ 2008 թվականից: Նա տարիների ընթացքում զբաղեցրել է տարբեր շուկայավարման դիրքեր, այդ բոլորը ներառել են մարդկանց պատմություններ: Երբ նա չի նյարդայնանում շուկայավարման մեջ, դուք հաճախ կարող եք նրան գտնել շան հետքերով (փորձելով չմտածել շուկայավարման մասին): 
 
 
 
 
 
	    
  
  Լիզ Գրին
  Liz Greene- ը շուն սիրող, պատմություն ուսումնասիրող, փոփ մշակույթի geek է գեղեցիկ ծառերի քաղաքից, Boise, Այդահո: Դուք կարող եք տեսնել նրա վերջին արկածները նրա բլոգում ՝ Ակնթարթային Lo. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լարի Հարիս
  Լարի Հարիսը Sightly- ի ՝ կատարողական վիդեո գովազդային պլատֆորմի գործադիր տնօրենն է, որն օգտագործում է մարդակենտրոն թիրախավորումը ՝ հեռուստադիտողներին համապատասխանեցնելու առավել համապատասխան անհատականացված գովազդները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լեսլի Հոթ
  Լեսլին վեբ ծրագրավորող է, գրող և գործադիր տնօրեն WebBuilders Guide. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լաուրա Համմեր
  Լաուրա Հիմերը հիանալի խմբագիր է: Նրա տեղը զբաղեցնում է շուկայավարման ուղեցույցը, նորաձևության բլոգավարումը, կենսակերպը և ոգեշնչող գրելը: Նա ֆիթնես ֆրիկ է և սիրում է յոգա: Լաուրան անվախ ու զվարճասեր կին է: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լիզա Նոտկո
  Լիզա Նոտկոն հանդիսանում է Сontent շուկայավարման մենեջեր SplitMetrics, ծրագրի A / B փորձարկման գործիք, որին վստահում են Rovio- ն, MSQRD- ն, Prisma- ն և Zeptolab- ը: SplitMetrics- ն օգնում է բջջային հավելվածներ մշակողներին կոտրել հավելվածների խանութների օպտիմիզացումը ՝ գործարկելով A / B փորձեր և վերլուծելով արդյունքները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լի Լյենգ
  Լին այժմ ապրում է Սինգապուրում և աշխատում է որպես B2B copywriter: Նա տասնամյա փորձ ունի չինական ֆինտեխ ստարտափների ոլորտում՝ որպես TaoBao, MeiTuan և DouYin (այժմ՝ TikTok) վարչապետ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Լորեն Լիթլֆիլդ
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Լեքսի Լու
  Lexie Lu- ն անկախ UX դիզայներ և բլոգեր է: Նա հետևում է վեբ և UX դիզայնի վերջին միտումներին և միշտ մոտենում է բաժակին: Նա գրում է Դիզայնի տապակածը և դրան կարող են հետեւել Twitter- ում @lexieludesigner. 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Լիզա Մորիս
  Լիզա Մորիսը գլխավոր տնօրենն է Նյու Յորքի թվային շուկայավարման գործակալություն 
 
 


	   կայքը  

 
 
 
 	    
  
  Լիզա Նեբել
  Լիզան BlueOcean- ի նախագահն է, COO- ն ու համահիմնադիրը, AI ապրանքանիշի ռազմավարական պլատֆորմ է, որն օգնում է ընկերություններին շրջանցել մրցակցությունը: Վերջին 20 տարիները Լիզան անցկացրել է AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM և այլ ընկերությունների համար ապրանքանիշի և շուկայավարման ռազմավարություն վարելով: BlueOcean- ում Լիզան առաջատարն է մեքենայական ուսուցման համակարգեր կառուցելու համար, որոնք լուծում են խնդիրները և մեծ մասշտաբով և արագությամբ պատկերացում տալիս: Իր աշխատանքի համար Լիզան ճանաչվել է SF Business Times- ի «Կանանց բիզնեսի սեփականատերերի լավագույն 100» ընկերություններում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լորենի գնդակ
  Lorraine Ball- ը քսան տարի կորպորատիվ Ամերիկայում, մինչ նա ուշքի կգար: Այսօր դուք կարող եք գտնել նրան այստեղ Շրջանաձիգ, փոքր մարքեթինգային ընկերություն, որը հիմնված է Ինդիանա նահանգի Կարմել քաղաքում: Արտասովոր տաղանդավոր թիմի հետ միասին (որը ներառում է կատուներ Բեննի և Քլայդը) նա կիսվում է այն, ինչ գիտի վեբ դիզայնի, ներգնա, սոցիալական մեդիայի և էլփոստի մարքեթինգի մասին: Կենտրոնական Ինդիանայում աշխույժ ձեռնարկատիրական տնտեսությանը նպաստելու պարտավորություն ստանձնած Լորենը կենտրոնացած է փոքր բիզնեսի սեփականատերերին օգնելու վրա՝ վերահսկողություն ձեռք բերելու իրենց շուկայավարման վրա: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լիզա Սպեկ
  Lisa Speck- ը Gongos- ի ավագ վերլուծիչ թարգմանիչն է, խորհրդատվական գործակալություն, որը կենտրոնացած է Fortune 500 ընկերությունների համար հաճախորդների կենտրոնացվածության մղման վրա: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լորա Սուոնսոն
  Laura Swanson- ը FitForCommerce- ի ավագ խորհրդատու է, ավելի քան 20 տարի ղեկավարելով բազմաալիքային մանրածախ առևտրի ոլորտը, ընդգրկելով փորձի բազմաթիվ ոլորտներ `գնման, պլանավորման և տեղաբաշխման, աշխատակազմի, շուկայավարման գործառնությունների, IT / Telecom- ի և հաճախորդների սպասարկումից մինչև Omnichannel ռազմավարություն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լավոն տաճար
  Lavon Temple- ը թվային մեդիայի մասնագետ է BLASTmedia, բիզնես-բիզնեսի հաճախորդների համար հաղորդակցման պլանների մշակում ՝ ուրվագծելով նպատակները, ռազմավարությունը և մարտավարությունը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լինդսի jeեպկեմա
  Lindsay Tjepkema- ն Casted- ի գործադիր տնօրենն է և համահիմնադիրը, ֆիրմային փոդքաստների շուրջ կառուցված առաջին և միակ շուկայավարման հարթակը: B15B շուկայավարման ավելի քան 2 տարվա փորձառությամբ, ներառյալ իր սեփական խորհրդատվական գործակալության ղեկավարումը, նա դինամիկ առաջնորդ է, ով ունեցել է հսկայական հաջողություններ տեղական և գլոբալ մակարդակում կառուցելու և աճող շուկայավարման թիմեր: Գլոբալ շուկայավարման ընկերության համար ֆիրմային podcast գործարկելուց հետո Լինդսին հասկացավ իսկական խոսակցությունների հանդեպ իր կիրքը: Սա նրան հանգեցրեց Casted- ի հիմնադրմանը ՝ օգնելու շուկայավարողներին բացել իրենց բովանդակության ամբողջ ներուժը ՝ օգտագործելով podcasting- ի ուժը: Այդ ժամանակից ի վեր ընկերությունը ձեռք է բերել արագորեն ներգրավվածություն այն ապրանքանիշերի շրջանում, որոնք հավաստի զրույցի միջոցով ցանկանում են ավելի մեծ կապ ստեղծել իրենց լսարանի հետ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լենս Ուեդերբի
  Լենս Ուեդերբին վաճառքի և մարկետինգի փոխնախագահն է CallRail- ը, Նա կիրք ունի հաճախորդներին ուղղված ինտերնետային ընկերություններ կառուցելու և ձեռքբերումների ապացուցված ռեկորդ ունի: Նա ծառայել է որպես Startup Catalyst Georgia Tech- ի առաջատար տեխնոլոգիաների զարգացման կենտրոնում և զբաղեցրել է գործադիր բիզնեսի զարգացման, շուկայավարման և ընդհանուր կառավարման պաշտոններ nCrowd, CipherTrust, EarthLink և MindSpring ընկերություններում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Լեսլի Ուելեր
  Լեսլին արտադրանքի մարքեթինգի տնօրենն է ZineOne, արհեստական ինտելեկտով աշխատող հարթակ, որն անհատականացնում է ձեր անհայտ այցելուների փորձը, որպեսզի կարողանաք բարձրացնել եկամուտը՝ միաժամանակ պաշտպանելով մարժան: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մահենդրա Ալլադի
  Mahendra- ն accelQ- ի հիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրենն է, ամպի վրա հիմնված շարունակական փորձարկման պլատֆորմ, որն անխափանորեն ավտոմատացնում է API- ն ու վեբ փորձարկումը `առանց մեկ տող կոդ գրելու: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Մարտի Թոմփսոն
  Ես երկու բանանի շուկայավարման սոցիալական բիզնեսի ռազմավար եմ: Դա մեղադրեք ծնողներիս, իմ սրտային դաստիարակության կամ անցյալի հանդեպ իմ մոլուցքի վրա, բայց մարդիկ ինձ ասում են, որ ես իսկապես, իրոք, լավ եմ հարաբերությունների կառուցման և բանակցությունների մեջ, կամրջում եմ բաժանորդի ակնկալիքների և այն, թե ինչպիսի մեծ ընկերություններ պետք է լինեն (բայց սովորաբար չեն) 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթ Նեթլթոն
  Որպես Sandler DTB-ի կառավարիչ գործընկեր՝ ես օգնում եմ հաճախորդներին զգալիորեն բարելավել իրենց եկամտի շարժիչի աշխատանքը՝ կիրառելով Sandler Sales Methodology-ը՝ ապացուցված համակարգ, որը թույլ է տալիս հետևողական և կայուն վաճառքի արդյունքներ: Ես ավելի քան 25 տարվա փորձ ունեմ վաճառքի և վաճառքի կառավարման ոլորտում՝ ընդգրկելով տարբեր ոլորտներ, ինչպիսիք են ծրագրային ապահովումը, SaaS-ը, անձնակազմը և համակարգերի ինտեգրումը: Իմ փոդքասթն է Կանխադրված շահութաբեր փոդքաստ. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մաուլիկ Պատել
  Մաուլիկ Պատելը հիմնադիր և տնօրեն է www.clickmatix.com.au, Առցանց մարքեթինգի բոլոր ասպեկտներում մարդկանց օգնելու նրա կիրքը հոսում է իր կողմից տրամադրվող փորձագիտական արդյունաբերության լուսաբանման մեջ: Նա փորձագետ է վեբ շուկայավարման, որոնիչների օպտիմիզացման, սոցիալական մեդիայի, դուստր ձեռնարկությունների մարկետինգի, B2B շուկայավարման, Google- ի, Yahoo- ի և MSN- ի առցանց գովազդի մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մայք Ազեեդո
  Մայքը Նախագահության և գործադիր տնօրենն է Կլաստրիքս, Mike- ը վաճառքի և գործադիր ղեկավարության ավելի քան 25 տարվա փորձ ունի լայնամասշտաբ վերլուծական ծրագրերում, ցանցային համակարգչում, պահեստային ենթակառուցվածքներում, անվտանգության և մանրածախ վաճառքի ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մեգան Բազաման
  Մեգան Բազամանը ավագ վերլուծաբան է GetApp, կիսվելով շուկայավարման տեխնոլոգիաների և զարգացող ծրագրերի մասին պատկերացումներով: Նա Գովազդ է սովորել Օսթինի Տեխասի համալսարանում և 2011թ.-ից ունի տեխնոլոգիաների, մեդիայի, առողջապահության և էլեկտրոնային առևտրի լուսաբանման փորձ: Մինչև միանալը: GetAppՄեգանը ղեկավարել է սինդիկացված մարքեթինգային հետազոտություններ և ղեկավարել է բովանդակության շուկայավարման նախաձեռնություններ առաջատար տվյալների, պատկերացումների և խորհրդատվական ընկերության համար: Նա հատուկ փորձ ունի հարցումների հետազոտություն անցկացնելու, տվյալների վիզուալիզացիայի ստեղծման և հիմնական պատկերացումները շահագրգիռ կողմերին ներկայացնելու գործում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մարիիա Բոչեւան
  Mariia- ն Բիզնեսի զարգացման գործադիր տնօրեն է ՝ 6+ տարվա փորձով, ներառյալ շուկայավարման և ապրանքների կառավարման ֆոնը: OWOX BI- ն իրականացնում է վերջից վերլուծություն և ավտոմատ կերպով թարմացնում է զեկույցները գովազդային արշավների, խմբային վերլուծության, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, վերագրումների և այլնի վերաբերյալ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մին Բորիբուն
  Meen- ը Butler Marketing- ի ուսանող է, որը մարզվում է թիմի հետ DK New Media, Meen- ի պարտականությունները ներառում են հետազոտություն և բովանդակության արտադրություն իրենց հաճախորդների համար, ղեկավարությամբ Ennենն Լիսակ. 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթ Քոլդուել
  1999 թվականից էլեկտրոնային փոստի նախագծման ռահվիրա, նա է հիմնադիրը Եսայիլմրցանակների արժանացած Creative Services խումբը (հաճախորդների թվում են HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros և շատ ավելին): Մեթյուն ստացել է Ինդիանայի համալսարանի շուկայավարման բակալավրի աստիճան և սովորել արվեստի / գրաֆիկական դիզայնի Խաղաղ օվկիանոսի հյուսիսարևմտյան արվեստի քոլեջում և Օրեգոնի արվեստի և արհեստի քոլեջում: Մեթյուն նախկինում եղել է ThrustMaster- ի, Labtech- ի, Logitech- ի և @Once- ի ստեղծագործական տնօրենը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մանդիփ Չահալ
  SEO Discovery- ի հիմնադիր Մանդիպ Սինգհը `թվային շուկայավարման առաջատար ընկերությունը, փորձառու քարոզիչ է SEO շուկայավարման ոլորտում և թվային վաճառքի ասպարեզ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մոլի Քլարկ
  Մոլլի Քլարկը շուկայավարման տնօրեն է inMotionNow- ում, Նա ունի 10+ տարվա փորձ թվային շուկայավարման, շուկայավարման գործառնությունների, ստեղծագործական աշխատանքի, ռազմավարության և մշակման ոլորտում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայք Կունսոլո
  Mike Cunsolo- ն CMO- ն է CDNify, բովանդակության առաքման ցանց, որը հեշտացնում է CDN- ի գործարկումը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթ Դերրոու
  Նախագծով ինժեներ Մեթ Դերոուն իր 15+ տարվա կարիերան անցկացրել է Enterprise ծրագրային ապահովման ոլորտում: Սկզբում աշխատելով Deloitte-ում` կառուցելով և կիրառելով հատուկ ծրագրային լուծումներ աշխարհի խոշորագույն ընկերությունների համար, Մեթն այնուհետև հայտնագործեց վաճառքի ճարտարագիտության (PreSales) կարիերան` օգտագործելու Ձեռնարկությունների համակարգերի իր խորը գիտելիքները և այն կիրառելու բիզնես ռազմավարության մեջ: Սկզբում BigMachines-ում (ձեռք բերված Oracle-ի կողմից), այնուհետև Zuora-ում (IPO), Մեթի գործնական փորձը գլոբալ PreSales կազմակերպություններ կառուցելու և ղեկավարելու համար նրան տվեց իր յուրահատուկ շուկայի պատկերացումները Vivun-ի կառուցման համար: 2019 թվականի աշնանից Մեթը և Vivun-ի թիմը հավաքել են ավելի քան 130 միլիոն դոլար՝ PreSales-ի համար առաջին AI պլատֆորմը ստեղծելու համար՝ փոխելու, թե ինչպես են բիզնեսից բիզնես (B2B) ընկերությունները գնում շուկա: PreSales Operations-ի, Product-Sales Alignment-ի, Demo Automation-ի և Xpert Analytics-ի արտադրանքներով Vivun-ն օգնում է ընկերություններին, ինչպիսիք են Snowflake-ը, ADP-ը, Coupa-ն և Docusign-ը գիտակցել արդյունավետ աճի նոր մակարդակներ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Դոան
  Մայքլ Դոանը գրող, վաճառող և վեբ մշակող է, ով սիրահարվել է իրադարձությունների արդյունաբերությանը: Ժամը CadmiumCD նա միջոցառումների պլանավորողներին կրթում է Event Tech- ի առավելությունների մասին: Ձեռք բերեք նրա անվճար օրինակը Advances In Event Tech, իմանալու համար, թե ինչպես Event Tech- ը կարող է պարզեցնել ձեր B2B իրադարձությունները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Միշել Դաունս
  Որպես սոցիալական մեդիայի մենեջեր 12 աստղային մեդիաՄիշելը ոչ միայն կառավարում է սոցիալական մեդիան, այլև նա կարող է նաև վիճաբանել ստեղծագործական բովանդակությունը լիարժեք ձևավորված առցանց մարքեթինգային ռազմավարության մեջ: Երբ նա չի ձևավորում սոցիալական մեդիան կամ չի նկարահանում և մոնտաժում 12 աստղերի կուլիսներում տեսանյութեր, նա հաճախ թեքում է տարածություն-ժամանակի շարունակականությունը: Ժամանակի ճամփորդության վերաբերյալ նրա հետազոտությունը հիմնականում բաղկացած է Doctor Who-ի դրվագների վերլուծությունից և Դալեքսին զսպելու ճիշտ ձևի ուսումնասիրությունից: Երբ նա չի փորձում անցնել ժամանակի միջով, նա սիրում է ժամանակն անցկացնել ֆիլմեր դիտելով կամ իր տեսախցիկով մի պահ ֆիքսել: 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Դելլա Պեննա
  Մայքլ Դելլա Պեննան InMarket- ի գլխավոր ռազմավարության տնօրենն է: Մայքլը տվյալների, թվային գովազդի և շուկայավարման ոլորտում աշխատելու ավելի քան 25 տարվա փորձ ունի: Մայքլը հինգ անգամ ճանաչվել է որպես B-to-B ամսագրերից մեկը ՝ «Բիզնեսից բիզնեսի և ինտերակտիվ շուկայավարման 100 ամենաազդեցիկ մարդիկ» հինգ անգամ թվային շուկայավարման լավագույն փորձի հաստատման գործում իր շարունակական ներդրման համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթ Դայեր
  Մեթ Դայերը վաճառքի և մարկետինգի բաժնի պետն է Zilliqa, որտեղ նա կաշխատի Առևտրային տեխնոլոգիաների և մարքեթինգի բաժինների միջև `ավելի շատ ձեռնարկությունների հաճախորդներ տեղափոխելով Zilliqa- ի BaaS ծառայություն: Մեթը բերում է ձեռնարկության ավելի քան 18 տարվա փորձի ինչպես վաճառքի, այնպես էլ շուկայի շուկայի հեռանկարներից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Միրիամ Էլիս
  Միրիամ Էլիսը մասն է կազմում Moz Տեղական թիմ Երբ նա չի գրում ամսական Moz Տեղեկագիր և չի պատասխանում հարցերին հարցուպատասխանի ժամանակ, նա օգնում է իր հաճախորդներին յուրացնել իրենց տեղական SEO ռազմավարությունը իր իսկ ընկերությունում: Solas վեբ դիզայն. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մարկ Էմոնդ
  As Պահանջել գարունՀիմնադիր և նախագահ Մարկը հսկայական կիրք ունի օգնելու շուկայավարման ղեկավարներին `փոխելու իրենց եկամուտների շուկայավարման գործելակերպը` հնարավորություն տալով նրանց լինել ռազմավարական առաջնորդներ իրենց կազմակերպությունում: Մարկը սիրում է հաճախորդներին խորհուրդներ տալ և սովորեցնել, թե ինչպես մշակել եկամուտների շուկայավարման առաջադեմ, բայց պրագմատիկ ռազմավարություններ և նրանց հնարավորություն ընձեռել ինտեգրված շուկայավարման տեխնոլոգիական հարթակներով `անհատականացված, բազմաալիքային ներգրավվածություն ապահովել մասշտաբով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Ֆրեդերիկսեն
  Մայքլը ստացել է համակարգչային և բիզնես գիտությունների դիպլոմներ, հետագայում ավարտելով Դանիայի հեղինակավոր մուլտիմեդիա ծրագրից բարձր միավորներ: Նրա մասնագիտությունները ներառում են թվային տեխնոլոգիաների, ստեղծագործական ուղղության, վեբ և բջջային հավելվածների UI/UX դիզայնի փորձարկումներ և համահիմնադիրն է Ներշնչել տեսողական. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Furneaux
  Matthew Furneaux-ն տեղորոշման տեխնոլոգիաների վետերան է, որն ունի ավելի քան 20 տարվա փորձ՝ օգնելու համաշխարհային բիզնեսներին հասնել իրենց հաճախորդներին ամբողջ աշխարհում: Որպես GBG ընկերության Loqate-ի տեղորոշման հետախուզության տնօրեն, Furneaux-ն պատասխանատու է ռազմավարության և նորարարության համար: Նա նաև մանրածախ առևտրի և էլեկտրոնային առևտրի փորձագետ է և Loqate-ում աշխատելու ընթացքում աշխատել է էլեկտրոնային առևտրի առաջատար ապրանքանիշերի հետ, ներառյալ Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren և Michaels: Նախքան GBG-ին միանալը, Մեթյուը համահիմնադրեց Global Address-ը (հետագայում ձեռք բերվեց Trillium Software-ի կողմից) և օգնեց ստեղծել մեկ հարթակի մոդել գլոբալ տեղորոշման վավերացման ծառայության համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մեգան Գլովեր
  BtoB պահանջարկի առաջացման շուկայավար, Megan ունի առցանց և օֆլայն մարքեթինգային ալիքների օգտագործման ապացուցված փորձ՝ առաջատարներ առաջացնելու և փակ բիզնեսի մեջ մտցնելու համար: Նման մասնագիտությունները ներառում են Որոնման և սոցիալական մեդիայի մարքեթինգ, վաճառքի համագործակցություն և դաստիարակություն, առաջատարի որակավորում, վեբ կայքի և բլոգի փոխակերպում: Մեգանը ներկայումս մարքեթինգի տնօրենն է RICS ծրագրակազմ. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Գրիգսբի
  Մայք Գրիգսբին շուկայագիտության գիտությամբ զբաղվում է ավելի քան 25 տարի: Նա մարքեթինգի հետազոտությունների տնօրեն էր Millward Brown- ը և ղեկավար պաշտոններ է զբաղեցրել Hewlett-Packard- ում և Gap- ում: Գործնական փորձի հարուստ փորձ ունենալով շուկայավարման գիտության և տվյալների վերլուծության առաջատար դիրքում, նա այժմ ղեկավարում է մանրածախ վերլուծության ռազմավարական պրակտիկան Թիրախային բազա. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Մայք Գունդերսոն
  Մայք Գունդերսոնը Respond Now LLC-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է, որն անմիջական արձագանքման արտադրանքի ինկուբատոր է, որն օգնում է փոքր, միջին և ձեռնարկություններին իրենց գաղափարները շուկա բերել ուղղակի մարքեթինգի միջոցով: Նրա արտադրանքը ներառում է PostReminder, VoteReminder և Respond Fast: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Միխեալ Հաբիգեր
  Micheal Habiger- ը 6 տարվա փորձ ունեցող բովանդակության փորձառու գրող և վաճառող է: Ներկայումս ավագ մարքեթինգի մասնագետ է FollowUpFred- ը. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Միկա Հիթ
  Միկա Հիթը արտադրանքի հետազոտության և մշակման տնօրեն է Տրամաբանական դիրք, Inc. 500 ընկերություն, որի գլխամասային գրասենյակը գտնվում է Օրեգոնում և գրասենյակներ ունի ամբողջ երկրում: Գործակալությունն առաջարկում է ամբողջական ծառայությունների PPC կառավարում, SEO և վեբ կայքերի նախագծման լուծումներ մեծ և փոքր բիզնեսների համար, և Inc. Magazine-ի կողմից դասվել է որպես Ամերիկայում աշխատելու լավագույն երրորդ տեղը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Միշել Հաֆ
  Միշելը Գործող ծրագրակազմգլխավոր մարկետինգի գծով տնօրենը և վերահսկում է ընկերության ապրանքանիշը, պահանջարկը և հաճախորդների ընդլայնման շուկայավարման ջանքերը: Միշելը Act-On- ին է գալիս 17+ տարվա փորձով, որն օգնում է շուկայի առաջատար ընկերություններին, այդ թվում ՝ Salesforce- ին և Oracle- ին, հաճախորդներին կապել տեխնոլոգիական լուծումների ՝ իրենց բիզնեսը զարգացնելու համար: Վերջերս, Միշելը Salesforce- ի Data.com բաժնի գրոսմայստեր էր այն բանից հետո, երբ ծառայեց որպես խմբի շուկայավարման VP: Մինչ Salesforce- ում իր պաշտոնավարումը, Միշելը եղել է Oracle- ի ավագ տնօրեն, իսկ Stellent- ում ՝ արտադրանքի շուկայավարման ավագ մենեջեր (ձեռք է բերել Oracle– ը): 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Ստելցներ
  Michael Stelzner- ը հիմնադիրն է Սոցիալական Մեդիա փորձագետի, գրքի հեղինակ, Սպիտակ թղթեր գրելը. Ինչպե՞ս գրավել ընթերցողներին և նրանց ներգրավված պահել եւ Սոցիալական մեդիա մարքեթինգի ոլորտի զեկույցև մեծ գագաթաժողովների հետեւում կանգնած մարդը, ինչպիսին է Սոցիալական մեդիայի հաջողության գագաթաժողովը: Որպես նորարար մտքի առաջնորդ և փորձառու շուկայավարող ՝ Stelzner- ը ձեռք է բերել սոցիալական մեդիայի ղեկավարների և բիզնեսի շուկայավարման փորձագետների լիակատար հարգանքը: 18 ամսից էլ պակաս ժամանակահատվածում SocialMediaExaminer.com- ը մանկուց վերաճեց պարծենալու օրական ավելի քան 94,000 էլեկտրոնային փոստի բաժանորդների, և այժմ ունի ամսական ավելի քան 600,000 ընթերցող և 150,000 էլ. Փոստի բաժանորդ: Սկզբունքները, որոնք ուսուցանում է Ստելցները, հենց այն հասկացություններն են, որոնք օգնել են նրան կառուցել երկու շատ հաջող բիզնես, որոնք նրան դարձրել են առաջատար փորձագետ երկու արդյունաբերություններում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մարթա Jamesեյմսոն
  Martha Jameson- ը բովանդակության խմբագիր և սրբագրիչ է Essayassistant.org և Ակադեմիական բրիտաներ, Գրելու իր կիրքը գտնելուց առաջ Մարթան աշխատում էր որպես վեբ դիզայներ և մենեջեր: Նրա հիմնական առաջնահերթություններն են `փորձի, մոտիվացիայի և գիտելիքների օգտագործումը` բլոգերի նման բլոգում ընթերցողներին օգնելու համար OriginWritings. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Մայք Ջոնսը
  Որպես հապավումների վճարովի որոնման փոխտնօրեն՝ Մայքը թվային մեդիա շուկայավարող փորձագետ է և վճարովի որոնման արշավների ստրատեգ: Նա բերում է որոնման համակարգերի շուկայավարման փորձի հինգ տարվա փորձ և ստեղծել և կառավարել է 10 միլիոն դոլարից ավելի նախընտրական բյուջեներ: Մայքը համակարգել և ղեկավարել է SEM ռազմավարական արշավների իրականացումը և ստեղծագործական զարգացումը, որը համահունչ է Հաճախորդի բիզնես նպատակներին՝ լայնորեն աշխատելով կառավարման բազմաթիվ հարթակներում, ներառյալ Search 360, Google Ads Editor և Microsoft Ad Editor: Ջորջը ստացել է իր գիտության բակալավրը մարքեթինգում Փենսիլվանիայի պետական համալսարանից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մարգարետ Լի
  Մարգարեթը փորձառու մարքեթինգի մասնագետ է, որն ունի ավելի քան 14 տարվա արդյունաբերության փորձ, որը հայտնի է իր ռազմավարական տեսլականով և առաջնորդության խորաթափանցությամբ: Նրա փորձը տարածվում է տարբեր մարքեթինգային ասպեկտների վրա, ներառյալ B2B մարքեթինգի և PR ռազմավարությունը և կատարումը, մարքեթինգի, վաճառքի և արտադրանքի գործառույթների ներդաշնակ համահունչությունը և վաճառքի թիմերին հզորացնելու համար նշանակման առաջնահերթ տեխնիկան: Նա տեսլական է, երբ խոսքը վերաբերում է տվյալների վրա հիմնված վերլուծական համակարգերի կառուցմանը, որոնք վերասահմանում են շուկայավարման ռազմավարությունները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Կորսունսկի
  Ձեռնարկատիրական և Fortune 500 ընկերության փորձի բազմազան խառնուրդով ՝ Մայքլ Կորսունսկին ունի շուկայավարման վերլուծության, վարքային թիրախավորման և տեխնոլոգիայի և լսարանի կառավարման հմտությունների եզակի համադրություն ՝ նրան հնարավորություն տալով օգնել մեքենա վարելուն: MGID Inc.- ի ԱՄՆ-ում աճը նախքան MGID- ը, Կորսունսկին զբաղեցնում էր ավագ փոխնախագահի պաշտոնը AUDIENCEX- ում `գովազդային տեխնոլոգիաների և շուկայավարման ընկերությունում, որն ավարտականից թվային լուծումներ է տալիս ապրանքանիշերի և գործակալության գործընկերների համար: Ընկերությունը տրամադրեց խելացի ռազմավարություն և դինամիկ նորարարական լուծումներ կատարողականությունից բխող գովազդատուների համար: Վերջին երկու տասնամյակների ընթացքում Կորսունսկին զբաղեցրել է նաև բարձր ղեկավարության և ռազմավարական պաշտոններ Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique և այլ ընկերություններում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մելինա Կոյչևա
  Մելինան Milengo-ի մարքեթինգային գործառնությունների մենեջերն է, որը մասնագիտացած է տեղայնացման և միջազգային շուկայի ռազմավարությունների մեջ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մաքս Կոզիոլեկ
  Max-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է Սպեկտրմ — առանց կոդերի խոսակցական շուկայավարման ավտոմատացման հարթակ ապրանքանիշերի համար՝ հաճախորդներին որոնման, սոցիալական և ցուցադրման միջոցով փոխակերպելու համար: Spectrm chatbot-ի վերլուծությունը, մարքեթինգային ավտոմատացման լուծումները և խոսակցական AI-ն հեշտացնում են անհատականացնել հաճախորդների փորձը մասշտաբով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մաքս Կրեմեր
  Մաքս Քրեմերը Համահիմնադիրն ու CTO- ն է Փորձային կրակ, վիզուալ խմբագիր՝ վեբ վերլուծություն տեղադրելու համար։ Մաքսն ապրում է ուտում և շնչում է տեխնոլոգիաները, մոտոցիկլետները և վերջերս՝ ինքդ վերանորոգման նախագծեր: Նա օրորում է ձմեռային մորուքը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մուկունդ Կրիշնա
  Մուկունդ հասկացավ, որ Շուկայավարման շուկայավարումը, նոր տերմին և հասկացություն, արձագանք էր գտնում շուկայավարման տիրույթում, որն արտացոլում է ապրանքանիշի փաստաբանների ստեղծման գաղափարը `սոցիալական մեդիայի ալիքներով ապրանքային բովանդակության օրգանական հասանելիությունը հասցնելու համար: Այս միտքը հաշվի առնելով ՝ Մուկունդ հիմնադրել է ՍՈՔՍՈ և ինկուբացիայի ենթարկեց Ձեռնարկությունների համար պարզ, բայց հզոր վեբ հարթակ և ֆիրմային շարժական արտադրանք ստեղծելու գաղափարը ՝ միացնելու և օգտագործելու իր բանակի աշխատակիցներին, գործընկերներին և հաճախորդներին ՝ սոցցանցերում ապրանքանիշի շահերի պաշտպան և միկրոֆլեկտորներ դառնալու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Միկել Լինդսաար
  Mikel-ը սերիական ձեռնարկատեր է, որն ունի փորձ՝ սկսած ցանցային ենթակառուցվածքի նախագծումից, մինչև VOIP և հեռախոսակապ, մինչև մաքսային վեբ հավելվածների մշակում և SaaS հաջող բիզնեսներ վարելը: Նա գլխավոր տնօրենն է և հիմնադիրը StoreConnect, Salesforce AppExchange լուծում, որը Salesforce-ի հետ միասին ապահովում է աշխարհի ամենահզոր SMB էլեկտրոնային առևտրի լուծումը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայք Մանդել
  Սոցցանցերի աստղ և իրավաբան Մայք Մանդելը իր առցանց ներկայությունը փոխակերպեց մի քանի հարյուր մարդուց մինչև 11 միլիոն հետևորդ: Նրա նոր առցանց դասընթացը փոքր բիզնեսներին, ստարտափներին և ձեռներեցներին սովորեցնում է վիրուսային դառնալ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Մարիուս Մարկուս
  Marcus Marius-ը՝ Marcus Media Network-ի և MarcusADS Advertising Agency-ի գործադիր տնօրեն և հիմնադիր, ՏՏ և ավտոմոբիլային արդյունաբերության փորձառու գործիչ է: Ունենալով բազմաթիվ հեղինակավոր կայքեր տարբեր խորշերում և խոշոր կորպորացիաների հետ համագործակցության ամուր պատմության մեջ՝ նա գերազանցում է LinkedIn-ում կապեր ստեղծելու, գործընկերային հարաբերությունների հաստատման և մասնագիտական բարեկամության զարգացմանը՝ միաժամանակ զգալի ազդեցություն թողնելով վաճառքի և մարքեթինգի վրա: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Մաքսիմոֆ
  Ես Belkins-ի համահիմնադիրն եմ՝ թիվ 1 վարկանիշով B2B առաջատար արտադրող գործակալության և Folderly-ի՝ էլփոստի լուծումների հարթակ, որն աջակցվում է Google Startups Fund-ի կողմից: Ունենալով ավելի քան տասը տարվա փորձ B2B վաճառքի և մարքեթինգի ոլորտում՝ ես աներևակայելի կրքոտ եմ վաճառքի տեխնոլոգիայով, լավագույն կարգի ծառայություններ մատուցելով և արդյունաբերությունը փոխող ապրանքներ կառուցելով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մերի ՄակՔոուն-Քրիստի
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մոր Մեստեր
  Մոր Մեստերը շուկայավարման ղեկավարն է Ավտոմատիզացիա, հեշտ օգտագործման համար էլեկտրոնային փոստով շուկայավարման SaaS ավտոմատացում: Նրա առաքելությունն է օգնել փոքր բիզնեսին և գործակալություններին իրականացնել շուկայավարման ավտոմատացում `արտադրողականությունն ու, հետեւաբար, եկամուտը բարձրացնելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մարկ Մոնտինի
  Մարկ Մոնտինին արդյունքների գլխավոր տնօրենն է m2M ռազմավարություն, Ատլանտայում տեղակայված արտոնյալ շուկայավարման ընկերություն, որը մասնագիտանում է ռազմավարական ինտեգրման տեխնոլոգիայի, շուկայավարման և տվյալների վրա ՝ իրենց հաճախորդների վերջնագիծը զարգացնելու համար: Հայտնի է իր լիարժեք ինտեգրված բաշխված շուկայավարման ծրագրերը ճարտարապետելու ունակությամբ ՝ Մարկն օգնել է ֆրանչայզիներին, Fortune 500 ընկերություններին, նորաստեղծ ընկերություններին, ոչ առևտրային կազմակերպություններին և նույնիսկ քաղաքական կազմակերպություններին ավելացնել եկամուտները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նայոմի Չիբանա
  Նայոմի Չիբանան լրագրող է և գրող VismeՎիզուալ ուսուցման կենտրոն: Նա ունի Գերմանիայի Համբուրգի համալսարանի լրագրության և լրատվության մագիստրոսի կոչում և մի քանի տարի խմբագրել է Լատինական Ամերիկայի առաջատար քաղաքական հետաքննող ամսագիրը: Բացի ինտերակտիվ երկար ձևի պատմողական մեդիայի վերջին միտումների ուսումնասիրությունից, նա սիրում է ճանապարհորդել և սովորել այլ մշակույթների: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մարիսա Նեգրին
  Մարիսա Նեգրին լրիվ դրույքով թվային շուկայավարման գուրու է և միջոցառումների պլանավորող ՝ կես դրույքով: Մարիսան զուգորդվում է degreeորջիայի համալսարանից գովազդի, սոցիոլոգիայի և նոր մեդիայի ոլորտում `բիզնեսի զարգացման, թվային շուկայավարման, գովազդի / PR- ի և միջոցառումների պլանավորման փորձ ունեցող ընկերությունների հետ, ինչպիսիք են Electronic Arts, Paramount Pictures, Turner Broadcasting, and Sashay Events- ը: Newագումով Նյու Յորքից և տեղափոխվելով երկու ափերը ՝ նա այժմ տուն է կանչում Ատլանտայի կենտրոնում: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Մարիա Նովիկովա
  Մարիան Xenoss-ի մարքեթինգի գլխավոր տնօրենն է, առաջատար վաճառքի և շուկայավարման թիմեր Նյու Յորքում տեղակայված AdTech & MarTech ծրագրային ապահովման մշակման ընկերությունում: Արդյունաբերության խորը ըմբռնմամբ՝ Մարիան օգնում է առաջատար ձեռնարկություններին հետևել խորը բովանդակությամբ վերջին պատկերացումներին՝ ապահովելով, որ նրանք կարող են տեղեկացված որոշումներ կայացնել իրենց հատուկ լուծումների մշակման վերաբերյալ: Կրքոտ AdTech և MarTech-ով Մարիան գրեթե մեկ տասնամյակ աշխատել է թվային մարքեթինգում: Նա Google-ի կողմից հավաստագրված շուկայավար է, տարբեր արդյունաբերական համայնքների ակտիվ անդամ և IAB Tech Lab խորհրդի անդամ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մոհսին Ալի
  Մոհսինը հոգու խորքում դաստիարակ և ուսուցիչ է: Նա արդյունաբերության մեջ է արդեն տասը տարի՝ օգնելով մարդկանց հասնել իրենց նպատակներին թվային մարքեթինգի միջոցով: Խոսքը ոչ միայն ավելի շատ տրաֆիկ ստանալու կամ ավելի լավ փոխակերպելու մասին է, այլ այն մասին, որ դուք ի վիճակի եք արդյունավետ կերպով փոխանցել ձեր հաղորդագրությունը, որպեսզի ձեր լսարանը հասկանա, թե ինչ պետք է անեն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մարկ Փաքհեմ
  Մարկ Փեքհեմը միացավ DigiCert- ին 2016 թվականի հուլիսին և վերահսկում է ապրանքանիշի ռազմավարությունը, առաջատար գենը, մտքի առաջնորդությունը, բովանդակության ռազմավարությունը, հասարակայնության հետ կապերը, թվային շուկայավարումը և վերլուծաբանի հարաբերությունները: Նա բերում է ավելի քան 20 տարվա փորձ ՝ որպես ռազմավարական շուկայավարող և գլոբալ ապրանքանիշի մենեջեր ՝ ղեկավարելով գլոբալ շուկայավարման ներգրավվածություն այնպիսի ընկերությունների հետ, ինչպիսիք են Salesforce.com- ը, Microsoft- ը, Verizon- ը և Abbott- ը: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Պեգզ
  Michael Peggs- ը հիմնադիրն է Marccx Media, թվային շուկայավարման գործակալություն, որը մասնագիտանում է SEO- ի և բովանդակության շուկայավարման ոլորտում: Մինչ Marcxx- ը, Peggs- ը Google- ում աշխատում էր բիզնեսի զարգացման ոլորտում `կազմելով թվային մեդիա և գովազդային գործընկերություն: Նա նաև բլոգեր և podcaster է ՝ հյուրընկալելով iTunes- ի Թոփ 10 նոր և ուշագրավ Podcast You համալսարանը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մարիո Պեսև
  Մարիո Պեշևը Rush.app-ի նորանշանակ գործադիր տնօրենն է, որը Shopify-ում գործող էլեկտրոնային առևտրի հարթակների համար հետգնման առաջատար ավտոմատացման լուծում է: 2023 թվականի հունիսին ընկերությունը հայտարարեց, որ Փեշևը՝ հաջողակ և հայտնի ձեռնարկատեր և բիզնես խորհրդատու, միացել է ընկերությանը՝ որպես իր նոր գործադիր տնօրեն: Պեշևն ունի ձեռներեցության հարուստ պատմություն՝ հաջողությամբ կառուցելով մի քանի յոթանիշ բիզնեսներ: Նա կայացած հրեշտակ ներդրող է, բանիմաց բիզնես խորհրդատու, ով օգնել է ավելի քան 400 բիզնեսի մասշտաբավորել և կատարելագործել իրենց գործընթացները, և բեղմնավոր հեղինակ, ում աշխատանքը ցուցադրվել է ավելի քան 30 համալսարաններում: Մարիոն նաև DevriX-ի՝ WordPress-ի համաշխարհային գործակալության գործադիր տնօրենն է, որը սպասարկում է ոլորտներին՝ հրատարակչությունից մինչև ֆինտեխ, առողջապահություն, էլեկտրոնային առևտուր և այլն: Պեշևը ձեռներեցներին հնարավորություն է տալիս իմաստուն խորհուրդներով Growth Shuttle-ի խորհրդատվության միջոցով և աջակցելով տեղական և համաշխարհային հավակնորդ տեխնոլոգներին կրթաթոշակներով, պրակտիկաներով և կրթական հնարավորություններով: Մարիոն նաև հրեշտակ ներդրող է SeedBlink-ի հետ: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մադհու Պուրանիկ
  Մադհու Պուրանիկը հիմնադիր և գործադիր տնօրեն է Revlitix, եկամուտների վերլուծության հարթակ, որն օգտագործում է AI-ն՝ եկամուտների թիմերի վերլուծությունը ավտոմատացնելու համար: Նա սիրում է կիսվել իր մտքերով ստարտափների, B2B մարքեթինգի, եկամուտների մարքեթինգի, մարքեթինգային վերլուծության և SaaS գործիքների հետ կապված հարցերի մասին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մեհուլ Ռաջպուտ
  Mehul Rajput- ը գործադիր տնօրեն է Մտքի գրապահոց, ընկերություն, որը բջջային հավելվածների զարգացման ծառայություններ է մատուցում iOS և Android պլատֆորմներում համաշխարհային հաճախորդների համար: Նա սիրում է գրել բջջային տեխնոլոգիաների, հավելվածների զարգացման, ստարտափների, ձեռներեցության և բջջային հավելվածների շուկայավարման մասին: Նա կանոնավոր կերպով համագործակցում է Ձեռնարկատերերի, HuffingtonPost- ի, Business.com- ի, TechCocktail- ի, SiteProNews- ի, Inc42- ի, Business2Community- ի և շատ այլ ընկերությունների հետ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Ռեյ
  Մայքլը սոցիալական մեդիայի տնօրենն է STIR գովազդ և ինտեգրված շուկայավարում, Սոցիալական մեդիան նրա համար ավելին է, քան աշխատանք, դա կիրք է, որը թույլ է տվել Մայքլին համատեղել իր ստեղծագործականությունը, վերլուծական միտքը և հաճախորդների սպասարկման հանդեպ սերը կարիերայի մեջ, որը միշտ դժվար է և երբեք ձանձրալի: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Միքայել Ռեյնոլդսը
  Ես ավելի քան երկու տասնամյակ ձեռնարկատեր եմ և ստեղծել և վաճառել եմ բազմաթիվ բիզնեսներ, ներառյալ թվային շուկայավարման գործակալություն, ծրագրային ապահովման ընկերություն և այլ ծառայություններ մատուցող բիզնեսներ: Իմ բիզնես ֆոնի արդյունքում ես հաճախ եմ օգնում իմ հաճախորդներին նմանատիպ մարտահրավերներով, ներառյալ բիզնես սկսելը կամ բիզնես կառուցելն ու օպտիմալացնելը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մանաշ Սահու
  Մանաշն ունի ավելի քան 30 տարվա փորձ ծրագրային ապահովման մշակման, մասշտաբավորման և որպես ծառայությունների լուծումների ինտեգրման գործում: Որպես համահիմնադիր և գործընկեր DK New MediaՄանաշը պատասխանատու է իրենց հաճախորդի և ներքին զարգացման տաղանդների գնահատման և զարգացման, ավտոմատացված լուծումների առաջնահերթության և ներդրման, ինչպես նաև համալիր, մասշտաբային ինտեգրացիաների մշակման համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայք Սալդին
  Պատասխանատու է հաճախորդների բոլոր հաջողության, աջակցության, ծառայությունների և գործընկերության համար `այստեղ preact, Preact- ը ամպի վրա հիմնված հաճախորդների հաջողության ծառայություն է, որն օգնում է բաժանորդագրության ծրագրային ապահովման ընկերություններին առավելագույնի հասցնել հաճախորդի կյանքի արժեքը `նվազեցնելով շեղումը, ձեռք բերելով նոր վճարովի հաճախորդներ և ավելացնելով օգտվողների եկամուտները: Նախընտրելի մոդելների օգտագործման և վարքի օրինաչափություններ ՝ օգտագործելով մեծ տվյալների վերլուծություն, վարքաբանական գիտություն և մեքենայական ուսուցում: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթյու Շմոլդտ
  2009 թվականից Մեթյու Շմոլդտը ինտերնետային վաճառող է: Նա հիմնադիրն է ohthethingssyoucanbuy.comմի տեղ, որտեղ նա հանգավորվում է զարմանալի ապրանքների մասին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Միխայել Շուլց
  Michael Schultz- ը ղեկավարում է շուկայավարման և բիզնեսի զարգացման համար ClearSlide, Նախքան ClearSlide- ը, նա ծառայում էր որպես DocuSign- ի ռազմավարական դաշինքների փոխնախագահ, որտեղ նա խեղաթյուրում և ղեկավարում էր ընկերության հիմնական գործընկերությունները և ծրագրերը երեք տարվա արագ աճի ընթացքում: Մայքլը մոտ ութ տարի անցկացրեց Microsoft կորպորացիայի հետ `SaaS- ի արտադրանքի կառավարման և շուկայավարման տարբեր դերերում` PlaceWare վեբ-կոնֆերանսի ձեռքբերումից հետո: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթ Շանահան
  Matt Shanahan- ը CMO- ն է Ազուկուա, ընկերություն, որն օգնում է բիզնեսին ավտոմատացնել աշխատանքային հոսքը SaaS հավելվածների միջև, ներառյալ սոցիալական, էլփոստի, շուկայավարման ավտոմատացումը կամ CRM համակարգերը, որոնք կարևոր են հաճախորդի հաջողության համար: Մեթը գրեթե 30 տարվա փորձ ունի տեխնոլոգիական արդյունաբերության ոլորտում `սկսած Accenture- ից մինչև ստարտափեր: Նա ապացուցված ձեռնարկատեր է, որպես Documentum- ի արտադրանքի շուկայավարման և կառավարման VP սկզբնական հրապարակային առաջարկի միջոցով, իսկ վերջերս որպես Scout Analytics ռազմավարության համահիմնադիր և SVP: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայքլ Շիրեր
  Michael- ը Մարքեթինգի տնօրենն է Netուտ արդյունքներ, Մայքլը ստեղծագործական, ռազմավարական և նորարարական շուկայավարման տեխնոլոգ է, ով հաջողության է հասնում ՝ ճանաչելով օրինաչափությունները, ստեղծելով ստեղծագործական լուծումներ և օգտագործելով ամենաթարմ տեխնոլոգիան ՝ բրենդի իրազեկման համար ՝ ի նպաստ շուկայավարման և վաճառքի նպատակների: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մեթ Սթոուն
  Մեթ Սթոունը Verisk Marketing Solutions-ի մարքեթինգի գծով ավագ փոխնախագահն է, որը հանդիսանում է ապահովագրական և հիփոթեքային ոլորտների տվյալների առաջատար գործընկեր: Մեթը 25 տարվա փորձ ունի SaaS նորաստեղծ ձեռնարկությունների և համաշխարհային տեխնոլոգիական ապրանքանիշերի համար հավատարմություն, առցանց ձեռքբերում և եկամուտ: Նախքան Jornaya-ին՝ Verisk Business-ին միանալը, Մեթը ղեկավար դերեր է ունեցել Photon, 1E և Real Capital Analytics ընկերություններում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մոլլի Ստովոլդ
  Ես Մոլին եմ, բովանդակության գրող Գործընթացի փողոցում Զարգացման ուսումնասիրությունների և իսպաներենի առաջին կարգի պատվավոր կոչումով: Ես այնքան եմ սիրում գրել, որ ունեմ նաև իմ սեփական բլոգը, որտեղ գրում եմ այն ամենի մասին, ինչ ինձ հետաքրքրում է; մենակ ճամփորդելուց մինչև գիտակցված կյանք: Ստուգեք այն այստեղ mollystovold.com. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մաքս Սուդյին
  Max- ը հաճախորդների հաջողության առաջատարն է Պուշվուշ, Նա հնարավորություն է տալիս SMB- ի և Enterprise- ի հաճախորդներին խթանել իրենց շուկայավարման ավտոմատացման նախագծերը `ավելի բարձր պահպանում և եկամուտ ստանալու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մայք Շչեսնի
  Մայք Շչեսնին EDCO Awards & Specialties-ի սեփականատերն ու փոխնախագահն է, որը աշխատակիցների ճանաչման արտադրանքի, բրենդային ապրանքների և սպորտային մրցանակների նվիրված մատակարար է: Շչեսնին հպարտանում է EDCO-ի ունակությամբ՝ օգնելու ընկերություններին իրենց աշխատակիցներին երախտագիտություն և երախտագիտություն հայտնելով, ինչպես օրինակ՝ աշխատանքի տարեդարձի մրցանակները: Նա բնակվում է Ֆլորիդա նահանգի Ֆորտ Լոդերդեյլ քաղաքում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մարկ Թանները
  Որպես համահիմնադիր և COO, Mark- ը ղեկավարում է Qwilr- ի վաճառքն ու գործառնությունները, և օգնել է կառուցել բոլորովին հեռավոր, գլոբալ բաշխված վաճառքի թիմ: Google- ում նա օգնեց կեղծել հրատարակիչների շատ գործընկերություններ, որոնք հանգեցրին Google Play Books- ի և Android- ում էլեկտրոնային գրքերի: Նա 2013-ին տեղափոխվեց Ավստրալիա և հիմնադրեց Qwilr- ը համահիմնադիր Դիլան Բասկինի հետ `փաստաթղթերի միջոցով գործարար կապի վերագոյացման համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մայք Տիրոնե
  Mike- ը թվային շուկայավարման ավագ ռազմավար է R2i, Նա աներևակայելի կրքոտ է բովանդակության նկատմամբ. ստեղծելով այն, շուկայահանելով, սպառելով, վերլուծելով և բարելավելով այն: Որպես գրողի գիտական աստիճան ունեցող բնական հաղորդակցիչ, լուսանկարչական ընկերություն ունենալու տարիներ և թվային շուկայավարման աշխարհից կախվածություն, իմ փորձը և կրքերը գեղեցիկ կերպով համատեղվում են որպես թվային շուկայավարման ավագ ռազմավար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մադհավի Վայդյա
  Մադհավին ստեղծագործական բովանդակության գրող է, 8+ տարվա փորձ B2B արդյունաբերության մեջ: Լինելով փորձառու բովանդակության գրող, նրա նպատակն է արժեք ավելացնել բիզնեսին ՝ իր բովանդակությունը գրելու յուրօրինակ հմտությունների միջոցով: Նա նպատակ ունի լեզվական կամուրջ հաստատել տեխնոլոգիայի և գործարար աշխարհի միջև ՝ գրավոր խոսքի հանդեպ սիրով: Բացի բովանդակություն գրելուց, նա սիրում է նկարել և պատրաստել: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Միք Ուիլսոն
  Ռիկ SEO- ում հաճախորդների հաջողության փոխնախագահ Միք Վիլսոնը: Mick- ը ինտերակտիվ շուկայավարման մասնագետ է, 15+ տարվա փորձ թվային, CRM և տեղական շուկայավարման ոլորտում: Նա ղեկավարում է Հաճախորդների հաջողության թիմը Rio SEO- ում, և ընկերությունում է դրա ստեղծման օրվանից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մադելին Վինգ
  Madelyn Wing- ը CallRail- ի արտադրանքի և հաճախորդների շուկայավարման տնօրենն է և սիրում է բոլոր մուտքային և թվային շուկայավարումը: Ունենալով հաճախորդների հաջողության և համայնքների կառուցման ֆոն ՝ Մեդելին այժմ իր ժամանակն է կենտրոնացնում գնորդներին օգնելու ՝ գտնելու հիանալի տեխնոլոգիական ապրանքներ, որոնք լուծում են իրենց ամենահիասթափեցնող շուկայավարման խնդիրները: Որպես ինքնահռչակ թվային նարդի ՝ նա սիրում է կետերը կապել տվյալների միջև ՝ փոքր բիզնեսին օգնելու համար ավելացնել առցանց փոխակերպումները և հզոր արդյունքներ տալ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Մուհամեդ Յասին
  Մուհամմադ Յասինը PERQ- ի (www.perq.com) շուկայավարման տնօրենն է և հրատարակված Հեղինակ, որը հավատում է բազմաալիքային գովազդին, որն արդյունքներ է բերում ավանդական և թվային միջավայրերի միջոցով: Նրա աշխատանքը ճանաչվել է գերազանցությամբ այն հրատարակություններում, ինչպիսիք են INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb և Buzzfeed: Գործառույթների, ապրանքանիշի իրազեկման և թվային շուկայավարման ռազմավարության մեջ նրա ստանդարտը հանգեցնում է մասշտաբային լրատվամիջոցների շուկայավարման արշավների ստեղծման և իրականացման տվյալների վրա հիմնված մոտեցմանը: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Նատալյա Անդրեյչուկ
  Նատալյա Անդրեյչուկը Viseven-ի գործադիր տնօրենն է, որը գլոբալ MarTech ծառայություններ մատուցող է Life Sciences-ի և Pharma Industries-ի համար: Նա թվային դեղագործական մարքեթինգի և թվային բովանդակության ներդրման լավագույն փորձագետներից է և ունի ավելի քան 12 տարվա ամուր առաջնորդություն իր գոտու հետևում: Անդրեյչուկը շուկայավարման տեխնոլոգիաների աշխարհի ամենաուժեղ կին առաջնորդներից է: Տեղեկատվական տեխնոլոգիաների, մարքեթինգի, վաճառքի և դեղագործական ոլորտներում նրա լայնածավալ փորձը նրան առանձնացնում է մրցակիցներից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նաթան Բարնեթ
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նիլ Բերման
  Նիլ Բերմանը հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է Դելիռա, էլ. փոստով շուկայավարման ծառայություններ մատուցող և ռազմավարական խորհրդատվություն: Nearlyրագրակազմի արդյունաբերության մեջ գրեթե 20 տարի շարունակ Բերմանը շարունակում է առաջնորդվել նորարարական լուծումներ գտնելու կիրքով, որն օգնում է հաճախորդներին հաղթել իրենց արդյունաբերության մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նեյթ Բերք
  Nate Burke- ը Diginius- ը հիմնադրել է 2011-ին: Նա հայտնի է որպես էլեկտրոնային առևտրի վաղ ռահվիրա և ձեռնարկատեր: Նա իր առաջին ինտերնետային բիզնեսը սկսեց 1997 թ.-ին և «Էրնստ և երիտասարդ գործարար» տարվա կրկնակի հավակնորդ է: Նա ունի BA համակարգչային գիտությունների բաժին և MBA Ալաբամայի համալսարանից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նիկ Կասարես
  Նիկ Կասարեսը արտադրանքի ղեկավարն է PolyientX - հաճախորդներին, համայնքներին և երկրպագուներին պարգևատրելու Web3 միջոցը: Միացեք Նիկի հետ LinkedIn-ում և Twitter-ում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նաթան Չանդրա
  Նաթանը ընկերության հիմնադիրն է WeLink, սոցիալական մեդիայի մոնիտորինգ և նպատակային գովազդային հարթակ, որը արժեք է մղում տեղանքի վրա հիմնված սոցիալական խոսակցություններից ՝ վաճառողներին հնարավորություն տալով զտել սոցիալական տվյալների հսկայական քանակությամբ բարդ գործիքակալի մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նիկ Չասինով
  Նիկ Չասինովը Teknicks-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է, աճի մարքեթինգային գործակալություն, որը բացում է կայուն, պաշտպանված և բարդ արտադրանքի աճը SaaS ընկերությունների համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նիր Դեբբի
  Nir Debbi- ն վաճառքի և մարկետինգի համահիմնադիրն ու ղեկավարն է Գլոբալ-ե, Nir- ը ռազմատեխնիկական պլանավորման և բարձր տեխնոլոգիաների և ֆինանսական հատվածների բիզնեսի զարգացման ավելի քան 10 տարվա փորձ ունի: Global-e- ի համահիմնադիր լինելուց առաջ նա ծառայում էր որպես SVP, ռազմավարության ղեկավար և BizDev բանկում Hapoalim- ում ՝ հետևելով բանկի մանրածախ ռազմավարության պետի պաշտոնին: Նա ունի նաև MBA և բակալավրի աստիճան: տնտեսագիտության մեջ, երկուսն էլ Թել-Ավիվի համալսարանից: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նիկոլա ordորջեւիչ
  Նիկոլա ordորջևիչ, MD, բովանդակության ղեկավար ՝ MedAlertHelp.org, Սերբիայից եկած ՝ Նիկոլան բժշկության դոկտոր է, ով այս նախագիծը սկսել է 2018-ին ՝ ուրիշներին, մասնավորապես ՝ տարեցներին օգնելու իր կրքից: Բացի բժշկական նախազգուշացման համակարգերի վերանայումից, նա նաև բլոգ է գրում ՝ նվիրված առողջությանը, ծերացմանը, կենսաթոշակին և տարեցների հետ կապված այլ թեմաներին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նատաշա Djուկանովիչ
  Կրթությամբ տնտեսագետ Նատաշա ukուկանովիչը վաճառքի և շուկայավարման տնօրենն է Domain.ME, «.ME» ինտերնետ տիրույթը շահագործող միջազգային տեխնոլոգիական ընկերությունը: Նա իր ամբողջ կարիերան անցկացրել է բանկային, սոցիալական լրատվամիջոցների, ղեկավարության և տեխնոլոգիայի խաչմերուկում և անընդհատ փորձում է պարզել միաժամանակ երեք տարբեր վայրերում գտնվելու գաղտնիքը: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Նեյթ Գաջիբալաև
  Նեյթը հիմնադիրն է Ուժեղացուցիչ, ծառայություն, որն օգնում է անհատներին և ձեռնարկատերերին ՝ ավտոմատ կերպով պլանավորելով նրանց սոցիալական լրատվամիջոցների հաղորդագրությունները ՝ օգնելով նրանց ավելի շատ գումար աշխատել: Ապրանքի կառավարման, բիզնեսի զարգացման և միջազգային աճի ֆոնին նա նպատակ ունի օգնելու անհատներին և ձեռնարկություններին ՝ ցույց տալով նրանց, թե ինչպես կարող են շարունակել իրենց լսարանի շահութաբեր և արդյունավետ աճը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նեյթ Հոլմս
  Նեյթ Հոլմսը Widen Enterprises-ի և նրա Smartimage ապրանքանիշի ընդլայնման մարքեթինգային համակարգողն է: Nate-ը մեծ հետաքրքրություն ունի ապրանքանիշի կառավարման, բովանդակության շուկայավարման և մարքեթինգային վերլուծության նկատմամբ: Nate-ը սիրում է աշխատել տարբեր ծագում ունեցող մարդկանց հետ բոլոր չափերի կազմակերպություններում՝ սկսած ավելի մեծ ձեռնարկությունների մարքեթինգային հաղորդակցության թիմերից մինչև փոքր և միջին բիզնեսի տնօրեններ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նիկ Քարտեր
  Նիք Քարթերը սրտով իսկապես ձեռնարկատեր է: Նա ընդհանրապես կրքոտ է ձեռներեցությամբ: Նիքն իր կարիերայի ընթացքում սկսել և ղեկավարել է 5 բիզնես։ Նրա հիմնական նպատակն է իրեն զվարճացնել մի շարք հետաքրքիր բիզնես հնարավորություններով և նոր արկածներով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նիխիլ Ռաջ
  Նիկիլ Ռաջը 7+ տարվա փորձ ունի SEO- ի և թվային շուկայավարման ոլորտում: Նա ուղղակիորեն աշխատում էր հետ Douglas Karr կառավարել մի շարք տարածաշրջանային և ազգային հաճախորդներ `իրենց տեղական, ազգային և միջազգային որոնիչների օպտիմիզացմամբ: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նիտին Լահոտի
  Նիտինը Mobisoft Infotech, Digital Solution ընկերության համահիմնադիրն է: Mobisoft Infotech- ը համագործակցում է ցանկացած չափի բիզնեսի հետ `կառուցելու, բարելավելու և մասշտաբելու արտադրանքները հարթակներում` օգտագործելով խանգարող տեխնոլոգիաներ և համատեղելով դիզայնը, ճարտարագիտությունն ու նորարարությունը `մեր հաճախորդներին հաջողակ դարձնելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նոել Ռեյնհոլդ
  Նախկինում աշխատելով որպես տեխնոլոգիայի տնօրեն բովանդակության մարքեթինգի փորձագետ Թեյլոր և Պոնդ թվային շուկայավարման գործակալության համար՝ Նոել Ռեյնհոլդը իր փորձը բերում է էլեկտրոնային առևտրի արագացուցիչ Front Row-ին: Նա նվիրված է զարգացման թիմի և մեր հաճախորդների հետ համագործակցելուն, որպեսզի համոզվի, որ մեր լուծումները հարմարեցված են նրանց հատուկ կարիքներին և նպատակներին՝ ապահովելով արդյունքներ, որոնք իսկապես տարբերություն են ստեղծում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նոեմի Ռոդոս
  Որպես Associate Manager, Paid Search for Acronym, Noemi-ն բերում է մոտ մեկ տասնամյակի ամբողջական թվային մարքեթինգ և բազմաֆունկցիոնալ փորձաքննություն՝ ռազմավարություն մշակելու, իրականացնելու և վճարովի մեդիա նախաձեռնությունների վրա համագործակցելու համար: Գրավոր և հրապարակման մեջ ԱԳՆ-ի օգտագործումը. ուղղահայաց փորձ ֆինանսների, առողջապահության և B2B ոլորտներում; և սոցիալական, վճարովի, SEO-ի, էլ.փոստի և վեբ զարգացման ֆոն. Noemi-ն նայում է օդային տեսանկյունից և դիտում է անհատական արշավները որպես ավելի մեծ ամբողջության մաս, որն ի վերջո կենտրոնացած է բիզնեսի արժեքի վրա: Սա ներառում է տվյալների վրա հիմնված մոտեցում, որը մեկուսացնում է լուծումները՝ հստակ բացահայտելով խնդիրները և պարզեցնելով արդյունավետությունը՝ միաժամանակ տեղ բացելով մարդկային ստեղծագործության և կապի համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նինա Ռից
  Նինան տեխնիկական հետազոտող և գրող է DesignRush, B2B շուկա, որը ապրանքանիշերը կապում է գործակալությունների հետ: Նա սիրում է կիսվել իր փորձով և իմաստալից բովանդակությամբ, որը կրթում և ոգեշնչում է մարդկանց: Նրա հիմնական հետաքրքրությունները վեբ ձևավորումն ու շուկայավարումն են: Ազատ ժամանակ, երբ համակարգչից հեռու է, սիրում է յոգա անել և հեծանիվ վարել: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նիկ Սլեյդ
  Նիկը Cipher Sports Technology Group-ի համահիմնադիրն է: Նա լրատվամիջոցների, թվային բովանդակության, հասարակայնության հետ կապերի և հաղորդակցության ոլորտում փորձառու առաջատար է: Ստեղծագործ և ռազմավարական մտածող, ով բարգավաճում է արագընթաց միջավայրում, Նիկը միշտ փնտրում է հետաքրքիր նախագծեր և նոր մարտահրավերներ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նիլ Թեքեր
  Նիլը եղել է PlayBox Technology-ի «Գնալ դեպի շուկա» մենեջերը: Նրա դերը ներառում է համաշխարհային հեռարձակման շուկաների համար թվային մարքեթինգի միջազգային ռազմավարությունների գաղափարը, իրականացումը և մշակումը: Այս դերի շրջանակներում նա արդյունավետորեն ղեկավարում է դիզայնը և ստեղծագործությունը, բովանդակության մշակումը և թվային մարքեթինգի շրջանակներում այլ գործունեությունը: Դրա հետ մեկտեղ նա իրականացնում է առօրյա վաճառքի գործողություններ և աշխատում է պահպանել հաճախորդների, դիլերների և դիստրիբյուտորների օպտիմալ հարաբերությունները: Նիլը IABM Էնդրյու Ջոնսի «Տարվա երիտասարդ մարդ» մրցանակաբաշխության եզրափակիչն է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Նիկ Վենց
  Նիկ Վենցն է ՔլարբիթՄարքեթինգի փոխնախագահ: Այս դերում նա օգնում է Clearbit-ին հասնել B2B ընկերություններին, որոնք փորձում են ավելի լավ հասկանալ իրենց հաճախորդներին և օպտիմալացնել իրենց թվային ձագարը: Նա ավելի քան մեկ տասնամյակ մարքեթինգային փորձ ունի՝ պահանջարկի առաջացման և աճի շուկայավարման խորը փորձով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Օլգա Բոնդարևա
  Ուսման ընթացքում Օլգան մասնակցել է Microsoft Student Partners ծրագրին և ծառայել որպես Microsoft-ի տեխնիկական ավետարանիչ։ Ուսումն ավարտելուց հետո նա սկսեց աշխատել Մայքրոսոֆթում որպես թվային մարքեթինգի մասնագետ և արագ առաջադիմեց դեպի Կենտրոնական և Արևելյան Եվրոպայում սոցիալական մեդիա մարքեթինգի առաջատարի պաշտոնը: Microsoft-ում նա պատասխանատու էր Կենտրոնական և Արևելյան Եվրոպայում ընկերության սոցիալական մեդիայի ներկայության, թվային նախագծերի, սոցիալական վաճառքի և Աշխատակիցների շահերի պաշտպանության ծրագրերի համար: Microsoft-ից հեռանալուց հետո նա դարձավ համահիմնադիր և գործադիր տնօրեն ModumUp. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Օսկար Ֆլորեան
  Օսկարն է Սպիրալիտիկա » ամենաիմաստունը Առցանց PR մասնագետ: Հարաբերությունների կառուցման նրա հիանալի հմտությունները խստացվել են տարիների փորձի շնորհիվ, որն օգնում է բոլոր արդյունաբերության ոլորտի ընկերություններին կառավարել իրենց ապրանքանիշի իմիջը: Այս տղան նախաճաշին ուտում է ռազմավարական տեղեկատվություն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Օուեն Հեմսաթ
  Օուեն Հեմսաթը YouTube- ի մասնագետ է և քաղցկեղից վերապրած: Նախագահը Տեսանյութ, Օուենը համաշխարհային բիզնես է կառուցել մի պարզից YouTube ալիք, Նա լավ հարգված մասնագետ է YouTube- ի, Facebook- ի վիդեո գովազդի, կայքի ձևավորման և վիդեո շուկայավարման հետ կապված թեմաների վերաբերյալ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Օլեքսի Ռաբոշ
  Oleksii Rabosh-ը Jooble-ում հաճախորդների հաջողության թիմի առաջատարն է: Որպես Jooble-ի Հաճախորդների հաջողության թիմի անդամ՝ Oleksii-ն պատասխանատու էր հաճախորդների նպատակներին համապատասխանող լուծումներ գտնելու և իրականացնելու, քարոզարշավի կատարողականի վերլուծության և այլ բաժինների հետ համագործակցելու համար՝ առավելագույնի հասցնելու մեր հաճախորդների արժեքը: Oleksii-ն կառավարել է ավելի քան 50 հաճախորդների պորտֆել տարբեր շուկաներում: Որպես Հաճախորդների հաջողության թիմի ղեկավար՝ Oleksii-ն կենտրոնացել է ակտիվ, հաճախորդակենտրոն, տվյալների վրա հիմնված վաճառքի մոտեցման պահպանման վրա, որն օգնում է մեր հաճախորդներին առավելագույնս օգտագործել իրենց ներուժը ժամանակակից աշխատանքի գովազդային մարքեթինգում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Օլիվիա Ռայան
  Օլիվիան կրքոտ բլոգեր է, ով գրում է թվային շուկայավարման, կարիերայի և ինքնազարգացման թեմաների շուրջ: Նա անընդհատ փորձում է ինչ-որ նոր բան սովորել և կիսվել այս փորձով տարբեր կայքերում: 
 	   facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Օլիվա Սայքիա
  Oliva- ն ունի 6+ տարվա փորձ շուկայավարման և բիզնեսի զարգացման մեջ `մեծ և փոքր կազմակերպությունների բազմաթիվ աշխարհագրությունների միջով: Ներկայումս նա Poket- ի մարքեթինգի մենեջերն է: Պոկետ ամպի վրա հիմնված Հավատարմության կառավարման հարթակ է, որն օգնում է բիզնեսին պահպանել հաճախորդները և ավելացնել վաճառքը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Օհադ Սամեթ
  Օհադ Սամեթը ընկերության հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է TrueAccord, իր տեսակի մեջ առաջին ալգորիթմական վերականգնման պլատֆորմը: TrueAccord- ն օգտագործում է մեքենայական ուսուցում, վարվելակերպի վերլուծություն և հումանիստական մոտեցում `ձեռնարկություններին և փոքր բիզնեսին օգնելու համար վերականգնել չմարված վճարումները և պահպանել հաճախորդների դրական հարաբերությունները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Օսման Սիրին
  Պեմավոր տարբեր պահանջների համապարփակ փաթեթներում տրամադրում է թվային շուկայավարման բազմաթիվ գործիքներ կատարողական շուկայավարման փորձագետների համար: Մենք օգնում ենք ձեզ տվյալների վրա հիմնված գործընթացների ավտոմատացման հարցում գովազդի, գնումների, առաջարկների և տարբեր այլ շուկայավարման ծառայությունների քարոզարշավի կառավարման հարցում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պիտեր Արվայ
  Peter- ը գլխավոր տնօրենն է Prezi, ինտերակտիվ ներկայացման ծրագրաշարը, որը նա հիմնադրել է 2008-ին Ադամ Սոմլայ-Ֆիշերի և Պետեր Հալաչսիի հետ, ճարտարապետ և նորարար, որպես միջոց պատմություններ կիսելու ավելի հիշարժան և գրավիչ միջոց ստեղծելու համար: Prezi- ի համահիմնադրումից առաջ, Peter- ը հիմնադրել է omvard.se ընկերությունը, որը միավորում է հիվանդանոցային հիվանդների բուժման արդյունքների մասին տվյալները, ինչպես նաև զարգացնում է աշխարհում առաջին բջջային նորությունների ընթերցողը, որպեսզի մարդիկ կարողանան TED Talks- ին հետեւել իրենց շարժական սարքերից: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Պատրիկ Պոզներ
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Պավել Բեյնիա
  Պավել Բեյնիան սերիալային ձեռնարկատեր է և ազդեցիկ մարքեթինգի ոլորտում խորը փորձագետ: Նրա նախագծերը ներառում են կրեատիվ ազդեցությամբ մարքեթինգային գործակալությունը Famesters և ազդեցիկների հայտնաբերման և շուկայավարման հետախուզության BuzzGuru հարթակը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Փոլ Բրեններ
  Ունենալով ավելի քան 25 տարվա փորձ մեդիայի և ժամանցի և տեխնոլոգիաների ղեկավարության ոլորտում՝ Փոլ Բրենները ծառայում էր մի քանի կցուիտային պաշտոններում, այդ թվում՝ բաժնի նախագահ Emmis Operating Company-ում: Որպես NextRadio/TagStation-ի նախագահ, նրա աշխատանքը կենտրոնացած էր գլոբալ նորարարության վրա՝ FM Chip-ի ակտիվացման միջոցով բոլոր սմարթֆոններում լսարանի չափման, մեքենայում օգտագործողների բարելավված փորձառությունների և բոլոր հեռարձակվող ռադիոյի տվյալների վերագրման հարթակների միջոցով: 2019 թվականին Փոլը միացավ Վիբենոմիկա որպես գլխավոր ռազմավարության պատասխանատու՝ օգնելու զարգացնել շուկայավարման ռազմավարությունը ընկերության առաջին շուկա դուրս եկած Audio-of-Home™ գովազդային լուծումների համար: Հաջող մեկնարկից հետո Բրենները նշանակվեց Audio OOH-ի նախագահ՝ վերահսկելու եկամուտներ ստեղծող գործունեության և հարակից գործընկերությունների հետ կապված բոլոր ջանքերը և վերջերս միացավ DPAA հետազոտական կոմիտեին և IAB մանրածախ մեդիա նոր կոմիտեին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Փոլ Չեյնի
  Փոլ Չեյնին աշխատակազմի գրող է փոքր բիզնեսի միտումների համար: Նա լուսաբանում է ոլորտի նորությունները, այդ թվում `գործարարների և արդյունաբերության ղեկավարների հետ հարցազրույցները փոքր բիզնեսի վրա ազդող ապրանքների, ծառայությունների և միտումների վերաբերյալ: Նա վետերան ինտերնետային շուկայավարող է, 20 տարվա փորձ ՝ օգնելով փոքր բիզնեսին սովորել, թե ինչպես օգտագործել համացանցը շուկայավարման նպատակներով: Նախկինում նա վեբ շուկայավարման այսօրվա խմբագիրն էր և գործնական էլեկտրոնային առևտրի երկարամյա խմբագիր: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Փոլ Չայլդս
  Փոլ Չայլդսը գովազդային տեխնոլոգիաների վետերան է, որն ավելի քան 15 տարվա փորձ ունի բջջային գովազդի գլոբալ բիզնեսի կառուցման և աճի ծրագրային տարածքում ինչպես պահանջարկի, այնպես էլ առաջարկի ոլորտում: Նա զբաղեցրել է բազմաթիվ բարձր ղեկավար պաշտոններ VP և C մակարդակներում՝ ներառելով բիզնեսի զարգացումը, գործառնությունները, վաճառքը և մարքեթինգը: 2008-ին Փոլը համահիմնեց Adfonic-ը, որը դարձավ աշխարհում առաջատար բջջային DSP-ներից մեկը: Վերջերս Փոլը եղել է Smadex-ի եկամուտների գլխավոր գրասենյակը, որտեղ նա օգնել է աճել և դուրս գալ բիզնեսից դեպի Entravision: Փոլը ներկայումս բիզնեսի զարգացման փոխնախագահ է ՄՈԼՈԿՈ. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պրասաննա Չիտանանդ
  Պրասաննան SEO-ի ավագ մասնագետ է Express Analytics-ում: Ունի SEO-ի, սոցիալական մեդիայի, բլոգերի, առցանց հեղինակության կառավարման, Google-ի գովազդի և YouTube-ի տեսանյութերի օպտիմիզացման փորձ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պուլոմի Դամանի
  Poulomi Damany-ն ունի ավելի քան 15 տարվա փորձ ձեռնարկության ծրագրային ապահովման, տվյալների արդյունահանման, կլաստերավորման և տվյալների կառավարման ոլորտում: Poulomi-ն ղեկավարում է արտադրանքի կառավարումը և շուկայավարումը BitYota-ի եզակի ամպի վրա հիմնված տվյալների պահեստի համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Փիթ Էփպել
  Փիթը բերում է արտադրանքի ռազմավարության 20 տարվա փորձ ՝ օգնելով Fortune 500 ընկերություններին օգտվել Big Data– ից ՝ բիզնեսի գործունեության բարելավման համար: Որպես արտադրանքի և գիտության ավագ փոխնախագահ ՝ Փիթը պատասխանատու է ղեկավարելու համար IllիլիանտR&D ջանքերը և արտադրանքի կյանքի ցիկլը և պահանջները սահմանելը: Zilliant- ից առաջ Փիթը ծառայում էր որպես Yclip- ում արտադրանքի շուկայավարման փոխնախագահ: Նախքան Yclip- ը, Փիթը ղեկավարում էր KD1- ի տվյալների լայնացման և որոշումների աջակցության մեծ մասշտաբային ծրագրերը, որոնք օգտագործում էին Walgreens, Lowe's Home Improvement և Pepsi / Frito Lay. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Փամ Էրլիխման
  Փամ Էրլիխմանը Jebbit-ի մարքեթինգի գլխավոր տնօրենն է: Ավելի քան 25 տարվա մարքեթինգային փորձ ունեցող Փեմը պատասխանատու է Jebbit ապրանքանիշի և շուկայավարման ռազմավարության համար: Մինչ Jebbit-ին միանալը, Փեմը Oracle Data Cloud-ի մարքեթինգի փոխնախագահն էր, որը ներառում էր Oracle Data Cloud-ի արդյունաբերության առաջին The Data Hotline և The Data Lab ապրանքանիշերի ստեղծումն ու աճը; տրամադրելով տվյալների ռազմավարություն և կրթություն ապրանքանիշի, լրատվամիջոցների և գործակալությունների գործընկերներին: Փեմը միացավ Oracle Data Cloud-ին Datalogix-ի ձեռքբերման միջոցով, որտեղ նա ստեղծեց և զարգացրեց մարքեթինգային գործառույթը սկզբից: Մինչ Datalogix-ը, Փեմն աշխատել է Digitas-ում՝ առաջատար հարաբերություններ ունենալով համաշխարհային կարգի ապրանքանիշերի հետ, այդ թվում՝ Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines և Progressive Insurance: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Պոլին Ֆարիս
  Պոլինը խոսում է պորտուգալերեն, անգլերեն, իսպաներեն և իտալերեն: Նա շրջեց աշխարհով մեկ ՝ սուզվելու նոր մշակույթների մեջ և լեզուներ սովորելու համար: Այսօր նա հպարտ է, որ Ամերիկայի թարգմանիչների ասոցիացիայի քվեարկող անդամ է և նրա պորտուգալերեն լեզվի բաժնի Առաջնորդության խորհրդի ակտիվ մասնակից: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Պոլինա Հարյաչա
  Պոլինա Հարյաչան հիմնադիր է CloutBoost- ը, տվյալների վրա հիմնված, ձեռքբերումների վրա կենտրոնացած շուկայավարման գործակալություն, որը միավորում է ապրանքանիշերը համախոհ խաղացողների հետ: Ապրանքի շուկայավարման, օգտագործողների ձեռքբերման և շուկայավարման վերլուծության ոլորտում ավելի քան մեկ տասնամյակ փորձ ունենալով ՝ Պոլինան հայտնի փորձագետ է, որը ներկայացված է TechCrunch, AdExchanger, Adweek և այլ արդյունաբերական լրատվամիջոցներում: Նա նաև հանդիսանում է թվային շուկայավարման լավագույն կոնվենցիաների, ներառյալ Digital Summit- ի և PubCon- ի բանախոսը, որտեղ նա կիսում է իր փորձը բջջային, համակարգչային և կոնսոլային խաղերի գործարկման և աճեցման հարցում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Պիտեր Իբարրա
  Պիտեր Իբարան փորձառու մասնագետ է, կիրք աշխատելու նորարարության, ազդեցության և պատասխանատվության խաչմերուկում: Մարդկանց և թիմերին կազմակերպության ռազմավարական նպատակների հետ կապելու ուժեղ ֆոն ունենալով՝ Փիթերը տպավորիչ կարիերա է կառուցել գովազդային տեխնոլոգիաների և հաճախորդների տվյալների պլատֆորմներում: Փիթերը ներկայումս ծառայում է որպես Amperity-ի AdTech Solutions-ի ղեկավար՝ հաճախորդների տվյալների պլատֆորմ, որն օգտագործում է AI-ն՝ տրամադրելու համապարփակ և գործող Հաճախորդ 360: Այս պաշտոնում Փիթերը ղեկավարում է Amperity-ի արտադրանքի ռազմավարությունը թվային լրատվամիջոցների, մանրածախ մեդիա ցանցերի և երկրորդ կողմի տվյալների մեջ: համագործակցություն, adtech-ի համագործակցություն և հետքուքի առաջին կողմի ակտիվացում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  PJ Taei
  PJ- ն Uscreen- ի հիմնադիրն ու նախագահն է, «բոլորը մեկում» տեսանյութերի դրամայնացման հարթակ դա հնարավորություն է տալիս վիդեո ձեռնարկատերերին և ստեղծողներին դրամայնացնել իրենց բովանդակությունը և ծաղկող համայնքներ ու բիզնեսներ կառուցել իրենց տեսանյութերի շուրջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ֆիլիպ Կուշմարո
  Ֆիլիպ Կուշմարո, փոխնախագահի գործողություններ Բարձրակարգ, ծնվել է Կանադայում ՝ կոմոդոր 64 գուրու պապի և հայրիկի կողմից, որն ատում է թվային ամեն ինչ, ինչը նրան վերածել է մեկի, ով ոչ միայն սիրում է թվային ամեն ինչ, այլ նաև սիրում է դա բացատրել: Նա ծրագրային ապահովման ճարտարագիտություն է, Microsoft- ի կողմից սերտիֆիկացված ՏՏ մասնագետ, վեբմաստեր և շատ ավելին: Նա մի օր որոշեց այդ ամենը թողնել իր ստեղծագործական կողմն ընդլայնելու համար: Գրելը այն իրերի մասին, որոնք նա ատում է անել, ավելին է, քան հոբբի: Երբ նա բլոգ չի գրում կամ չի անում այն, ինչ անում է աշխատանքի համար, կարող եք գտնել նրան մարզադահլիճում մարզվելիս MMA- ում և բրազիլական Jiիու itsիցուում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ֆիլ Լոքհարթ
  Ֆիլ Լոքհարթը թվային թվային տնօրենն է և Credera թվային խորհրդատվական ընկերության գործընկերը: Նա մեծ փորձ ունի թվային փոխակերպման, martech ակտիվացման և էլեկտրոնային առևտրի ոլորտում: Նրա փորձը ներառում է թվային փոխակերպման, marTech ճարտարապետության ինտեգրման, հաճախորդների ճամփորդությունների, AdTech ակտիվացման, մարքեթինգի կազմակերպման և ավտոմատացման, բովանդակության հետախուզության, վերլուծության և վերագրման, A/B և բազմաչափ փորձարկումների և փոխակերպման օպտիմիզացման վրա հիմնված մեթոդաբանությունների մշակում: Ֆիլը պատասխանատու է շահույթի և վնասի համար Credera-ի բոլոր martech և թվային կարողությունների ոլորտներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պոլ-Լուի Վալատ
  Փոլ-Լուիսը երթեւեկության մենեջեր է Պլեզի, B2B մարքեթինգի ավտոմատացման ծրագրակազմ շուկայավարների համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Պավել Օբոդ
  Պավել Օբոդը ձեռնարկատեր է, հիմնադիրը Sloboda ստուդիա, և անշարժ գույքի ներդրող: Նա սիրում է կապ հաստատել ձեռներեցների հետ և ստեղծել է բազմաթիվ բիզնես ակումբներ գործադիր տնօրենների, վաճառքների և նախագծերի ղեկավարների համար Ուկրաինայում և Բելառուսում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Փոլ Օխրեմ
  Թվային արտադրանքի մշակման և էլեկտրոնային առևտրի խորհրդատու՝ 10+ տարվա փորձով: Թվային աճի հաքեր և հիմնադիր at Elogic Commerce. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պեո Պերսոն
  Peo- ն թվային շուկայավարման ռազմավար է ՝ խորհրդատվության, ձեռներեցության ոլորտում: 2013-ին DanAds- ի համահիմնադրումից առաջ նա մի շարք ավագ դերեր է ունեցել ԼՄ-ներում և ՏՏ արդյունաբերությունում ՝ համարյա տասնամյակի փորձ ունեցող ՝ գովազդային տեխնոլոգիաների նորարարության ոլորտում աշխատելու մեջ: Պեոն նաև թվային մեդիա և գովազդային ընկերության Hybris Empire հիմնադիր թիմի մաս էր: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ֆիլիպ Պորտման
  Ֆիլիպ Պորտմանը Textdrip-ի հիմնադիրն է, որը բիզնես հաղորդագրությունների հարթակ է ապահովագրության, հիփոթեքի, անշարժ գույքի և արևային վաճառքի համար: Նա սկզբից մի քանի ստարտափ է ստեղծել, ինչպիսիք են. landlineremover.com, argosautomation.com և recruitdrip.com: Նա SMS մարքեթինգի և թվային մարքեթինգի ավտոմատացման առաջատար փորձագետ է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պետրի Ռահյա
  Petri Rahja- ն ընկերության հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է Scopshot, բջջային պլատֆորմ ֆոտո և վիդեո մարդկանց կլանման աղբյուրի համար Petri- ն բացի ՏՏ ոլորտում մասնագիտական փորձից, ունի նաև բիզնեսի կառավարման փորձ, որը տևում է ընդհանուր առմամբ 20 տարվա ընթացքում: Նրա նախորդ ձեռնարկությունները ներառում են Accenture, BEA Systems Inc., Iobox Oy, CRF Box Oy և Iprbox Oy: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Պատրիկ Տրիպպ
  Պատրիկ Թրիփը 17 տարվա փորձ է բերում տեխնոլոգիական, խորհրդատվական և շուկայավարման արդյունաբերության մեջ ՝ որպես «Շեղվող շուկայավարման պլատֆորմի» արտադրանքի ռազմավարության փոխնախագահի դեր RedPoint Global, Նախկինում Պատրիկը ղեկավարում էր էլփոստի և միջուղային շուկայավարման ռազմավարությունը Adobe- ում: Դրանից առաջ նա ղեկավարում էր իրական ժամանակում մարքեթինգային լուծումների ռազմավարությունը Neolane- ում, որը Adobe- ը ձեռք էր բերել 2013 թվականին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պամելա Ուեբբեր
  Պամելա Ուեբերը գլխավոր մարքեթինգի գծով տնօրենն է 99designs, աշխարհի ամենամեծ առցանց գրաֆիկական դիզայնի շուկան: 99designs-ում Պամելան գլխավորում է համաշխարհային մարքեթինգային թիմը, որը պատասխանատու է հաճախորդների ձեռքբերման և հաճախորդների կյանքի արժեքի բարձրացման համար: Ի լրումն շուկայավարի իր փորձի, Պամելան բերում է բազմաթիվ առաջին ձեռքի փորձ՝ որպես էլեկտրոնային առևտրի ձեռներեց և արագ զարգացող ստարտափների հետ աշխատելու: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Պինի Յակուել
  Պինի Յակուելը, հիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրեն Օպտիմով, շահութաբեր և արագ մասշտաբային բիզնես, ունի ավելի քան մեկ տասնամյակ փորձ `վերլուծության հիման վրա հաճախորդների շուկայավարման, բիզնեսի խորհրդատվության և վաճառքի ոլորտում: Նրա կիրքը `հասկանալու, թե ինչն է դրդում հաճախորդի վարքը, նրան առաջնորդեց Optimove- ի` արդյունաբերության առաջատար հաճախորդների շուկայավարման ամպի զարգացմանը `հնարավորություն տալով շուկաներին առավելագույնի հասցնել իրենց հաճախորդների արժեքը: Optimove- ն օգտագործում են 180+ ձեռնարկություններ, այդ թվում ՝ Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin և Outbrain: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Փեյջ andանդրի
  Փեյջ andանդրի, Փաստաբանների ցանցի տնօրեն Նախնական իրավաբանական, պատասխանատու է Պրիորիի գործառնական տարածքներից յուրաքանչյուրում փաստաբանական ցանցի զարգացման համար: Փեյջը Նյու Յորքում նախկին փաստաբան է և Նյու Յորքի շրջանային իրավաբանների ասոցիացիայի մենակատար և փոքր ձեռնարկությունների պրակտիկայի հանձնաժողովի համանախագահ: Փեյջն ավարտել է Բրուքլինի իրավաբանական դպրոցը և Բալթիմոր շրջանի Մերիլենդի համալսարանի I դիվիզիոնի փափուկ գնդակի խաղացող էր: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Quest Garigliano
  Quest Garigliano-ն բերում է 8 տարվա ռազմավարական շուկայավարման փորձ CMG տեղական լուծումներ. Որպես Growth Marketing Manager՝ Quest-ը աշխատում է CMG թիմի հետ՝ պլանավորելու և իրականացնելու վճարովի մեդիա արշավներ, ինչպես նաև ներգնա և ելքային շուկայավարման ջանքեր: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռաշիդ Ահամեդ
  Ռաշիդ Ահամեդն աշխատում է որպես Օրգանական աճի առաջատար Ավտոմատ, Inc. Automatad- ը թվային մեդիա արտադրանք Co է, որն ապահովում է ծրագրային դրամայնացման լուծումների փաթեթ, որոնք խթանում են արդյունավետությունն ու առավելագույն դրամայնացումը մասշտաբով: Մեր պլատֆորմի միջոցով թվային հրատարակիչները կարող են ստեղծել, դրամայնացնել և օպտիմալացնել գովազդային լավագույն փորձը: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռասել Արցտ
  Russ Artzt- ը հիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրենն է Թվային գործընկերներ, ով գլխավոր տեխնոլոգ Վինս Ռեի հետ միասին մշակեց ամպային վրա հիմնված ծրագրային լուծումներ, որոնք կօգնեն բիզնեսին տիրապետել իրենց թվային միջավայրին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռեյ Բերարի
  Ես կիրք ունեմ շուկայավարման, ռազմավարության, տեխնոլոգիայի, պատմվածքների և ցմահ ուսուցման նկատմամբ: Իմ կարիերայի առանձնահատկությունն այն է, որ տեխնոլոգիայի մոգությունը հասցնի այն լսարանին, որը նախկինում չի ընդունել այն: Ես հայտնաբերում եմ, թե ինչպես են ապրում, տարբերվում և կապվում ապրանքանիշերը ՝ պատմելով իրենց պատմությունները թվային դարաշրջանում: Որպես շուկայավարման փոխնախագահ, իմ փորձը բիզնեսի ռազմավարության մշակման և ապրանքանիշի տեղորոշման, հաղորդակցման հարթակների, սպառողի պատկերացումների և հաճախորդների ճանապարհորդությունն է թվային և սոցիալական ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռիկ Բոդի
  Ռիկ Բոդին CMO-ն է և գործընկերը Էզզեյ, թվային մարքեթինգային գործակալություն, որը հիմնված է Արիզոնայի Սքոթսդեյլ քաղաքում: 2004 թվականից ի վեր Ռիկը ստեղծել և դուրս է եկել երեք ստարտափներից և առաջնորդել ավելի քան 100-ի նիհար ստարտափների մեթոդոլոգիաներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռավի Չալակա
  Ravi Chalaka- ն CMO- ն է Իֆլենոու և շուկայավարման և բիզնեսի զարգացման փորձագետ, որը ստեղծում և իրականացնում է բիզնեսի ռազմավարություններ ՝ առաջացնելով պահանջարկ և բարձրացնելով ապրանքանիշի / արտադրանքի իրազեկությունը մրցակցային շուկաներում: Որպես խոշոր և փոքր տեխնոլոգիական ընկերություններում շուկայավարման փոխնախագահ, Ռավին ստեղծեց ուժեղ թիմեր և ապրանքանիշեր և հնարավորություն տվեց եկամտի ավելի արագ աճ ապահովել Big Data, SaaS, AI և IoT ծրագրերի հիման վրա հիմնված Big Data, SaaS, AI և IoT ծրագրերի հիման վրա, HCI, SAN, NAS: Ռավին ունի MBA աստիճաններ շուկայավարման և ֆինանսների ոլորտում և ոլորտի փորձագիտական խոսնակ և վարող է 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռիկ Չավի
  Ռիկ Չավին նշանակվեց գլխավոր գործադիր տնօրեն EnterWorks- ը 2015-ի մայիսին: Նա եկավ EnterWorks SVP, Global Solution Management hybris- ի և SAP- ի Հաճախորդների ներգրավման և առևտրի խմբի հետ ծառայելուց հետո, որտեղ նա միավորեց թվային և ֆիզիկական առևտուրը և CRM ակտիվները հաճախորդների անխափան փորձի համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռեբեկա Քլայդ
  Ռեբեկա Քլայդը Botco.ai- ի համահիմնադիր և գործադիր տնօրենն է, նորաստեղծ ընկերություն, որն առաջարկում է խելացի զրուցարան խնամք առողջապահության հաճախորդների համար: Տեխնոլոգիական արդյունաբերության մեջ թվային շուկայավարման ոլորտում ավելի քան 20 տարի զբաղվելով ՝ նա կրքոտ է կանանց տեխնոլոգիական ոլորտում առաջ մղելու համար և 3 տարի եղել է Tech Phoenix Girls in Teen Phoenix- ի համահիմնադիր տնօրենը: Մինչև Botco.ai- ն, Ռեբեկան հիմնեց թվային շուկայավարման գործակալություն ՝ Ideas Collide- ը, որն արդեն 15 -րդ տարում ծառայում է համաշխարհային ձեռնարկությունների հաճախորդներին: Նա նախկինում եղել է Intel- ի մարքեթինգի մենեջեր և ունի MBA մագիստրոս Արիզոնայի պետական համալսարանից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռայան Կրոզիեր
  Ryan Crozier- ը հիմնադիրն է Գործակալություն Boon, թվային շուկայավարման գործակալությունը կենտրոնացած է օգնելու մարդկանց առցանց լավ բաներ անել: Նա ունի 15+ տարվա շուկայավարման փորձ և օգնել է տասնյակ ձեռնարկատերերի իրականացնել StoryBrand շրջանակը իրենց մարքեթինգում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռիշի Դեյվ
  Ռիշի Դեյվը ընկերության գլխավոր շուկայավարման գործակալն է Dun & Bradstreet, Ռիշին միացավ Dun & Bradstreet- ին 2014-ի փետրվարին Dell- ից, որտեղ նա թվային շուկայավարման գործադիր տնօրեն էր: Ռիշին ունի քիմիական ինժեներիայի և տնտեսագիտության աստիճաններ ՝ գերազանցությամբ Ստենֆորդի համալսարանից, ինչպես նաև շուկայավարման մագիստրոսի կոչում ՝ Փենսիլվանիայի համալսարանի Ուարտոնի դպրոցում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոման Դավիդով
  Ռոման Դավիդովը էլեկտրոնային առևտրի տեխնոլոգիաների դիտորդ է Անցում. Ունենալով ավելի քան չորս տարվա փորձ ՏՏ ոլորտում՝ Ռոմանը հետևում և վերլուծում է թվային փոխակերպման միտումները՝ առաջնորդելու մանրածախ բիզնեսին ծրագրային ապահովման գնումների վերաբերյալ տեղեկացված ընտրություն կատարելիս, երբ խոսքը վերաբերում է առևտրի և խանութների կառավարման ավտոմատացմանը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոս Դենի
  Ռոս Դենին նախագահն է և համահիմնադիրը Էզզեյ, թվային մարքեթինգային գործակալություն, որը հիմնված է Արիզոնայի Սքոթսդեյլ քաղաքում: 1994-ին կողմնակի ընկերություն հիմնելուց հետո նա թողեց իր գործադիր դերը General Electric-ում, այնուհետև Fortune 5 ընկերությունում, և դարձավ սերիական ձեռնարկատեր՝ որպես հիմնադիր և/կամ գործընկեր 10 ստարտափներում, որոնք ավելի քան 2 միլիարդ դոլարի վաճառք են ունեցել՝ երեք հաջողությամբ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոնալդ Գաբրիել
  Ռոնալդ Գաբրիելը խմբագրի օգնականն է Առևտրի մենթորներ. Նա ավելի քան 8 տարվա փորձ ունի գրելու էլեկտրոնային առևտրի, մանրածախ առևտրի, շուկայավարման և տեխնոլոգիաների մասին: Նա նաև թվերի տղա է, ով վայելում է իր խաչբառը և սուդոկուն: Երբ չի խմբագրում կամ գրում, նրան կարելի է տեսնել Անիմեների կրկնություններ դիտելիս և իր որոշ կերպարների էսքիզում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոբերտ Գլեյզեր
  Ռոբերտ Գլեյզերը հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է Արագացման գործընկերներ, BrandCycle- ի հիմնադիր և նախագահ և «Կատարողական գործընկերության գործընկերներ. մասնաճյուղային շուկայավարման շախմատային անցյալը, փոփոխվող ներկան և հուզիչ ապագան» հեղինակ: Նա սերիական ձեռնարկատեր է, բացառիկ պատմություն ունեցող և B2C- ի վրա հիմնված ընկերությունների եկամուտների և շահույթի աճի կիրք ունեցող գործընկեր: Նա համագործակցում է այնպիսի ապրանքանիշերի հետ, ինչպիսիք են Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Tiny Prints, Gymboree և Warby Parker: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոն Գոլդ
  Ռոն Գոլդը հանդիսանում է Նյու Յորք նահանգի Արևելյան Սետաուկեթ քաղաքում տեղակայված հանրային կապերի և մարքեթինգի լիարժեք ծառայություններ մատուցող Marketing Works- ի նախագահ և գլխավոր գործադիր տնօրեն: Նա նաև 103.9 FM LI լրատվական ռադիոյի «The Nonprofit Voice» ռադիոհաղորդման հիմնադիրն ու համահեղինակն է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռաքշիտ Հիրապարա
  Rakshit- ը բովանդակության շուկայում է Հավատարմություն Xpert, հավատարմության ծրագրի ընկերություն Հնդկաստանում: Նա ունի տպավորիչ հմտություններ հավատարմության ծրագրերի, շուկայավարման և հաճախորդների պահպանման ոլորտում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռիչարդ Հոլիս
  Իր ներկայիս պաշտոնում Ռիչարդ Հոլիսը հանդիսանում է ընկերության սեփականատերը, հիմնադիրը և գործադիր տնօրենը Հոլոնիս Inc.- ը, որը գտնվում է Կալիֆոռնիայի Սան Դիեգո քաղաքում: Հանդիպելով իր որդու ՝ Հայդեն Հոլլիսի հետ, զույգը ձևակերպեց առաջին լրիվ ինտեգրված սոցիալական մեդիայի բիզնես պլատֆորմի ստեղծման տեսլականը, որը հիմնված էր սրբությունների ըմբռնման և սկզբունքների վրա, այն գաղափարը, որ լուծումը միաժամանակ մաս է կազմում, ինչպես նաև մի ամբողջություն: Holonis- ը լիազորում է բոլոր չափերի բիզնեսին ինտեգրված տեխնոլոգիայով, որը զվարճալի, հեշտ և ծախսարդյունավետ է օգտագործման համար: Նպատակն է կատապուլտ անել և տնտեսությունը վերաբեռնել բոլոր օգտվողների համար `արագ զարգացող թվային հեղափոխության առաջին շարքում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռիտեշ Պաթիլ
  Ռիտեշ Պաթիլը հանդիսանում է Mobisoft Infotech- ը դա օգնում է սկսնակներին և ձեռնարկություններին բջջային տեխնոլոգիաների ոլորտում: Նա սիրում է տեխնոլոգիան, հատկապես բջջայինը: Նա մոլի բլոգեր է և գրում է բջջային հավելվածում: Նա աշխատում է առաջատար android զարգացման ընկերությունում, հմուտ android հավելվածներ մշակողների հետ, որոնք մշակել են նորարարական բջջային հավելվածներ տարբեր ոլորտներում, ինչպիսիք են ֆինանսները, ապահովագրությունը, առողջությունը, զվարճությունները, արտադրողականությունը, սոցիալական պատճառները, կրթությունը և շատ այլ ոլորտներ, և նույն մրցանակի համար բազմաթիվ մրցանակներ է ստացել: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռ. H.Հորսլի
  Ռ. H. Հորսլին նախագահ է SpotOn Transact, ՍՊԸ, գերավճարային և ծրագրային ապահովման ընկերությունը վերասահմանում է առևտրային ծառայությունների արդյունաբերությունը `բազմալար վճարային հնարավորությունները ինտեգրելով ընկերություններին` իրենց բիզնեսն ավելի լավ ղեկավարելու և զարգացնելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռևաթի Կրիշնա
  
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռաջնեշ Կումար
  Թվային շուկայավարող և աճող հակեր, Ռաջնեշ Կումարը ներկայումս թվային շուկայավարման ղեկավար է Pimcore Global Services- ում: Pimcore- ը մրցանակակիր համախմբված բաց կոդով ձեռնարկության հարթակ է տվյալների մագիստրոսի կառավարման (PIM / MDM), օգտագործողի փորձի կառավարման (CMS / UX), թվային ակտիվների կառավարման (DAM) և էլեկտրոնային առևտրի համար: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ռայան Լուխտ
  Միանալուց առաջ Cro Metrics, նա տրամադրեց ամբողջական փաթեթային շուկայավարման ծառայություն, որն անցկացնում էր հաջող փորձարկման ծրագիր ՝ որպես Big Interview- ի շուկայավարման տնօրեն: Ռայանը Cro Metrics- ի թիմին բերում է խոր ռազմավարական հայացք, օգտագործողների հոգեբանության խորը գիտելիք և խանդավառ ստեղծագործական ունակություն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռեյչել Մաքֆերսոն
  Ռեյչելն այժմ աշխատում է որպես կապի փոխնախագահ ՝ Ակտիվ համագործակցություն, Հաղորդակցման մագիստրոսի կոչումն ավարտելուց հետո նա կարիերա է հետապնդել թվային արդյունաբերության ոլորտում, մասնավորապես մարքեթինգի և հասարակայնության հետ կապերի ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռենդի Մերսեր
  Ռենդին omnichannel արտադրանքի բովանդակության փորձագետ է, որն ունի ավելի քան 15 տարվա արդյունաբերության փորձ: Նա ղեկավարում է 1WorldSync-ի արտադրանքի գլոբալ կառավարման և լուծումների ճարտարապետության թիմերը՝ համապատասխանեցնելով ընկերության պորտֆելը ընթացիկ հաճախորդների կարիքներին և զարգացող շուկայի միտումներին: Մանրածախ և էլեկտրոնային առևտրի նորությունները լուսաբանող ազգային և առևտրային լրատվամիջոցների հաճախակի մեկնաբանը՝ Ռենդին օգտագործում է իրերի տվյալների և բովանդակության համահարթեցման, էլեկտրոնային առևտրի հավելվածների մշակման և լուծումների նախագծման իր լայնածավալ նախապատմությունը՝ առաջնորդելու 1WorldSync-ի արտադրանքի ռազմավարական ճանապարհային քարտեզն ու տեսլականը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռավի Նարայանան
  Ռավի Նարայանանը Nisum-ի Insights-ի և Analytics-ի գլոբալ պրակտիկայի ղեկավարն է և Fortune 500 առաջատար ապրանքանիշերի նախընտրելի խորհրդատուն: Նա ծառայում է CxO-ներին և նրանց թիմերին՝ օգնելով նրանց օգտագործել Advanced Analytics և blockchain տեխնոլոգիաները՝ օգնելու փոխակերպել հաճախորդների փորձը, բարելավել գործառնությունները և խթանել աճն ու նորարարությունը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Ռոմա Կապադիա
  Roma Kapadiya- ն Nimblechapps- ի SEO վերլուծաբան և պատմվածք էհիբրիդային ծրագրերի մշակման ընկերությունՀիմնված Հնդկաստանից դուրս: Նա հավատում է մի շարք ռազմավարությունների օգտագործմանը `բիզնեսի առցանց ներկայություն ստեղծելու համար, որը հրճվում և բերում է իր ազդեցությանը: Որպես հոբբի ՝ նա գրում է նոր և սպասվող տեխնոլոգիաների, ստարտափերի, ծրագրավորման գործիքների, բիզնեսի և վեբ ձևավորման մասին: Նրան կարող եք հետեւել Twitter- ում և Facebook- ում: 
 	   facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Ռեխա Պանտ
  Rekha Pant- ը IT մասնագետ է, B.Tech Հնդկաստանի Բհոպալ քաղաքի RGPV համալսարանից: Իր ՏՏ մասնագիտությանը զուգահեռ ՝ նա նաև զարգացել է ՝ դառնալով սահուն գրող, որը լուսաբանել է թվային հաղորդակցության, կրթության, շուկայավարման և ՏՏ տարբեր թեմաներ: Իր հազվագյուտ տաղանդով նա բազմաթիվ կայքերում որպես հյուր տպագրել է ace բլոգի կտորներ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռուդրենդու Կումար Պոլ
  Ռուդրենդու Կումար Փոլը արհեստական ինտելեկտի և կիրառական ML ոլորտի փորձառու մասնագետ է, որն ունի ավելի քան 15 տարվա փորձ բազմաթիվ ոլորտներում: Ներկայումս Walmart Connect-ում աշխատելով որպես AI փորձագետ Data Science թիմում, նա նշանակալի դերեր է ունեցել համաշխարհային ընկերություններում, ինչպիսիք են PayPal-ը և Staples-ը: Rudrendu-ի մասնագիտական հմտությունները ներառում են տարբեր ոլորտներ, ներառյալ Արհեստական ինտելեկտը, Կիրառական մեքենայական ուսուցումը, տվյալների գիտությունը և առաջադեմ վերլուծության հավելվածները: Նա կիրառել է AI-ն բազմակի օգտագործման դեպքերի համար տարբեր ոլորտներում, ինչպիսիք են գովազդը, մանրածախ առևտուրը, էլեկտրոնային առևտուրը, ֆինտեխը, լոգիստիկա և ռոբոտաշինությունը: Ի լրումն իր մասնագիտական ձեռքբերումների՝ Ռուդրենդուն ակտիվորեն նպաստում է ստարտափների էկոհամակարգին՝ որպես դատավոր և փորձագետ մի քանի համաշխարհային ստարտափների մրցույթներում: Նա վերանայում է հեղինակավոր ակադեմիական ամսագրերը, ինչպիսիք են IEEE, Elsevier և Springer Nature-ը և ծառայում է որպես Խորհրդատվական խորհրդի անդամ Կալիֆորնիայի համալսարանում, Ռիվերսայդում: Ռուդրենդուն ունի MBA, Բոստոնի համալսարանի տվյալների գիտության մագիստրոսի կոչում և էլեկտրական ճարտարագիտության բակալավրի կոչում: 
 	   LinkedIn  
	   Միջին  

 
 
 
 
	    
  
  Գետեր Pearce
  River- ը մարքեթինգի տնօրենն է BoomTown, անշարժ գույքի առցանց հարթակ, որը հիմնված է Չարլստոնում, Սք. Rivers- ն ունի ավելի քան 9 տարվա փորձ առցանց շուկայավարման և գովազդի ոլորտում ՝ աշխատելով Fortune 500 բազմաթիվ ընկերությունների հետ էլեկտրոնային առևտրի, ճանապարհորդությունների և անշարժ գույքի ուղղահայաց ուղղություններով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռեյչել Պերալտա
  Ռեյչելը գրեթե 12 տարի աշխատել է միջազգային ֆինանսական արդյունաբերությունում, ինչը նրան թույլ է տվել փորձ ձեռք բերել և դառնալ բարձր ունակ մարզիչ, մարզիչ և առաջնորդ: Նա հաճույքով խրախուսում էր թիմի անդամներին և խաղընկերներին շարունակաբար հետամուտ լինել ինքնազարգացմանը: Նա լավատեղյակ է հաճախորդների սպասարկման միջավայրում գործողությունների, վերապատրաստման և որակի մասին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոշել Ռիշելյո
  Rochelle- ը SaaS ձեռնարկության ավելի քան 20 տարվա փորձ է բերում այնպիսի ընկերությունների, ինչպիսիք են eGain, Sage Intacct և Marketo: 7+ տարի իր սեփական բիզնեսը կառուցելուց և ղեկավարելուց հետո Ռոշելը իր կիրքը կառուցելու և դաստիարակելու հաճախորդների հետ կապերը բերեց տեխնոլոգիական դաշտ և ղեկավարեց ղեկավար գործառույթները բոլոր չափերի ընկերություններում: Ռոշելը սկսեց Marketo pre IPO- ն և առաջատար դերեր ունեցավ մասնագիտական ծառայությունների, նախագծերի կառավարման և կրթության ոլորտում: Rochelle- ն ուներ ավելի քան 300 Ձեռնարկությունների Իրականացումների պորտֆել և կարևոր դերակատարություն ունեցավ Հաճախորդների Մեթոդաբանության մշակման գործում, որն օգնեց Marketo- ին սանդղակել IPO- ի միջոցով և մինչ օրս օգտագործվում է ձեռնարկության հաճախորդների համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոյ Ռոբինսոն
  Ռոյը արտադրանքի գլխավոր տնօրենն է Նշիր Ինձ, շուկայի առաջատար Referral Engineering հարթակ: Ես անմիջականորեն պատասխանատու եմ արտադրանքի տեսլականի, ռազմավարության և զարգացման բոլոր ասպեկտների համար՝ գաղափարից մինչև արտադրանքի թողարկում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռան Ռոնեն
  Ռան Ռոնենը Equally AI տեխնոլոգիական ընկերության գործադիր տնօրենն է, որը նվիրված է ինտերնետը բոլորի համար ավելի մատչելի դարձնելուն: Իր նորարար լուծումներով և ժամանակակից տեխնոլոգիաներով Equally.ai-ն փոխում է բիզնեսի մատչելիության մոտեցումը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռենա Սքոթ
  Բրենդի ռազմավար, ոգեշնչող թիմի շինարար և լիովին ներգրավված գործադիր ղեկավար, որն ունի մեծ փորձառություն `աճող վաճառք և շահույթ խոշոր սպառողական ապրանքանիշերի համար` աճող մրցակցության և տնտեսական անկումների ժամանակաշրջանում: Փորձառու ռեստորանների, ֆիթնեսի և փաթեթավորված ապրանքների միջով: Արտոնությունների լիդերության ուժեղ հմտություններ: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոնեն Շնիդման
  Ռոնենը արտադրանքի ավետարանիչ է Պիլիպ, ընկերություն, որը նվիրված է մարդկանց մասին սոցիալական և մասնագիտական տեղեկատվության դյուրին օգտագործումը դարձնելուն: Կարող եք հետևել նրան, ինչպես նաև վերջին նորություններին և թարմացումներին Pipl- ը Twitter- ում. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռեյչել Սքրոբեկ
  Rachel Skroback- ը FormAssembly- ի բովանդակության հեղինակն է: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոբի Սլեթեր
  Robby Slaughter- ը աշխատանքի հոսքի և արտադրողականության փորձագետ է: Նրա ուշադրությունը օգնում է կազմակերպություններին և անհատներին ավելի արդյունավետ, արդյունավետ և ավելի գոհ լինել աշխատանքում: Ռոբին մի շարք մարզային պարբերականների պարբերական համագործակցող է և հարցազրույցներ են վերցրել ազգային հրատարակություններ, ինչպիսին է Wall Street Journal- ը: Նրա վերջին գիրքն է Beանցային իրադարձությունների անպարտելի բաղադրատոմսը:, Ռոբին վարում է ա բիզնեսի բարելավման խորհրդատվություն ընկերությունը: 
 	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rich Smith- ը
  Rich Smith- ը CMO- ն է Ornորնայա, վարքի տվյալների հետախուզության առաջատար ընկերություն, որն օգնում է ընկերություններին ներգրավել և պահպանել հաճախորդներին ՝ օգտագործելով ավելի քան 35,000 համեմատական գնումների և կապարի արտադրության կայքեր պարունակող սեփականատիրական ցանց: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռիչարդ Սմալեն
  Ռիչարդ Սմալենը ընկերության գլխավոր տնօրենն է Պիպստրիմ, Նա նախկինում ծառայել է որպես Genesis Media LLC- ի ՝ հաջորդ սերնդի բազմատեսակ մեդիայի, իրական ժամանակում տեսագովազդի հարթակի համահիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրեն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոզի Ստանո
  Տարիների ընթացքում գործընկեր և մարքեթինգի մենեջեր Ռոզիին ստեղծել է անզուգական հարաբերություններ հարթակի և վերլուծական գործընկերների հետ՝ օգնելու հաճախորդներին հասնել իրենց նպատակներին: Ազատ ժամանակ նրան կարելի է հանդիպել ջազ ֆլեյտա նվագելիս և իր բլոգում քննադատել տեղական սուրճը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռա Շտայնբախ
  Ռաեն Թաֆթսի համալսարանի շրջանավարտ է ՝ միավորված միջազգային կապերի և չինարենի կրթությամբ: Chinaամանակ անցկացնելով Չինաստանում արտերկրում ապրել և աշխատելուց հետո, նա վերադարձավ NYC ՝ զբաղվելու իր կարիերայով և շարունակելու որակյալ բովանդակության ճշգրտում: Ռեյը կրքոտ է ճանապարհորդության, սննդի և գրելու մասին (իհարկե): 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոման Սուլլա
  Ռոմանը թվային տվյալների աշխարհ է մտել 2013 թ.-ին: Նրան հաջողվել է մասնակցել բազմաթիվ ուղղությունների ՝ front-end developer, front-end lead, զարգացման lead, ապրանքի սեփականատեր և արտադրանքի ղեկավար: Որպես այդպիսին, նա մասնակցեց կտտոցների դիտորդի մշակմանը: CRM- գործիքներ գործակալությունների համար; գործիքներ `լրատվամիջոցների գնման գործընթացները կազմակերպելու և գնահատելու համար. և գնորդներին և հաճախորդներին կապելու և նրանց միջև արդյունավետ փոխազդեցություն ապահովելու համար հանրային վեբ ծառայություն: 2019 թվականից նա աշխատում է JustControl.it- ը 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռավի Սվամինաթան
  Ռավի Սվամինաթանը հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է ԱռաջադրանքՄարդ, իրական ժամանակի թվային քոուչինգ հարթակ, որը կապում է յուրաքանչյուր աշխատակցի 1:1 չափով մարզիչների համաշխարհային ցանցի հետ տեսազանգի միջոցով առօրյա աշխատանքի և անձնական կյանքի շուրջ 1000 թեմաներով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Rusty Bishop
  Ես անցկացրել եմ վերջին 5 տարին՝ օգնելով մեծ ապրանքանիշերին ստեղծել զարմանալի փորձառություններ իրենց վաճառքի թիմերի համար մեկ առ մեկ վաճառքի փոխազդեցությունների ընթացքում: Վաճառողներին օգնելն անել իրենց աշխատանքը, իմ կիրքն է: Երբ ես չեմ աշխատում, ես օվկիանոսում ձկնորսություն եմ անում Սան Դիեգոյում, Կա: 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոման Վասիլենկո
  Ռոման Վասիլենկոն eWizard-ի ետևում կանգնած մարդն է, որը Բովանդակության փորձի հարթակ է մեծ դեղագործական և կենսաբանական բիզնեսների համար, որը բարելավում է թվային բովանդակության գործառնությունները: Նա ունի ծրագրային ապահովման մշակման ավելի քան 12 տարվա փորձ: Ռոմանը Viseven-ի համահիմնադիրն ու գլխավոր տեխնոլոգիական տնօրենն է, որտեղ նա պատասխանատու է նորարարական ապրանքների մշակման և տեխնոլոգիաների փոխակերպման համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ռոման Կումար Վիաս
  Ռոմանը մարքեթինգի փորձագետ է Fintech, Startup և IT ընկերություններում: Նրա ֆիրման, որտեղ նա գործադիր տնօրեն և հիմնադիր է, Qmarketing, ունի հաճախորդներ ամբողջ աշխարհում, այդ թվում ՝ Սան Ֆրանցիսկոյում, Լոնդոնում, Նիգերիայում, Արևմտյան և Արևելյան Եվրոպայում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռայան Սմիթը
  Ռայանը Raidious- ի սոցիալական մեդիայի և բիզնեսի զարգացման մենեջերն է: Նա հասարակության հետ կապերի մասնագետ է, որը մասնագիտանում է սոցիալական մեդիան որպես շուկայավարման հաղորդակցման գործիք օգտագործելու մեջ: Ռայանը փորձ ունի սպորտի, քաղաքականության, անշարժ գույքի և շատ այլ ոլորտներում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ռուբեն Յոնաթան
  Ռուբեն Յոնաթանը հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է GetVoIP, VoIP համեմատության ռեսուրս, որն օգնում է ընկերություններին հասկանալ և ընտրել բիզնես հաղորդակցության լուծում իրենց հատուկ կարիքների համար: Ռուբենն օգնում է ՓՄՁ-ներին համապատասխանեցնել բիզնես ռազմավարությունը մշակույթի հետ և բարելավել ընդհանուր կորպորատիվ ենթակառուցվածքը: Հետևեք նրան Twitter-ում @ReubenYonatan-ում 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սագիլ Բաբու
  Սագիլը կրքոտ ջատագով է՝ կամրջելու ձգտող երիտասարդ մտքերի և հաջողակ ձեռներեցների միջև առկա բացը: Որպես Sagil Talks Too Much-ի հաղորդավար՝ Sagil-ը ներգրավվում է խորաթափանց զրույցների մեջ նորարար մտքերի հետ՝ կիսելով իրենց ճամփորդությունները և հաջողության մասին խորհուրդները՝ առաջարկելով արժեքավոր ռեսուրս երիտասարդների համար, ովքեր ցանկանում են ձեռներեցության իրենց սեփական ուղիները քանդել: Փոդքասթինգից դուրս Sagil-ը AI մարքեթինգի ավտոմատացման նվիրված խորհրդատու է, որը մնում է շուկայավարման միտումների առաջնագծում՝ օգնելու բիզնեսներին զարգանալ թվային լանդշաֆտում: Միացեք և համագործակցեք հզորացման և աճի ընդհանուր ճանապարհորդության համար: 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Սիենա Ամելիա
  Sienna- ն աշխույժ ընթերցող է, կրքոտ գրող, կինոնկար, թափառող անհատ և ավելին: Ես սիրում եմ գրել տեխնոլոգիայի և այն մասին, թե ինչպես է այն տեղավորվում ձեր առօրյա կյանքում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սավաննա Մարի
  Սավաննա Մարին ազատ գրող է և առցանց շուկայավարման սիրահար: Նա կրքոտ է հետևել SEO- ին, առցանց շուկայավարմանը և սոցիալական միտումներին: Հետևիր նրան Twitter և Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Սարանյա Բաբու
  Սարանյա Բաբուն մարքեթինգի գլխավոր տնօրենն է Ամպային, մեդիա փորձառության ամպային ընկերություն աշխարհի բազմաթիվ լավագույն ապրանքանիշերի համար: Ավելի քան 50 միլիարդ ակտիվներ ունենալով կառավարվող և 10,000 հաճախորդներ ամբողջ աշխարհում (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix և այլք), Clodinary-ն արդյունաբերության ստանդարտն է մշակողների, ստեղծողների և շուկայավարների համար, ովքեր ցանկանում են առցանց ստեղծել գրավիչ տեսողական փորձառություններ իրենց հաճախորդների համար: Saranya-ն փորձառու B2B մարքեթինգի առաջնորդ է, որը նախկինում ղեկավարում էր Wrike-ի մարքեթինգային թիմը (ձեռք է բերվել Citrix-ի կողմից 2021 թվականին) և Instapage-ում, որտեղ նա իրականացրել, կառուցել և մասշտաբավորել է բազմաֆունկցիոնալ մարքեթինգային բարդ ռազմավարություններ: Նա ունի աշխատանքային փորձ bootstrapped, VC-ի ֆինանսավորմամբ, մասնավոր բաժնետոմսերի պատկանող և հանրային ընկերություններում, որոնք ապացուցված հաջողություն ունեն՝ հասնելով եկամուտների և գնահատման 2X - 10X աճի: Նա 2021 թվականի Silicon Valley Women of Influence մրցանակի դափնեկիր է և 2020 թվականի B&T Women in Media մրցանակի կարճ ցուցակում: 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Շեյն Բարկեր
  Շեյն Բարքերը թվային մարքեթինգի խորհրդատու է, ով մասնագիտացած է ազդեցիկ մարքեթինգի, բովանդակության շուկայավարման և SEO-ի մեջ: Նա նաև հանդիսանում է թվային մարքեթինգային գործակալության Content Solutions-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենը: Նա խորհրդակցել է Fortune 500 ընկերությունների, թվային արտադրանքների ազդեցությամբ աշխատողների և A-List մի շարք հայտնի մարդկանց հետ: 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Սեմմի Բլիս
  Sammy Bliss-ը հաճախորդների սպասարկման փոխնախագահն է ASV Experiential-ում, միջոցառում և փորձառական մարքեթինգային հանդերձանք, որը հիմնված է Կալիֆորնիայի Թորանս քաղաքում: ASV Experiential-ը լիարժեք ծառայություններ մատուցող է, որը մասնագիտացած է B2B և B2C ապրանքանիշերի համար կենդանի մարքեթինգային փորձառությունների ստեղծման գործում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սեսի Բոնսի
  Sesie-ն բջջային տեխնոլոգիաների և ենթակառուցվածքների ոլորտներում, ներառյալ, բայց չսահմանափակված միայն հեռահաղորդակցության գլոբալ կանոնակարգերը, բջջային վճարային համակարգերը և ֆինանսական կանոնակարգերը, մ-առևտրի և սոցիալական առևտրի կանոնակարգերը, փաստաբան է, ով ունի բարձր հմտություններ և գիտելիքներ: Նախաձեռնող և մոտիվացված թիմային խաղացող՝ բիզնեսի վերլուծության բարձր հմտություններով և բջջային տեխնոլոգիաներում բիզնես գործընթացները վերլուծելու և բարելավելու ունակությամբ: Ունի վճարային տեխնոլոգիայի երկու արտոնագիր: Visa Technology Partner և FIS Fintech Accelerator Cohort 1 հիմնադիր: Արդյունավետ և ջանասեր մասնագետ՝ ձեռներեցության, բիզնեսի, իրավունքի և կազմակերպչական կառուցվածքի բազմազան փորձով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սքոթ Հարդիգրին
  Scott Hardigree- ը գործադիր տնօրեն է Ինդիմարկ, էլեկտրոնային փոստի մարքեթինգային գործակալություն և խորհրդատվություն, որը հիմնված է Օռլանդոյում, Ֆլորիդա: Սքոթին կարելի է հասնել scott@indiemark.com հասցեով: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ստեֆան Դեզ
  LeadsBridge- ի գործադիր տնօրեն և համահիմնադիր: Ավտոմատացման գործիքների հավաքածու Facebook գովազդատուների համար: Սոցիալական գովազդի և շուկայավարման ավտոմատացման էնտուզիաստ: Ներբեռնեք Stefan's- ը Facebook Ads Insider's Hacks. 
 	   կայքը  
	   facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Շոն Դիքերսոն
  Շոնն ունի մոտ 20 տարվա մարքեթինգի և պահանջարկի ստեղծման փորձ՝ ընդգրկելով Fortune 1000 ընկերություններ, վենչուրային աջակցություն ունեցող ընկերություններ և փոքր ստարտափներ: Agile մեթոդաբանությունը մարքեթինգային թիմերին բերելու նրա կիրքը փայլում է կազմակերպություններին տեսանելիություն և գործիքներ տրամադրելու համար, որոնք անհրաժեշտ են եկամուտը մեծացնելու և պահանջարկ ստեղծելու համար: Շոնը ներկայումս լուծումների մարքեթինգի տնօրենն է ամպի վրա հիմնված Enterprise Work and Project Management ծրագրային ապահովման ընկերության համար: Աշխատատեղ. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սքոթ Դոնալդ
  Որպես գործադիր տնօրեն և հիմնադիր Creativ Digital, Սքոթն օգտագործում է իր ձեռներեցության ոգին, ստեղծագործականությունն ու կրքերը թվային բոլոր բաների հանդեպ ՝ ընդլայնելով իր բիզնեսը անխափան մասնագիտական կազմակերպության մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սերբան Էնաչե
  Ունենալով ավելի քան 20 տարվա փորձ դիզայնի և նոր մեդիայի ոլորտում, Սերբանն ապացուցել է, որ հմուտ գործադիր է ՝ հաջողությամբ միաձուլելով ստեղծագործական և գործադիր կարողությունները: Նա 1998 թ.-ին հիմնադրել է Archiweb- ը, որը մրցանակակիր առաջատար է Եվրոպական վեբ դիզայնի ընկերությունների շրջանում, և նախատեսել է ավելի ուշ գործող ֆոնդային գործակալությունը 2000-ի սկզբին: Որպես Archiweb- ի ստեղծագործական տնօրեն ՝ նա օգնել է բազմաթիվ ընկերությունների հիմնել կամ բարելավել դրանց առցանց ներկայությունը: Սերբանը զբաղվում է բիզնեսի զարգացման ռազմավարությամբ Dreamtimeև խորապես ներգրավված է վեբ-կայքի համայնքի ամենօրյա գործունեության մեջ: Նա հմուտ տեսլական է, որը հավատում է բիզնեսի նորմերի խախտմանը ՝ նոր տարբերակներ ուսումնասիրելու համար: Նա Dreamstime- ը սկսեց հնացած, այժմ արդեն հնացած թվային ֆոտոխցիկով և իր սեփական լուսանկարների հավաքածուով: Նա հետապնդեց իր երազանքը, և այժմ Dreamstime- ը, բացի գործակալությունից և բիզնեսից, կրքոտ լուսանկարիչների և դիզայներների ամենամեծ հավաքատեղին է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սամանթա Գիլբերտ
  Սամանտա Ռ. Գիլբերտը 2 տարի աշխատում է որպես լրագրող ԱՄՆ Նյու Յորքի առցանց հրատարակչական գործակալությունում: Նա նաև գրելու պրոֆեսիոնալ մասնագետ է այնպիսի թեմաներում, ինչպիսիք են բլոգավարումը, ժամանակակից արվեստը և կրթությունը: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Շոն Գորդոն
  Շոն Գորդոնն ունի մարդկանց տաղանդի հավաքագրման, աշխատանքի ընդունման, վերապատրաստման և բացման մեծ փորձ: Շոնը հիմնադրել է vidREACH.io վերակենդանացնել և անհատականացնել հաղորդակցությունը տեսանյութի ուժի միջոցով: Շոնը ստեղծել է բիզնեսի նոր ձևեր, աշխուժացրել է լճացած ընկերության մշակույթները և ուսուցանել հարյուրավոր աշխատակիցների, ովքեր անցել են մեծ գործերի: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սթիվ Հարտերտ
  Սթիվ Հարթերթը գլխավոր մարքեթինգի գծով տնօրենն է JotForm, առցանց ձևավորման առաջատար գործիք: Սթիվը շուկայավարման կառավարման ավելի քան 30 տարվա փորձ ունի և աշխատել է Fortune 500 ընկերությունների և ստարտափների հետ: Նա ունի բակալավրի կոչում Կալիֆոռնիայի Պետական պոլիտեխնիկական համալսարանից, Պոմոնա, և MBA ՝ Սան Բերնարդինոյի Կալիֆոռնիայի պետական համալսարանից: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Սողոմոն Հեդայա
  2021 թվականին Սոլոմոն Հեդայան միացավ Fortress Brand-ին՝ համաշխարհային բրենդային արագացուցիչին, որն այժմ դարձել է Front Row-ի մի մասը։ Որպես աճի գլխավոր տնօրեն՝ Solomon-ը եղել է Front Row-ի միաձուլման և ձեռքբերման ջանքերի կարևոր մասը՝ ղեկավարելով անօրգանական աճի բոլոր գործողությունները ողջ հարթակում, ներառյալ M&A գործարքները, երկարաժամկետ ռազմավարությունը, գործընկերությունները, համատեղ ձեռնարկությունները և ներդրումները: Ի լրումն ռազմավարական գործարքներ գտնելու և փակելու, որոնք հանգեցրին այն, ինչ այժմ հայտնի է որպես Front Row, Սողոմոնն օգնեց ղեկավարել ինտեգրման գործընթացը, որպեսզի յուրաքանչյուր գործընկեր մտնի Front Row հովանու ներքո: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Շաֆքաթ իսլամ
  Shafqat Islam- ը հիմնադիր և գլխավոր գործադիր տնօրենն է ողջույն, NewsCred ապրանքանիշ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Շերիլ onesոնս
  Շերիլը Uplers- ի ավագ շուկայավարման մասնագետն է, ով մեծ փորձ ունի թվային շուկայավարման տիրույթում օգտագործողների հստակ ուղևորներ նախագծելու հարցում: Նա օգտագործում է իր թվային շուկայավարման փորձը `օգնելու բիզնեսին զգալի ROI- ներ հավաքել: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սեմյուել Քելլեթ
  Ես ղեկավարում եմ Exponea- ի բովանդակության թիմը (մարքեթինգային «մեկ առ մեկ ծրագիր», որը հնարավորություն է տալիս հաճախորդի անհատականացված փորձը մասշտաբով), որտեղ ես ղեկավարում եմ էլեկտրոնային առևտրի հոդվածների և դեպքերի ուսումնասիրությունների, ինչպես նաև վեբինարների և միջոցառումների համար բովանդակության արտադրություն: Իմ կիրքը պատմելն է. Ես անընդհատ ուսումնասիրում եմ բարդ թեմաներ բացատրելու նոր և ստեղծագործական եղանակներ: Երբ սեղանիս մոտ չեմ լինում, հաճույք եմ ստանում իմ իմպրովիզացված կատակերգական նվագախմբի հետ ելույթ ունենալուց, ֆիլմեր և հեռուստացույց դիտելուց և պլանավորել հաջորդ արկածս: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սեմ Կոլբերտ-Հայլ
  Սեմ Կոլբերտ-Հայլը նախագահ և գործադիր տնօրեն է Բրենդլայվ. Brandlive-ն օգնում է աշխարհի լավագույն ապրանքանիշերին ստեղծել փորձառություններ, որոնք հուզում են մարդկանց՝ քաղաքապետարանի ոճով ներքին հանդիպումներից մինչև խոշոր մարքեթինգային իրադարձություններ, որոնք եկամուտ են բերում: Սեմի ղեկավարությամբ Brandlive-ը մի քանի աշխատակիցներից դարձավ ավելի քան 150-ի և անցկացրեց միջոցառումներ այնպիսի ընկերությունների համար, ինչպիսիք են Nike-ը, Nintendo-ն, Ark Invest-ը, The Wall Street Journal-ը, Square-ը, Google-ը, GoPro-ն և Adidas-ը, և զբաղեցրեց 1-ին տեղը Live-ում: Իրադարձություններ Fast Company-ի ամենանորարար ընկերությունների ցանկում 2021 թվականին և զարգացող տեսանյութերի կատեգորիայում 2022 թվականին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սթիվ Մարչինուկ
  Սթիվ Մարչինուկը հասարակայնության հետ կապերի փորձագետ է, որն ունի ավելի քան 10 տարվա փորձ: Նա համահիմնադիրն է և գործառնությունների ղեկավարը Խելացի հարաբերություններ, որտեղ նա ակտիվորեն ներգրավված է ընկերության գործունեության և աճի բոլոր ասպեկտներում. սա տատանվում է հարթակի համար AI PR տեխնոլոգիայի ստեղծումից մինչև հաճախորդների սպասարկում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սթիվեն Մարշալ
  Սթիվեն Մարշալը Be Basic-ի գործադիր տնօրեն է, ով ունի մեծ փորձ մարքեթինգի և ֆինանսական ծառայությունների ոլորտում, Այդահո նահանգի Մերիդիան քաղաքում: Իմ աշխատանքը ցուցադրվել և հիշատակվել է հրապարակումների լայն շրջանակում, այդ թվում՝ «Tweak Your Biz», «Mobile Business Insights», «Social Nomics», «Small Biz Club», «Energy Central», «Dzone», «Biz Community», «Blog Her» և այլն: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սեմ Մելնիկ
  Sam Melnick- ը մարքեթինգի փոխնախագահն է Ալոկադիա, մարքեթինգի կատարողականության կառավարման ծրագրակազմի առաջատարը, որը ղեկավարում է մինչ օրս $ 20 Բ շուկայավարման ծախսեր: Նա մրցանակակիր և վերլուծականորեն առաջնորդված շուկայավարման մասնագետ է, Vivox- ում որպես շուկայավարման պրակտիկ մասնագետ, IDC- ում CMO ոլորտի վերլուծաբան և Lattice Engines- ում հաճախորդների հաջողության մենեջեր: Սեմը հաճախակի խոսող է շուկայավարման ոլորտի միջոցառումների ժամանակ և մարկետինգային հետազոտությունների բեղմնավոր հեղինակ: Նա ճանաչվել է որպես լավագույն 50 ամենաազդեցիկ շուկայավարման տեխնոլոգիայի մասնագետ, գումարած ՝ Նոր Անգլիայի լավագույն 40 ազդեցիկներից մեկը ՝ բովանդակության և թվային շուկայավարման ոլորտում: Սեմը ավարտել է UMass Amherst- ի Isenberg կառավարման դպրոցը: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սթիվեն Մորգան
  Թվային վերափոխման բիզնեսի համահիմնադիր, Squiz, Squiz- ը վեբ վրա հիմնված լուծումների առաջատար մատակարարներից մեկն է: Այն խորհրդակցում, կառուցում և ղեկավարում է ներգրավված կայքեր և առցանց ծրագրեր ՝ օգտագործելով մեր բաց աղբյուրների ՝ «Վեբ փորձառության կառավարման» արտադրանքը ՝ Squiz Suite: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սամեր Նարուլա
  Sameer- ը Manthan- ի հետ է եղել մոտ 7 տարի `բազում ապրանքային գծերի ապրանքների կառավարում: Այս դերում նա պատասխանատու է արտադրանքի կյանքի ցիկլի ամբողջական կառավարման համար ՝ սկսած բեղմնավորումից, զարգացումից մինչև որդեգրում: Ընդհանուր առմամբ, Sameer- ը 20+ տարվա փորձ ունի մասնագիտանալով միջին և խոշոր ձեռնարկությունների համար տեխնոլոգիական տեխնոլոգիաներով ղեկավարվող բիզնես կիրառական լուծումների տրամադրման գործում: Նա նաև ունի տեղական / սկսնակ տեխնոլոգիական ընկերությունների հետ աշխատելու զգալի փորձ `թիմի հիմնական անդամների կարողությունների հիմնադրման կամ վաղ փուլում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սանկետ Պատել
  Sanket Patel- ը հիմնադիր և տնօրեն է Blurbpoint Media, SEO և թվային շուկայավարման ընկերություն, Առցանց մարքեթինգի բոլոր ասպեկտներում մարդկանց օգնելու նրա կիրքը հոսում է իր կողմից տրամադրվող փորձագիտական արդյունաբերության լուսաբանման մեջ: Նա փորձագետ է վեբ շուկայավարման, որոնիչների օպտիմիզացման, սոցիալական մեդիայի, դուստր ձեռնարկությունների մարկետինգի, B2B շուկայավարման, Google- ի, Yahoo- ի և MSN- ի առցանց գովազդի մեջ: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Շարաթ Փոթարաջու
  Շարաթ Փոթարաջուն Beaconstac-ի համահիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է, որը պատասխանատու է ընդհանուր ռազմավարության և իրականացման համար: Sharat-ը նվիրված է Beaconstac-ի տեսլականին հասնելու՝ մոլորակի յուրաքանչյուր ֆիզիկական օբյեկտի և վայրի հետ թվային կապի հնարավորություն տալու համար: Նախքան իր ձեռնարկատիրական կարիերան Շարատը մի քանի տարի աշխատել է ներդրումային բանկային ոլորտում Նյու Յորքի Merrill Lynch-ում: Շարաթը ճարտարագիտության մագիստրոսի կոչում է ստացել Դյուկի համալսարանից և բակալավրի կոչում ճարտարագիտության ոլորտում՝ Հնդկական տեխնոլոգիական ինստիտուտի (IIT) Մադրասից: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Շրիդհար Ռամանաթան
  Sridhar Ramanathan-ը ծառայում է որպես համահիմնադիր և գլխավոր տնօրեն Ավենտի Գրուպ, ըստ պահանջի արտադրանքի շուկայավարման գործակալություն, որը նվիրված է համաշխարհային մակարդակի շուկայավարման տաղանդներին բարձր տեխնոլոգիաների B2B հաճախորդներին: Sridhar-ն ունի 20+ տարվա փորձ տեխնոլոգիական ընկերություններում՝ սկսած ստարտափներից մինչև կապույտ չիպային ընկերություններ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սուդիփ Սահա
  Sudip Saha, COO- ի Ապագա շուկայի պատկերացումներ, մրցանակակիր շուկայի ուսումնասիրություն և խորհրդատվական ընկերություն: Աճին միտված բիզնեսի մասնագետ, APAC- ի, EMEA- ի և Ամերիկայի ուղղահայաց շուկայի հետազոտության և նախագծերի կառավարման հսկայական փորձով, Sudip- ը ուժեղ հավատացյալ և նորարարության վրա հիմնված լուծումների կողմնակից է `շեշտը դնելով հաճախորդների բազմազան կարիքները բավարարելու համար անհատականացված լուծումներ ստեղծելու վրա: , 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սառա Սաքեր
  Sarah Saker- ը բիզնեսի մարզիչ և անկախ գրող է, որը մասնագիտանում է օգնելու ՓՄՁ-ներին `հաճախորդների աջակցության և կանխատեսելի աճի գործընթացների կարգավորման գործընթացներում: Չգրելու կամ մարզելու ժամանակ Սառային կարելի է գտնել նրա (փոքր, բայց աճող) ընտանեկան ֆերմայում: Միացեք Sarah- ին about.me/ssaker մարզչական կամ գրավոր օգնության համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սամիր Սամպատ
  Սամիր Սամպաթը մարքեթինգի և իրադարձությունների հետ համագործակցում է Սմիթ.այ. Smith.ai-ի 24/7 վիրտուալ ընդունարանի աշխատակիցները և կենդանի զրույցի գործակալները գրավում և փոխակերպում են առաջատարները հեռախոսի, վեբկայքի զրույցի, տեքստերի և Facebook-ի միջոցով: Դուք կարող եք հետևել Smith.ai-ին Twitter-ում, Facebook-ում, LinkedIn-ում և YouTube-ում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սքոթ Շոնեբերգեր
  Scott Schoeneberger-ը Bluewater-ի կառավարիչ գործընկերն է, որը նախագծման տեխնոլոգիական ընկերություն է, որն օգնում է աջակցել զգայական պատմություններին թվային և ֆիզիկական կտավներում: Մասնագիտանալով ինտեգրման և իրադարձությունների տեխնոլոգիական ծառայություններում՝ Bluewater-ը ստեղծում է փորձառական պահեր ապրանքանիշերի, նրանց նախագծերի և իրադարձությունների համար: Սքոթը տպագրվել է Eventbrite, Entrepreneur և Forbes-ի հաղորդակցման խորհուրդում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Շոն Շվեգման
  Շոն Շվեգմանը DemandJump- ի համահիմնադիրն ու գլխավոր ռազմավարությունն է: Շոնը նախկինում աշխատել է Overstock.com- ի, ChaCha- ի, Sally Beauty- ի, Target- ի, NewEgg- ի, eToys- ի, Cisco- ի, Costco- ի և այլնի հետ: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սաբրինա Սեդիկոտ
  Սաբրինա Սեդիկոտը փորձառու շուկայավար է, որը կենտրոնանում է թվային ամեն ինչի վրա: Նա աշխատում է Ապնովա, ստեղծագործական դիզայնի գործակալություն, որը հիմնված է Լոնդոնում և Հռոմում: Նա աշխատում է UX/UI դիզայնի, էլեկտրոնային առևտրի, բրենդինգի և բովանդակության արտադրության նախագծերի վրա: Նա ոգեշնչված է թվային պատմությունների բոլոր ձևերից և հետաքրքրված է հարմարեցված լուծումներ ստեղծելով, որոնք կարող են բրենդներ ստեղծելու փորձառություններ մատուցել: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սումիա Շա
  Սումիան կայքի հեղինակն է Xploited Media, Լինելով բովանդակության գրող ՝ Սումիան փորձել է բազմաթիվ վեբ կայքերի ձևավորում և հույս ունի դրանք կիսել իր ընթերցողների հետ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սյուզի Շապիրո
  Սյուզի Շապիրոն մի ամբողջ կյանք է անցկացրել ՝ սովորելով, թե ինչպես են մարդիկ աշխատում և ինչպես օգտագործել այս տեղեկատվությունը ՝ իրենց կյանքն ավելի լավ դարձնելու համար: Suzi- ն ունի համալսարանի հոգեբանության և ինֆորմատիկայի պրոֆեսոր և օգտագործողի փորձի հետազոտող երկար տարիների փորձ և համագործակցել է տարբեր բիզնեսի մարդկանց ՝ սկսած տեխնիկականից ֆինանսականից մինչև բժշկական և կրթական: Ներկայումս Suzi- ն օգտագործողի փորձի հիմնական խորհրդատու է GravityDrive, Օգտագործողի փորձի ձևավորման պրակտիկան կարող է բարելավել գործընթացները, ծառայությունները և արտադրանքը: Նա նաև պատասխանատու է այն դասընթացների զարգացման համար, ովքեր ցանկանում են բարելավել իրենց ընկերություններում օգտագործողի փորձի ձևավորման գործընթացները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ստեֆանի Շրիվ
  Ստեֆանի Շրիվը Partner Engagement-ի փոխնախագահն է PowerChord. Նա ծրագրային ապահովման և թվային մարքեթինգի ղեկավար է, 20+ տարվա փորձով ղեկավարում է բարձր արդյունավետությամբ թիմեր՝ աջակցելու համաշխարհային բրենդներին և ռազմավարական գործընկերներին: Արդյունավետ արդյունքների հետ կապված՝ Ստեֆանին ձգտում է ամուր հարաբերություններ հաստատել հաճախորդների հետ՝ բիզնեսի արդյունքները խթանող լուծումներ ստեղծելու համար: Նա ընդունում է նոր շուկաներ հասնելու և բիզնեսը զարգացնելու նոր տեխնոլոգիաների ընձեռած հնարավորությունները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ստեֆանի Սիկլոտ
  Stefanie Siclot- ը SEO թիմի մի մասն է Աճի հրթիռ, թվային շուկայավարման գործակալություն, որը հիմնված է Լոս Անջելեսում: Նա պատասխանատու է կայքի տրաֆիկի որակի և քանակի բարձրացման համար, ինչը իր համար զվարճանք է նշանակում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Սեմ Սմիթը համահիմնադիր և CTO է Demandwell-ում, Ինդիանապոլիսում տեղակայված SEO հարթակ, որը համատեղում է գեներատիվ AI, SEO-ի տվյալները և անհատականացումը՝ օրգանական եկամուտների աճը խթանելու համար: Սեմը թվային շուկայավարների համար տեխնոլոգիական լուծումների կարիերայի երկար ստեղծող է և ցանկանում է, որ դուք ամբողջ օրն անցկացնեք: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ստեֆան Սմուլդերս
  SaaS ձեռնարկատեր | LinkedIn Automation- ի համար Աշխարհների ամենաանվտանգ ծրագրակազմի հիմնադիր /Expandi.io | ավելի քան 5 տարի LeadExpress.nl- ի հիմնադիր 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սենրաջ Սունդար
  Senraj- ն ղեկավարում է կառավարման թիմը ConnectLeader- ը «ինժեներական գերազանցության և հաճախորդների մեծ ծառայության» հիմնական նպատակի ուղղությամբ: Նախքան ConnectLeader- ը, նա հիմնադրեց ծրագրային ապահովման ծառայությունների երկու հաջող ընկերություններ, որոնք աշխատում էին ավելի քան հարյուր աշխատողների ԱՄՆ-ում և զարգացնում էին հաճախորդների համար առաջադեմ ծրագրային արտադրանք: Սենրաջը Մասաչուսեթսի համալսարանում ստացել է մագիստրոսի կոչում համակարգչային գիտության (բարձրագույն առաջադիմությամբ) և էլեկտրական ճարտարագիտության բակալավրի կոչում Հնդկաստանի Չեննա քաղաքի Աննա համալսարանից: 1992 թվականին Սենրաջը Հնդկաստանի Նախագահից ստացավ հեղինակավոր «Ազգային տեխնոլոգիական մրցանակ» ՝ երկրում լավագույն գյուտի համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ստեֆանի Սպերի
  Stephanie Sperry- ը շուկայավարման ավագ տնօրեն է Sառայության աղբյուր, Նրա փորձը և գիտելիքները յուրահատուկ դիրքում են Sperry- ին `ընդլայնելու իր կարողությունները` ServiceSource- ն ապահովելու համար `ուղղված հաճախորդների հաճախորդների ճանապարհորդության բարելավմանը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Շիրլի Սթարք
  Շիրլի Սթարքը ներկայումս աշխատում է InfoCleance-ում՝ որպես մարքեթինգային թիմի ղեկավար: Նա գործնական փորձ ունի B2B մարքեթինգում և սիրում է գրել բլոգեր, խորհուրդներ, կարդալ b2b հոդվածներ, ստեղծել բիզնես ռազմավարություններ և ճանապարհորդել: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Շոն Սալիվան
  Շոն Սալիվանը հյուրընկալում է Սուրճը միաձուլեք, Երբ նա podcasting չէ, դուք կարող եք գտնել Sean- ին ցանցային միջոցառումների, մշակութային միջոցառումների և սուրճի խանութներում, որոնք մեջբերում են չափազանց շատ ֆիլմեր: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Սթիվ Կրեմեր
  Սթիվն իրեն նկարագրում է որպես «մի քիչ երկիր, մի քիչ ռոք-ն-ռոլ», որպես և՛ տեխնոլոգ, և՛ շուկայագետ: Նա հեռացավ WISH-TV-ից 1995 թվականին՝ դառնալով Indy-ի առաջին վեբ դիզայներներից և խորհրդատուներից մեկը: Ճանապարհին նա աշխատել է ստարտափների համար, այդ թվում՝ iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha, որտեղ թիվ 4 աշխատակիցն էր և ներկայումս ChaCha-ի առցանց գովազդի տնօրենն է: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սյուզի Տրիպ
  Suzi Tripp- ը միացավ Brooks Bell- ին 2011 թվականին ՝ վերահսկելով և աճելով փորձարարական ծրագրեր ձեռնարկությունների ընկերությունների իրենց ընդլայնվող ցանկի համար: Իր ներկայիս դերում ՝ որպես Insights of VP, Սյուզին կարող է շարունակել ազդեցիկ փորձարկման ռազմավարություններ մշակելու և հաճախորդների իմաստալից պատկերացումների բացահայտման կիրքը ՝ բարդ բիզնես խնդիրները լուծելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker- ը
  Shannon- ը հասարակայնության հետ կապերի փորձառու մասնագետ է, ով հաճախորդներ է ստանում նորություններում: Շանոնը հավատում է հասարակության ինտեգրված հարաբերությունների ուժին ՝ համատեղելով վաստակած, վճարովի և պատկանող լրատվամիջոցները: Շաննոնը SSPR- ի ավագ տնօրենն է MediaԼՄ-ների հետ կապերի ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սամանտա Ուլիտա
  Սամանտա Ուլիտան Cyberbacker-ի առցանց հաճախորդների ակնարկների տնօրենն է, որն ամբողջ աշխարհում վիրտուալ օգնականների ծառայությունների առաջատար մատակարարն է: Cyberbacker-ի հաճախորդների հետադարձ կապի ճամփորդության հետևում հաճախորդների բավարարվածության անսասան հանձնառությամբ՝ Ulita-ն միավորում է հետադարձ կապի գոբելենը, որը պաշտպանում է Հյուսիսային Ամերիկայի բիզնեսի սեփականատերերի և Ֆիլիպինների նվիրված Cyberbackers-ի ձայները, որոնք հիմնում են ընկերության հաջողությունը: Նրա փորձը տարածվում է վերանայման կայքի ամենօրյա մոնիտորինգի վրա՝ ընդգրկելով ինչպես դրական, այնպես էլ բացասական արձագանքները, և նա գերազանցում է հաղորդակցությունը դժվար պահերին հմուտ կերպով վարելով: Նա ուշադիր հետևում է սոցիալական մեդիայի սրտի բաբախյունին և հմտորեն վերածում է զգացմունքները գործնական ռազմավարությունների՝ խթանելով թափանցիկությունը, աճը և համատեղության անզուգական զգացումը Cyberbacker-ի բազմազան համայնքում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Սքոթ Վոնը
  Սքոթ Վոն, CMO of ինտեգրել, ղեկավարում է ընկերության շուկայի շուկայի ռազմավարությունը և կենտրոնանում է ընկերության արագ աճող հաճախորդների բազայի և շուկայական հարաբերությունների բացահայտման և զարգացման վրա: Նրա կիրքը կենտրոնացած է շուկայավարման, լրատվամիջոցների և տեխնոլոգիաների ներուժի բացման վրա `բիզնեսը և հաճախորդի արժեքը խթանելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սյուզի Վիոլա
  Սյուզի Վիոլան սոցիալական մեդիայի շուկայավարման մասնագետ է և լուսանկարիչ: Նա սիրում է կիսվել իր գիտելիքներով և հետաքրքրություններով բոլորին, ինչը նրան դրդում է դառնալ անկախ գրող: Եվ օ! Նա նույնպես ճանապարհորդ է: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Սթիվ Ուայսը
  Սթիվ Ուայսը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է MuteSix և ցմահ ձեռներեց և ինտերնետ վաճառող: Դեռ պատանի տարիքում իր առաջին բազմամիլիոնանոց բիզնեսը սկսելուց ի վեր Սթիվը առցանց հետապնդել է բիզնեսի լավագույն հնարավորություններին ՝ ներկայումս կենտրոնանալով Facebook գովազդային հարթակի վրա: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սմիթ Վիլաս
  Սմիթ Վիլասը անկախ գրող, բլոգեր և թվային մեդիայի լրագրող է: Նա ունի կառավարման աստիճանի մատակարարման շղթայի և գործառնությունների կառավարման և շուկայավարման ոլորտում և հպարտանում է թվային մեդիայի լայն ֆոնով: 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Սառա Ուիլյամս
  Սառա Ուիլյամսը Բեռլինում բնակվող ձեռնարկատեր է, մարքեթինգի մասնագետ ՝ առցանց կապի ոլորտում: Անոթացեք նրա նախընտրած թվային գործարկմանը - Wingman ամսագիր - տղամարդկանց համար ապրելակերպի առցանց ամսագիր: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սյուզի Ուիլսոն
  Սյուզին իրեն անվանում է WordPressaholic, ով սիրում է գրել WordPress օգտագործողների համար: Նախքան բովանդակության գրողին անցնելը, նա բովանդակության հետազոտող էր ՝ SEO գիտելիքներով: Սյուզին այժմ բովանդակություն գրող մեքենա է WordPress պլագինների և ձեռնարկների մասին, որոնք դեռ հավատում են, որ նա մի օր տիեզերագնաց է լինելու: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սոֆյա Վիլթոն
  Սոֆյա Վիլթոնը մասնագիտությամբ լրագրող է, բայց ազատ ժամանակ պատմվածքներ է գրում: Նրա պատմությունները տպագրվում են տեղական թերթերում և լավ ճանաչված են նրա գրավիչ պատմություններով: Նա նաև բլոգեր է գրում դրա համար B2B լիճ ընթացիկ գործերի հետ կապված: Որպես կրքոտ գրող ՝ նա իր ամբողջ ազատ ժամանակը նվիրում է գրելուն: Նա ապրում է Նյու Յորքում, բայց մասնագիտության պատճառով ժամանակի մեծ մասը ճանապարհորդում է: Սա նրան հնարավորություն է տալիս ուսումնասիրել նոր վայրեր և իր փորձը ներառել իր պատմությունների մեջ `տալով իրատեսական զգացողություններ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սթեյսի Ուանդեր
  Սթեյսի Ուանդերը բովանդակության փորձառու վաճառող է և անկախ գրող: Սթեյսին հազարամյակների համար ստեղծել է բլոգի մի շարք գրառումներ կրթության, ինքնազարգացման, կարիերայի և շուկայավարման հետ կապված թեմաների շուրջ: Սթեյսին միշտ փորձում է զարգացնել իր մասնագիտական հմտությունները և ուրիշների հետ կիսվել լավագույն փորձով: Երբ զբաղված չէ իր նախագծերով, Սթեյսին գրում է կարճ դետեկտիվ պատմություններ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Սամմի Չժոու
  Սեմին թվային վաճառող է և լուսանկարչության և տեսանկարահանման սիրահար: Նա միշտ փորձում է ինչ-որ նոր բան ուսումնասիրել իր բովանդակության մեջ և սիրում է կիսվել խորհուրդներով և հնարքներով շուկայավարման ոլորտում: Աշխատում է FlexClip, նա կրքոտ է այն ամենի վերաբերյալ, ինչ կապված է տեսանյութերի արտադրության հետ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Շոն insինսմայստեր
  Sean- ը զբաղվում է դիրքորոշման, հաղորդագրությունների և շուկայի ընդհանուր ռազմավարության համար Infer- ի հաջորդ սերնդի կանխատեսող վերլուծական մոդելների համար: Մի անգամ բավարարված Դատել հաճախորդն ինքը `Շոնը, Infer- ին միացավ Սան Ֆրանցիսկոյում տեղակայված Nitro- ից` փաստաթղթերի կառավարման ծրագրային ապահովման ընկերությունից, որտեղ նա զարգացրեց և ղեկավարեց մրցանակակիր գլոբալ շուկայավարման թիմ: Շոնը ռազմավարական շուկայավարման և նախագծերի կառավարման ոլորտում համապատասխանաբար ունի Suffolk Sawyer բիզնեսի և հյուսիս-արևելքի բիզնեսի առաջատար աստիճաններ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թոլբի acksեքսոն
  Թոլբի acksեքսոնը Raidious Digital Content Services- ի նախագահ / գլխավոր գործադիր տնօրեն է: Raidious- ը թվային շուկայավարման ընկերություն է, որը ստեղծվել է առցանց բովանդակությունն ու երկխոսությունը ստեղծելու, կառավարելու, վերահսկելու, չափելու և չափելու համար իրական ժամանակում ՝ օգտագործելով ռազմավարների, գրողների, խմբագիրների, պրոդյուսերների և լրագրողների թիմ, որոնք գործում են շատ նման CNN- ի լրատվական թիմին ՝ ապրանքանիշերի համար: Իմացեք ավելին raidious.com կայքում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թոնի Բարբագալո
  Թոնին CMO- ն է Կլաստրիքս, առաջատար մասշտաբային SQL տվյալների շտեմարան, որը մշակվել է ամպի համար և առաջին շտեմարանը, որը ստեղծվել է հատուկ `այսօրվա էլեկտրոնային առևտրի կայքերի եկամտի մասշտաբի, կատարողականի և մատչելիության պահանջները բավարարելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թիմ Բեվրիջ
  Թիմը առաջատար ռազմավարական խորհրդատու է, շուկայավարման և տեխնոլոգիայի խաչմերուկում աշխատելու ավելի քան 20 տարվա փորձով: Կիրառելով հաճախորդների ավելի լավ փորձը և ավելի ուժեղ բիզնեսի արդյունքներ ՝ Թիմը միացավ Silverbullet- ին ՝ որպես ռազմավարական խորհրդատվության GM, 2019 թվականի դեկտեմբերին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թիմ Բեյեր
  Tim Beyer-ը տեխնոլոգիաների ընդլայնման համաշխարհային գլխավոր տնօրենն է Sana Commerce, և ներկայումս գտնվում է Նյու Յորքում որպես Ամերիկայի տարածաշրջանի նախագահ և գործադիր տնօրեն: Թիմն ունի բակալավրի կոչում Միջազգային բիզնեսի կառավարման ոլորտում և երկու մագիստրոսի կոչում ֆինանսների (MSc) և Ֆինանսական իրավունքի (LLM) ոլորտներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թոմաս Բրոդբեք
  Թոմ Բրոդբեկը Թվային ավագ ռազմավար և թվային թիմի առաջատար է Հիրոնս քաղաքում, լիարժեք ծառայություն մատուցող շուկայավարման գործակալություն Ինդիանապոլիսում: Նրա փորձը կենտրոնացել է SEO- ի, թվային շուկայավարման, կայքի շուկայավարման և աուդիո / վիդեո արտադրության շուրջ: Նա նաև նկարահանվել է Social Media Today- ում և Search Engine Journal- ում: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Թոնի Բրաուն
  Թոնին տվյալների և վերլուծությունների 25 տարվա փորձ ունի՝ կենտրոնացած բիզնեսի ավելի լավ արդյունքների հասնելու վրա: Նա ղեկավար պաշտոններ է զբաղեցրել Lloyds Banking Group-ում և Teradata-ում: 2018 թվականին նա համահիմնել է տվյալների և վերլուծությունների նորաստեղծ ընկերությունը՝ Prickly Cactus, որը ձեռք է բերվել D4T4 լուծումներով 2021 թվականի հուլիսին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Տրոյ Բըրք
  Troy Burk, գործադիր տնօրեն և հիմնադիր Ինտերակտիվի վրա, ճանաչված մտքի առաջնորդ և բանախոս է կյանքի ցիկլի շուկայավարման, շուկայավարման ավտոմատացման, կապարի գնահատման և դաստիարակության և էլփոստով շուկայավարման թեմաներով: Տրոյը ստացել է բակալավրի աստիճան Բոլի պետական համալսարանում: Նա իր կնոջ և երեք երեխաների հետ ապրում է Ինդիանապոլիսում, որտեղ ծառայում է Մեծ Ինդիանապոլիսի Առևտրի պալատի անդամության շուկայավարման կոմիտեում և զբաղվում է երիտասարդական սպորտով: 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Թեյլոր Քրիսման
  Թեյլոր Քրիսմանը բովանդակության շուկայավարման թիմի մաս է Power թվային շուկայավարում. Նա կրքոտ է բրենդային պատմություններ պատմելու ինտերակտիվ և գրավիչ բովանդակության և սոցիալական մեդիա հարթակների միջոցով: Թեյլորը Սան Դիեգոյի համալսարանի ավագ ուսանող է և ուսումնասիրում է մարքեթինգ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թիբո Կլեմենտ
  Thibaud Clement- ը Loomly- ի գլխավոր գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է: 2011 թ.-ին ավարտելով և՛ Գրենոբլյան էկոլ դե մենեջմենթը, և՛ Ֆրանսիան, և՛ Օտտավայի (Կանադա) Կանադայի համալսարանը, Քլեմենտն աշխատել է իր կնոջ և բիզնես գործընկերոջ ՝ Նոեմիի հետ, հիմնելով չորս հաջող բիզնես: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Տիբո դե Լատայլադ
  Տիբո Դե Լատայլադ, GetApp GVP, ունի բիզնեսի կառավարման, վաճառքի և շուկայավարման ավելի քան 25 տարվա փորձ: Նա ունի ապացուցված փորձ ամպի, շարժունակության, թվային մարքեթինգի, CRM-ի, մարքեթինգի, վաճառքի և աճի ռազմավարությունների ոլորտում: Թիբոն ղեկավար և գործադիր պաշտոններ է զբաղեցրել խոշոր տեխնոլոգիական ընկերություններում, ինչպիսիք են Cegedim-ը և SAP-ը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թեդ Դանիկ
  Ted Dhanik- ը ներգրավման գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է. BDR, Inc. Ted- ը ծառայում է որպես գլխավոր գործադիր տնօրեն, որը վերահսկում է ռազմավարական շուկայավարումը, վաճառքների և բիզնեսի զարգացումը, հաճախորդների հետ հարաբերությունների կառավարումը և բովանդակության ձեռքբերումը: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan- ը Bottle Rocket- ի արտադրանքի աճի պրակտիկայի առաջատարն է, կենտրոնանալով օգնելու ապրանքանիշերին `իրենց հաճախորդների փորձի ընթացքում արժեքային գործողությունները մեծացնելու միջոցով` ձեռքբերման, փոխակերպման, ներգրավվածության և պահպանման ցուցանիշների օպտիմալացման միջոցով: Շիշի հրթիռից առաջ Թիմը աշխատել է IBM- ում ՝ որպես բիզնես գործընթացների կառավարման խորհրդատու, ավարտել է Օկլահոմայի համալսարանը ՝ ստանալով քաղաքացիական ճարտարագիտության մասնագիտություն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թիմ Ֆլինտ
  Թիմ Ֆլինտը Նախագահի Ֆլինտի վերլուծություն, թվային գործակալությունը կենտրոնացած էր առցանց վճարովի լրատվամիջոցների, վեբ վերլուծությունների և փոխակերպման մակարդակի օպտիմալացման վրա մեծ և փոքր ընկերությունների համար: Նա նաև հիմնադիրն է Smartups Ինդի, ամսական հանդիպումների խումբ, որը սովորեցնում է ստարտափների հիմնադիրներին և ստարտափերի համար աշխատող շուկայավարողներին, թե ինչպես ավելի լավ զարգացնել իրենց բիզնեսը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թայլեր Ֆոսթեր
  Թայլեր Ֆոսթերը CTO-ն է և Evolv AI-ի համահիմնադիրը, որտեղ նա ղեկավարում է զարգացումը, հետազոտությունը, օգտագործողի փորձը և տեխնիկական գործառնությունները: Նա բերում է 20 տարվա փորձ՝ աշխատելով Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group և Intel ընկերություններում: Թայլերը օգտագործում է մեքենայական ուսուցման ուժը՝ փոխելու թվային ալիքների վրա բրենդների փորձարկումները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Տրիսիա Գելման
  Tricia Gellman- ը CMO- ն է Կիտվել, եկամուտների արագացման հարթակ: 3x CMO (նախկինում ՝ Checkr and Salesforce Canada), որի հեղինակն է Tricia- ն CMO 3.0 ամսական լրատու և ամսագրի լրատու CMO ationsրույցներ podcast. 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թոր Շրոկ
  Thor- ի ղեկավարության ներքո, Schrock Innovations Computer Company- ը 1 թվականից ի վեր ամեն տարի ընտրվում է Լինքոլնի # 2001 համակարգիչների նորոգման անկախ ընկերություն ՝ բազմաթիվ ագրեսիվ մրցակիցների շուկայում: Թորը 2004-ին սնանկության եզրից մեծացրեց Schrock Innovations- ը 1.5 թ.-ին `տարեկան 2009 միլիոն դոլար արժողությամբ էլեկտրակայան, որտեղ գտնվում էին Օմահա և Լինքոլն քաղաքները: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թիմ Հիքլ
  Բազմազան ֆոնով ՝ սկսած տնտեսագիտությունից մինչև կատակերգություն, Թիմ Հիքլը հիանալի տուն է գտել թվային շուկայավարման տարածքում: Այսօր Թիմը մղոնների դիզայնի թվային շուկայավարման ռազմավար է: Նրա հիմնական նպատակը աճող բրենդային ընկերությանը օգնելն է ստեղծել իր փորձի շուրջ թվային ծառայությունների առաջարկների ցուցակ, ներառյալ ներգնա մարկետինգը, էլփոստով սնուցումը և սոցիալական առևտուրը: Եթե ուզում եք կապվել, ազատ զգացեք TimHickle@gmail.com էլ.փոստով նկարահանեք Tim- ին կամ միացեք Twitter- ում @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  Թոդ nsոնսոնը
  Թոդ Johnոնսոնը Emerald Colour- ի հաշվի տնօրենն է, ստեղծագործական, դիզայնի և տպագրության արդյունաբերության ոլորտում ավելի քան մեկ տասնամյակ փորձառությամբ: Նա գրավեց ազգային և միջազգային խոշոր ապրանքանիշերը Emerald Color- ի ցուցակը շարունակում է առաջնորդել գործակալության աճը: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թառա Քելլի
  Սերիական նորարար, հրատարակված հեղինակ և հիմնադիր, ընկերության նախագահ և գործադիր տնօրեն SPLICE ծրագրակազմ, Tara- ն կրքոտ է տեխնոլոգիաների ներուժը `կյանքը դեպի լավը փոխելու համար: Նա այդ համոզմունքը մշտապես ուղղորդում էր դեպի տեխնոլոգիաներ զարգացնելու մեջ, որոնք ուժեղացնում են գործառնությունները, հնարավորություն են տալիս ավելի լավ ծառայություններ մատուցել և բարելավել հաճախորդի փորձը: Դա հանգեցրել է հաճախորդների փորձի երեք ընկերությունների ստեղծմանը և նորարարական գաղափարի վերածմանը արտոնագրված, գույքային տեխնոլոգիայի, որն օգտագործում է տվյալների հոսքերը ՝ անհատականացված, ավտոմատացված հաղորդագրություններ ստեղծելու համար: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Թիմ Կրոզեկ
  Թիմ Կրոզեկը ընկերության գլխավոր գործադիր տնօրենն է Boost Media- ն, առաջատար թվային գովազդի ստեղծագործական շուկան: Մինչ Boost Media-ն, Krozek-ը պատասխանատու էր Efficient Frontier-ի համաշխարհային եկամուտների և հաճախորդների ձեռքբերման ջանքերի համար: Նա օգնեց մեծացնել նախնական 15 հոգանոց թիմը մինչև 220 աշխատակից և ավելի քան 40 միլիոն դոլար եկամուտ: Efficient Frontier-ը հետագայում ձեռք կբերվի Adobe-ի կողմից (NASDAQ: ADBE): Նա նաև ղեկավարում էր Support.com-ի գլոբալ վաճառքի և բիզնեսի զարգացումը, ծրագրերի կառավարումը և հաճախորդների սպասարկումը: Հետագայում նա ղեկավարեց Flite.com-ի եկամուտների ստեղծման ջանքերը իր ապրանքանիշի, գործակալության և հրատարակիչների բիզնեսի համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թոմ Կուր
  Թոմ Կուրը ռազմավարական շուկայավարման ղեկավար է ՝ թվային շուկայավարման, եկամուտների գործառնությունների և սոցիալական լրատվամիջոցների լայնածավալ նախապատմությամբ: Նա բազմակի հաջող ստարտափերի վետերան է և օգնել է կապիտալ հայթայթել, ստեղծել համաշխարհային կարգի թիմեր և ստեղծել լայնածավալ շուկայավարման և բիզնեսի զարգացման ծրագրեր, որոնք հնարավորություն են տվել արագ աճի: Որպես CMO Գրինֆլայ, նա սերտորեն համագործակցում է սպորտի, mediaԼՄ-ների, սպառողական ապրանքանիշերի և արտոնությունների հետ ՝ շահերի պաշտպանության հզոր շուկայավարման ծրագրերն ավտոմատացնելու և մասշտաբելու համար: Ներկայացնելով հաճախորդի ձայնը ՝ Թոմի մրցանակակիր ապրանքատեսակները և հաճախորդի բացառիկ փորձը հանգեցրել են բազմաթիվ հաջող ելքերի IPO- ի և ձեռքբերման միջոցով: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թիմ Լեմկե
  Թիմ Լեմկը ղեկավարում է Barefoot-ում փորձառության տեխնոլոգիական կարգապահությունը, որը բաղկացած է լուծումների ճարտարապետներից, մարքեթինգային տեխնոլոգներից, հավելվածների մշակողներից և բիզնես վերլուծաբաններից: Նա և իր թիմը պատասխանատու են ստեղծագործական հայեցակարգերը փոխակերպելու կապակցված, խաչաձև ալիքային թվային փորձառությունների համար: Սա ներառում է տեխնոլոգիական լուծումների ձևավորում, պլատֆորմի ներդրում, մաքսային կոդի մշակում, շուկայավարման ավտոմատացում, բովանդակության հեղինակում, անհատականացում և էլփոստի տեղակայում: Նա աշխատանքին մոտենում է առաջին փորձի տեսանկյունից, այսինքն՝ նա կենտրոնանում է օգտատիրոջ վրա և ձևավորում է տեխնոլոգիական լուծումը՝ այդ օգտագործողի համար իդեալական փորձ ստեղծելու համար, այլ ոչ թե թույլ տալու, որ տեխնոլոգիան թելադրի լուծումը: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Թերի ockաղր
  Terri Mock- ը Ve Interactive- ի գլխավոր եկամուտների պատասխանատուն է `թվային գովազդի և շուկայավարման ծառայություններ մատակարարող աշխարհի ավելի քան 10,000 էլեկտրոնային առևտրի ընկերությունների: Mock- ը որպես գործադիր առաջնորդի ավելի քան երկու տասնամյակ փորձ ունի ՝ կենտրոնանալով տեխնոլոգիական ընկերությունների համար եկամուտների աճի խթանման, շուկայի շուկայի ռազմավարությունների ստեղծման և բիզնեսի գործողությունների մասշտաբավորման վրա: 
 
 
 
 
 
	    
  
  Թոմ Մաքլոու
  Թոմ Մաքլոուն գլխավորում է Հասցեական թիմը ԱՄՆ-ում առցանց գնումների և առաքման հիասթափությունների համապարփակ և արդյունավետ լուծումներ առաջարկելու համար: Առաջնային հասցեի ստուգման պլատֆորմը օպտիմիզացնում և արագացնում է առցանց մանրածախ առևտրի և նրանց հաճախորդների հաշվարկների գործընթացը ՝ հասցեների տեղեկատվության ինքնաբերաբար հավաքագրմամբ, յուրաքանչյուր սեղմման արդյունքների նեղացում և ստուգում հասցեի ճշգրիտ տվյալներ աշխարհի ավելի քան 240 երկրների համար: Որպես Addressy- ի ղեկավար ՝ Թոմն աշխատում է հասցնել կանխատեսման հասցեի ստուգման տեխնոլոգիայի ՝ խնայող, օգտագործողի փորձը և տվյալների որակի օգուտները Միացյալ Նահանգների ձեռնարկություններին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Thea C. Myhrvold
  Thea C. Myrhvold- ը համաշխարհային ճանաչում ունեցող GETBee- ի հիմնադիր և գործադիր տնօրեն է, B2B գիտելիքների փոխանակման հարթակ, որը նախատեսված է սպառողների գնումների փորձը բարելավելու և աշխատանքի ապագան փոխելու համար: Տեխնոլոգիայի և նորարարության ոլորտում ավելի քան 10 տարի գրանցած հաջողությունների շնորհիվ նա հայտնի է ուժեղ առաջնորդության և հաղորդակցման հմտություններով `տեխնոլոգիական ստարտափներ ստեղծելու և մասշտաբավորելու բնածին ունակությամբ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թորի Ատկինսոն
  Tori Atkinson- ը բովանդակության ստեղծող է Sinso մանրածախ աջակցություն՝ օգնելով անկախ և հարմարավետ խանութներին ՝ իրենց բիզնեսն առավել շահութաբեր դարձնելու գործում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թոնի Պատրիկ
  Թոնի Պատրիկը տնօրենն է SEO և վերլուծություն Intero Digital-ի բովանդակության և PR Division-ը, նախկինում Influence & Co. Intero Digital-ը լիարժեք թվային մարքեթինգային գործակալություն է, որի Բովանդակության և հասարակայնության հետ կապերի բաժինը օգնում է բիզնեսին բարելավել իրենց առաջատարների ստեղծումը, SEO-ն, վաճառքի ակտիվացումը և մտքերի առաջնորդությունը. 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թիմ Պիացա
  Tim Piazza-ն Social LIfe Marketing-ի գործընկերն է և ProSocialTools.com-ի հիմնադիրը, որը փոքր բիզնեսի ռեսուրս է՝ սոցիալական մեդիայի և բջջային շուկայավարման միջոցով տեղական հաճախորդներին հասնելու համար: Երբ նա չի ստեղծում նորարարական լուծումներ, որոնք արագացնում են բիզնես գործընթացները, Թիմը սիրում է մանդոլինա նվագել և կահույք պատրաստել: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թայսոն Քուիք
  Թայսոն Քուքը Instapage- ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է, հետընտրական սեղմման օպտիմիզացման առաջատարը: Նա հիմնադրել է Instapage- ը 2012-ին ՝ տեսնելով, թե ինչպես են արդյունավետության և աճի շուկայավարները գումար կորցնում թերակատարելի գովազդային արշավներում: Այդ ժամանակվանից ի վեր նրա տեսլականն էր ստեղծել հետընտրական սեղմումով օպտիմալացման արտադրանք, որը առավելագույնի հասցնում է եկամուտները գովազդի անհատականացման միջոցով: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Travis Smith- ը
  Թրեվիսը ծնվել և մեծացել է Նեբրասկա կոչվող հեռավոր երկրում, իսկ Միսուրիի քոլեջ հաճախելուց հետո ավարտել է Բալ պետական համալսարանի MBA և սոցիալական հոգեբանության մագիստրոսները: Travis- ը շատ բաներ է եղել, այդ թվում `օպերատոր, կրկնուսույց, սկավառակային ժոկեյ, տեղաբաշխման վաճառող, բարիստա, քոչվոր զբոսաշրջիկ, գրադարանավար, սենդվիչիստ, գրասենյակի ղեկավար, հետազոտող, հետազոտական առարկա, կադրային ռեսուրսների լեյկի և ծրագրի ղեկավար, որոնք բոլորը պատրաստել են նրան: օգտագործողի փորձի վերլուծաբանի դերի համար: Tuitive- ում նա ղեկավարում է օգտագործողների հետազոտությունները, օգտագործողների փորձարկումները, օգտագործողների մոդելավորումը, պահանջների հավաքագրումը և մարդուն պահելը մարդակենտրոն նախագծման մեջ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Տետյանա Սերեդյուկ
  Տետյանա Սերեդյուկը, բ.գ.թ., համահիմնադիր և գլխավոր ռազմավարության տնօրեն է վլոգի տուփ, Noosphere-ի մարքեթինգի խմբի ղեկավար և մի քանի առաջատար մարքեթինգային և բարձր տեխնոլոգիաների ընկերությունների ավագ խորհրդական: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թոմ Սիանին
  Թոմը առցանց շուկայավարման փորձագետ է, որն ունի ավելի քան 5 տարվա փորձ այս թվային արդյունաբերության ոլորտում: Նա նաև համագործակցում է որոշ հայտնի ապրանքանիշերի հետ ՝ երթևեկ ստեղծելու, վաճառքի ձագարներ ստեղծելու և առցանց վաճառքը մեծացնելու նպատակով: Նա գրել է զգալի թվով հոդվածներ սոցիալական մեդիայի շուկայավարման, բրենդային շուկայավարման, բլոգավարման, որոնման տեսանելիության և այլնի մասին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Տանյա Սինգհ
  Tanya- ն հայտնի բովանդակության շուկայավար է, ով ավելի քան հինգ տարվա փորձ ունի բջջային հավելվածների մշակման ոլորտում այնպիսի զարգացող տեխնոլոգիաների մեջ, ինչպիսիք են բլոկչեյնը, Flutter- ը, Things of Internet- ը: Այս բոլոր տարիներին նա ուշադիր հետևում էր տեխնոլոգիական արդյունաբերությանը և այժմ գրում է դիմումների աշխարհում տեղի ունեցող վերջին իրադարձությունների մասին: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Թոմաս Շտերն
  Thomas Stern- ը հաճախորդների ծառայությունների ավագ փոխնախագահն է ZOG Թվային, նա շահել է բազմաթիվ մրցանակներ ռազմավարական թվային արշավների համար Gannett Co. Inc.- ից, Արիզոնայի Search Engine Marketing Professional կազմակերպության (SEMPO) խորհրդի անդամ է և ունի բազմաթիվ Google հավաստագրեր: Ստերն ունի Կանզասի համալսարանի ռազմավարական հաղորդակցության բակալավրի աստիճան, իսկ Սան Ֆրանցիսկոյի համալսարանից ունի Ինտերնետային շուկայավարման մագիստրոսի վկայական: Ազատ ժամանակ Շտեռնը սիրում է արշավներ, հեծանվավազք և ճանապարհորդություն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Տավ Թեփֆեր
  Որպես Jabmo-ի գլխավոր կոմերցիոն տնօրեն՝ Թավ Թեփֆերը ղեկավարում է ընկերության համաշխարհային վաճառքի, հաճախորդների հաջողության և կառավարվող ծառայությունների գործառնությունները: Նա փորձառու միջազգային SaaS-ի գործադիր է, որն ունի ավելի քան 15 տարվա փորձ ձեռնարկության ծրագրերում, ներառյալ Docurated, Zilliant, IBM և Oracle: Տավը մոլի վազորդ է, վայելում է քանթրի պարերի առօրյան և երբեմն կազմակերպում է թեմատիկ երեկույթ իր ընկերների համար Օսթինում, Տեխաս: Տավը Տեխասի կանանց համալսարանի շրջանավարտ է և ստացել մաթեմատիկայի բակալավրի կոչում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թոմ Թրեյնոր
  Tom Treanor- ը Treasure Data- ի գլխավոր շուկայավարման գործակալն է, որտեղ նա իրազեկում է ընկերության ձեռնարկության CDP (հաճախորդների տվյալների պլատֆորմ) լուծման վերաբերյալ: Թոմը ստացել է MBA- ի Wharton բիզնեսի դպրոցում, ինչպես նաև Արվեստի մագիստրոս Միջազգային ուսումնասիրություններում Պենսիլվանիայի համալսարանից: 
 	   կայքը  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Թոմ ջրվեժ
  Tom Waterfall- ը Webtrends- ում EMEA- ի և APAC- ի օպտիմալացման լուծումների տնօրենն է: Նա պատասխանատու է հաճախորդների համար 360 աստիճանի օպտիմալացման ռազմավարություն տրամադրելու, նրանց կայքի վերափոխման և շուկայավարման ROI- ի բարձրացման համար: Որպես omni-channel- ի և անհատականացման փորձագետ, Թոմը կիրք ունի հասկանալու, թե ինչպես են սպառողները գործում և արձագանքում տարբեր բովանդակության, երբ առցանց են: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թունիո afաֆեր
  Թունիո Զաֆերը գլխավոր տնօրենն է pCloud AG - ընկերությունը, որը մշակում և տրամադրում է pCloud պահեստավորման հարթակը: Նա ունի ավելի քան 18 տարվա կառավարման և մարքեթինգի փորձ տեխնոլոգիաների ոլորտում և մասնակցել է մի շարք հաջողված բիզնես նախագծերի, ինչպիսիք են MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC և այլն: Որպես ամպային պահեստավորման ընկերության ղեկավար և կառավարիչ՝ Tunio-ն նպաստում է նորարարություններին այնպիսի ոլորտներում, ինչպիսիք են անվտանգությունը և ծախսարդյունավետությունը վերջնական օգտագործողների համար: Թունիոն իր թիմում խրախուսում է հեռանկարային մտածելակերպը՝ աշխատելով զգալի ազդեցություն թողնել արագ զարգացող ՏՏ շուկայի վրա՝ ինչպես անհատների, այնպես էլ բիզնեսի համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Թերի ieիգլեր
  Թերի ieիգլերը ընկերության գործադիր տնօրենն ու համահիմնադիրն է T-Pro լուծումներ, Ունենալով ավելի քան 30 տարվա սպառողական փաթեթավորված ապրանքների (CPG) կառավարման փորձ առևտրի շուկայավարման, սպառողական շուկայավարման, կատեգորիաների կառավարման, վաճառքի և ֆինանսավորման ոլորտում RJR / Nabisco, Borden Foods, Dairy Farmers of America, Synectics Group և AFS տեխնոլոգիաներ; Թերին համատեղում է նորարարական կիրառումը գործնական առաջնորդության հետ: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ուգլեսա Djուրիչ
  Ուգին ընկերության գործադիր տնօրենն ու հիմնադիրն է Բովանդակային ձի շուկայավարման գործակալություն, որտեղ նա օգնում է B2B SaaS ընկերություններին ստանալ արագ Google վարկանիշային աղյուսակ ՝ հզոր բովանդակության շուկայավարման ռազմավարություններով: Նա կրքոտ է SaaS աճեցնելու, գարեջուր խմելու, իր 2 դալմատյան շների հետ շրջելու և ձիեր հեծնելու հարցում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ունաթի Ռայապրոլու
  Unnathi- ն վաճառող է, որը ցանկանում է ճանապարհորդելիս ինչ-որ նոր բան սովորել և զանազան մշակույթների մեջ ընկնել: Նա օրվա ցանկացած պահի վայելում է լավ ընթերցում և մեկ բաժակ սուրճ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Վայբհավ Նամբուրի
  Վայբհավը հիմնադիրն է SmartWriter. Ես օգնել եմ մի քանի միլիոն դոլար արժողությամբ ընկերությունների ստեղծմանը, և ես սիրում եմ մոտենալ Start Up-ներին՝ արտադրանքի առաջատար աճի միջոցով 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Վիրջինիա Jackեկո
  Վիրջինիա Jackակոն Մայամիի կույրերի և տեսողության խնդիրներ ունեցող մարդկանց փարոսի նախագահն ու գործադիր տնօրենն է, որն ամեն տարի փոխակերպում է ավելի քան 75,000 մարդու կյանք ՝ ցույց տալով նրանց, թե ինչպես է հնարավոր տեսնել առանց տեսողության: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Վալեհ Նազեմոֆ
  Վալեհ Նազեմոֆը կայացած խոսնակ է, բեսթսելերների հեղինակ, մարզիչ և թվային մարքեթինգի ծառայություններ մատուցող Engage 2 Engage ընկերության հիմնադիրը: Նա կրքոտ է մարդկանց կյանքը բարելավելու ռազմավարական պլանավորման, համագործակցային թիմային աշխատանքի, ավտոմատացման և պատվիրակության միջոցով: Նա վերացնում է հիասթափությունը, ծանրաբեռնվածությունը, այրումը և սթրեսը, որին բախվում են ձեռներեցներն ու փոքր բիզնեսները տարբեր մարքեթինգային տարրերը պարզելու համար, այնպես որ ուշադրությունը մնում է աճի և մասշտաբի վրա: Նրա գրքերը՝ Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017) and Four Intelligences of the Business Mind (2014) նպատակ ունեն օգնել բիզնեսին կարգուկանոն ստեղծել քաոսից: Նա նաև նկարահանվել է բազմաթիվ հրապարակումներում, ինչպիսիք են Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post և այլն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Վայբհավ Պանդյա
  Վայբհավ Պանդյան գլխավոր օպերացիոն տնօրենն է (COO- ն) և IndyLogix-ի ավագ խմբագիր՝ թվային մարքեթինգային գործակալություն, որտեղ նա 9+ տարի է ծախսել կազմակերպությունն աճեցնելու և այն որպես վստահելի շուկայի առաջատար ստեղծելու համար: Օրվա գործադիր տնօրենը և գիշերը մոլի գրող, նա սիրում է կարդալ, գրել և խոսել թվային մարքեթինգի մասին, SEO, NFT, բլոկչեյն, AI, Web 3.0 և այլն: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Վլադիսլավ Պոդոլյակո
  Ես Belkins and Folderly-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն եմ: Ունեք ավելի քան ինը տարվա փորձ SalesTech-ում և MarTech-ում սպասարկող ընկերությունների և SaaS ստարտափների կառուցման և զարգացման գործում: Ձեռնարկատիրությունն իմ կիրքն է, և ես միշտ ձգտում եմ ստեղծել, կառուցել և ընդհանրապես նոր հնարավորություններ շուկայահանելու նորարարական ապրանքներ և գաղափարներ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Վեդրան Ռաշիչ
  Ձեռնարկատեր, որը փորձառու է հաջող արտադրանքի GTM ռազմավարություններ մատուցելու, նպատակներին հասնելու և բարձր արդյունավետությամբ թիմեր ստեղծելու գործում: Իմ հիմնական իրավասությունները հայտնվում են այնտեղ, որտեղ հատվում են հաճախորդի, արտադրանքի և աճի ռազմավարությունները: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Վիվեկ Սրիրամ
  Նախքան Lucidworks- ին միանալը, Վիվեկը ղեկավարում էր արտադրանքի և բիզնեսի զարգացումը որոնման բիզնեսի համար Amazon Web Services- ում, որտեղ նա ստեղծեց Amazon Elasticsearch ծառայությունը և օգնեց որոնման բիզնեսը սկզբից վերածվել մեծ մասշտաբի: +րագրակազմում իր 20+ տարիների ընթացքում Vivek- ը ծառայում էր ինժեներական, բիզնեսի զարգացման և արտադրանքի դերերում տարբեր ընկերություններում, ներառյալ Vizu- ն (ձեռք բերեց Nielsen- ը), Aggregate Knowledge- ը (ձեռք բերեց Neustar- ը) և SBI Razorfish: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Վենկաթ Վիշվանաթան
  Որպես հիմնադիր և նախագահ LatentView- ը, Venkat- ը LatentView- ի հիմքում ընկած հեռատեսն է: Նա ավելի քան մեկ տասնամյակ օգնել է Fortune 500 հաճախորդների ՝ օգտագործելով Հնդկաստանում գործող օֆշորային ծառայությունների մատուցման մոդելը ֆինանսական ծառայությունների և հեռահաղորդակցության ոլորտներում: Նա ունի ավելի քան 18 տարվա փորձ կառավարման խորհրդատվության, տեխնոլոգիայի և համաշխարհային տեղեկատվական տեխնոլոգիաների կառավարման ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ուենդի Քովի
  Վերջին 20 տարիների ընթացքում Wendy- ն օգնել է հարյուրավոր տեխնիկական ընկերությունների ստեղծել վստահություն և լրացնել իրենց վաճառքի խողովակաշարերը `օգտագործելով համոզիչ տեխնիկական բովանդակություն: Նրա ընկերությունը, TREW շուկայավարում, լրիվ ծառայություն մատուցող շուկայավարման գործակալություն է, որն օգնում է ընկերություններին կապվել հաճախորդների հետ, վստահություն կառուցել և կայուն արդյունքներ բերել `օգտագործելով ապացուցված բովանդակության շուկայավարման մոտեցում: 
 	   կայքը  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ուեսլի Ֆոլքեր
  Ուեսլի Ֆոլքների փորձը ընդգրկում է տեխնոլոգիական արդյունաբերության բազմաթիվ ասպեկտներ ՝ արտադրությունից մինչև արտադրանքի զարգացում: Տեխնոլոգիայի հանդեպ նրա կիրքը զարգացել է ավելի քան տասներեք տարվա փորձի ընթացքում `տեխնիկական և հաճախորդների սպասարկման ոլորտում, դաշտային ճարտարագիտության և թվային մեդիայի զվարճանքի զարգացման ոլորտում: Վերջերս Ուեսլին ճյուղավորվեց սոցիալական մեդիայի ասպարեզում: Նա եղել է հյուրընկալված մի քանի վեբ լրատվամիջոցների, ինչպիսիք են CNET- ը և Tech in Twenty- ը: Որպես Սոցիալական մեդիայի խորհրդատուի մաս, այնուհետև որպես Սոցիալական մեդիայի ավետարանական, նա աջակցել է դրամի սոցիալական մեդիայի ռազմավարության մշակմանը և օգնել նոր բիզնես գործընկերության հաստատմանը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Նիկոլաս Խիմենես
  Նիկոլաս Անտոնիո Խիմենեսը մարքեթինգի համակարգող է Widen Enterprises- ում ՝ ամպային բազայի թվային ակտիվների կառավարման ծառայություններ մատուցող ընկերություն: Նա տարատեսակ հիմքեր ունի շուկայավարման, լրագրության, շահույթ չհետապնդող կառավարման, մամուլի ազատության քարոզչության և ժողովրդավարության խթանման ոլորտում: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ուիլյամ Կարր
  Բիլը OpenMartech-ի գլխավոր տվյալների գիտնականն է և ղեկավարում է տվյալների գիտության գործառնությունները մանրածախ հաճախորդների համար: Նա ունի բ.գ.թ. Ուրբանա-Շեմփեյնի Իլինոյսի համալսարանի մաթեմատիկա և հաշվողական գիտության և ճարտարագիտության մագիստրոսի վկայական: Ուսման ընթացքում նա պրակտիկա է անցել Caterpillar's Data Innovation Lab-ում և հրապարակել է հոդվածներ և ներկայացրել իր հետազոտությունները սեմինարների և կոնֆերանսների ժամանակ: Բիլն ունի նաև B.S. Մաթեմատիկայի և IUPUI-ի ֆիզիկայի անչափահաս, որտեղ նա հետազոտություն է անցկացրել հաշվողական ֆիզիկայում և արժանացել բակալավրիատի լավագույն հետազոտական մրցանակին: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Վենդի Մեյ
  Wendy-ն ղեկավարում է արտադրանքի և ռազմավարության թիմը՝ վերահսկելով սպառողների և բիզնեսի արտադրանքի գծերը, համաշխարհային վաճառքները և ռազմավարությունները: Նա պատասխանատու է Playsee-ի հիմնական արժեքները բոլոր ներքին և արտաքին շահագրգիռ կողմերի հետ համապատասխանեցնելու և Playsee-ի միլիոնավոր օգտատերերի համար անզուգական թաղամասակենտրոն սոցիալական փորձ ստեղծելու համար: Վենդին ԱՄՆ-ի Քարնեգի Մելլոն համալսարանից բիզնեսի կառավարման և վիճակագրության ոլորտում ստացել է գիտական աստիճան: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Յարիվ Էրել
  Յարիվ Էրելը ընկերության հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է պարզապես Ավելացնել, ստեղծագործական տեխնոլոգիական ընկերություն, որն առաջարկում է stack գովազդի ստեղծման ամբողջական հարթակ ՝ արդյունքների հիման վրա հարուստ լրատվամիջոցների գովազդներ պատրաստելու համար: Ապրանքանիշերը գումար են վատնում և հեղինակությունը վտանգում անարդյունավետ թվային գովազդի վրա: justAd- ի գրավիչ, ծախսարդյունավետ գովազդները ստեղծում են օգտագործողի իմաստալից փորձեր: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Յուլիա Մամոնովա
  5+ տարի թվային մարքեթինգում Յուլիան վարում է մեքենան Lemon.io-ի աճը իր տեղում գրավոր և հստակ ուղերձներով: Սրտի գրող և հետազոտող Յուլիան հասկանում է, թե ինչպես ներգրավվել ընթերցողների հետ և կառուցել այնպիսի պատմություն, որն առանձնանա: Յուլիան վերջին մի քանի տարիների ընթացքում գրել է ավելի քան 1500+ կտոր՝ իր հմտություններով վերափոխելով ՖինԹեքի, ստարտափների և բովանդակության շուկայավարման աշխարհը: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Յաուհեն Ռաժկո
  Յաուհեն Ռաժկոն Hypetrain-ի հիմնադիրն ու գործադիր տնօրենն է, որը նախատեսված է ցանկացած չափի գործակալություններին, ապրանքանիշերին, մեդիա ընկերություններին և ֆրիլանսերներին օգնելու իրականացնել և կառավարել իրենց ազդեցիկ մարքեթինգային արշավները: Նա տեխնոլոգիական մարքեթինգի առաջատար մասնագետ է և ունի մեծ փորձ՝ օգտագործելու ազդեցիկ մարքեթինգի ուժը՝ արդյունքի հասնելու համար: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Մոն angանգ
  You Mon Tsang- ը գլխավոր տնօրենն է OutMarket- ը, OutMarket- ը տրամադրում է շուկայավարման ավտոմատացման ծրագրակազմ և ծառայություններ շուկայավարման թիմերի համար `քանակական արդյունքներ բերելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Յաել latլատին
  Yael- ը էլեկտրոնային առևտրի տնօրեն է Ադտաքսի, Նա տարիներ շարունակ ցուցադրել է հաջողություն հաջող վերափոխման ձագարներ կառուցելու գործում և առաջադեմ մտքի առաջնորդ է և ներքին և վիրտուալ թիմեր մարզելու, ղեկավարելու և խթանելու համար: 
 	   կայքը  

 
 
 
 
	    
  
  Ainեյն affաֆեր
  Zain Jaffer- ը հիմնադիր և գործադիր տնօրեն է Zain Ventures- ը, ներդրումային ընկերություն, որն ամբողջ աշխարհում ֆինանսավորում է տրամադրում տեխնոլոգիական նորաստեղծ ընկերություններին, անշարժ գույքին և մասնավոր կապիտալին: Որպես սերիական ձեռնարկատեր և ներդրող ՝ ainեյնը ակտիվորեն ղեկավարում և ներդրումներ է կատարում սահմանային տեխնոլոգիական սկսնակ ձեռնարկություններում Միացյալ Նահանգներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Զակ Սպրաքեթ
  Zac-ը ղեկավարում է SugarCRM-ի գլոբալ բաշխված արտադրանքի կառավարումը, օգտագործողների փորձը և ինժեներական կազմակերպությունները: Նա պատասխանատու է Sugar հարթակի արտադրանքի տեսլականի և ռազմավարության սահմանման և այդ ռազմավարության իրականացման համար: Նա ունի ավելի քան 25 տարվա փորձ տեխնոլոգիական ընկերություններում, որոնք զբաղեցրել են տարբեր ղեկավար պաշտոններ: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Araառա iadիադ
  Զառա Զիադը արտադրանքի շուկայավարման վերլուծաբան է Տվյալների սանդուղք ՏՏ ոլորտում առաջադիմությամբ: Նա կրքոտ է մշակել ստեղծագործական բովանդակության ռազմավարություն, որն ընդգծում է իրական աշխարհի տվյալների հիգիենայի խնդիրները, որոնց առնչվում են այսօր շատ կազմակերպություններ: Նա արտադրում է բովանդակություն՝ հաղորդակցվելու լուծումներ, խորհուրդներ և պրակտիկաներ, որոնք կարող են օգնել բիզնեսին իրականացնել և հասնել իրենց բիզնես հետախուզության գործընթացներում տվյալների բնորոշ որակի: Նա ձգտում է ստեղծել բովանդակություն, որը ուղղված է լսարանների լայն զանգվածին՝ սկսած տեխնիկական անձնակազմից մինչև վերջնական օգտատեր, ինչպես նաև այն շուկայավարելու տարբեր թվային հարթակներում: 
 	   կայքը  
	   LinkedIn  

 
 
 
 



 
 
      
 

  	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 




   փակել        Որոնել  
 
 
 
                     փակել   Հայտնաբերվել է Adblock
  Martech Zone կարող է անվճար տրամադրել ձեզ այս բովանդակությունը, քանի որ մենք դրամայնացնում ենք մեր կայքը գովազդից ստացված եկամուտների, փոխկապակցված հղումների և հովանավորությունների միջոցով: Մենք երախտապարտ կլինենք, եթե մեր կայքը դիտելիս հեռացնեիք ձեր գովազդային արգելափակիչը: 
 
 
 
     × 
 
 
   

